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PREFACIO

El presente manual esta destinado a los estudiantes de departa-
mentos de traduccidn e interpretacion en la etapa de su formacion
en la que ya tienen un dominio satisfactorio del idioma espanol. El
objetivo primordial es plantear la tarea de desarrollar en los estu-
diantes y jovenes especialistas una serie de habitos y habilidades
basados tanto en la teoria general de la traduccion e interpretacion,
como en la practica de estas mismas.

El material teérico aclara las cuestiones clave en la labor pro-
fesional del traductor e intérprete. En €l se aborda el problema
de la equivalencia del texto original y su traduccion; se exami-
nan detalladamente las transformaciones gramaticales y 1éxico-
semanticas, figuras estilisticas y su clasificacion; se estudia el pro-
blema de la traduccion de cartas comerciales y se presentan las
particularidades especificas de las correspondencias gramaticales
y estilisticas de contratos.

Las tareas practicas del recurso traductologico corresponden a
las tesis expuestas en la parte tedrica y tienen por objetivo facilitar
a los estudiantes adquirir el automatismo de los habitos practicos de
traducir e interpretar. También se presenta el contenido claro y bien
estructurado que facilitara la busqueda de este o aquel bloque de
la informacion necesaria. La introduccion simplificaré el entendi-
miento de las nociones basicas del presente manual del primer paso.

La presente obra se compone de tres secciones: seccion teori-
ca, seccion prdctica y la suplementaria.

La seccion teorica esta dividida en cuatro partes, cada una de
ellas aborda materias diferentes. En la primera parte se presentan
las generalidades sobre las transformaciones bésicas en el proceso
de la traduccion y se propone una clara clasificacion de las figu-
ras estilisticas observadas en los esloganes publicitarios y titulos
periodisticos.

La segunda parte revela las particularidades de la interpreta-
cion y sus modalidades, o sea la traduccidon-resumen, interpretacion
bilateral, interpretacion consecutiva e interpretacion a la vista.

La tercera parte aborda el problema de la traduccion de la co-
rrespondencia comercial y se propone a los jévenes especialistas
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conocer su estructura, estudiar tanto la tipologia de cartas comer-
ciales como las reglas de su composicion.

La cuarta parte nos hace conocer en detalle las generalidades
sobre el contrato como un documento juridico; estudiar las parti-
cularidades lingiiisticas de éste y adentrarse en las estipulaciones
basicas del mismo. Después de cada bloque tedrico se presentan
ciertas preguntas de control lo que posibilita a los estudiantes au-
tocontrolar sus conocimientos y evaluar su nivel de dominio de la
informacion estudiada.

La seccion practica comprende 10 lecciones practicas donde
se proponen tareas y ejercicios cuya realizaciéon complementara
los conocimientos lingiiisticos de los estudiantes sobre temas de
uso corriente que suelen ser objeto de diferentes situaciones in-
terpretativas. Los ejercicios corresponden a los parrafos tedricos
presentados en las secciones anteriores.

Es importante sefialar que los autores de este manual hemos
presentado una base so6lida del material tedrico y tareas practi-
cas acerca de las transformaciones mas empleadas en el proceso
de la traduccion e interpretacion. Los trabajos de tales cientifi-
cos como Vinogradov V.S., Alésina N.M., Chuzhakin A.P., lo-
venko V.A., Lambert S. y otros han sido bésicos en elaborar la
seccion teorica.

La variedad de los ejercicios hace posible poner en practica los
conocimientos obtenidos en el proceso de estudio de la traduccion
e interpretacion y aplicar los habitos y destrezas traduccionales
resolviendo problemas lingiiisticos a nivel léxico-semantico,
gramatical y estilistico. Por otro lado, varios ejercicios estan
disefiados para desarrollar las habilidades del futuro intérprete a
la hora de documentarse utilizando las distintas fuentes que estan
a su disposicion.

Ademas, lo importante del manual consiste en la traduccion
de los esloganes publicitarios, titulos periodisticos, correspon-
dencia comercial y contratos, lo que siempre ha sido considerado
problematico por falta de una buena estructuracion de textos o
ejercicios de diferentes estilos funcionales de la lengua bajo la
Optica traductologica.

Cada leccion practica contiene 15 varios ejercicios estructura-
dos que tienen por objetivo desarrollar las capacidades traduccio-
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nales y las de interpretacion. También en la seccion practica se pre-
sentan dos trabajos de control (lecciones 5, 10) para evaluar a los
estudiantes por sus aptitudes profesionales. En las tareas practicas
se usan los auténticos materiales periodisticos espafioles (El Pais,
El Mundo, Cinco dias) y ucranianos (Twxknens, KopecrionaeHr,
Exonomiuni BicTi, EkoHOMIuHa razera, HoBa Ciu etc.), los de pa-
ginas web www.expres.ua; www.blogpost.com; www.novasich.
org.ua;www.ancodes.com;www.korrespondent.net;www.euser-
vice24.info;www.emprend-edoresperu.com; www.vbs-content.
net; www.contenidoweb.info; www.dolomova.org.ua; www.jun-
tadeandalucia.es; www.espanolparaelmundo.com; www.mproac-
tiva.com; www.mentat.com; www.adn.es; www.educacidénenma-
laga.es; www.asepmacv.com; www.monografias.com adoptados
por autores.

La seccion suplementaria incluye dos anexos para facilitar el tra-
bajo de los que usen este manual con objetivos educativos o profesio-
nales. Los anexos contienen modelos de algunos tipos de cartas co-
merciales; se propone una serie de las frases estereotipadas utiles de
la correspondencia comercial asi como se da la lista de abreviaciones
adoptadas en esta misma. También se proponen dos variantes de la
traduccion de textos contractuales de espafiol al ucraniano y al revés.

Para la traduccion e interpretacion del espafiol al ucraniano y de
modo reverso se proponen muchos textos periodisticos de un exten-
so temario que tienen que ver con la actualidad segun los problemas
econdmicos, sociales, politicos, culturales, tecnologicos, etc.

Los textos que se proponen para la traduccion o interpretacion
vienen acompafnados de otras tareas como las de hacer comen-
tarios traductologicos acerca de las transformaciones realizadas
que sensiblizardn al intérprete novato en cuanto a la necesidad de
hacer ciertas adaptaciones pragmaticas durante el proceso.

La elaboracion del manual ha corrido a cargo de profesores del
campo de la traduccién e interpretacion quienes hemos intentado
combinar la experiencia en estas actividades y en la ensefianza de
estas mismas para asi abordar el proceso traductologico e interpreta-
tivo de la manera mas equilibrada, intentando prevenir o prever los
errores que puedan surgir cuando se trata del proceso asi indicado.
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INTRODUCCION

La traduccion y la interpretacion son las actividades u ocu-
paciones mas antiguas del ser humano. Las diferencias entre las
lenguas despert6 su interés por esta dificil, pero tan interesante
tarea, la cual sirvid y sigue sirviendo de medio de comunicacion y
de intercambio de los valores espirituales entre los pueblos.

A pesar de que la traduccidon existe desde los tiempos re-
motos, la teoria de la traduccion en calidad de disciplina cientifica
solo comienza a desarrollarse hacia mediados de nuestra centuria.

La palabra ,,traduccion” es multisemantica. Por traduccion,
generalmente, se entienden la actividad mental, el proceso de
transmision de un contenido determinado, expresado en una lengua
por medios de otra, siendo el texto oral o escrito, el resultado de
este proceso que, a pesar de constituir conceptos diferentes, no
pueden existir separadamente y forman la unidad dialéctica.

Es necesario senalar que para la definicion del proceso de
la traduccion en espafiol existen dos términos: traduccion e
interpretacion.

Con el primer término denominan la traduccion en general
y la traduccion escrita (el resultado de la traduccion, es decir el
texto). Con el segundo se denomina la traduccion oral, o sea la
interpretacion. Por eso, la persona que realiza la traduccion escrita
en espanol es ,,traductor” y la persona que practica la traduccion
oral (interpretacion) en espafiol es llamada ,,intérprete” — el que
interpreta lo oido.

La teoria de la traducciéon (ciencia de la traduccion) suele
definirse como la disciplina cientifica filologica que tiene por
objeto el estudio del proceso de la traduccion y sus regularidades;
pone al descubierto la esencia y las regularidades de las
correspondencias o divergencias traduccionales entre las lenguas
mediante la generalizacion y sistematizacion de las observaciones
realizadas en la base del estudio de textos concretos del original
y de la lengua de traduccion, asi llamada lengua-meta; aclara la
definicion de los aspectos, tipos y géneros de la traduccion y el
caracter especifico de €stos; ofrece la descripcion de los procesos
y métodos de la traduccion. Esta disciplina realiza el estudio tanto
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de la historia de la traduccion y de su teoria como del papel de las
traducciones en el desarrollo de la cultura nacional e internacional.

A la pregunta ,,;Qué es la traduccion?” se puede dar una
respuesta muy sencilla — ,,La traduccion no es simplemente una
ciencia, sino una actividad, un saber hacer que requiere muchas
habilidades y destrezas”.

La traduccion consiste principalmente en saber recorrer todo
el proceso de la transmision de la informacion ensenando como
resolver todos los problemas que surjan a través de este mismo
proceso.

Una traduccion no se limita a traducir una palabra de una lengua
a otra, el traductor crea un nuevo texto que tiene dos aspectos
lingiiisticos muy importantes que son la forma y el contenido.

El proceso de la traduccion consiste, por lo general, en sustituir
una forma por otra reteniendo el contenido — lo que se considera
ser el objetivo primordial de la traduccion o la interpretacion. A
veces es necesario reelaborar el texto original antes de que sea
traducido. Pero normalmente tenemos que ser leales al texto
original.

Para evitar los obstaculos traduciendo de la lengua original a
la lengua-meta es necesario saber las peculiaridades del proceso
de la traduccion y usar, cuando sea posible, todos los métodos y
transformaciones para que la traduccion se haga adecuada e ideal.

La teoria y la practica tienen por objetivo establecer
relaciones lingliisticas y equivalencia entre dos lenguas. Para
lograr este objetivo se debe no so6lo conocer muy profundamente
las posibilidades de dos idiomas, tomando en consideracion
tales factores como contexto, sujeto, concepcion estética, estilo,
orientacion al publico (o sea pragmadtica), etc., sino que estudiar
todas las disciplinas lingliisticas, es decir lexicologia, fraseologia,
gramatica, estilistica y otras con respecto a éstas.
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PRIMERA PARTE

GENERALIDADES SOBRE LAS
TRANSFORMACIONESBASICASENELPROCESO
DE LA TRADUCCION

Se sabe que la traduccion es un medio de la comunicacion
interlingtiistica.

El traductor hace posible el intercambio de la informacion
entre los usuarios de diferentes lenguas produciendo en la lengua-
meta o la lengua de traduccién un texto que posee un valor
comunicativo idéntico al texto de la lengua original.

El texto de la lengua-meta no es completamente idéntico al
de la lengua original tomando en cuenta su forma y el contenido
debido a las limitaciones o divergencias causadas por las
diferencias gramaticales, sintdcticas, semanticas o estilisticas
entre las dos lenguas.

Sin embargo, tales diferencias son evidentes y facilmente
identificadas por un especialista que se dedica al estudio de la
lengua y pone constantemente su conocimiento en practica.

Es aconsejable recibir el texto de tal manera como si uno
fuera su creador y hacer todo lo posible para que su traduccion
sea publicada, citada, criticada y que despierte envidia en los que
puedan equivocarse del origen de su texto traducido de un idioma
al otro.

Lasdivergencias entre las lenguas a nivel gramatical (sintactico
o estructural), léxico-semantico, pragmatico o estilistico son
precisamente las que despiertan la necesidad de usar diferentes
transformaciones que facilitan el proceso de la traducciéon o la
interpretacion y lo hacen menos problematico.

Es necesario estudiar las transformaciones mas
detalladamente para saber las causas de su empleo y los factores
principales de los que depende la opcion de esta o aquella
transformacion traduciendo un texto original segiin las normas
de la lengua-meta.
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Los factores principales del empleo de las transformaciones
gramaticales, léxico-semdnticas y estilisticas son:

— la funcioén sintactica de la oracion;

— la estructura semantica y matices 1éxicos de la oracion;

— la estructura del sentido de la oracion;

— el contexto de la oracion;

— la funcidn estilistica, expresiva y emocional de la oracion.

Las causas principales del empleo de las transformaciones
son:

— las calidades diferentes de un mismo fendmeno o nociéon en
el significado de una palabra en dos lenguas a nivel comparativo;

— la diferencia en la estructura semantica de la palabra;

— la combinacion diferente de las palabras;

—el uso tradicional de las palabras en dos lenguas en contraste.
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I. TRANSFORMACIONES GRAMATICALES,
LEXICO-SEMANTICAS Y ESTILISTICAS EN LA
TRADUCCION

1.1. TRANSFORMACIONES GRAMATICALES:
CAUSAS Y CASOS DE SU EMPLEO

Las transformaciones gramaticales son motivadas por la
diferencia en la estructura gramatical de las dos lenguas (la lengua
original y la de traduccion). La unica razén de que ellas son tan
usadas es que las normas de la lengua de traduccién no siempre
aceptan las construcciones idénticas de la oracioén o las unidades
lingtiisticas que figuran en el texto original.

En el proceso de la traduccion podemos observar seis tipos
principales de las transformaciones gramaticales que son los
siguientes:

1. Transposicion 3. Omision 5. Fragmentacion
2. Sustitucion 4. Adicion 6. Integracion

1. Transposicion consiste en la modificacion de la categoria
gramatical de una parte de la oraciéon o transposicion del o6rden
de las palabras sin las que no produzca ninguna modificacion del
sentido general en comparacion con la lengua del texto original.
La transposicion se realiza normalmente por razones estilisticas
o segun las normas de la lengua-meta porque, como se sabe, en
ruso o ucraniano, por ejemplo, los complementos circunstancia-
les de tiempo y lugar se colocan en la parte inicial de la oracion
mientras que en el idioma espafiol ellos pueden colocarse segin
la narracion.

Ejemplo: Yuopa eseuopi 0o Maopuoa npubyna oenezayis Hi-
meyvkux euenux. Una delegacion de los cientificos alemanes llego
a Madrid ayer por la tarde.

La construccidn de la oracidn espafiola requiere el sujeto en la
parte inicial. La misma situacion se observa con nombres propios
y puestos o cargos de personas. En espaiiol solemos ver la deno-
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minacion del puesto seguido por el nombre mientras que en ruso o
ucraniano es contrario, no es fijado estrictamente.

Ejemplo: Pedro Almodovar, el cineasta espaiol con reco-
nocimiento mundial, afirma que... Ak cmeepoicye cec8imubo
sidomutl icnancwvkuil Kinopeoicucep Iledpo Anbmooosap, ...

2. Sustitucion (gramatical) es una transformacion mas

difundida que consiste en sustituir los elementos gramaticales
(partes o elementos de la oracion, etc.) de la lengua original por
algunos otros elementos en la traduccion donde la opcion de éstos
depende de las normas de la lengua-meta. También la observamos
cuando la voz pasiva se convierte en la activa; cuando el sustantivo
en singular se transforma en el en plural; cuando hay divergencia
en los tiempos gramaticales debido a lo que en las lenguas eslavas
son ausentes algunos tiempos gramaticales del grupo pretérito o
futuro, etc.

Ejemplo: E!/ desarrollo rapido de la economia nacional.
Exonomixa kpainu weudko poszsusacmucsa (sujeto — predicado,
adjetivo — adverbio).

3. Omisién es una transformacion gramatical que significa la
pérdida de algunos elementos dado que ellos violan las normas
de la lengua-meta. También podemos omitir unas palabras
cuando no son importantes para explicar la idea principal o
no sirven, por ejemplo, de elementos expresivos. Ademas,
empleamos omision para evitar pleonasmo o ambigiiedad del
significado.

Ejemplo: Con el acuerdo y consenso del Senado — 3a 3200010
cenamy.

4. Adicion. A veces las unidades semadnticas implicitas
en la estructura profunda se caen cuando ellas son trasladadas
a la estructura superficial. Es necesario sacar estas unidades
semanticas de la estructura interna implicita de la oracion y afadir
unos elementos en el proceso de la traduccion para crear la forma
y el sentido adecuados.

Ejemplo: Los paises de petroleo — kpainu — supobnuxu nagp-
mu, motor solido — 0sueyn na meepoomy naiusi, etc.
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5. Fragmentacion de la oracion es una transformacion
gramatical o sintactica que consiste en sustitucion de la oracion
simple o la simple con los elementos secundarios por dos oraciones
simples separadas por punto (fragmentacion exterior) o por una
oracion compuesta — subordinada o coordinada (fragmentacion
interior).

Ejemplo 1: Llego el tiempo para cambiar la actitud hacia
los empleados restantes. Ilputiuwog uac o mozo, woo 3minu-
Mu C80€ CMABIEHHS 00 MUX CLYHCOOBYIB, AKUX 3ANUUMULOCH He
max edxce i bacamo. La oracion simple ha sido sustituida por
la oracion compuesta con la parte subordinada (fragmentacion
interior).

Sitraducimos estamisma oracion de otramanera, observaremos
fragmentacion exterior.

Ejemplo 2: Ilputiwios uac 3minumu c6oe cmagienHst 00 CAyic-
6oeyie. Ix 3anuwmnocy ne max evxce i 6azamo (fragmentacion
exterior).

6. Integracion de la oracion es una transformacion gramatical
o sintactica que consiste en sustitucion de la oracidn compuesta
(subordinada o coordinada) por una oracion simple o la simple
con los elementos secundarios (integracion interior). Si dos
oraciones simples se integran en una oracion simple o compuesta,
observamos integracion exterior.

Ejemplo 1: El Presidente dijo que el Gobierno iba a estudiar
la situacion y tomar medidas necesarias. 3a croeamu npe3u-
oenma, ujienu ypsoy po3eisiHyms ye NUMaHHs ma 8iCUusymsv He-
00Xi0HUX 3ax00i8 0111 1020 eupiuenns. La oracidn compuesta
subordinada ha sido reemplazada por la oracion simple con
elementos secundarios (integracion interior).

Ejemplo 2: El negaba su participacion en este delito. Pero
las evidencias la aprobaron. Bin ne 3i3Ha6a8csi y CKOEHHI Yb020
3104uHy, ane € ooxkasu (integracion exterior).

El cambio en las relaciones entre la subordinacion y la
coordinacion también causa integracion o fragmentacion segun el
modelo de la relacion: causa — consecuencia.

Ejemplo: Es que era oscura la oficina y no lo podia ver. A ne
Mie 1020 bauumu y KaOinemi, momy wo mam 0y10 memHo.
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Preguntas de control

1. ;Cudl es la naturaleza de la traduccion en la ciencia
filologica desde el punto de vista teorico?

2. ;Como caractezaria Ud la nocion del ,,texto” en el proceso
de la traduccion?

3. ;/Qué comentaria Ud sobre las transformaciones bdsicas
en el proceso de la traduccion?

4. ;Cudles son los factores principales de los que depende el
empleo de las transformaciones gramaticales?

5. ¢Cudles son las causas principales del empleo de las
transformaciones gramaticales?

6. ¢Cudles son las transformaciones bdsicas a nivel
gramatical?

7. ¢Qué diferencia existe entre la fragmentacion y la
integracion? ;Cudlessonlasvariedadesdeestastransformaciones?

8. ¢ Como se caracteriza la sustitucion gramatical? Comente
sus particularidades.
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1.2. TRANSFORMACIONES LEXICO-SEMANTICAS:
CAUSAS Y CASOS DE SU EMPLEO

Los factores y las causas de los que depende el uso de las
transformaciones léxico-semdnticas son casi los mismos cuando
abordamos las transformaciones gramaticales, s6lo en este caso se
refieren principalmente no a nivel gramatical, sino a nivel 1éxico-
semantico.

Una palabra puede utilizarse mdés frecuentemente en una
lengua que en la otra, porque una palabra puede tener un significado
estrecho, figurativo o aun terminolégico. La opcion de uno de los
significados posibles de una palabra depende precisamente de su
entorno.

A veces so6lo el contexto hace posible al traductor elegir la
variante mas adecuada en la lengua-meta a pesar de que esta
variante sea marcada estilisticamente o no. La opcion de las
variantes puede depender también de las connotaciones diferentes
de una palabra o expresion.

Las transformaciones 1éxico-semanticas son muy importantes
para no dar en las trampas de la lengua traduciendo cualquier tipo
de textos de diferentes estilos funcionales de esta o aquella lengua.
Son los elementos o los mecanismos indispensables en el proceso
logico de la traduccion.

Destacan seis tipos principales de las transformaciones
léxico-semanticas que son los siguientes:

1. Concretizacion 2. Traduccion antonima 3. Generalizacion
4. Compensacion 5. Extension logica (semdntica)

6. Traduccion metonimica

1. Concretizacion o (concretacion en América Latina) es una
transformacion 1éxica que consiste en sistitucion de una palabra
o combinacion de palabras de la lengua original con un amplio
significado por una palabra o combinacién de palabras con un
significado estrecho o estricto. Por ejemplo, la palabra ,,cosa”
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puede ser traducida como: ,,piu, cmpaBa, BHIAIOK, HPEIMET,
dakt”, etc. Es decir, la palabra se traduce segun el contexto sin
fijarse en su significado directo registrado en el diccionario.

Ejemplo: Ahora el pais se encuentra en una situacion muy
pesada. 3apa3z ypao 3auiuio8 y eiyxuu Kym.

En este ejemplo se ve que la variante de la traduccion, en este
caso, es mas adecuada porque el ,,pais” es una palabra que tiene
un significado general y, ademas, es necesario buscar una variante
que pueda significar la realizacion de una accion por el sujeto —
realizador de la accion.

2. Generalizacion es la transformacion que se utiliza para
sustituir la palabra con un significado concreto o estricto de la
lengua original por una palabra que tiene un significado amplio o
semanticamente general para convenir al contexto de la lengua-
meta.

Ejemplo: EI visita a sus compaiieros del extranjero cada
semana. Bin documv yacmo 3ycmpivaemucs 3i c60iMu iHO3eMHU-
mu xoneecamu. Esta transformacion 1éxico-semantica se considera
ser el reflejo formal a nivel 1éxico de concretizacion (concretacion).

3. Extension logica (semdntica) consiste en sustitucion de

una palabra (generalmente un verbo) que tiene su significado
fijado en el diccionario por la que es contextual en un texto o una
oracion. Estas dos palabras, como regla, tienen algo en comin
y pueden ser sustituidas en unos contextos; tener una relacion
metonimica o ser conectadas segin el modelo de la relacion:
causa — consecuencia.

Ejemplo: Pablo Picasso, el cubista espariol, llego a la Expo
de Paris. Icnancokutl xyoooicnux-kyoicm Ilabno Ilikacco 6ys npu-
cymHim Ha Bceceimuiti sucmasyi y Ilapuorci.

4. Traduccion anténima se considera ser un sistema
complicado de las transformaciones de la sustitucion Iéxico-
gramatical cuando unas oraciones afirmativas y las construcciones
,,positivas” son sustituidas por las oraciones o construcciones
negativas. Esta transformacion se refiere también a la sustitucion
de una palabra por su anténimo.
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Ejemplo 1: ;Bebe siempre el agua hervida! Hikonu ne nuii

cupoi 6oou!
Ejemplo 2: E/ Monumento de la Guerra — nam’samnuk nayu-

Qicmanm.

3. Traduccion metonimica es una transformacion léxica que
es similar a la extension logica del significado. La traduccion
metonimica consiste en el proceso de sustitucion de una palabra
o frase por otras con las que tiene una relacién o asociacion muy
cercana. Sustituimos, generalmente, cosas 0 nociones que son
intercambiables en algunos contextos y sus significados no se
difieren a nivel 1éxico. Podemos utilizar una palabra concreta que
es una parte de alguna nocion general (parte por todo) o viceversa
(todo por parte). Por ejemplo, en algin contexto el nombre propio
,Espafia” puede ser traducida por el nombre de su capital ,,Ma-
apua’.

Ejemplo 1: Hoy Espaiia ha acogido a una delegacion
portuguesa. Cooeo0ni y Maopuodi 3ycmpinu deneeayiro 3 [lopmy-
2anit.

La transferencia de las nociones en la traduccion metonimica a
veces hace necesario buscar dos palabras absolutamente diferentes
con sélo un componente comun en sus estructuras semanticas.

Ejemplo 2: Garcia Lorca envio un «breve mensaje» a sus
criticos. Icnancokuti noem ionpasué ,,iucma’’ c80iM KPUMUKAM.

Se ve que estas dos palabras son similares metonimicamente
por sus significados, pero las nociones son diferentes (algo
abstracto — algo material).

6. Compensacidn es una transformacion léxico-semantica que
consiste en sustitucion de una palabra o combinacion de palabras
de la lengua original por algunos elementos de la lengua-meta
cuyos significados referenciales se difieren en las dos lenguas en
cuanto a su empleo, pero son similares o intercambiables en cuanto
a pragmatica. Muy a menudo los significados de tales palabras se
hacen sujetos a compensacion en otras partes de la oracion.

Esta transformacion se utiliza también para sustituir las
nociones que no figuran en esta o aquella lengua por una opcion
logica de las palabras con el objetivo de hacer la variante de la
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traduccion mdas adecuada desde el punto de vista estilistico.
Generalmente, compensacion se utiliza traduciendo algunas
unidades fraseoldgicas, realias o expresiones idiomaticas.

Ejemplo: Cada agencia publicitaria siempre quiere echar
una piedra a su competidor. Es su innovacion fuerte. Kooicna pe-
KIAMHA a2enyis 3a68#cOU NpacHe GUHAUMU C8020 KOHUKA, Wob ne-
peMo2mu KOHKYPeHMA.

En este ejemplo ha sido imposible traducir literalmente la
combinacion en espanol, por eso se utiliza una compensacion del
significado y se traduce la frase descriptivamente (la traduccion
descriptiva es un método muy frecuente si observamos
compensacion).

Preguntas de control

1. ;Cudles son los factores principales de los que depende el
empleo de las transformaciones léxico-semanticas?

2. ;Cudles son las causas principales del empleo de las
transformaciones léxico-semanticas?

3. ¢Cudles son las transformaciones basicas a nivel léxico-
semantico?

4. ;Cual es la diferencia entre las transformaciones léxico-
semanticas y las de nivel gramatical?

5. ;Como se caracteriza la traduccion metonimica?

6. Indique las particularidades de la traduccion antonima.

7. Comente la diferencia entre la concretizacion y la
generalizacion.

8. ;A qué léxico se refiere habitualmente la extension logica?

9. ¢Cudl es el foco principal de la compensacion?
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1.3. FIGURAS ESTILISTICAS EN TITULOS
PERIODISTICOS Y ESLOGANES PUBLICITARIOS:
CASOS DE MODIFICACIONES A NIVEL ESTILISTICO

Las palabras diferentes pueden adquirir los significados 1éxico-
semanticos adicionales que no son registrados en diccionarios (en
unos contextos — significado contextual). Las figuras estilisticas
son necesarias cuando la desviacioén de un significado reconocido
es elevado a tal nivel que cause una transformacion inesperada
del sentido logico de una palabra registrada en el diccionario. La
misma figura estilistica puede ser utilizada con diferente frecuencia;
realizar diferentes funciones; tener distintos significados en el
sistema estilistico de una u otra lengua.

En esta parte tedrica se estudian las principales figuras
estilisticas que se observan muy a menudo en la lengua del
periodismo y la de publicidad contemporaneos.

Se sabe que los titulos periodisticos y los textos de la
publiciadad (los esloganes) son los que se crean para asi llamar la
atencion del lector al texto (recibidor).

Las figuras estilisticas son los mejores métodos para atraer
la atencion del leyente y, con esto, colorear o matizar la imagen
del articulo o un eslégan publicitario. La unica cosa, que hay
que tener en cuenta traduciendo tales tipos de textos, es que la
tendencia del ruso o ucraniano es sustantivacion (preferencia al
uso de sustantivos) mientras que en espafiol son preferibles las
formas verbales a las sustantivadas.

Hoy la traduccion de titulos periodisticos y de textos o
esloganes publicitarios se ha hecho no solo necesaria, sino que
se ha presentado como un fenémeno cotidiano para la vida de la
sociedad contemporanea. Asimismo, el conocimiento de las bases
teoricas de la traduccion de esas unidades no es s6lo una cosa
indispensable, sino también la garantia de una traduccion perfecta.

La traduccion de los titulos periodisticos y esloganes
publicitarios se difiere de la de las obras literarias por el uso de
las figuras estilisticas (con un s6lo objetivo — llamar la atencion,
establecer un contacto directo con el lector) y por la orientacion
comunicativa, que se realiza mediante la funcion de establecer
contacto con el auditorio.
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En el proceso de la traduccion de los elementos de este
caracter, el traductor tiene que resolver tanto los problemas
lingiiisticos como los de la adaptacion pragmatica de dicho texto.
Es muy frecuente que el traductor tiene que buscar unos métodos
especiales para interpretar los matices semanticos y estilisticos del
original. Es necesario poner énfasis en que las funciones primarias
de los titulos periodisticos y esloganes publicitarios son ,,producir
la comunicacion” y ,,establecer el contacto”.
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1.4. CAUSAS DEL EMPLEODE FIGURIflSESTILI’STICAS.
MODIFICACIONES ESTILISTICAS

Las figuras estilisticas en diferentes lenguas son las mismas
en sus raices pero ellas so6lo funcionan de una manera diferente y
especial. Una misma figura se utiliza con una diferente frecuencia
y en el texto ella realiza diferentes funciones tales como: facilitar
la memorizacion, crear un efecto comico, establecer el contacto
directo, crear consonancia, establecer una conexion logica, llamar
la atencion del lector, etc. Es el objetivo principal de empleo de
tropos o figuras estilisticos.

Existen tres consejos importantes que hay que tener en
cuenta transmitiendo el significado de las figuras estilisticas y los
elementos estilisticamente marcados.

— si es posible hay que retenerlas,

—todas las figuras estilisticas pueden ser sustituidas por otras
figuras;

— cuando sea imposible retenerlas completamente, es
aconsejable encontrar andlogo, equivalente (absoluto o parcial).

— si no es posible retenerlas durante la traduccion hay que
emplear la compensacion o la traduccion descriptiva como los
métodos principales.

Hay seis métodos principales con los que se puede transmitir
el significado de las figuras estilisticas que son los elementos con
matices emocionales del idioma.

Generalmente, estos métodos se aplican cuando observamos tales
elementos lingliisticos como: unidades fraseologicas, frases hechas,
coloquialismos con un significado metaforico, o sea figurativo.

Muchos tropos o figuras estilisticas de calidad (metaforas,
metonimias, personificacion y otros) conllevan la figuratividad y,
por esta razon, estan sujetos a ser traducidas segun los siguientes
métodos de transmision del significado: analogo, equivalente
absoluto, equivalente parcial, compensacion, traduccion
descriptiva y calco. Los tres primeros de ellos se emplean
exclusivamente cuando observamos los elementos que tienen un
significado figurativo mientras que los tres métodos subsecuentes
se aplican traduciendo lo demaés.
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Todas otras figuras estilisticas son sustituidas por las, que se
refieren al plano fonico, grafico y estructural (aliteracion, rima,
paralelismo, etc.).

Veamos cudles son y estudiemos unos ejemplos.

Andlogo se emplea cuando observamos la retencion del
significado de este o aquel matiz estilistico en la lengua de la
traduccion. La forma grafica y la estructura de la expresion no
suelen coincidir.

Ejemplo: Cabeza de turco — kozen eionywenwns; ancha
Castilla — wo 6yde, mo 1 6yoe, hambre canina — 6oguuti anemum.

Equivalente absoluto — método que implica la retencion tanto
de la forma gréfica como del significado en la lengua original y en
la lengua-meta.

Ejemplo: dar calabazas — oamu eapby3a (6iomosumu nape-
UeHoMY).

Equivalente parcial significa la duplicacion parcial de la forma
de una expresion reteniendo solo el significado de lo expuesto.

Ejemplo: poner en libertad — sionycmumu na oo, mosca
blanca — 6ina eopona.

Traduccion descriptiva se emplea para transmitir
descriptivamente el significado, a veces, aproximado de Ia
expresion con un solo fin — dejar comprender lo general explicando
la escencia o la idea principal de lo dicho.

Ejemplo: el talento bestial — naozsuuaiino o60aposana Jio-
ouna,; quedarse a la luna de Valencia — 3anuwamucs 6 OypHsXx.

Compensacion es el método mas frecuente que se emplea
para sustituir una figura por otras, reteniendo su matiz estilistico y
emotivo. Si es imposible retener el significado, nos referimos a la
traduccion descriptiva como el método de transmitir sélo la idea
principal. Se aplica también a algunos elementos de la lengua-
meta cuyos significados referenciales se difieren en las dos lenguas
en cuanto a su empleo, pero son similares o intercambiables en
cuanto a pragmatica.
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Ejemplo: el negro plan ruso — nian pocism ax noooposxc Ha
Mapc.

En este caso lametafora ,,el negro plan ruso ” ha sido sustituida
por simil (comparacion figurativa) ,,nran pocisn ax nooopoic na
Mapc”.

Calco se entiende como la manera de traducir palabra por
palabra. La forma y el significado se quedan incambiables y no
expresan, como regla, la figuratividad. Este método coincide en
muchos casos con equivalente absoluto pero la diferencia es que
,calco” se refiere a combinaciones de palabras o términos con un
significado directo.

Ejemplo: Casa Blanca de Washington — Binuii /[im y Ba-
WuHemoni, superpoder — cynepcuna.

Es importante destacar y estudiar las figuras estilisticas
usadas mas frecuentemente en titulos periodisticos y esloganes
publicitarios contemporaneos. A lo largo de las siguientes paginas
se presenta una clasificacion de las figuras estilisticas con un
objetivo — poner el adquirido conocimiento en practica en las
secciones sucesivas.
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II.CLASIFICACIONDE LASFIGURASESTILISTICAS

IL.1. FIGURAS DEL PLANO FONICO

Aliteracidn es la reiteracion de la consonante inicial en el
principio de dos palabras consecutivas o ligeramente separadas.
Ejemplo: El ruido con que rueda la ronca tempestad.

Asonancia consiste en repeticion de los sonidos vocales
generalmente en la terminacion de las palabras secesivas.
Ejemplo: La tormenta me mata no quiero ni bata ni corbata.

Onomatopeya es el uso de una palabra, o en ocasiones un grupo de
palabras, cuya pronunciacion imita el sonido de aquello que describe.

Ejemplo: ,,Bum”, ,,pam”, ,,clic”, ,,cla” o ,,crac”. El kikiriki
del gallo me ha despertado.

Paronomasia es un recurso fonico que consiste en emplear
paronimos (palabras que tienen sonidos semejantes pero
significados diferentes).

Ejemplo: Con dados ganan condados.

Paronimia es utilizacion de palabras semejantes en la forma
pero de distinto significado.
Ejemplo: Muy tardon en la misa y abreviador en la mesa.

Retruécano es repeticion de varios vocablos o una frase
entera invirtiendo su 6rden para que se produzca una significacion
contraria y por tanto un contraste.

Ejemplo: Siempre se ha de sentir lo que se dice. Nunca se
ha de decir lo que se siente. En este pais no se lee porque no se
escribe, o no se escribe porque no se lee.

Rima se encuentra en el verso con igualdad o semejanza de
sonidos desde el ultimo sonido vocalico acentuado.

Ejemplo: E! testigo conmigo y contigo, viene siempre mi
mejor amigo.
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11.2. FIGURAS DE CANTIDAD

Disminucion es una figura que consiste en disminuir una
nocién a un gran extenso.

Ejemplo: El director no hace_ni pizca. [Dame una gota
de agua!

Hipérbole es una figura retorica consistente en ofrecer una
vision desproporcionada de una realidad, amplificandola o dismi-
nuyéndola. Es una exageracion. El poeta desea dar a sus palabras
una mayor intensidad o emocion. La hipérbole se concreta en el
uso de términos enfaticos y expresiones exageradas. Todo se reve-
la como ,,excepcional”, ,,extraordinario”, ,,colosal”, ,,fantastico”,
etc.

Ejemplo: Tengo un sueiio que me muero. Toda Esparia se
volco con la Seleccion.

Litotes significa negar lo contrario de lo que se quiere afirmar.
Ejemplo: No es imposible hacerlo.

11.3. FIGURAS DE CALIDAD

Acrdstico es una composicion poética o normal en la que las
letras iniciales, medias o finales de cada verso u oracion se leen en
modo especial, forman un vocablo o una locucion. Por extension
se llama acrostico la palabra o locucion formada por esas letras.

Elemplo: SIAT — Siempre Ideal A Todos.

Alegoria se denomina la correspondencia prolongada de
simbolos o metaforas. Consiste en traducir un plano real a un plano
imaginario a través de una serie ininterrumpida de metaforas.

Ejemplo: Nuestras vidas son los rios que van a dar en la
mar...

Antonomasia es una figura que observamos cuando
nombramos a personas por los nombres famosos segin algunos
rasgos parecidos del caracter, gestos o acciones.
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Ejemplo: Esta mujer es una Venus. Mi marido es un Don Juan.

Apostrofe dirige apasionadamente la palabra a seres animados
o inanimados o cosas personificadas en tono exclamativo fuera de
la estructura de la oracion.

Ejemplos: Navega, velero mio... Vaya, mi dineral.

Epiteto es el adjetivo, que colocado delante del sustantivo,
expresa una cualidad innecesaria o inherente de alguna persona o
cosa con fines estéticos.

Ejemplos: , El terrible Cain”, ,,la blanca nieve”, ,,mejillas
rosadas’.

Eufemismo es la perifrasis que se emplea para evitar una
expresion penosa u horrenda, grosera o malsonante; forma de
expresion amable para ocultar o disimular algo desagradable o tabu.

Ejemplos: Le serialo la puerta (por echarlo de casa). Paso a
mejor vida (por morir).

Ironia es la expresion de lo contrario a lo que se piensa de
tal forma que por el contexto, el receptor puede reconocer la
verdadera intencion del emisor.

Ejemplos: /Y quién duda de que tenemos libertad de
imprenta? Comieron una comida eterna, sin principio y sin fin
(no comieron nada).

Metdfora es una identificacion de un objeto con otro en
virtud de una relacion de semejanza que hay entre ellos, es decir,
una comparacion. Se viene considerando la metafora como una
comparacion implicita, fundada sobre el principio de analogia
entre dos realidades, diferentes en algunos aspectos y semejantes
en otros.

Ejemplos: El cristal del agua. La guerra de los cargos
publicos, la cumbre sobre el empleo.

Metonimia es la sustitucion de un término por otro, fundandose
en relaciones de causalidad, procedencia o sucesion existentes
entre los significados de ambos términos.
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Elemplos: ,,Un Rioja, un Jerez, un Ribeiro” (una botella
de vino de Rioja, etc.. ,,No tiene corazon” (es una persona sin
sentimientos). California prohibe fumar en los bares.

Perifrasis es rodeo de palabras, lo que podria decirse con
menos o hasta con una sola palabra. Se usa para referirse a una
nocion dando asociaciones.

Ejemplos: Los que viven por sus manos (artesanos). Un
pdjaro doméstico es del sol (el gallo).

Personificacidn consiste en atribuir caracteristicas humanas a
animales o seres inanimados, como ocurre en las fabulas, cuentos
maravillosos y alegorias. En los autos sacramentales aparecen
ejemplos de personificacion alegoérica: la culpa, la sabiduria, la
gracia, etc. También se aplica el término al hecho de representar
una cualidad, virtud o vicio a partir de determinados rasgos de una
personalidad que se convierte en prototipo, asi,,Don Juan” es la
personificacion del seductor.

Ejemplo: El buen comportamiento de los precios.

Sarcasmo es la ironia misma cuando pasa al tono amargo o
mordaz, cruel, insultante.

Ejemplos: ;Que haya un cadaver mas, ;qué importa al
mundo?!

Sinécdoque es un tipo de metonimia basada en una relacion
cuantitativa: el todo por la parte, la parte por el todo, la materia
por el objeto, etc.

Ejemplos: El mundo se reira de ti. El hombre es un ser mortal.

I11.4. FIGURAS DE CONTRADICCION

Antitesis contrapone dos ideas o pensamientos. Es una
asociacion de conceptos por contraste (amor — odio, blanco —
negro, etc.). El contraste es la oposicion de palabras (antonimos),
frases de significado contrario, etc.
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Ejemplos: A florecer las flores madrugaron. Y para
envejecerse florecieron.

Oximoron es un tipo de paradoja que consiste en fusionar dos
términos contrarios que, lejos de excluirse, se complementan.

Ejemplos: Una nieve quemante me desvela y un friisimo
fuego me desvia. jOh muerte que das vida!

Paradoja es la union de dos ideas contrapuestas. Es
una antitesis superada porque une ideas contradictorias
por naturaleza en un mismo pensamiento. Tras la aparente
contraposicion hay un sentido profundo.

Ejemplos: Vivo sin vivir en mi. Que muero porque no muero.
Al avaro, las riquezas lo hacen mas pobre.

I11.5. FIGURAS DE DESIGUALDAD

Anticlimax es una enumeracion de miembros o elementos
oracionales (sindbnimos) a veces puestos en 6rden descendiente de
la intensidad o emocion. Es la figura contraria a climax.

Ejemplo: Lo quiero tanto. Lo queria mucho. No mucho. Un
poco. Quizas no lo queria en absoluto.

Calambur es un juego de palabras que consiste en formar una
nueva expresion aprovechando las silabas de otra palabra.

Ejemplo: La nueva escena es cena compartida. Es conde,
jesconde! Oro parece, plata no es lo que platano es.

Climax (gradacidén) es la enumeracion de miembros
oracionales (sinonimos) dispuestos en un orden creciente o
decreciente, en relacion a diferentes valores significativos:
intensidad, gravedad, etc.

Ejemplo: Alli los lagos, rios, océanos.

Hipérbaton es un procedimiento expresivo que afecta el nivel
sintactico y consiste en invertir el 6rden gramatical de las palabras
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en la oracion y la ilacion logica de las ideas para darle mas belleza
a la expresion (en vez de usar la combinacion sujeto-predicado, el
poeta prefiere usar predicado-sujeto).

Ejemplos: ,,Formidable de la tierra bostezo” por ,,formidable
bostezo de la tierra”.

Zeugma sobreentiende que un elemento es comun a varias
unidades analogas de la oracién. Un verbo se refiere a diferentes
cosas reteniendo su significado directo o indirecto.

Ejemplo: Ella dejo caer la lagrima y el paniuelo. La rotacion
del fruto, la alegria del pdjaro, bienestar y la salud de paso.

11.6. FIGURAS DE AUSENCIA DE COMPONENTES

Aposidpesis es la interrupcién emocional, espontinea o
abrupta de una idea. La idea se queda sin decirla a final.
Ejemplo: Si aqui viniera la policia... Si me tocas mas a mi, yo te...

Asindeton consiste en la eliminacion de conjunciones. Suele
emplearse para dar agilidad al texto.
Ejemplo: Vino, vio, vencio.

Elipsis o elipse es la supresion de un elemento de la frase,
sobreentendido por el contexto (sin perjuicio de la claridad),
dotandola de brevedad, energia, rapidez y poder sugestivo. Aporta
rapidez e intensidad.

Ejemplos: A enemigo que huye, puente de plata.

Suspension es la interrupcion espontanea del discurso con
intencion evocadora.

Ejemplo: Sevilla... Guadalquivir...
I1.7. FIGURAS DE ABUNDANCIA DE COMPONENTES

Alusion es la perifrasis que hace referencia a la persona o una
cosa conocida sin nombrarla.
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Ejemplos: Ser o no ser.

Anadiplosis es un recurso literario que consiste en la repeticion
de la misma palabra o grupo de palabras al final de un verso y al
comienzo del siguiente.

Ejemplo: Oye, no temas, y a mi ninfa dile, dile que muero.

Andfora es un caso particular que consiste en la repeticion de
las primeras palabras de un verso.

Ejemplo: Temprano levanto la muerte del vuelo, temprano
madrugo la madrugada.

Derivacion es una intensificacion expresiva mediante la
acumulacion de palabras de la misma familia Iéxica.

Ejemplo: Traigo una rosa en sangre entre las manos
ensangrentadas...

Enumeracion es la acumulacion de elementos diversos
de forma caotica o desordenada o la gradacion ascendente o
descendente.

Ejemplos: En polvo, en humo, en aire, en sombra, en nada.

Epanadiplosis es una figura retdrica que consiste en repetir la
misma palabra al principio y al final de una frase o de dos frases
consecutivas.

Ejemplo: Verde que te quiero verde. Mono vestido de seda
nunca deja de ser mono.

Epifora es una de las figuras que consiste en la repeticion de
una o varias palabras al final de enunciados consecutivos, versos
o frases.

Ejemplo: ,,Del que te alaba mas de cuanto es verdad, no te
asegures de denostadorarte mds de cuanto es verdad.”

Exclamacion retérica es una expresion de sentimientos por medio
de exclamaciones con la finalidad de dar emotividad al mensaje.

Ejemplos: jOh noche que guiaste!;Oh noche amable mas
que la alborada!
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Interrogacion retdrica se concierta en las preguntas que
no esperan respuestas, constituyen afirmaciones o desahogos
emocionales. Se enuncia una pregunta no para recibir respuesta,
sino para dar mas fuerza al pensamiento.

Ejemplo: Y si caigo, ;qué es la vida?

Paralelismo es una de las figuras de repeticion cuando se
trata de la semejanza formal entre distintas secuencias de un
texto, distribucion de los elementos de la oracién ,,en paralelo” en
cuanto a longitud, formas gramaticales, estructuras sintacticas o
cadencias ritmicas.

Ejemplo: un poco para ti, un poco para mi.

Parcelacion consiste en la division de la idea en partes
pequefias sin algunas partes principales de la oracidén. Es algo
parecido a elipsis u oracién nominal.

Ejemplo: Lo queria mucho. No mucho. Un poco.

Pleonasmo. Esta figura pertenece a las denominadas figuras
gramaticales. El pleonasmo es una construccién gramatical con
elementos superfluos o redundantes, cuya justificacion debe
intensificar o adornar la expresion.

Ejemplo: ,,Lo vi con mis propios ojos”. Temprano madrugo
la madrugada.

Polisindeton es una figuraretorica que consiste en la utilizacion
de mas conjunciones de las necesarias en el uso habitual uniendo
palabras, sintagmas o preposiciones cuya funcion es acelerar o
agilizar la lectura.

Ejemplos: Y creian y decian y morian. Tus descuidos me
maltratan, tus desdenes me fatigan, tus sinrazones me matan.

Quiasmo es una ordenacion de dos grupos de palabras de tal
forma que el segundo invierte el 6rden del primero.
Ejemplo: Cuando pitos, flautas, cuando flautas, pitos.

Tautologia es la reiteracion de una palabra al intentar
definirla.
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Ejemplos: El destino es el destino. Pensar el pensamiento. El
ayuntamiento de los ayuntamientos.

11.8. FIGURAS DE IDENTIDAD

Simil o comparacion. Son las figuras retoricas que consisten
en relacionar dos términos para expresar, de una manera explicita,
la semejanza o analogia que presentan las realidades designadas
por ellos. Esa relacion se establece, generalmente, por medio de
particulas o nexos comparativos: ,,como”, ,,asi”’, ,, asi como”,
,tal”, ,jigual que”, ,,tan”, ,,semejante a”, ,,lo mismo que”, etc.

Ejemplos: Canta como un loro. Bebe como un barril. Vive
igual que un cura.

La estilistica practica deberia ser la actividad mas importante
en la ensenanza y el aprendizaje de un idioma porque en el acto
de la comunicacidn, la ignorancia de los recursos expresivos y de
la adecuacion funcional de lo dicho lleva al fracaso o, a veces,
a situaciones ridiculas. Las variantes, creadas como resultado de
una expansion de los modelos sintacticos, vienen a ser marcadas
estilisticamente y sirven para reforzar la expresividad del discurso.

Los medios estilisticos, basados en las acciones mutuas
formales y semanticas de varias construcciones u oraciones en
determinados contextos, vienen a ser una de las mas ricas fuentes
de la expresividad del habla.

Dichos medios estilisticos sirven de medio de la expresividad
tanto literaria como de otros estilos funcionales de la lengua, o
sea publicitario, periodistico, poético, a veces cientifico o juridico,
etc.

Preguntas de control

1. ;Cudles son los factores que hay que tener en cuenta
transmitiendo el significado de las figuras estilisticas?

2. ;Como caractezaria Ud la nocion del ,,estilo” de los textos
publicitarios y periodisticos?
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3. ¢Para qué se emplean las figuras estilisticas y cuales son
sus funciones y objetivos primordiales?

4. Comente si existen transformaciones o modificaciones a
nivel estilistico en el proceso de la traduccion.

5. ;Cudles son las causas principales del uso de las figuras
estilisticas?

6. ;Queé estilos podria recordar? Enumeérelos.

7. Diga si es importante retener la grdfica de tropos estilisticos
o su significado. jPor qué?

8. ;Cudales son los tres tres consejos mas importantes que hay
que tener en cuenta transmitiendo el significado de las figuras
estilisticas y los elementos estilisticamente marcados?

9. ¢Cuadntos métodos de traduccion de los elementos
estilisticos existen en la ciencia traductologica de hoy? ;Cudles
son y qué particularidades tienen?

10. ;Cual es la clasificacion de las figuras estilisticas segun
los niveles de la lengua?
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SEGUNDA PARTE

GENERALIDADES SOBRE LA INTERPRETACION
Y SUS MODALIDADES

Los avances tecnologicos y el aumento de las relaciones
internacionales de cardcter publico, privado, comercial,
turistico y cultural, entre otros, han llevado en el siglo XX a
la generalizacion de una actividad reservada hasta entonces al
ambito de la erudicion. Es especialmente en la segunda mitad
del siglo XX cuando comienza el periodo altamente critico
de la interpretacion fructuosa ante la imperiosa necesidad de
la comunicaciéon. En la era de la comunicacién surgen nuevas
variedades de traduccion oral: interpretacion consecutiva,
interpretacion bilateral, traduccion-resumen, interpretacion a la
vista, interpretacion simultanea, etc.

La interpretacion es uno de los tipos mas complicados de
la traduccion. Esto se debe principalmente a las caracteristicas
especificas del habla. El lenguaje hablado es espontaneo y no
todos los sujetos son tipicos del texto escrito segiin las normas.

Ademas, tiene una peculiaridad tomando en cuenta la
pronunciacién por individuales. El cambio del discurso suele
ser extremadamente significativo, lo que también complica
la comprensiéon de la narracion. Por lo tanto, una situacion
bastante comun es cuando una persona puede leer facilmente
textos extranjeros, mientras que al mismo tiempo, surge la mala
comprension del lenguaje hablado de los extranjeros.

La interpretacion juega un papel muy importante en el
mundo globalizado. Sin ella, las relaciones se presentarian
como imposibles, por esta razon, ultimamente la demanda de
los intérpretes profesionales en diferentes campos se hace mas y
mas agudizada. Cada intérprete, especialista en sus actividades,
debe poseer las cualidades profesionales necesarias tales como:
una manera analitica de pensar, aptitud generalizadora, reaccion
momentanea, intuicion, adaptacion rapida a la situacion, agilidad
de concentrar la atencion, continencia fisica y psicologica, buena
memoria, habilidades de orador, erudicion, intelecto desarrollado,
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elocuencia, voz agradable, buen sentido de humor, diplomatismo
y tacto.

La interpretaciéon amplia el ambito hacia todos los campos:
técnicos, cientificos, juridicos, comerciales asi como tiene una
relacion estrecha con cine, television, deporte, etc. Entonces
aparece la necesidad de organizar centros de formacion de
traductores e intérpretes y, por ultimo, el interés genuino por
conocer en profundidad en qué consiste la traduccion y cudles son
las circunstancias que se desarrollan alrededor de la traduccion.

Traducir o interpretar, en todas sus modalidades y
especificidades, es un proceso puramente intelectual que implica la
comprension e interpretacion del pensamiento humano formulado
en una lengua y su expresion en la otra.

La interpretacion requiere que el intérprete posea el mismo
conocimiento y dominio de la lengua original (de partida) que
los de la lengua-meta, asi como de las terminologias y lenguajes
especificos propios de ambas lenguas para el tipo de texto oral que
se deba traducir.

Cualquier desequilibrio de sus aptitudes con relacion a una u
otra lengua ird en detrimento de la fidelidad de la interpretacion.

En esta parte tedrica se presentan detalladamente los cuatro
tipos principales de la interpretacion que son los mas empleados
en el mundo moderno de transmision oral de la informacion, a
saber:

1. Traduccion-resumen;

2. Interpretacion bilateral;

3. Interpretacion consecutiva;

4. Interpretacion a la vista.

1. TRADUCCION-RESUMEN

El contenido de cualquier texto puede ser presentado en la
forma concisa evitando la traduccion palabra por palabra. En
este caso, lo mas a menudo se refieren a la ,,traduccion-resumen”
segin la cual es indispensable retener la informacion principal y
los datos precisos que estan concentrados en el marco de un texto
de cualquier género o discurso, sea éste cientifico o publicistico.
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El objetivo primordial de la traduccion-resumen consiste
en transmitir la idea principal del texto indicando los detalles
informativos mas importantes. Para poder resumir el texto hay que
tener en cuenta lo siguiente:

— siempre es necesario encontrar el campo semantico de las
narraciones sucesivas;

— formular una idea precisa de cada fragmento;

—se debe realizar todos los tipos de reducciones morfologicas,
sintacticas y gramaticales;

— reemplazar algo general por unos términos comunes y
concretizados.

La traduccion-resumen es la que sobreentiende un relato o
exposicion breve seglin el plan-modelo més o menos estructurado
que se presenta a continuacion.

Plan-modelo de la traduccion-resumen:
1. El articulo recién leido se titula...
— el articulo que acabo de leer se titula...

2. El autor toca el tema bastante actual para la sociedad de
hoy ...
— el tema del articulo es...

—en el articulo se trata de...
—en el articulo esta citada la opinion de... sobre...

3. La idea principal, segiin mi opinion, es... (consiste en...)

4. Primeramente, quisiera decir que...
— mencionar que...
— notar que...

5. En el articulo arriba mencionado el autor dice que...
— toca el problema de...

— menciona que...

— nota que...

—subraya que...

— pone énfasis en que...
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6. A continuacion, hay que notar que...
— lo segundo es que...

7. En conclusion, quisiera decir que...
— mencionar que...

— me impresiono que...

— me parece bueno que...

— considero justo que...

—opino que...

Frases para expresar la opinion:

— segun mi parecer ...

— segun mi modo de ver ...

— segun mi opinion...

— segun mi punto de vista...

— segun mi juicio...

— bajo mi optica..., etc.

Es muy conveniente utilizar este plan ya que de esta manera la
traduccion-resumen comprende todo lo necesario que esta sujeto
a exposicion y el intérprete es capaz de manifestar la certitud de
sus pasos y darse la impresion de la facilidad del trabajo realizado.

2. INTERPRETACION BILATERAL

La interpretacion bilateral, entre todos los tipos de la traduc-
cion oral, fue la primera en organizarse formalmente como pro-
fesion. Esta considerada como la profesion de mayor prestigio
porque este tipo de la interpretacion implica la participacion de un
intérprete en varios eventos importantes.

Esta técnica se utiliza para organizar visitas, cursos, comidas
o ferias, negociaciones, foros internacionales, conferencias, con-
gresos, simposios, reuniones de altos funcionarios,, etc.

Se trata de la traduccion oral o la interpretacion cuyo objetivo
consiste en facilitar la comunicacioén entre los especialistas que
necesitan adquirir o intercambiar la informacién. Esta mediacion
se produce de manera discreta sin la que suelan producirse interfe-
rencias entre el intérprete y los participantes principales.
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Tradicionalmente, la interpretacion bilateral se ha considera-
do una modalidad de la interpretacion con dos variedades: con-
secutiva y simultdnea que suponen la comunicacion dialdgica.
Como regla, esta modalidad implica la interpretacion de una a dos
lenguas.

La interpretacion bilateral es similar a la consecutiva, pero
el intérprete traduce breves intervenciones de los interlocutores a
una u otra lengua indistintamente.

En la interpretacion bilateral, el intérprete ofrece la version en
lengua-meta de una conversacion, una vez que el orador ha acaba-
do de pronunciarla. Si el discurso es muy extenso, el orador suele
detenerse cada cierto tiempo para permitir al intérprete ofrecer su
traduccion. El intérprete puede basar su restitucion en su memoria
y dado que los segmentos de conversacion suelen ser menos pro-
longados, no es tan necesario recurrir a la toma de notas.

Esta modalidad de la interpretacion es un acto comunicativo
,»directo o inmediato”, menos formal y mas espontaneo que los an-
teriores, pero igualmente dindmico. Ella es muy popular en nues-
tros dias debido al desarrollo de las relaciones comerciales y las de
negocios en diferentes campos donde el intérprete figura como el
conectador o eslabon de enlace.

3. INTERPRETACION CONSECUTIVA

En la interpretacion consecutiva el intérprete ofrece la version
en lengua-meta de un discurso, una vez terminado la naracion del
hablador. Esta modalidad de interpretacion es muy complicada ya
que implica la memorizacion de un bloque de informacién dife-
rente en cuanto a su tamafio en el que el lenguaje verbal y la mo-
dulacion de la voz adquieren la importancia especial.

La interpretacion consecutiva es una actividad cognitiva com-
pleja, sometida a parametros temporales rigidos. Como en toda la
actividad experta, su realizacion eficaz requiere tanto la puesta en
practica de una serie de operaciones y destrezas derivadas de la
adquisicion mediante entrenamiento y practica, como el empleo
de los métodos y conocimientos especificos. Estas operaciones y
procedimientos interactiian a lo largo de las dos fases, la de re-
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cepcion y la de producciodn, en las que se divide la ejecucion del
proceso interpretativo. Puesto que dichas operaciones y procedi-
mientos tienen lugar de forma concomitante, resulta de gran im-
portancia conocer cudles son los principales problemas derivados
de la complejidad de la tarea y determinar las estrategias resoluto-
rias que puedan corresponderles.

En la interpretacion consecutiva, el orador realiza pausas 16-
gicas en su alocucion, que le permiten al intérprete comunicar lo
dicho en la lengua original.

La interpretacion consecutiva se emplea normalmente en
eventos con poca audiencia: negociaciones, presentaciones, sesio-
nes informativas, conferencias de prensa, seminarios y sesiones
formativas con pequefio nimero de participantes.

Se utiliza primordialmente para actos de comunicacion con
altonivel de interactividad. Las situaciones mas usuales que requie-
ren servicios de la interpretacion consecutiva son las siguientes:
conferencias, ruedas de prensa, reuniones institucionales, empre-
sariales, de negocios; negociaciones, incluyendo conversaciones
telefonicas, seminarios y otra clase de eventos similares;
presentaciones, recepciones y celebraciones; ayuda operativa para
interpretacion de documentos escritos, generalmente juridicos,
que no requieren una traduccion completa, sino que los clientes
necesitan unicamente comprender el significado.

También se refiere al proceso de instalaciones y configura-
ciones de equipos que conlleva la participacion de especialistas
extranjeros y asi de intérpretes; interpretacion en mostradores de
la exposicion; interpretacion en vistas de tribunales, interrogato-
rios, en firmas de documentos con certificacion notarial asi como
también en lecturas en voz alta y otros procedimientos pertinentes.

El intérprete debe ser muy cuidadoso con las personas cuyo
discurso interpreta para llevar a cabo una interpretacion conse-
cutiva de alta calidad. Un intérprete consecutivo debe ser in-
genioso y capaz de responder répido a errores del orador, en
caso de que se produzca alguno. Mientras realiza su trabajo, el
intérprete consecutivo trata de detectar pausas en el discurso del
orador, por una parte, para no interrumpirle y, por otra parte,
para poder transmitir velozmente a la audiencia el significado de
la alocucion.
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El éxito de las negociaciones puede depender en gran parte de
la calidad de la interpretacion consecutiva, es por ello que nues-
tros intérpretes efectan la interpretacion consecutiva con sumo
cuidado, estudiando continuamente literatura de las diferentes ac-
tividades en las que actian.

4. INTERPRETACION A LA VISTA

La interpretacion a la vista es la que se emplea muy a menudo
en el ambito traductologico. Esta modalidad de la interpretacion
se denomina también ,,interpretacion a 0jo”, ya que durante el
proceso de interpretar un texto se realiza la operacion de reproducir
el texto de la lengua original a la lengua-meta con el apoyo visual
donde los ojos funcionan como los mecanismos de percepcion de
la informacion.

Se interpretan a la vista diferentes documentos o textos, cartas,
instrucciones, contratos, a veces informes de varios tipos, articulos
cientificos o publicisticos, materiales impresos o electronicos de
los medios de la comunicaciéon masiva.

La interpretacion a la vista tiene muchas particularidades y
su realizacion especifica requiere conocimientos profundos de los
principios y modificaciones correspondientes.

Ante todo, el intérprete tiene que aprender la pragmatica
del texto (su género, estilo, peculiaridades de percepcion de
la interpretacion, situacion etc). El modo de la interpretacion
depende del andlisis de las peculiaridades pragmaticas. Digamos,
interpretando el proyecto de resolucion, es necesario transmitir
y retener el estilo y el lenguaje de este documento, mientras
que interpretando la instruccion de maquina hay que prestar
atencion a la terminologia especifica; interpretando cartas o
faxes es importante reproducir las peculiaridades lingliisticas
comunicativas de la correspondencia comercial o privada.

Realizando la interpretacion a la vista el intérprete traduce
oralmente las oraciones, mientras que sus o0jos y el cerebro estan
concentrados en analizar automaticamente las oraciones sucesivas.
Esta tarea no es facil ya que tal agilidad requiere mucha practica y
entrenamientos continuos.
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El tiempo para la interpretacion debe ser aproximadamente el
que corresponda a la lectura en voz alta sin detenerse en pausas
largas, evitando las palabras extra o interjecciones, balbuceos
como ,,e-e-¢” incluso autocorrecciones.

Esindispensable quitarse del miedo de emplear transformaciones
gramaticales, sintacticas y reproducir las palabras en la oracion en su
orden sintactico de la variante original. Las palabras se interpretan
segun el contexto, donde no es obligatorio retener la cantidad de
palabras del original o de la variante bajo la interpretacion.

Los problemas de percepcion de las palabras al oido
desaparecen (ya que las palabras presentadas ante los ojos son
impresas). No existe el problema de presentar la informacion
porque ella esta puesta en papel. Este tipo de la interpretacion podria
parecer facil, pero la interpretacion a la vista nos presenta muchas
dificultades. El intérprete trabaja con un texto escrito y, por eso, €l
estd obligado a enfrentar el bloque de las informaciones, posible
ambigiiedad del significado y la estructura sintactica complicada
de la mayoria de las oraciones.

Por esta razon, el texto de este tipo se ve dificil para
fragmentarlo visualmente en bloques individuales y claros.
Ademas, durante todo el proceso de la interpretacion el intérprete
esta forzado a contraponerse a la interferencia lingliistica, porque
el texto en una lengua se percibe visualmente mientras que el de la
lengua contraria se reproduce vocalmente.

La interpretacion a la vista se entiende como estrategia de la
traduccion y modalidad de ésta que se situa entre la traduccion
escritay latraduccion oral. En ambos casos se supone la transmision
de un texto escrito en una lengua a un texto oral en la otra. Se suele
definir como un tipo especifico de la traduccion escrita y, a la vez,
una variante de la interpretacion. Su similitud con la traduccion
escrita radica en la existencia de un texto escrito que da origen al
proceso traductor, mientras que la similitud con la interpretacion
se encuentra en la naturaleza oral de la reformulacion.

Esto representa un cambio de modo de la variacion lingiiistica
segun el medio — escrito u oral.
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Preguntas de control

1. ;Cudl es la diferencia mds importante entre la traduccion
e interpretacion?

2. ;Cual es la naturaleza de la interpretacion desde el punto
de vista tedrico?

3. ;Qué tipos de la traduccion oral o la interpretacion conoce
Usted?

4. Comente cada tipo de la interpretacion indicando sus
particularidades.

5. ;Como caractezaria Ud la profesion del “intérprete”?

6. ;/Qué habilidades figuran entre las mds apreciables en la
formacion de un intérprete?

7. ;Qué operaciones mentales se realizan durante la
interpretacion?

8. ;Cudles son los factores principales de los que depende el
éxito de una interpretacion?

9. ;Qué puntos incluye el plan segun el cual se realiza la
traduccion-resumen?
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TERCERA PARTE

GENERALIDADES SOBRE
LA CORRESPONDENCIA COMERCIAL

I. ESTRUCTURA, ESTILO Y CLASIFICACION
DE CARTAS COMERCIALES

La carta y la correspondencia son los medios de la comuni-
cacion utilizados por el hombre desde hace muchos afios para co-
municarse con personas o individuos, que estan a larga distancia o
cerca, con un motivo muy variado.

A lo largo del tiempo se han perfeccionando sus normas y sus
estilos, hasta llegar a nuestros dias, que existe el correo electronico,
es decir e-mail, que es la forma mas rapida de enviar y asegurarse
que la informacién llegue al destinatario.

El material que se presenta a continuacion revela qué son la car-
ta y la correspondencia; se explicard mas adelante la definicion de
los cartas de todos tipos, sus estilos, sus normas de puntuacion etc.

La correspondencia es el trato reciproco entre dos personas me-
diante el intercambio de cartas, esquelas, tarjetas, telegramas, cata-
logos, folletos etc. En las empresas se considera que la correspon-
dencia es el alma del comercio y de la industria. La correspondencia
tiene muy variadas formas, con caracteristicas especiales que las
distinguen segun la fuente de emision, la intencion de sus conteni-
dos, estilos y tramitacion de su envio o despacho.

De acuerdo con su clasificacion se mencionan las siguientes:

1. Por su destino: publicas — contienen informacion general
a través de medios de comunicacion; privadas — tratan de
informacion de interés y caracter particular, comercial y oficial.

2. Por su contenido: de primera clase — su contenido es solo
de informacion: cartas, tarjetas, postales, documentos de negocios,
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periddicos etc.; de segunda clase — esta correspondencia esta
relacionada con paquetes, bultos, muestras, valijas etc.

3. Por su tramitacion: postal — cuando se envian a través
de servicios de correos, pueden ser ordinarias o certificadas;
telegraficas — cuando se envia a través del servicio telegrafico.

4. Por su puntuacion: abierta — no lleva signos de puntuacion
en ninguna de sus partes componentes; cerrada — lleva signos de
puntuacion en cada una de sus partes o componentes; mixta o
corriente — combina los dos estilos.

5. Por su extension: cortas — cuando su contenido se extiende
hasta 100 palabras; medianas — cuando su contenido comprende
desde 100 hasta 200 palabras; largas — cuando su contenido
comprende desde 200 hasta 300 palabras son cartas de un pliego.

6. Por su forma: se refiere a todas las correspondencias,
la diferencia consiste en su redaccion y presentacion. Cartas,
oficios, circulares, vales, tarjetas postales, esquelas, memorandos,
planillas, telegramas, cablegramas, avisos etc.

La carta es un medio de comunicacion escrito donde se
plantean situaciones relacionadas de acuerdo al contenido que ésta
contenga, ya sea una carta comercial, o una carta oficial.

Particularidades estructurales de una carta y caracteristicas
a tener en cuenta

La redaccion comercial espafiola (como cualquiera) es aquella
que tiene por objeto la comunicacion por el mundo de los negocios
de la empresa y posee unas caracteristicas muy importantes, a
saber:

— Claridad.

— Precision.

— Agilidad.

— Persuasion.

— Prudencia (cortesia).
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Claridad. Los textos comerciales deben de ser claros para
que se pueda interpretarlos en un sentido. Se recomienda evitar
palabras rebuscadas, férmulas vagas e imprecisas, tecnicismos
innecesarios, abreviaturas excesivas, siglas, palabras extranjeras
que tienen su correspondiente en espafiol.

Precision. Redactando un texto comercial es necesario
emplear las frases cortas y sencillas, pero siempre con sentido
completo. Hay que evitar tanto los rodeos o circunloquios, como
las repeticiones.

Agilidad. Este principio sirve para que el escrito sea leido
con mayor facilidad y rapidez, de tal manera que el asunto quede
expuesto con orden y claridad.

Persuasion. En cualquier momento hay que prestar atencion
a lo qué se va a decir, como y a quién se va a dirigir lo escrito. Es
recomendable mostrar interés por el lector, manteniendo siempre
un tono correcto.

Prudencia (cortesia). El lenguaje de los textos comerciales
debe ser prudente y cortés, incluso los casos de las reclamaciones.

Por ultimo, hay que tener en cuenta que los textos comerciales
(por ejemplo, una carta comercial) deben ser atractivos por su
forma externa. Los parrafos tienen que ser cortos, cuidando el
orden expositivo y guardando una relacion logica entre ellos.

L.1. ESTRUCTURA DE CARTAS COMERCIALES

Lacartacomercial responde siempre auna forma preestablecida
que contribuye a darle una mayor claridad. Su esquema es el
siguiente:

1. Encabezamiento;

2. Cuerpo de la carta;

3. Cierre o complementos.
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1. El encabezamiento es la parte preparatoria del texto, ocupa
la parte superior del papel y en ¢l se encuentran los siguientes
apartados:

— Membrete.

— Fecha.

— Direccion interior.

— Asunto u objeto.

— Referencia.

— Linea de atencion.

— Saludo.

El membrete estd imprimido en la parte superior del papel e
incluye el nombre de la compafiia (empresa), la direccion postal
y telegrafica, los nimeros de teléfonos, fax o télex. Algunos
membretes tienen también el logotipo o anagrama de la compafia
(empresa), a través del cual se identifica a la misma.

La fecha sirve para precisar cuando se escribe la carta. Ella se
pone debajo del membrete a la derecha. Generalmente se escribe el
dia en cifras, la preposicion “de”, el nombre del mes en minuscula,
de nuevo la preposicion “de”, el afio en cifras.

Ejemplo: 27 de agosto de 20 .

Ladireccion interior se escribe debajo de la fecha en el margen
izquierdo del papel. Si la carta se dirige a una persona individual,
el tratamiento se escribe en abreviatura con mayusculas, después
el nombre o razon social. En el renglén siguiente se pone el
nombre de la calle y el nimero del local. Debajo — el codigo postal
y el nombre de la ciudad. En el caso de que ésta no fuera capital
de provincia, se debe colocar el nombre de la provincia entre
paréntesis. Al final de las lineas no se ponen los puntos o comas.

Ejemplo 1: Sr. D. Miguel Rubia
Princesa, 11
38020 Madrid
Espana

Ejemplo 2: Sra Maria Sanchiz
Caspe, 65
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45032 — MERIDA (Badajos)
Espania

Asunto u objeto. Esta linea expresa el motivo principal de la
carta resumido en una o dos palabras. Se emplea para facilitar la
clasificacion y archivo de la correspondencia.

Ejemplo: Asunto: envio deficiente.

La referencia se escribe con las siguientes abreviaturas:

— s/ref. (su referencia — Bami BuxinHi 1aHi);

— n/ref- (nuestra referencia — Hami BUXiJIHI JaHi);

— s/escrito;

— n/escrito.

Junto a estas abreviaturas se escriben, con mayusculas, las
iniciales del nombre y apellido(s) de la persona que ha dictado
la carta y, con minusculas, las de la persona que la escribio a
maquina. A continuacion y separado por una barra suelen ir unas
cifras y letras que corresponden a un cddigo de archivo. Cuando
la empresa dispone de un sistema informatico se utiliza solamente
una combinacion de letras y cifras.

Ejemplo: s/ref. 040/4J-7 n/ref. 750/3494

Linea de atencion sirve para que la carta llegue al departa-
mento o a la persona encargada.
Ejemplo: (4 la atencion de: D. Juan Ortega)

El saludo se dirige a la(-s) persona(-s) y no suele comprender
las abreviaturas.

Ejemplo:

Serior: Cenvop

Seriora: Cenvopa

Sernores: Cenvopu

Estimado Serior: lllanosnuii cenvope

Estimada Seriora: [llanoena cenvopo

Distinguidos seniores: [llanogni cenbopu

Apreciable cliente: [llanoenuii knicnme
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EJEMPLO DE ENCABEZAMIENTO

TELEFERICA, S.A.
Alcala de Linares, 47

Telef. 875 34 00 — Télex 420 MAC
38020 MADRID
ESPANA 2demayode 20
ESPACIO 6.999, S.A.
Avenida de Teruel, 56
50005 ZARAGOZA
ESPANA
s/ref. 040/AJ-7 n/ref.
TR/3494
(A la atencion de: Diia Juana Ortega)

2. El cuerpo de la carta comprende la informacion necesaria
sobre el asunto y se difiere por el tipo del contenido. El mensaje
estd expresado con orden y claridad, de tal manera que se entienda
a primera vista por el lector. El cuerpo de la carta es la parte mas
importante. Se compone de tres partes: una introduccion, un nua-
cleo y una conclusion.

— En la introduccién se suele referir a correspondencia ante-
rior, agradecer al destinatario y/o indicar el motivo para el escrito.

— En el nucleo se desarrolla la idea principal de la carta. Es im-
portante redactar el niicleo con objetividad y claridad, sobre todo
cuando se trate de una reclamacion.

— Se termina con una conclusion que sirve de resumen de la
carta y/o de estimulo.

3. Cierre o complementos constituyen el final de la carta y
estan formados por:

— Despedida;

— Firma;

— Nombre del responsable de la carta;

— Cargo o titulo del que la firma;

— Iniciales de identificacion;

— Anexos o adjuntos;

— Indicacion de si se envian copias a otras personas.
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La despedida se redacta con formulas sencillas y cortas que se
unen al ultimo parrafo.

Ejemplo: Quedamos a su disposicion y le saludamos
atentamente.

Después viene la firma que le da autenticidad a la carta, y en
unos renglones mas abajo el nombre del responsable de la misma.

Junto al margen izquierdo y después de la firma, van en
mayusculas las iniciales del firmante y en minuasculas las del que
ha mecanografiado la carta.

Los anexos o adjuntos indican que junto con la carta se envian
otros documentos (facturas, talones etc.).

La linea que indica si se envian copias a otras personas €s
optativa y solo se pone en el caso de que sea necesaria.

EJEMPLO DEL CIERRE

Sin otro particular, aprovechamos la ocasion para saludarles
atentamente.
BARROCO, S.A.
GERENTE
LM/cp
Anexo: 1 factura.

EJEMPLO DE UNA CARTA COMERCIAL
HISPANA CONSULTORES, S.A.
Paseo de la Castellana, 3
38040 MADRID — ESPANA
Tel 549 96 21 — Telex 764309 HISP E

Sr. D. Manuel Molego 18 de abril de 20 _,
Alameda, 74
42007 HUELVA
s/ref. 051/JL-5 n/ref.
ER7/GSL

(A la atencion de: Sr. H. Riveros)
Asunto: Invitacion al taller
Distinguido Cliente:
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Me contacto con Ud para anunciarle sobre el taller que se reali-
zara el dia 21 de junio de 2011, a las 15 hs. en nuestra oficina, que
brindara el reconocido autor de varios libros sobre managment, el
serior Ben Peters.

El taller consistira en los siguientes topicos: ,,la capacitacion
técnico-profesional”, ,,la fluctuacion de personal”, ,,;de qué de-
pende la aptitud para el trabajo?”.

Esta invitacion es solo para nuestros mas exclusivos clientes, es
por ello, que esperamos contar con su presencia.

Saludo a Ud. Atentamente

Pamela A. Ritchie

Gerente General

L.2. CLASIFICACION DE CARTAS COMERCIALES

Las cartas comerciales las podemos clasificar en diferentes
tipos, cada uno de éstos responderd al asunto del que trate la carta.

Las mas empleadas son las cartas: de solicitud; de presentacion;
de reclamacion (quejas); de acuse; de pedido; de relaciones con la
banca; de relaciones con las compaiiias de seguros; de relaciones
con los servicios publicos; de publicidad; de compraventa y
muchas otras.

1. Carta de solicitud

Cartas de solicitud pueden tener diferentes caracteristicas,
segun el tipo de la informacion solicitada. Entre las principales
podemos destacar las siguientes:

— solicitud de informacion de tipo comercial o industrial;

— solicitud de un puesto de trabajo;

— solicitud de informacion sobre una persona a la que va a
contratar.

En cualquier de los tres casos la carta tiene que estar redactada
con habilidad para que resulte atractiva, pero a la vez tiene que ser
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totalmente objetiva y aportar datos concluyentes que lleven a buen
término el asunto del cual tratan.

2. Carta de solicitud de informacion de tipo comercial
o industrial

En la carta de solicitud de informacion de tipo comercial o
industrial suelen solicitar la informacién mediante un cuestionario
al que Uinicamente acompafia una carta explicativa.

3. Carta de solicitud de un puesto de trabajo

Cuando se escribe para solicitar un puesto de trabajo es
conveniente hacerlo a mano proporcionando los datos solicitados,
pero sin excederse. Esta debe ser una carta interesante, si al contrario,
facilmente terminara en el cesto de papeles.

4. Carta de solicitud de informacion sobre una persona a la que
va a contratar

Un comerciante puede solicitar informes personales sobre
alguna persona o empresa, especialmente al iniciar contactos
mercantiles. Lo hace, por ejemplo, para informarse sobre las
aptitudes de un solicitante de puesto de trabajo o sobre la solvencia
comercial de una empresa mercantil.

Cuando se piden informes de una persona se debe hacerlo
de una manera discreta y prudente, sefialando que el contenido
sera confidencial, aclarando si se hace por indicacion del
interesado o no. El texto debe ser claro y sin ambigiiedades.
Por discrecion, los informes solicitados por carta no suelen
incluir en el texto el nombre de quien se requieren informes.
Se adjunta, en cambio, un papel con sus sefias para que pueda
facilmente ser destruido.

5. Carta de presentacion

La carta es el primer folio que el seleccionador lee, por
tanto, su objetivo principal consiste, precisamente, en captar su
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atencion. La impresion que se ha de transmitir es la de haber
dedicado tiempo y atencion antes de ponernos en contacto con
el anunciante, intentando responder a sus exigencias. Tampoco
se aconsejan cartas estandar fotocopiadas y sin indicacion del
destinatario y que dejan ver, que son utilizadas para cualquier
destino. La carta, breve y sintética, debe contener un mensaje lo
mas personalizado posible y que exprese nuestro interés por la
oportunidad que se nos ofrece.

6. Carta de reclamacion (de queja)

Mas alla de lo efectivo de su cometido, toda empresa deberia
ofrecer un modelo de carta de reclamacién a sus clientes; alli se
encuentra una de las principales fuentes de informacién sobre los
fallos y errores de su gestion. Una buena carta de reclamo debera
estar escrita en tono cortés pero exigente. Si bien no existe uno en
especial, un buen modelo de carta de reclamacion debe responder
a tres preguntas basicas: en principio se debe tener claro qué y
por qué se reclama, de forma de plantear claramente lo que ha
provocado a disconformidad. En este sentido es importante no
guardarse ningun detalle. Toda la informacion es vélida y correcta
para justificar el reclamo. Otra pregunta a la que se debe responder
a la hora de escribir una carta de reclamo es a quién va dirigida.
Es fundamental ser especifico respecto al destinatario de la carta
tanto si se trata de una institucion publica, privada o un comercio,
entre otras posibilidades.

Por ultimo sera crucial tener claras y plantear las soluciones
que se pidan. Hay que tener claro que quejarse nada mas que por
quejarse puede verse como un capricho, y que la finalidad real de
una carta de reclamacion es la de encontrar solucion a un problema
puntual. Por eso es que proponer soluciones al inconveniente
resulta un muy buen aporte.

Con respecto a aquello que debe aparecer sin falta en una
carta de reclamacion, hay tres contenidos que son fundamentales:

— Datos del consumidor, o sea nombre, domicilio, DNI y telé-
fono de contacto de la persona que realiza el reclamo;

— Datos del proveedor, es decir nombre de la empresa y domi-
cilio ante la que se plantea la queja;
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— Documentacion acerca del problema planteado: facturas,
notas, cartas, en lo posible originales.

7. Carta de acuse

Este tipo de escritos es muy frecuente en cualquier gestion
comercial o empresa, ya que mediante estas cartas se puede
acusar recibo de mercancias o géneros; bien para responder al
proveedor comunicandole la correcta recepcion de las mismas o
bien para hacer las observaciones pertinentes en el caso de que
dicha mercancia hubiera llegado hasta nosotros en mal estado,
o incluso que rehusamos el envio por las causas aducidas en el
escrito.

Otra modalidad es la de acuse de recibo de efectos o valores.
En estas cartas es conveniente escribir las cantidades de forma
que destaquen y sean facilmente legibles indicando claramente el
concepto por el cual se abonan las referidas cantidades. En el caso
de que fuera necesario hacer alguna operacion de sumas o restas
para llegar a justificar un saldo, éstas se haran siempre fuera del
cuerpo de la carta, bien al margen o al pie de la misma.

8. Carta de pedido

Se puede pensar, y en general suele ser asi, que una carta de
pedido es consecuencia de una carta de oferta anterior, pero en
muchas ocasiones son los comerciantes o clientes los que se dirigen
mediante un modelo de carta de pedido de forma espontanea y por
iniciativa propia exponiendo su peticion o el formato de su pedido.

Lo mas importante en este tipo de cartas de pedido es planificar
anteriormente lo que se va a pedir. Por norma general suelen ser
grandes listados de articulos con sus precios y sus unidades, o
expresado en cantidades o cajas, etc. Por lo tanto no queremos
equivocarnos y requiere que repasemos concienzudamente una y
otra vez el modelo de carta de pedido antes de enviarse. Conviene
también indicarle a la casa vendedora a la que enviamos el pedido
que nos responda confirmandolo lo antes posible también con
indicacion si existe algiin problema de forma que tengamos un
margen de maniobra para rectificar o hacer cambios.
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Los plazos de entrega y sistemas de envio también son
importantes a la hora de hacer un pedido. No hay que olvidar
del sistema de pago o cobro, si se hacen descuentos por compras
superiores a cierto nimero de productos o no. Ademas las formas
de financiacidn, comisiones, primas etc. Todos estos aspectos son
de maxima importancia en funcion de necesidades de venta o de
adquisicion de productos.

Otro dato importante dentro de la carta de pedido es conocer
claramente los gastos de envio. Aqui el dato importante es
conocer el peso, los gastos de embalaje, conocer si el peso que
estamos pidiendo incluye el embalaje o se refiere al peso neto y no
bruto etc. Conviene matizar todos estos datos, o si se desconocen
hacérselos saber dentro de la carta de despido.

A modo legal, se suele informar sobre si la carta de pedido se
debe reintegrar como un contrato o como un documento de cargo.
De esta forma se evitan complicaciones legales.

Al hacer un pedido el comerciante adquiere un compromiso.
Por ello debe expresar con claridad y precision en su nota las
condiciones que desea. Cuando por primera vez hace un pedido
a una empresa es muy conveniente que de referencias, a fin
de que el vendedor tenga la posibilidad de informarse sobre
su solvencia comercial. Con un pedido se solicita el envio de
una determinada mercancia. Los detalles de un pedido pueden
consignarse ya sea en la carta misma que entonces hace las
veces de nota de pedido, o en un documento por separado que se
adjunta a la carta comercial. Antes de realizar un pedido suele
resultar propicio hacer una demanda pidiendo informacion sobre
precios y condiciones.

9. Cartas de relaciones con la banca

Fundamentalmente interesan aqui las cantidades y los documentos
que las confirman. La argumentacion en este tipo de cartas sera
sencilla. Con este tipo de cartas se anuncian envios de fondos y se
acusa el recibo de los mismos; se notifican bonificaciones y puestas
en circulacion de letras de cambio; se envian extractos de cuenta, y
otras operaciones por el estilo.
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Las cartas de relaciones con la banca deben estar redactadas
con sumo cuidado y atencion, ya que, como tienen por objeto
operaciones monetarias, no pueden contener errores en las
cantidades, plazos o condiciones. Por tanto, es conveniente que
las cantidades vayan indicadas en cifras y en letras.

Por tultimo, se debe tener en cuenta que la concision y la
precision deben de ser la regla de oro de estas cartas, dando lugar
a escritos muy breves.

10. Cartas de relaciones con las compariiias de seguros

Las cartas de relaciones con las companias de seguros son las que
contienen cualquier tipo de la informacion relacionada con seguros,
a saber: solicitud de presupuesto, de la poliza, seguro de las cargas o
mercancias, informacion sobre los contratos de seguros etc.

11. Cartas de relaciones con los servicios publicos

En las relaciones de la Administracion surgen dos tipos de
escritos claramente diferenciados: los documentos oficiales y
las cartas propiamente dichas. Entre los primeros destacan las
instancias, oficios, actas, certificados etc.

El objeto de este tipo de cartas suele ser el de confirmar,
reclamar o pedir informacion sobre algo; por lo tanto, deben de
ser claras y precisas, evitando la ambigiiedad y utilizando un tono
correcto y cortés.

12. Cartas de publicidad

Correspondencia publicitaria tiene por objeto dar a conocer un
producto interesando al cliente para que lo compre. Por esta razon
estas cartas deben ser claras, dindmicas, interesantes y muy bien
presentadas. La carta publicitaria puede ser una circular. Circular
significa que el mismo mensaje va dirigido a muchas personas.
Esta debe redactarse sin precisar el sexo a quien va dirigida, de
manera que interese a todos los lectores. Conviene firmarla como
si fuera una carta original, aun cuando se hubiera reproducido en
mimeografo y/o fotocopiadora.
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Cuando no sea posible emplear el mismo estilo para todos
los lectores, sera necesario. La carta de venta se escribe por
iniciativa de la empresa para convencer al posible cliente acerca
de las ventajas del producto con el fin de conseguir pedidos. Por
su finalidad realmente comercializadora, se comprende la esencial
importancia de la carta de venta. Esta, al igual que los anuncios de
publicidad, facilita y estimula las transacciones comerciales.

Por lo comun, la carta de venta ofrece mercaderias conocidas o
de uso y consumo habitual: alimentos, vestuario, libros, muebles,
etc. Puede dirigirse a una persona individualizada, a quien ya
hemos tratado por carta. En este caso, es posible ajustar nuestro
esfuerzo a la personalidad del lector.

El objetivo de esa carta es convencer al lector de las ventajas
del producto para que lo solicite. Es muy importante recopilar datos
acerca del producto, los cuales aportaran material para el trabajo
de venta: uso del producto, noticia de su fabricacion, competencia
que sufre el producto, sus ventajas sobre articulos similares, su
precio y condiciones de venta, sus compradores actuales y los
posibles, etc. Sino conoce bien el producto que ofrece, el redactor
carecera de los recursos necesarios para tener €xito en su intento
de vender.

13. Cartas de compraventa

Cada vez que deseamos adquirir un articulo recibimos
y buscamos una oferta del vendedor. Si la aceptamos se
crea el contrato de compraventa. La compraventa es el eje
del comercio, gracias a ella se desplaza la propiedad de las
cosas de una persona a otra. Cuando hablamos sobre cartas de
compraventa, sobreentendemos ya un contrato posible que se
concluira en futuro.

14. ;Quéy como es un CURRICULUM VITAE?

CURRICULUM VITAE (CV) es un escrito en el cual se
expresan de una forma comprensiva y resumida todos los datos
personales y profesionales de una persona. Su objetivo es el de
lograr una buena imagen del que aspira a un puesto de trabajo vy,
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por lo tanto, el curriculum le sirve al que lo presenta como medio
de promocidn de sus méritos y experiencia profesional. Su forma
no es rigida ni se somete a estructuras fijas, pero debe guardar un
orden cronoldgico en la relacion de las actividades desarrolladas.
El curriculum debe ser sencillo, claro, verdadero, concreto y
especifico para cada caso.

Generalmente comienza con las palabras curriculum vitae en
lugar destacado y a continuacion los apartados correspondientes.

Datos personales: nombre y apellidos, fecha y lugar de
nacimiento, numero y serie del pasaporte, direccion particular
(con codigo postal, ciudad, pais), numeros de teléfono, e-mail,
situacion familiar.

Formacion y estudios: exposicion cronologica de los estudios
realizados (comenzando por lo mas actual), titulos obtenidos,
centros y fechas en donde se obtuvieron.

Formacion complementaria (cursillos efectuados): destacando
aquellos que estén relacionados con puesto al que se opta.

Experiencia profesional: expresar las experiencias que tengan
un verdadero contenido profesional indicando la fecha, nombre
de entidad empleadora, actividad basica de ésta, titulo del cargo
desempefiado, funciones recomendadas y promocion interna.
Todo ello sigue un orden cronoldgico incluyendo los resultados
obtenidos.

Otros datos de interés: como estudios o trabajos en empresas,
centros de investigacion, etc. En este apartado se deben incluir
todos aquellos datos que verdaderamente puedan tener interés en
relacion al puesto que pretende.

Idiomas conocidos: (comenzando por la lengua materna, si
es necesario) indicando su nivel de conocimientos hablado y/o
escrito, (normalmente: elemental, intermedio y avanzado).

Por ultimo, hay que destacar la conveniencia, en algunos casos
requisito obligado, de acreditar los datos expuestos mediante la
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documentacion correspondiente, aunque esta documentacion se
suele presentar después de que la oferta de servicio haya sido
considerada positiva.

Preguntas de control

1. ;Como podria comentar la nocion de la correspondencia
comercial?

2. ;Qué puede decir sobre el estilo de la correspondencia
comercial?

3. ;Por qué es tan importante la correspondencia en el mundo
desarrollado?

4. ;Cuales son las caracteristicas mds importantes de las
cartas comerciales?

5. ¢Como es la estructura de una carta comercial?

6. ;Qué informacion contienen encabezamiento, cuerpo y
cierre de la carta?

7. ;Qué tipos de las cartas comerciales conoce Ud en la
correspondencia comercial?

8. ;Qué datos debe contener un exitoso curriculum vitae?

9. Piense ;jqué son las peculiaridades gramaticales, léxicas y
sintacticas de una carta comercial? Coméntelas.

61



CUARTA PARTE

GENERALIDADES SOBRE EL CONTRATO

Las operaciones de la actividad comercial internacional se
difieren michisimo de las que se realizan dentro de un mismo
pais. Las situaciones de colaboracion o de transaccion se forman
abordando las legislaciones de varios paises tomando en cuenta
diferentes aspectos econdmicos, culturoldégicos y juridicos.
Por esta razén cualquier negocio requiere una clara y estricta
determinacion de las condiciones de entrega o pago, sanciones
en caso de incumplimiento de las obligaciones contractuales
estipuladas, normas legislativas de resolver un posible conflicto y
mucho otro, aunque cada pais requiere la conclusion de contratos
realizando la actividad comercial.

Ademas, la ausencia de reglas unificadas para componer clau-
sulas contractuales hace esa tarea mucho mas complicada. El con-
trato se define como cualquier acuerdo de las partes que expresan
por unanimidad su consentimiento a pactar las condiciones de este
mismo.

El contrato se entiende como un acuerdo entre dos o mas par-
tes dirigido a constituir, modificar o extinguir un vinculo juridico
de contenido patrimonial o econdmico entre esas mismas.

Por lo tanto, se puede concertar contratos tanto por escrito
como oralmente so6lo con la debida concentracion de intereses
comerciales. Un contrato pactado oralmente en presencia de
testigos puede tener los efectos juridicos no menos importantes
que los del contrato en papel.

Por estas razones, si las partes contratantes de Espana
y Ucrania llegan a un mutuo acuerdo, la conclusion de
contratos por escrito se regird estrictamente sélo por parte
de la legislacion ucraniana, ya que el Cddigo espafiol no lo
ve necesario y tampoco lo exige. En este caso la legislacion
espafiola requiere unicamente la conformidad con las
normas internacionales y comprueba que este acto no esté en
contradiccion con su Ley.
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En la practica comercial se presenta una variedad infinita de
contratos cuyo contenido varia y depende, en primer lugar, del
objeto de éstos y del caracter especifico de los contratistas.

Un contrato es un acuerdo (verbal o escrito) de voluntades
manifestado en comln entre dos 0 mas personas con capacidad
(partes del contrato), que se obligan en virtud del mismo,
regulando sus relaciones a una determinada finalidad o cosa, y a
cuyo cumplimiento pueden compelerse de manera reciproca, si el
contrato es bilateral.

El contrato, en general, tiene una connotacion patrimonial,
incluso parcialmente en aquellos celebrados en el marco del
derecho de familia, y es parte de la categoria méas amplia de los
negocios juridicos.

Una de las funciones elementales del contrato es originar
efectos juridicos, es decir obligaciones exigibles, de tal modo que,
con esta relacion, sean consideradas de la cualidad contractual.

En cada pais o estado puede existir un sistema de requisitos
diferentes, pero el concepto basico de contrato es, en esencia, el
mismo.

La divergencia de requisitos tiene que ver con la variedad de
realidades socio-culturales y juridicas de cada uno de los paises
(asi, por ejemplo, existen ordenamientos en que el contrato no se
limita al campo de los derechos patrimoniales Unicamente, sino
que abarca también derechos personales y de familia como, por
ejemplo, los paises en los que el matrimonio se considera como
un contrato).

Los contratantes pueden establecer los pactos, clausulas y
condiciones que tengan por conveniente y no sean contrarias a las
leyes, a la moral, ni al orden publico. El contrato tiene siempre un
caracter econdmico.
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I. PARTICULARIDADES LINGUISTICAS
DEL CONTRATO

El proceso de la traduccion de documentos diferentes es una
tareamuy complicadayescurpulosa. Latraducciéondeundocumento
a otro idioma implica el empleo de multiples transformaciones no
solo a nivel lingiiistico, sino a nivel legislativo.

El objetivo de este parrafo es abordar los problemas de la
traduccion que plantea un texto juridico, o sea un contrato. Para
lograrlo, es importante dominar ambos idiomas. No es infrecuente
que surjan encargos de traduccion de este tipo de documento, ya
que se origina en el marco del comercio internacional.

El contrato es un texto especializado desde el punto de vista
de la terminolgia y el lenguaje oficial. Asimismo, cuenta con
una forma que también lo caracteriza. Por forma nos referimos
al ,,aspecto formal” que muestra el texto y sus apartados que se
adaptan a una serie de convenciones establecidas.

Traduciendo contratos es necesario mencionar tres aspectos
importantes:

1. Contexto juridico del contrato, es decir la informacion ex-
tralingiiistica necesaria o, al menos, recomendable para abordar
mejor la traduccion;

2. Macroestructura o aspecto formal de este tipo,

3. Asimetrias y divergencias terminologicas, asi como algu-
nas de las técnicas de la traduccion.

La traduccién de los textos juridicos implica la reproduccion
del texto de origen en el idioma de destino no s6lo oracion por
oracidn, sino incluso palabra por palabra. Cualquier ligera mo-
dificacién podria cambiar las implicaciones del contrato y tener
amplias consecuencias.

Bajo la optica lingiiistica, el contrato se define como un docu-
mento legal que supone el acuerdo entre las partes contratantes, el
cual se forma segun los datos especificos de estos ultimos acerca
de las obligaciones contractuales.

El contrato, como un texto escrito, tiene determinadas pecu-
liaridades lingiiisticas y estilisticas que son las siguientes: la idea
expuesta debe ser concreta, precisa y laconica; la informacion se
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presenta en un orden logico con brevedad y claridad; la repeticion
de las palabras clave facilita la comprension de la idea principal
y se hace evitar la ambigiiedad del sentido del texto contractual.

También ha de tener en cuenta que un texto legal no contiene
Iéxico emotivo. Ademas de un sistema especial de clisés y frases
estereotipadas, el contrato incluya abreviaturas, simbolos y térmi-
nos.

Respecto a la estructura, el contrato estd dividido en parrafos
determinados que se colocan de una manera estable en la hoja de
papel cuya calidad, incluso la de impreso debe ser superior.
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II. GENERALIDADES SOBRE LAS
ESTIPULACIONES BASICAS DEL CONTRATO

En este parrafo se presenta la estructura generalizada de las
clausulas o elementos basicos contractuales que se emplean mas a
menudo en contratos espafioles. Se propone la variante ucraniana
de la traduccion.

1. Denominacion del contrato, su nimero o serie registrados
(Ha36a muny KOHMpaKmy, o2o peecmpayitinuii Homep abo cepis),

2. Datos de las partes contratantes (inghopmayis npo cmoponu
(ocib abo nionpuemcmaea);

3. Objeto del contrato y estipulaciones generales (npedmem
KOHMPAKMY ma 3a2aibHi NOJONCEHHS),

4. Precio y el valor total del contrato (yira ma 3acarvha
sapmicmos KOHMPAKMY),

5. Condiciones basicas de entrega (3aeanbHi ymosu nocmaexu);

6. Obligaciones contractuales de las partes (0606’ sa3xu
CMOpIH),;

7. Condiciones de pago (ymosu oniamu);

8. Periodo de vigencia del contrato (mepmin 0ii ymos
KOHMPAKmy),

9. Calidad y cantidad de mercancias (sxicms ma xinvxicms

mosapy),;
10. Embalaje y marcacidon (naxysanns ma mapKysamHs

mosapy);

11. Plazos y condiciones de garantia (ymoeu ma mepmin
eapaumii);

12. Sanciones (penalizaciones) (cauxyii, pexnramayii wo0o
HEHANEeHCHO20 BUKOHAHHS 00208IPHUX 30008 'S3AHDb);

13. Seguro (cmpaxysanus);

14. Fuerza mayor (¢popc-masicopni obcmasunu);

15. Arbitraje o jurisdiccion (apbimpaoic, ypeeyntosanms KoH-
@nikmis);

16. Idiomas y forma del contrato (ymosu koumpaxmy ma ¢hop-
Ma 1020 CKIAOAHHS);

17. Otras estipulaciones (irwi ymosu),

18. Domicilios legales de las partes (ropuouuni aopecu
CMOpIH),;
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19. Firmas y sellos de los contratistas (nionucu ma neuvamxu
CMOpIH).

Es necesario notar que los contratos espafioles no deban incluir
todas las estipulaciones dadas asi como tampoco lo podemos observar
en los compuestos en ucraniano. Para componer los contratos
de diferentes tipos es comun utilizar contratos-modelo en que se
cambian las condiciones segiin una operacion determinada. Los
contratos-modelo espafioles no se difieren mucho de los de Ucrania,
sin embargo hay unas peculiaridades que hay que tener en cuenta.

Ademads, la terminologia contractual en las clausulas de
condiciones puede variarse sinonimicamente y es de mucha
practica observar contratos sin nombrar las cldusulas, o sea se
los estructuran exclusivamente con los numerales ordinales
“PRIMERA”, “SEGUNDA” et cétera.

Ejemplo:

PRIMERA: ,,EL TRANSPORTISTA” se obliga a realizar por
su propia cuenta...

SEGUNDA: El precio del transporte es de___el metro cubico
de material transportado...

TERCERA: Todos los gastos correspondientes a repuestos
de automoviles, camiones, seguros, darios a terceros, etc.

CUARTA: ,, EL CONTRATISTA” se obliga a pagar al
. TRANSPORTISTA” semanalmente el precio del transporte
ejecutado durante siete dias...

1. Denominacion del contrato, su numero o serie registrados

Cada contrato debe tener clara la formulacion Iéxica en cuanto
al tipo de este documento oficial para no caer en las trampas de
estafa, ademas ¢l debe reflejar el nimero o serie de registro bajo
los cuales el notario lo puso en la escritura publica para evitar
equivocaciones o la dualidad documentaria.

Ejemplo:

CONTRATO DE COLABORACION
EN EL AMBITO DE TURISMO

Serie: HDD K2011

67



Ciudad: Madrid
Fecha: a 24 de enero de 20

2. Datos de las partes contratantes

El contrato debe tener indicadas las partes que firman el
contrato (por ejemplo “VENDEDOR” y “COMPRADOR”) para
evitar repeticion multiple a lo largo del texto, nombres y apellidos
de las partes, sus datos personales del DNI (documento nacional
de identidad), nimero de identificacion fiscal, organizaciones que
se comprometen a llegar a mutuo acuerdo con aclaraciones de
domicilios legales, también es necesario indicar la ciudad (pais),
el lugar y la hora de concluir y firmar el documento.

Es muy importante expresar el reconocimiento reciproco de
las obligaciones y poderes contractuales de las partes.

Ejemplo:

CONTRATO DE PRESTACION
DE SERVICIOS DE EDICION

En Pontevedra, a 4 de abril de 20
De una parte, D. Fernando Luis Pérez Poza, mayor de edad,
de nacionalidad espariola, con D.N.I. 35.256.773-G, en su cali-
dad de Apoderado /Administrador de POETA S.L. de Pontevedra,
Esparia, con N.ILF B94014867, con domicilio fiscal en CL Joaquin
Costa, 2 — ENTREPLANTA — OFICINA D, CP 36001, que en lo
sucesivo sera denominado EDITOR.

Y de la otra, , mayor de edad, de nacionalidad espariola,
con D.N.I , con domicilio en , que en lo sucesivo sera deno-
minado el AUTOR.

Ambos se reconocen mutuamente capacidad legal para
establecer el presente CONTRATO DE EDICION que se regird
por las siguientes:...

Hay que notar que el contrato espafiol requiere mas detalles,
comparémoslo con la variante del contrato redactado en
ucraniano:
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Ejemplo:

JOrOBIP KYHIIBII-ITPOJAXY NAHOBHX YACTOK
MUK HIIIIPUEMCTBAMHA

M. «_» 20 p.
IIpooaseyn: , wo € yuachuxom TOB « »,
8 0cobi oupexmopa , wo Oie Ha niocmaei Cmamymy,
3 00Hiei cmoponu, i Ilokyneys: , 8 0c00I Oupexmopa
, Wo 0i€e Ha niocmaesi Cmamymy, 3 iHUOI CMOPOHU, HA NiO-
cmasi npomokoay 3azanvhux 360pie TOB npo no2oosicenns Ha ne-
penycmynky navogoi yacmku Ne  gio « _» 20 p. yknanu
yeti /Jocosip npo maxe:...

3. Objeto del contrato y estipulaciones (disposiciones) generales

El objeto de un contrato pueden ser todas las cosas que no
estén fuera del comercio de las personas, aun las cosas futuras.
Pueden ser igualmente objeto de contrato todos los servicios que
no son contrarios a las leyes, a la moral, a las buenas costumbres
o al orden publico.

Primeramente, hay que determinar el tipo de contrato (el
de compraventa, de prestacion de servicios, de suministro de
magquinaria, de arrendamiento etc.) y las obligaciones basicas de
las partes contratantes. El objeto del contrato debe ser estrictamente
aclarado en cuanto a cantidad, calidad, modo de suministro,
embalaje, marcacion, servicio post-venta u otras especificaciones
alahora de realizar la actividad comercial con un cliente potencial.

Los detalles de la descripcion del objeto contractual dependen
de la seriedad del contrato que estd sujeto a conclusion. La
descripcion de las obligaciones pueda ser bastante sencilla
y contener la informacidon que aclara las estipulaciones del
objeto efectuando cada operacion concreta dentro de los limites
contractuales, o al revés, la descripcion del objeto pueda presentar
todos los detalles de la actividad de las partes.

Es mas de practica formalizar la descripcion en un documento
separado que se adjunta al contrato como anexo, lo que debe ser
indicado en el contrato.
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Ejemplo:

3.1. De acuerdo con las disposiciones del presente Contrato
el Touroperador y el Agente desarrollan colaboracion en el
ambito de turismo.

3.2. El Agente enviara y el Touroperador recibira a turistas
individuales y en grupos para ofrecerles servicios turisticos en
Espariia y Andorra en siguientes condiciones:

En el periodo de vigencia del presente Contrato el Agente
ofrece al Touroperador el derecho de prestar servicios a sus
clientes en el territorio de Esparia y Andorra en funcion de los
impresos de encargo del Agente...

4. Precio y el valor total del contrato

Esta cldusula generalmente contiene los datos sobre los
precios y los articulos suministrados porque ellos dependen de
codmo se distribuyen los gastos de seguro, transportacion, tramites
aduaneros, embalaje y otra documentacion entre los contratistas.
Siempre los precios se indican con referencia a los términos
comerciales internacionales, ya que a menudo se observa el
cambio del curso de divisa. El contrato puede contener asi llamada
cldusula de cambios de divisa. En virtud de las peculiaridades de
nuestras condiciones, el contrato se concluye para realizar una
serie de compras que supone el valor total del contrato.

Ejemplo:

El precio convenido por la presente compraventa es el de
euros segun INCOTERMS 2000, que la parte compradora
satisfara del siguiente modo:
4.1. Mediante la entrega que la parte compradora hace en
este acto, sirviendo el presente documento como eficaz carta de

pago y recibo, de la cantidad de ....... euros.

4.2. ...... euros, mediante un cheque n° ............. librado por
la parte compradora contra su cuenta corriente n° .......... que
mantiene en la Sucursal ............... del Banco .......... que la parte

vendedora recibe salvo su buen fin.
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4.3 ... euros se satisfaran por la parte compradora en el
plazomaximode....... meses, devengandose por dicho aplazamiento
intereses al tipo del .....% anual que la parte compradora satisfara
junto con el principal.

5. Condiciones basicas de entrega

Es de practica comun indicar las condiciones de suministro a
través de los términos comerciales internacionales INCOTERMS).
Asi es de indicar un punto determinado donde el vendedor pasa
la mercancia a disposicion del comprador, o sea de esta manera
cumple la obligacion principal del contrato.

También se indican los plazos de suministro que habitualmente
coinciden con las fechas de confirmar el pedido y que se consideran
simultaneamente las fechas de aceptacion del pedido por el
vendedor.

Ejemplo:

Los plazos de entrega indicados son orientativos. En el caso
que existiera alguna ruptura de stock o indisponibilidad puntual,
procederiamos a informarle de inmediato y le dariamos un nuevo
plazo de entrega o, si no fuera posible servirle dicho producto,
proceder a su anulacion. En cualquier caso, un retraso de la
entrega respecto a los plazos indicados no dara derecho al cliente
a exigir alguna indemnizacion. Dichos plazos han de entenderse
teniendo en cuenta lo siguiente:

5.1. Los plazos de entrega se han calculado en dias laborales
tanto en el pais de origen como en el de destino;

5.2. Los plazos de entrega se entienden desde la oficina
de admision en Espaiia a grandes nucleos urbanos del pais de
destino. El periodo de transito al resto del territorio puede verse
incrementado en 1 o 2 dias adicionales.

5.3. Se descontaran de los plazos de entrega el tiempo que
los envios se retrasen por causa de fuerza mayor: inclemencias
meteorologicas que afecten a los medios de transporte y/o
distribucion, huelgas o conflictos colectivos etc.

71



5.4. El periodo de permanencia de los envios en la aduana de
origen y/o destino tampoco se contabiliza a la hora de calcular
los tiempos de transito, de ahi la importancia de consignar todos
los datos en la documentacion postal y de forma clara, asi como
aportar los documentos necesarios que agilizan los tramites
aduaneros (factura comercial, factura proforma etc)...

6. Obligaciones contractuales de las partes

Las partes de un contrato podran designar la ley aplicable a
la totalidad o solamente a una parte del contrato con respecto a
las obligaciones contractuales, asi como el tribunal competente en
caso de litigio. De comun acuerdo, podran cambiar las obligaciones
segun la ley aplicable al contrato cuando lo deseen.

Si las partes no hubieran elegido explicitamente la ley
aplicable, el contrato se regira por la ley del pais con el que
presente los vinculos més estrechos segin el principio de
proximidad (lugar de la residencia oficial o de la administracion
central del prestador de servicios, lugar del establecimiento
principal u otro lugar del establecimiento de la parte que realiza
la prestacion etc.).

Las normas especificas se aplican en dos casos: cuando el
contrato se refiera a un bien inmueble, la ley aplicable por defecto
sera la del pais en que estuviera situado este inmueble; para el
transporte de mercancias, se determinard en funcion del lugar de
cargo (descargo) o de la oficina principal del expedidor.

Para proteger los derechos de los consumidores, el suministro
de bienes muebles corporales o de servicios se beneficia de
disposiciones adecuadas de acuerdo con el principio de la
proteccion de la parte débil. Estos contratos se regiran por la ley
del pais donde el consumidor tenga su residencia oficial, salvo si
las partes deciden lo contrario.

En cualquier caso, la ley elegida no podrd perjudicar al
consumidor y privarle de la proteccion que le garantice la ley de
su pais de residencia si es mas favorable para ¢l. Estas normas
no se aplicardn ni a contratos de transporte ni a los de suministro
de servicios en un pais distinto donde el consumidor tenga su
residencia oficial.
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Ejemplo:

6.1. El Agente tramita todos los documentos necesarios para
la obtencion de visados en el Consulado del pais de destino.

6.2. El Agente informa al Touroperador sobre todos los
cambios en las reservas de servicios, incluidos los relacionados
con el estado de salud de los clientes, denegaciones de visados
y otras circunstancias con antelacion minima de 24 horas. La
anulacion parcial/total de los servicios se efectua en el orden
establecido por el Touroperador, aplicando sanciones y penas en
funcion de los periodos de cancelacion.

6.3. Para una mejor y mas eficaz atencion a los clientes del
Agente en el pais de destino, el Agente informa al Touroperador
sobre todas las exigencias especificas de sus clientes para adoptar
medidas correspondientes que mejoraradn la calidad de servicios.

6.4. El Agente informa al cliente con antelacion sobre todas
las condiciones de anulacion de reservas basandose sobre la
informacion prestada por el Touroperador sobre cada encargo
individual.

7. Condiciones de pago

Las condiciones de pago incluyen determinadas formas y pla-
zos de pago, medios de pago y divisas que se utilizaran para efec-
tuar el pago. El pago puede ser realizado al contado (pago al conta-
do) o a través de cuentas (pago bancario); en forma de avance (pago
adelantado, pago por anticipado); pago a la vista o pago a plazo.

Hay unas formas de pago que suponen varios plazos a efectuar
el pago (pago a corto plazo — hasta dos afos; a medio plazo — hasta
cinco o mas afos; a largo plazo — mas de cinco anos). El pago puede
efectuarse en la moneda de los paises exportadores/importadores o
por medio de la moneda de cualquier otro pais.

En el contrato se estipulan rigurosamente tanto los detalles
acerca de moneda como los de medios de pago. El pago adelan-
tado o el pago por anticipado es la forma mas adecuada en el co-
mercio actual debido a la inestabilidad de la situacion mercantil.
Las clausulas del pago requieren mas detallizacion y control de
la traduccidn.
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Ejemplo:

7.1. Todos los precios en el listado de tarifas se indican en
euros.

7.2. Todas las tarifas de servicios en hoteles, transfer,
excursiones y otros servicios se rinden al Agente como precios
“netos” y no incluyen la comision del Agente. Estas tarifas
figuran en las facturas mandadas por el Touroperador al
Agente por fax o por correo electronico.

7.3. El importe del producto turistico para su venta a
clientes se determina por el Agente por su cuenta. La comision
del Agente se compone de la diferencia entre el precio de venta
final y las tarifas del Touroperador estipuladas para las facturas
al Agente.

7.4. El Touroperador envia la confirmacion de los servicios
reservados junto con la factura proforma para el pago.

7.5. El Agente efectua mediante transferencias al
Touroperador pagos de importes senialados en las facturas
mandadas por fax o correo electronico.

7.6. El Agente efectua el pago por los servicios reservados
al Touroperador como minimo siete dias antes de la llegada de
los clientes-turistas del Agente, confirmando la transferencia
mediante el comprobante por fax.

7.7. En caso de impago de los servicios por el Agente, el
Touroperador tiene derecho a no prestar servicios a los clientes
del Agente.

7.8. Ambas Partes se responsabilizan por el pago de
impuestos, tasas y otros gastos previstos por la legislacion en
lugar de registro de cada Parte.

8. Periodo de vigencia del contrato

En un contrato es obligatorio indicar el plazo, estipulado
por los contratantes, durante el cual las partes se comprometen
al cumplimiento de las obligaciones contractuales del pago o
suministro de productos. Todas las posibles modificaciones
del contrato estan sujetos a declaracion para las dos partes con
anticipacion sin ningiin aplazamiento o demorra.
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Ejemplo:

8.1. El periodo de vigencia del presente Contrato se establece
desde el dia de la firma del mismo y hasta el 31 de octubre de 20 .
Cualquier Parte puede rescindir el Contrato, previo aviso por
escrito con tres meses de antelacion y solo tras el cumplimiento
de obligaciones en servicios reservados.

8.2. Todos los documentos que emanan del presente Contrato
v se relacionan con el mismo (el Contrato, facturas, Actas etc.),
firmadas por las Partes y entregadas por fax o correo electronico,
tienen fuerza juridica.

8.3. Cualquier cambio/agregacion al presente Contrato se
efectua por escrito y se firma por ambas Partes.

9. Calidad y cantidad de mercancias

En lo que concierne a la cantidad de los articulos suministrados
o los servicios prestados es necesario indicar detalladamente el
numero de cajas, pesos, tamafio etc. La informacion acerca de la
calidad del producto esta fijada en el certificado del fabricante
con las especificaciones minuciosas de este mismo que se adjunta
como un documento obligatorio.

Ejemplo:

9.1. Los articulos suministrados van en cantidad de 20 piezas
por caja, 40 cajas por contenedor en una partida. El peso total es

kg.

La calidad de la mercancia debe responder a todas las
exigencias establecidas para este género de mercancia para
la fecha de suministro y debe quedarse en confirmacion del
certificado de calidad del fabricante.

10. Embalaje y marcacion

Los envases y embalajes juegan un papel muy importante en
el proceso de la transportacion de mercancias. Eligiendo el tipo
de embalaje ha de tener en cuenta el modo de transporte, nimero
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de cargos y descargos durante el transito y otras peculiaridades.
Es el vendedor que mas a menudo tiene a su cargo la opcién de
embalajes asi que de este modo ¢l mismo es responsable por la
condicion de mercancias y dafios que puedan aparecer durante la
transportacion.

En cuanto a la marcacién, se considera de primera necesi-
dad indicar las fechas de entrega y puntos de destino. Es ella
que garantiza el suministro a tiempo y segun la direccion es-
tipulados previamente por las partes. Todos los elementos de
la marcacién se estipulan muy de practica en el contrato de
suministro.

Ejemplo:

10.1. Elembalaje asegurara la proteccion de la mercancia
de los posibles darios y robos durante la transportacion
tomando en consideracion sus transbordos multiples. El tipo
de embalaje se diseniara por el vendedor.

10.2. El vendedor expedira por cada bulto una hoja
del contenido en la que especificara la denominacion de la
mercancia y de sus piezas, el numero del contrato, numero de
porte, del bulto, numero de referencia de la fabrica, peso neto y
bruto. Cada hoja de contenido se encontrara metida dentro del
bulto respectivo.

10.3. En cada bulto se pone con tinta imborrable la siguiente
marcacion:

Estacion de destino:

Contrato N°....

Porte N°..

Pedido N°...

Bulto N°..

Peso bruto...kg

Peso neto...kg

Dimensiones de la caja (de largo, de ancho, de alto en
centimetros)....

10.4. Toda la responsabilidad de las pérdidas ocurridas a
causa del embalaje o marcacion inadecuados correrd a cargo del
vendedor.
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11. Plazos y condiciones de garantia

Hay varios tipos de garantias: garantia de oferta que favorece
la conclusion del contrato, por ejemplo, durante las actividades
comerciales; garantia de ejecucion que cubre los riesgos posibles
conectados con incumplimiento de las obligaciones contractuales
por el vendedor; garantia de reembolso por la que se compensa al
comprador el pago anticipado en caso de incumplimiento de las
obligaciones por el vendedor.

Tales tipos de garantias se relacionan con un préstamo bancario
que se considera ser la seguridad financiera de la transaccion
estipulada en los contratos espafioles. Los plazos y las condiciones
de garantias se establecen por los contratistas por unanimidad.

Ejemplo:

11.1. El locador presta al locatario las garantias de
clausura y conservacion de la caja, salvo caso fortuito o fuerza
mayor, pero no responde por los objetos que ella contenga en
punto a la naturaleza, cantidad, demérito, valor, etc., y su
conservacion, cuidado y retiro corresponde al titular.

11.2. El plazo de garantia se extiende a un anio hasta la
finalizacion de las obligaciones contractuales de las Partes
que responderan por buen funcionamiento y por falta de
fallecimientos en defectos y dafios posibles.

12. Sanciones, penalizaciones

En caso de incumplimiento (parcial o completo) de una de las
partes contratantes, se establecen las sanciones, o sea la compen-
sacion financiera que en Espafia no suele superar el 15 %.

Ejemplo:

12.1. El incumplimiento de la obligacion de abandonar la
Vivienda en el plazo pactado obligara a la Parte Arrendadora a
satisfacer en concepto de clausula penal, la suma correspondiente

71



al triple de la renta diaria, exigible por semanas vencidas hasta
la libre disponibilidad de la vivienda por el arrendador, sin
prejuicio de las costas, gastos y otras indemnizaciones que fueran
a su cargo incluso minutas de abogados y procurador, aunque no
fuera preceptiva su intervencion.

13. Seguro

Para asegurar la mercancia indicada en el contrato, es debido
formalizar la garantia contra incapacidades financieras o dafos
posibles durante la transportacion. (Véase punto 11).

14. Fuerza mayor

La fuerza mayor es cualquier situacion, acontecimiento im-
previsible y excepcional o independiente de la voluntad de las
partes contratantes, que impidan a cualquiera de las partes llevar a
cabo alguna de sus obligaciones, que no es imputable a una falta
o negligencia de una de ellas y que no pudiera haberse evitado
aplicando la mayor diligencia posible.

Los defectos de equipamiento o material, retraso en los plazos
(a menos que sea un caso de fuerza mayor), conflictos de trabajo,
huelgas o dificultades financieras no podran alegarse como caso
de fuerza mayor por la parte negligente.

La parte contratante que se enfrente a un caso de fuerza ma-
yor, debera informar sin demora a la otra parte por carta certifi-
cada con acuse de recibo o su equivalente precisando la natura-
leza, duracién probable y los efectos previsibles de este aconte-
cimiento.

Ejemplo:

14.1. No se considerara falta en el cumplimiento de las obli-
gaciones contractuales de cualquiera de las Partes si concurriera
un caso de fuerza mayor. Las Partes contratantes adoptaran las
medidas necesarias para minimizar los posibles darios derivados
de un caso de fuerza mayor.

14.2. La actividad podra suspenderse en virtud del articulo...
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No existira responsabilidad del vendedor por averias o de-
ficiencias del vehiculo, aparecidas con posterioridad a la entre-
ga del mismo, cuando estas circunstancias se produzcan o vengan
motivadas por su uso inadecuado; a consecuencia de fuerza ma-
yor, robo, hurto, negligencia, accidente o falta del mantenimiento
aconsejado por el fabricante.

15. Arbitraje o jurisdiccion

Esta clausula generalmente contiene informacioén sobre la
legislacion aplicable, jurisdiccion y todos los datos de los 6rganos
competentes o de los tribunales y juzgados del lugar donde esta
sujeto a resolucion de cualquier duda o conflicto.

Ejemplo:

15.1. Los Juzgados y Tribunales esparioles seran los unicos
competentes para resolver cualquier conflicto o controversia
derivados de la interpretacion y cumplimiento del presente
Contrato, por razones de posibles juicios regresivos contra
terceras personas ubicadas en Espana.

Y para que asi conste y surtan los efectos pertinentes, firman
el presente Contrato en la ciudad y fecha ut supra.

16. Idiomas y forma del contrato

Es indispensable mencionar en qué idiomas se redactara
el contrato si éste se concierta entre las dos Partes de distintos
paises, asi se considera bilingiie. Hay casos cuando el contrato se
redacta en tres idiomas. También es necesario indicar la forma o
contenido de éste mismo, o sea mencionar el nimero de folios,
copias (o ejemplares) certificando asimismo la autenticidad de cada
documento juridico.

Ejemplo:

16.1. El presente Contrato se redacta en los idiomas espariol
y ucraniano y se firma por las Partes en dos ejemplares, cada uno
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de los cuales goza de la misma fuerza juridica y se concede a las
dos partes contractuales.

17. Otras estipulaciones

Este punto contiene toda la informacion adicional que directa o
indirectamente se refiere al contrato. Esta informacion no presenta
la importancia primordial ni pueda afectar o impedir la conclusion
del mismo, sino que se considera como la concretizacion de
detalles.

Ejemplo:

17.1. Cualquier peticion de recados tendra que ser
programada como minimo 48 horas en adelantado. Existe
un minimo de una hora para recados, asistentes personales,
compradores y personales. Las tarifas no incluyen el precio de
los bienes, impuestos o servicios comprados a su favor. El pago
completo es requerido al momento de efectuar los servicios.
Cancelacion de los servicios de pago segun el uso requiere
notificacion previa de 24 horas. Servicios y tarifas sujetos a
cambios sin notificacion.

18. Domicilios legales de las partes

El domicilio legal de las partes contratantes sigue en linea
final del texto del contrato y contiene todos los datos del titular del
establecimiento: calle, nimero de edificio, cédigo postal, ciudad
(provincia, comunidad), pais, incluso niimeros de teléfono y fax.

Ejemplo:

Domicilio legal: Localidad: Calle Vila Blanes 60-2-5,
Lloret de Mar, provincia de Girona,
Espana
Tel.: 17310
Fax: 17457797
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19. Firmas y sellos de los contratistas

Las firmas y sellos se consideran obligatorios y son pasos
finales al llegar a un mutuo acuerdo. El contrato se firma por todos
los contratantes. Si, por alguna razon, una de las partes no pone su
firma, el contrato no puede entrar en vigor porque no tiene validez
juridica.

Preguntas de control

1. ;Qué es un contrato?

2. ;Queé peculiaridades tiente el contrato como un documento
Jjuridico?

3. ;Cudles son las particularidades lingiiisticas del contrato?

4. ;Cudles son los aspectos importantes de un texto contrac-
tual?

5. ;Como se realiza la traduccion de los textos juridicos?

6. Enumere las estipulaciones generales que incluya un con-
trato.

7. ¢ Como se estructuran el contrato espaniol y el ucraniano?

8. ¢Cudles son las difierencias entre el contrato espariol y el
ucraniano?

9. ;Cudles son los tipos de contratos que se aplican mas a
menudo en el mundo de negocios?
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SECCION PRACTICA



LECCION 1

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion f) Integracion

1. El Presidente tiene intencion de renovar la integridad
territorial y luchar contra la pobreza en su Estado.

[Ipe3uneHT nepaBu TUTAHY€E BIIHOBJICHHS TEPUTOPIATBHOI
HITICHOCTI Ta 60POTHOY 3 OIAHICTIO B KpaiHi.

2. Los productos alimenticios genéticamente modificados
deben ser marcados debidamente.

l'enetnuHo  MoaMQiKOBaHI  MPOAYKTH  XapyyBaHHS
000B’s13KOBO TOBHHHI MaTH HAJIC)KHE MApKYBaHHS.

3. El Presidente de “Sony” dijo que la compania intentaba
crear una tecnologia para lanzar nuevos procesores.

[Tpe3uaeHT KOMIIaHii ,,Sony” po3MOBIB PO HaMip CTBOPEH-
Hsl HOBOi TE€XHOJIOT1l BUIYCKY MPOIECOPIB Ul NEPCOHAIBHUX

KOMII FOTEPIB.

4. El Presidente estaba enfadado con el Gobierno y los
sindicatos que le daban mucho gusto en colaborar.

lapaHT po3mMI0THUBCA HA YPsijl, a TAKOXK HA MPO(CIIIKH, 3 SIKH-
MU BiH TaK IparHyB CIIBIPAIOBATH.

5. La Delegacion de los partidarios gobernantes de Espafia
vinieron de Kyiv a Madrid ayer.
Y4opa neneraiis OpeACTaBHUKIB 1CIAHCHKOTO YPsIIy HOBEp-

Hynacs 3 KueBa 1o Maapuay.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion  e) Extension
logica

b) Traduccion antonima  d) Compensacion  f) Traduccion

metonimica

1. Sin embargo, las negociaciones puedan pasar con éxito si
evitan la discusion del problema mas serio.

3BUYANHO, Il IEPETOBOPU MOXKYTh MPOUTHU YCIILIHO, SIKIIO
TUTBKU HE MIOYHYTh OOTOBOPIOBATH HAWOLIBII CEPIO3HE TUTAHHSL.

2. El Banco Central Europeo indic6 ayer que intentaria bajar
el tipo de interés. Es probable que este lunes sea el dia de un paso
favorable.

Yyopa npencraBuuku [lenTpanpHoro 6anky €Bponu 3a3Ha-
YUJIM, 110 3T0JI0M BOHU CIPOOYIOTH 3HU3UTH MPOLEHTHI CTaBKH.
Mo>kuBO, Iie BiIOYIEThCS ByKE HACTYITHOTO MOHESIIKA.

3. En realidad, los paises europeos constituyen el centro
econdmico para el mundo desarrollado, por eso el mercado
financiero debe reconocerlo temprano o tarde.

€Bpora HaCTpaB/li € EKOHOMIYHUM JIBUTYHOM ]ISl pO3BUHE-
HUX KpaiH, 1, paHO 4 Mi3HO, (piHAHCOBUN PUHOK MOBHUHEH II€ BU-
3HATH.

4. Lo mas probable es que tales recursos naturales como
carbon, petroleo y gas serdn los que despierten la ineficacia
econdmica.

MalyTh, HEBUTIAHI E€KOHOMIYHI IO3MIIi CTOCYBATUMYThCS
CTOCOBHO TaKMX KOIAJIMH, K BYT'JUIi, HadTa Ta ras.

5. Por desgracia, tenemos que admitir que no es dinero, sino
el status que juega el papel decisivo en la vida moderna de todas
las personas.

Ha >xanb, HaMm Tpeba 3p03yMiTH, 110 HE TPOIli, a TUIbKH CTa-
TyC BIZIrpae BUPIMIATILHY POJIb Y CYYaCHOMY KHUTTi B YCbOMY CBITI.
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Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espariol analizando las transformaciones empleadas.

1. ¥V mi#t cratTi #aetkes mpo Te, mo O0aHk ,,AKpic”’ Habara-
TO paHille NOBHHEH OyB pO3IM0YaTH ,,peadblliTaiiny” moJiTH-

KY.

2. byno 0 y Hporo 6usbiie cBo00aM, BiH, 0€3 CyMHIBY, CIIPO-
OyBaB OU 3HU3UTH PiBEHb 1HOIALI].

3. Ile muBHO, ane B Icmanii gumre 1,650 pobouunx micis 0yiio
CKOPOYEHO Ha LUISIXY 110 peopMH, SIKy paHille BBaXKalu J0CTaT-
HbO CEPUO3HOIO.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seriale el método de la
traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva  f) Calco
absoluto

1. Poderoso el presidente — poderoso el pais.
MoryTHs ep)kaBa — JIUIIE i KEPIBHULTBOM MOTYTHBOTO
MPE3UICHTA.

2. Audi... escogelo, compralo, condtcelo ...Audi.
Aymi...O6epu Ta kepyii ...Ayi.

3. Secuestrado un fotografo espafiol a sufrir en Somalia.
Buxkpanenns icnancbekoro gotorpada.

4. Fumar puede matar.
[TaniHHS WKiUIMBE IS BAIIOTO 3/I0POB’SI.

5. FIFA perdona a Cameruan.
FIFA 3HOBY cniBpoOiTHMYAE 3 (QyTOONBHUMH KOMaHAAMU
Kamepyny.
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6. Informan han detenido al asesino.
3aTpuMaHHs BOUBIIL.

7. Innumerables millones de jovenes comienzan a fumar cada
afno en Espana.
KoyXHOr0 pOKy MUTBHOHH ICTIAHCHKHX ITYTITKIB TIOUYMHAIOTH KYPUTH.

8. Pasta: ;jayuno o desayuno?
MaxkapoHu: 1o X 1e Take?

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. ;Se trata de television con musica o se trata de musica con
television?

2. Hay quienes lo ven como un vaso medio vacio, hay quienes lo
ven como un vaso medio lleno. Verlo asi es pensar positivamente...

3. Martini — Magico Ardiente Refrescador Tierno Infinito
Nativo Ilustre — Martini.

4. La guerra de los cargos publicos, la cumbre sobre el empleo.

5. Elrégimen poderoso de Pinochet pidio pena para opositores.

6. No hace falta ganar mucho para ganar mucho. BANCO
QUILMES.

7. California prohibe fumar en los bares.

8. La salud también esta en la piel (Vichy).

9. jAl campo! Cada dia algo mejor, la vida Alcampo.

10. No te imaginas lo que Citroén puede hacer por ti — Citroén.

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espariol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

EE UU HACE EL INGLES LA LENGUA DOMINANTE

El cambio de idioma no es un fenémeno que ocurra de forma
natural, sino que se trata de una consecuencia de las presiones
culturales que hacen que los hablantes se sientan presionados para
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dejar de hablar una lengua a favor de otra. Estas presiones incluyen
las leyes restrictivas del idioma que prohiben formalmente el uso
del espaiiol en ambientes educativos o gubernamentales.

Los colegios también son responsables del patron de tres
generaciones. Aunque los padres latinoamericanos suelan hablar a sus
hijos nacidos en Estados Unidos en espaiiol, dichos nifios suelen asistir
a colegios donde solo se habla inglés. En dichos centros aprenden que
el éxito académico se logra hablando inglés. Como resultado, los hijos
de primera generacion amplian su vocabulario y sus conocimientos en
inglés, no en espaiol. También puede que tengan experiencias negativas
hacia el espafiol por parte de los profesores y de sus compafieros. Por
ejemplo, en octubre del corriente (afio), un profesor de un instituto de
Nueva Jersey fue grabado en video reprimiendo a tres estudiantes por
hablar espafiol y pidiéndoles que hablaran «americano». El hecho de
que ese idioma ni exista deja el mensaje bastante claro.

La presion social para hablar inglés es tan fuerte que los padres
inmigrantes latinos pueden ver como sus hijos evitan hablar espafiol en
casa desde la guarderia. Una generacion después, aunque los abuelos
sigan usando el espaiol en casa, los nietos muchas veces les responderan
en inglés. Los numerosos blogs, paginas webs y guias dedicados a ayudar
a los padres latinos a comprender el bilingiiismo son un indicador de la
normalidad del cambio de idiomas. De hecho, cuando les pregunto a mis
alumnos latinos sobre qué idioma hablan y con quién, la respuesta es casi
siempre la misma: espaiol con los padres e inglés con el resto.

(Adaptado por los autores: https://magnet.xataka.com/en-
diez-minutos)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espaiiol si-
guiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

»EJBKOPTEIHI'VIEC?’CTBOPUTBbHOBYJIOT'ICTHUY-
HY BA3Y B JIA BICBAJIb JEJIb IIEHEJEC

3a nonepeiHiMU MiIpaxXyHKaMu, HOBE CIIOPYKEHHS 1CIIaH-
cpkoi Mepexi cymepmapkeTiB ,,Enp Kopre Inrmec” (El Corte

Inglés) nopyd 3 aBTomarictpamno AP-7 crBoputs Bia 500 go 700
pobounx wmicie. Myninumnamniter Jla bicoans nens Ilenenec (La
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Bisbal del Penedes) ykiaB ydopa yroay 3 iCHaHCHKHM IiIPUEM-
ctBoM Kogende 2006 (Codelfe 2006), sike Bosioaie€ OLIBIIICTIO 3¢€-
MEJIbHUX JIISHOK, A€ 30MpatoThCsl PO3TallyBaTH HOBUM JIOT1CTHY-
HU neHTp mMepexi ,,Enb Kopre Inrnec”.

[ 6yniBHuLITBA OyZe BiBECHO OMU3BKO 56 TeKTapiB, 3 IKUX
MIPAaKTUYHO MOJIOBUHY 3aiiMaTUME IIEHTP PO3IOILUTY TOBApIB ISl Me-
peXi icIaHChKHX cyrnepMapkertis ,,Ens Kopre Iarmec”. HoBy noric-
THYHY 0a3y OyJie CIIOPY/DKEHO MO CYCIJICTBY 3 MPOMUCIIOBUMU T1a-
Binbiionamu Canra Onusa (Santa Oliva) i JIa bicGans (La Bisbal).

[Ipouec meperoBopiB 100 HOBOOYAOBH BXKE pO3MOYaBCH 1
OyJle TPUBATH, SIK MIHIMYM, IIICTh MICSIIB. BylIBHUIITBO JIOT1CTHY-
HOro neHtpy ,,Enp Kopre [arnec”, oqniel 3 HaliOLIBIIMX MEpEX Cy-
nepMapkeTiB B Icranii, cTBOpUTh po6OYi Miclls Y paiioHi, B IKOMY
OCTaHHIM YacOM F'OJIOBHUM €KOHOMIYHHMM JABUTYHOM Oyiia came 15
rajgysb 1 poboTa B sIKiii Ternep Npu3ynuHuiIacs. 3apas, K 1 B HIINX
perionax Icmanii, y paiioni Ens Benapens 3HauHO 3pocTae piBeHb
0e3po0iTTs. I3 3amycKOM JOTICTUYHOT 0a3u IHOTO TiraHTa Il MPo-
Osiema Oy/ie YaCTKOBO BUPIIIICHA.

(Adaptado por los autores: http://www.spain.com.ua/ua/news)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

EL IDIOMA ESPANOL ESTA EN CAIDA EN EE UU
PESE
AL AUMENTO DE LA INMIGRACION LATINA

En Estados Unidos existe un debate constante bastante acalorado
sobre la inmigracion, pero hay un tema no menos serio: el idioma.
Nadie habla de la posible amenaza de lengua de los inmigrantes
hispanohablantes para el dominio del inglés en los Estados Unidos. El
lenguaje y la inmigracion siempre han cogidos de mano en los Estados
Unidos, sobre todo en términos politicos. Cuando en Texas introdujeron
la normativa de solo hablar inglés, Tim O’Hare, el alcalde por aquél
entonces, la justifico diciendo que «es necesario hacer frente al tema de
la inmigracion ilegal en nuestra ciudad y tenemos que actuar yay.

El consejo de la ciudad votd por unanimidad para abolir la
controvertida ordenanza en noviembre del afo pasado, pero sigue
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habiendo 31 estados y cientos de ciudades en los Estados Unidos donde
existen leyes locales sobre el uso exclusivo del inglés o sobre «el inglés
como lengua oficial». Mucha gente cree que la inmigracion latina ha
hecho que el espafiol margine o incluso supere al inglés como lengua
de uso en los Estados Unidos. Después de todo, el espafiol es el segundo
idioma mas hablado en el pais, después del inglés. Lo hablan 48,6
millones de personas: 34,8 millones son hablantes de espafiol mayores
de 5 afios y de diferentes nacionalidades, 11 millones son inmigrantes
latinoamericanos indocumentados y se estima que hay 2,8 millones de
personas que no son latinas y que utilizan el espaiol en casa. Los datos
del censo de EE UU prevén que para el afio 2060 la poblacion latina
de los EEUU crecera un 115 por ciento hasta llegar a los 119 millones.
(Adaptado por los autores https://magnet.xataka.com/en-diez-minutos)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

GOOGLE, MICROSOFT Y FACEBOOK PEDIRAN AL
PRESIDENTE DE LOS EE UU QUE NO ECHE A LOS
TRABAJADORES INMIGRANTES DEL PAIS

Hace unos dias conociamos que la politica proteccionista
norteamericana esta trayendo buenas noticias para el pueblo mexicano, ya
que muchas compaiiias estadounidenses estan expandiendo sus operaciones
en el pais vecino. Mientras, en Estados Unidos persiguen a muchos
trabajadores inmigrantes, a quienes se les conoce como «dreamersy, ya que
el Gobierno busca deportarlos en masa. Una coalicion (The Coalition for
the American Dream) pedird al Congreso que rectifique esta ley y permita
a estos inmigrantes seguir trabajando en sus respectivas empresas.

Entre los miembros de esta coalicion vemos nombres muy importantes:
Google, Microsoft, Facebook, Intel, Uber, IBM, etc. Asi lo confirma uno de
los documentos, pero de momento sélo lo han querido hablar Intel y Uber.

Will Moss, portavoz de Intel, asegura que «estan encantados de, junto a
otras organizaciones, exigirle al Congreso que apruebe una ley que protejaa
los Dreamersy. Matthew Wing, portavoz de Uber, afirma que su compatiiia
esta apoyando al maximo a estos trabajadores diciendo: “A todos nuestros
conductores les estamos proporcionando soporte legal”. Esta iniciativa
permitia a cualquier persona que ha llegado a Estados Unidos junto a sus
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padres vivir, trabajar y estudiar en el pais. En uno de los documentos de
la coalicion que busca defenderlos afirman que «los Dreamers son parte
de nuestra sociedad, defienden nuestro pais y soportan nuestra economia.

(Adaptado por los autores https://www.genbeta.com/actualidad)

Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al
dictado de su compariero del ucraniano al espaiiol.

1. IIpoMucioBi ToBapu — 1€ Ti, 110 BUKOPUCTOBYIOTHCS IS
BHUT'OTOBJICHHS 1HIIIMX TOBaPIB.

2. Iligmpuemens MOBMHEH Ja00pe 3HATH CBOI IpaBa Ta
000B’SI3KH.

3. Jleski miampHEMCTBA MPAILIOIOTH 3 MOCEpeIHUKamMu abo
areHTaMmH, sIKi 1HOA1 HaBiTh BHCTYMAIOTH SIK JOBIpeH1 0cO0H, IO
OTPUMYIOTh BIJIIOBITHUN B1ICOTOK BiJl JISUIBHOCTI MiIPUEMCTBA.

4. ®inaHCOBI 3aKJaaM 3a3BU4ail MOTpeOyrTh O(POpMIIEHHS
BEJIIUKOT KIJTbKOCTI JOKYMEHTAIT].

5. SIkio ToBap JIerko MpojaTH, Iie 03HAYa€, 110 BiH Ma€ BU-
COKY JIIKBIJTHICTb.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la
interpretacion bilateral del didlogo.

La colaboracion; matu Bu3HaHHS; la empresa; la maquinaria; KBoTa;
ventas; mercados; ekcriopt ToBapy; la comercializacion; papeleos burocré-
ticos; poboua cua; prospeccion de mercados; los gastos; el estudio previo;
TEePMIHH TOCTaBOK; los competidores; los tramites; MuTo; la transportacion;
importar el pedido; ciBnparroBary; la lista de precios; el folleto.

PLANTEARLAS EXPORTACIONES A VARIOS PAISES

Jesus Sanchez Lobatito (Espariia), el Jefe de Exportacion de
la empresa “Lipeza” discute la posible colaboracion con Boris
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Ivanenko (Ucrania), el representante oficial de la empresa “Pro-
gres”.

Jesus Sanchez Lobatito: Buenos dias, sefior [vanenko. Soy
Jesus Sanchez Lobatito, el Jefe de Exportacion de la empresa
“Lipeza” que se especializa en maquinaria para fabricar mue-
bles de cualquier tipo. Sin falsa modestia puedo decir que 1ul-
timamente nuestras ventas se estan disparando. Por esa razén
estamos interesados en ampliar los mercados de comercializa-
cion.

Boris Ivanenko: ]lyxe paauii 3 Bamu mno3HallOMUTHCH,
CeHBOPE Jlo6arito. IIpaBmy KaxKy4dH, y Cxinniit €Bpomni Baie
HlI[HpI/ICMCTBO Ma€ BU3HAHHS 1 3HAUHY KBOTY Ha PUHKY, TOMY MU
TAKOXK 3all[iKaBJICHI y KOHTAKTi 3 Bamu.

Jesus Sanchez Lobatito: Seguro que es una locura pura de-
nunciar la ampliacion de nuestro negocio al extranjero, ;no?

Boris Ivanenko: Tak, Bu npasi, ane neski mianpueMIii BBa-
KaroTh, 110 EKCHOPT MoTpelye 3abaraTo yacy Ta rpouieil, a Ko-
PHCTB BiJl HHOTO HE TaKa BXKE i BEJIHKA.

Jesus Sanchez Lobatito: La fase de prospeccion de merca-
dos no es lo mas complicado, sino que las dificultades aparecen
en el momento de responder a la pregunta si cubren los gastos.
Hay que hacer un estudio previo para conocer las posibilidades
reales.

Boris Ivanenko: 11inkom 3rofieH. ['0I0BHE YHUKATH TPYTHO-
I1iB 3 poOOYOI0 CUIJIOKO Ta YITKO JOTPUMYBATHUCS TEPMIiHIB IOCTaA-
BOK. He MokHa 4epe3 o/IHy HeB/ady MepecTaTH HaMaraTucsl BH-
WTH Ha HOB1 PUHKH.

Jesus Sdanchez Lobatito: A ver si tropezamos con las difi-
cultades. ;Quiénes son nuestros competidores potenciales en su
mercado? ;Cudles son los tramites con derechos de entrada?

Boris Ivanenko: Ha nesixi ToBapu iCHye MUTO BBO3Y, Ha Me-
611 1t 0iciB MHUTO CTATYBaTHCA HE Oyrie.

Jesus Sanchez Lobatito: Y en lo que toca a la transportacion,
[hay rutas directas para evitar papeleos burocraticos con la obten-
cion de licencia para importar a otros paises?

Boris Ivanenko: SIxuo Bu He npotu, peatizaiiero KOHKpPET-
HUX TUTaHb OyJIyTh 3ailiMaTHCs BIJMOBiJIHI CHEMIaliCTH HAIIUX
MiANPUEMCTB, YU HE TaK?
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Jesus Sanchez Lobatito: Sin duda alguna. Seguro que gracias
a nuestra colaboracion podremos recibir un sélido pedido y recal-
zar los cimientos de nuestras relaciones.

Boris Ivanenko: Bu a6contotno npasi. [Tormsiin Ha MaitOyT-
HE HAIIMX MiJIPUEMCTB Y HAC OJHAKOBI, 1 MU 3aBXK/IHU 13 32/10BO-
JIEHHSIM CHIBPOOITHUYAEMO 3 TUMH, XTO BMI€ JTUBUTHUCS BIIEPE]I.
Jlo TOrO X came Ha HalllOMy PUHKY BiJIKPUBAIOTHCS JOBOJI IITHPO-
K1 MOJIUBOCTI.

Jesus Sanchez Lobatito: Muy bien. Pero para empezar a tra-
bajar nos importa tener toda la informacion correspondiente. Le
mando nuestros catdlogos, folletos y listas de precios. Nos gusta-
ria que Ustedes hicieran el primer pedido cuanto antes.

Boris Ivanenko: JlomoBunnch. BBaxkato, 1110 OCHOBHE MTUTaH-
HSl MM BUPIIIWIN, YeKato Ha Bariri TOKyMeHTH y MOHEIIIOK.

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espariol al
ucraniano y determine su tipo.

1. Estimado/a St/Sra:

Representamos a un importante distribuidor de vino y otros
productos relacionados con esta industria en Espafia. Su nombre
figuraba en la lista bajo la denominacion de abastecedores de
magquinaria de fabricacion de botellas. Necesitamos disponer de
una maquina especial al objeto de fabricar y envasar botellas.
Si usted es fabricante de dicha maquinaria, o la abastece, le
agradeceriamos nos enviara lo antes posible presupuesto CIF
Cadiz, precios de esta maquina y material complementario, junto
con la fecha de entrega.

Asimismo, sirvase comunicarnos precio de instalacion de la
misma en nuestra fabrica de Cadiz, en Espana.

En espera de una pronta contestacion, le saludamos muy aten-
tamente.

Guillermo Moreno,
Director Técnico
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Ejercicio 13. Tradzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. [lTanoBH1 !
Hocumatouuch Ha MEPEroBopu 3 BalIMM MPEICTABHUKOM
, TPOCUMO HAJICIIaTH HaM YiTKy MPOMO3UIII0 Ha TIOCTaB-

Ky 3alacHUX YaCTHH JI0 KOMOaitHIB ,,IL'OH VY npomno3wurtii pOCH-
MO BKa3aTH TOBHY Ha3BY, THII, TeXHIYHI XapaKTCPHCTHKH, iHy 1
Bary KO>KHOT MO3UIIi1 cneunqnxaun, TEPMiH 1 3arabHHI 00CST TO-
cTaBok. [IpocrMoO TakoX OKpeMO BKa3aTH BapTICTh yMaKyBaHHS
Ta TPAHCIIOPTYBAHHS.

3a3Haute, Oy/b JIacka, TOUYHY /ATy HAJICUJIAHHS HaM Balioi
MPOTO3HUIII.

Hamnepen BasuHi Bam.

3 moBaroxo,

2. llTanoBHi maHoOBe!

[[upo AsKyrO BaM 3a 3aMpOIICHHS MPAIfOBATH Y CKJIaai po-
6040i rpynu . Bamie BU3HaHHS € 1yKe BaKIUBUM IS
MEHe, ajie, Ha Kallb, 00CTaBUHU CKJIAJIAIOTHCS TAKHUM YHHOM, IO
s 3MyIIeHUH BinMoBHTHCS. Bu, MaOyTh, 3HaeTe, 110 3apa3 s 3a-
HMarocs , 1111 poO0Ta BUMarae HaaAToO 6araTo yacy.
CrnioniBarock, MOS BiIMOBa He 00pa3uTh Bac, 1 B MAaHOYTHBOMY MU
I1Ie MATUMEMO HaroJly CriBpOOITHUYATH.

31 muUporo MOBarolo,

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE TRANSPORTE DE BIENES

Entre , mayor de edad, venezolano, casado,
titular de la cédula de identidad N° , domiciliado en esta
ciudad de , Estado , y habil, en su caracter
de Director-gerente de la empresa ,, S.A.” registrada por
ante el Juzgado ~ del Estado , con fecha de
~de . bajoel N° ,tomo paglnas de la ala

, por una parte y por la otra, , mayor de edad,
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venezolano, casado, transportista, titular de la cédula de identidad
N°  ,domiciliado en , Estado , se ha celebrado
mediante este documento el presente Contrato de Transporte que
se regird por las cldusulas que a continuacion se especifican, y en el
que para su mejor interpretacion se denominara a la primera parte
,EL CONTRATISTA” y al segundo ,,EL TRANSPORTISTA”.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
fiol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A.JIOTOBIPKYHIBJII-IPOJAKYTAHOBUXYACTOK
MK HIAITPUEMCTBAMU

HPEIMET JOI'OBOPY

1.1. TIponmaBens 3000B’SI3y€ThCST MEpENAaTH y BIACHICTh
[Tokymis cBOIO MaiflOBYy 4acTKy B , (Ha3Ba ToBapucTBa 3
oOMexeHOI BiAMoOBimadbHICTIO), Hagami TOB, a Ilokymnems
3000B’S13y€ThCSI IPUNUHSTH Ta OTUIATUTH IFO YaCTKY.

1.2. Bizomocrti nmpo TOB:

1.2.1. Hazpa ®ipmu:

1.2.2.Opranizariiiino-nmpaBoBa gopma:

1.2.3. 3apeectpoBaHo:

(KM, KOJIN)

1.2.4. CBigoUTBO MPO peeCTpalliro: cepist Ne
1.2.5. CrarytHuii poHA:
1.2.6. Micuie3Haxo1KEeHHS:

1.3. Bizomocrti nipo yactky [IpomaBus:
1.3.1. Po3mip BHECKY:
1.3.2. Cxnan BHECKY:
1.3.3. Jlata mojjaui BHECKY:
1.3.4. JlIokyMeHT Ipo BHECOK: CBIJIOLITBO MPO MOATY BHeCKy

y Cratytauii pona TOB Ne Bif ,, ” 20 p.

1.3.5. Po3mip maiioBOi 4acTKM Ha MOMEHT YKJIQJaHHS I[hO-

ro Jorosopy 3rigHo 3 OGamancom TOB 3a CKJIaJa€e
HOM.
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1.4. Tlokymenp HaJIEKHUM YMHOM IMOBIJOMIICHUH MPO Xapak-
Tep IIsUTBHOCTI Ta Tipo ¢inaHcoBuii ctad cripaB TOB Ha MOMEHT
YKJIaJaHHs uboro Jlorosopy.

b. JOT'OBIP KYIIIBJII-IIPOJAKY HOY-XAY
3ATAJIBHI ITOJIOKEHHSI

1.1. Y nopsinky Ta Ha yMOBax, BU3HaueHuX 1uM J[oroBopowm,
ITponasens nepenae [lokymnieBi BUHATKOBI IIpaBa Ha HOy-xay, a
[Toxymenp B MOPSIIKY Ta Ha yMOBaX, BU3HAUEHUX UM J[oroBO-
pom, 3060B’;13y€TLc;1 NPUIHATH Ta OILIATATH 3a3HaueH1 npasa.

1.2. Ilin TeleHOM ,»HOy-Xay” y HbOMY JloroBopi ciia po3y-
MITH cyKynchTb TEXHIYHO1, TEXHOJIOTTYHO1, BAPOOHHUO1, KOMep-
1iM#HOT Ta 1HIIOT 1H(1)opMau11, 10 CTAHOBUTH CEKPET BUPOOHUIITBA
NpOAYKIii, BU3HAYEHOI y AoAatky 1 mo mporo JloroBopy (Hama-
71 IMEHY€ThCS ,,IPOAYKIISA) 1 ohopMIiIeHa Y BUTIISAL BiIOBITHOT
TEXHIYHOT JOKyMEHTAIlii, @ TAKOK CYKYTHICTh BiJIIOBITHUX HABH-
YOK Ta BUPOOHUYOTO JOCBiNY, SIKI € HEOOX1THUMU JUIsl BUPOOHU-
[[TBA BKA3aHOI MPOTYKIIil.
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LECCION 2

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion f) Integracion

1. Es poco probable que las relaciones econémicas entre Co-
rea del Norte y la del Sur puedan ser sustituidas por algo, espe-
cialmente ahora.

Exonomiuni BiiHocuuy Mik IliBHigHOMO Ta ITiBnenHow Ko-
pEEI0 HIYMM HE MOYKHA 3aMIHUTH, 0COOJIMBO 3apas3.

2. El beneficio de unos cinco billones de ddlares de los EEUU en
este sector supera el que obtenemos de nuestra colaboracion comercial
con Alemania, Italia, Bélgica y Suiza, es imposible compararlo.

[TpubyTok CILIA y miif ramysi, 1110 CTAaHOBUTH OJIU3BKO 5 MIIPJT
J10J1apiB, 3HAYHO OLABIIUHI, HIX TOM, 1110 MU OTPUMY€EMO BiJl CHiB-
poOGiThunTBa 3 HiMeuunnoro, Itaniero, bensriero Ta llIseinapiero.
Horo He MOKHA IOPIBHATH Hi 3 YHM.

3. Espafia debe hacer todo de tal manera que cobre la renta
maxima evitando compromisos y descuentos. ,,.La amistad frater-
nal” es la unica cosa a considerar.

Icnanis MOBMHHA MIATH TaKUM YWHOM, 10O OTpUMATH HaM-
OutbLIl OpuOYTKU 6€3 OyIb-SIKUX MOCTYNOK Ta 3HMKOK, Oepyun
[0 YBaru Jiie ,,0paTepchKy Apyxoy”.

4. Las compaiiias internacionales de Grecia iniciardn tal
politica so6lo en futuro.

I'perbki KoMIaHi1, gKi CHiBPOOITHUYAIOTE HA MIKHAPOJHOMY
PHHKY, 3MOXYTh PO3IIOYATH TAKy MOJITHKY JIUIIE Y MAaiiOyTHEOMY .

5. Coémo se atreven a pensar que son capaces de crear una politica
estable, desarrollar su economia y buscar a nuevos comparieros?

Sk BOHM HAaBaXXYIOThCS HABITH MOJYyMaTH, III0 BOHU caMi B
3M031 3aiimatucs (QOpMyBaHHSIM CTaOUIBHOI TOJITHKH, PO3BH-
TKOM €KOHOMIKH Ta HOIIYKOM JIJIOBUX IMapTHEPiB?
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion antonima  d) Compensacion  f) Traduccion metonimica

1. Por supuesto, los estados-miembros de la UE pueden
disponer de unas bases politicas de emitir tales billetes nuevos.

3Bu4aiino, y kpain €C Moke ICHYBaTH MOJITUYHE MIATPYHTS
1010 BUITYCKY IIMX HOBUX OAHKHOT.

2. Los paises en que se circulan las divisas mds estables siguen
siendo capaces de retener el nivel de tasa de interés.

Jlep>kaBu 3 OUTBII CTIHKOIO BATIOTOIO BCE I11€ B 3M031 30€epira-
THU PiBEHb MPOIICHTHUX CTABOK.

3. El Pais, el periodico espafiol se atrevié a manifestar que
unos 130 estudios médicos sobre el cancer habian sido hechos
por los cientificos de la Comunidad Europea. Primeramente este
problema lo habian puesto a cargo de los EEUU.

KypHanictu iciancbkoi ra3etu ,.El Pais” He mobosumcs 3a-
SIBUTH TPO Te, 1110 Coro3 npoBiB 6sin3bko 130 gociiJukeHb pako-
BHX XBOPOO, X04Ya IIMM MOBHHHI OyJIM 3aliMaTHCS] aMEPUKAHCHKI

HAyYKOBIII.

4. Calculando los activos de la compaiiia, el contable no
debe olvidar que los bienes fuera de venta durante un largo
periodo de tiempo no se calculan.

[Ipu po3paxyHKax aKkTHBIB KOMIaHIi Oyxraiarepy Ciix
namM’sITaTy 1Mpo Te, 10 TOBAPH, SIKi He MUIATaloTh POy Hpo-
TATOM TPUBAJIOTO TEPMiHY, HE TpeOa BpaxoBYBATH.

5. Esperamos que este impacto en la situacién econdémica
sea un poco desviado. Pero algunos banqueros tienen otra
opinion.

Mu croBagiEMOCh Ha T€, 1[0 HEraTUBHUK BILIUB HA €KOHO-

MIKYy MOe 1 He OyJie TakuM 0e3MocepeiHiM, K BBAXKAIOTh JEsKi
OaHKipH.
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Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1.V pa3i 3MiHU IOpUINYHOI aJpecu OAHIET 13 CTOPIH, BKa3a-
HUX y KOHTPaKTi, HE0OXiTHO MOBIJOMUTH 1HIIY 3aI[iKaBJIEHY CTO-
POHY Ipo 1l (aKT y TMCbMOBOMY BUIJISA[II.

2. 3apaz, 31aetbes, BBIT SAnonii 3au3uBCs mpudimsHo Ha 0,5%.

3. Sk BimOMoO, B JeMyTaTiB iTaliiiChKOTO MapiIaMeHTy MOXK-
Ha OYiKyBaTH 0arato HECIO/IIBaHOK.

4. Ha mouatky nporo TwxkHs LleHTpanbHuii 0aHK TIOB1IOMUB
mpo Te, 110 ¢iacko CIIIA 1mom0 po3BUTKY EKOHOMIKH KOTHUM YH-
HOM HE BITHHE Ha €KOHOMIYHE CTAHOBHIIE €BPOIIH.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seifiale el método de la
traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente absoluto d) Traduccion descriptiva  f) Calco

1. Policias han muerto —responsables han desaparecido en desierto.
[lykatH BiIOBITAIBHOTO 32 CMEPTh MOMIIEHCHKUX, SIK BITPY B IO

2. El Ministro no duda. Tiene razén. Siempre seguro.
MinicTp 3aBxau BHeBHEHHH. MiHICTp 3aBkau npaBuil. Mi-
HICTp 3aBXK/JU MIEPEKOHAHUI.

3. Disfruta de Martini y de la vida.
Haconomxyiics MapTiHi 1 KUTTSIM.

4. Prefiere siempre Cola, Cola siempre te prefiere.
Binnasait nepeBary Cola, Cola Binmae nepeBary To0i.

5. Un arma electoral.
30pos nepenBuOOpYOi KaMIaHii.
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6. Plan ruso como un ,,viaje a Marte”.
[Tnan pocisH, 5K ,,T0J0p0ok Ha Mapc”.

7. Los robots se preparan para hibernar durante el invierno.
B3umky po60oTH BiAMOYMBAIOTS.

8. La lenta velocidad de violencia de verdad.
CripaByxHe HACHITECTBO HAOTMKAETHCS! IOBUTHHO IIBUIAKMMH KPOKAMHU.

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. Se prepara armas para un desarme. El Ejército nacional esta
a punto de irse de la mano.

2. Espaia participara en maniobras militares con un
portaaviones, fragata, helicopteros y bombarderos.

3. TODO MEXICO es territorio de TELCEL. TELCEL — tu
telecomunicacion.

4. En Atocha perdieron las vidas.

5. Cogelo con tus manos — cogelo para disfrutar.

6. Vaya, dinero mio...

7. La calidad de Bacardi, la cantidad de Usted.

8. No cables. No compromisos.

9. Todo en una ducha. Todo para ti.

10. ,,Geox” deja respirar a tus pies.

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

TRADUCTORE INTE,RPRETE: (TIENE ESTA
PROFESION FUTURO?

Traductor es una profesion que cambia debido a la globalizacion de
los mercados y es, sin embargo, en todos los paises infravalorada, aunque
hasta ahora no hay ninguna tecnologia que puede hacer este trabajo con
calidad. Este es un retrato del sector sacado de una encuesta encargada por
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la Asociacion Italiana de Traductores e Intérpretes. Son tiempos duros para
los traductores e intérpretes. Cambian las especializaciones y la demanda
del mercado, las competencias evolucionan, pero no cambia un dato de
fondo: es una profesion tan calificada como todavia pagada malamente. Lo
corrobora una encuesta encargada por la asociacion nacional del sector. Sin
mas conocimientos es dificil avanzar en la profesion.

Para los estudiantes de traduccion e interpretacion, vale la pena
especializarse y adquirir competencias lingiiisticas especificas. En el
sector de las editoriales y de las traducciones literarias, se trabaja por un
sueldo inferior al de las empleadas de hogar. Quiere decir un traductor
no puede solamente trabajar en este segmento. La tarifa media oscila
entre 8 y 16 euros cada pagina traducida, con mayor frecuencia las
retribuciones llegan a 10 euros. Ademas, hay que tener en cuenta que
para traducir una pagina de texto, hace falta mas de una hora.

(Comotraductor, solo se puede trabajar freelance? Sélo la Union Europea
y otros organismos internacionales como el Tribunal de Justicia de la UE y
algunas empresas como Norak Traducciones en Espafia ofrecen contratos
fijos. En las empresas, por lo general, no se aplica este perfil especifico: se
pueden utilizar como “mediadores lingiiisticos’ en una empresa fuertemente
orientada a la exportacion, para gestionar las relaciones comerciales con
los paises extranjeros, acompanar a los clientes durante las ferias, etc. Los
graduados no son lo suficientemente preparados para entrar en el mercado
como autonomos y en las editoriales rara vez los traductores son “internos”.

(Adaptado por los autores http://guiadeltrabajo.com)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espariol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

IIJIBI' B OBMIH HA BE3IIEKY

Opranizaris [TiBaiunoatanTiaHoro gorosopy (HATO) e BrineH-
HSIM TPAHCATJIAHTUYHOT'O 3B 513Ky MK KpaiHamu €Bporu Ta [TiBHIYHOT
AMepHKH, sIKi CTAHOBJIATH COFO3, IO TapaHTye Oe3NeKy Ta 0OOpOHY
Hioro unieHiB. OCHOBHOO Ta He3MIHHOIO MeToro JiisibHOCTI HATO, siky
okpeciieHo y Bammarroncskomy 1oroBopi Bi 1949 poky, € 3axucT cBo-
001 Ta Oe3MeKH YCixX HOro WieHiB MOMITHIHIMU Ta BIHCHKOBIMH 3aCO-
Oamu. [Ticis 3aBepIieHHsT XOJIOMHOI BIMHM AJIbSIHC TiepeOpaB Ha cebe
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JIOJIATKOBY BiATIOBITATBHICTB. Lle, 30kpema, moionanHs HeCTabUTLHOCTI,
110 TIOXO/WTh BiJT PEriOHATLHUX Ta €THIYHUX KOH(MIIIKTIB HA TEPUTOPIT
€Bpormy, Ta 3arpo3, M0 BUHUKAIOTH 11032 ME&KaMH €BPOATIAHTHIHOTO
perioHy. HuHi IisTbHICTE AJTBSIHCY A€l PO3IIAPIOETHCS, OXOTLTIO0-
Yy CHIBIIPALIEO 3 IEpyKaBaMy, siki He BxoaATh 110 cknaxy HATO. Opra-
HI3allisl TAKOXK CIPSIMOBYE 3yCHJUIS Ha 3ari00iraHHs] HOBUX BUKIIUKIB Y
ramy3i 0e3neku, ki BiactrBi XX CTOMTTIO, SIK, HAIPUKIIAI, MDKHAPO/-
HUI TEPOPU3M Ta MOIMMPEHHS 30p0i MAaCOBOT'O 3HHIIICHHS.

(Adaptado por los autores: https://day.kyiv.ua/uk/article/podrobici)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

NUEVOS DATOS: EL CASTELLANO
INTERNACIONALIZA

Tres factores determinan la importancia econémica de una lengua: el
numero de hablantes, su capacidad de compra y su caracter internacional.
La nuestra, segiin el Gltimo informe que elabora el Instituto Cervantes,
“El espaiol, una lengua viva”, es la segunda mas importante, por detras
del inglés. Pertenecer a una misma comunidad lingiiistica tiene enormes
ventajas en el comercio internacional: segin el estudio, compartir el
mismo idioma cuatriplica las exportaciones bilaterales entre los paises
hispanoblantes. El espaiol es la tercera lengua mas utilizada por los
internautas, segun el estudio. El aumento viene motivado por la paulatina
incorporacion de los usuarios de paises hispanoamericanos.

Nuestra lengua es la segunda mas utilizada tanto en Twitter como
en Facebook. En esta ultima, ademas, el potencial de crecimiento es
significativamente superior al del inglés. Ahora bien, es el portugués
el que mejores expectativas tiene en esta clasificacion, seguido del
arabe y el aleman. El informe del Instituto Cervantes toma los datos
de la International Publishers Association, que indica que solo Espafia
se encuentra entre los 10 primeros productores de libros del mundo,
ocupando el séptimo puesto. A pesar de ese séptimo lugar, Espafia
fue el tercer pais mas exportador de libros constatando que Espafia y
México lideran la produccion editorial en espanol. Nuestra lengua, con
472 millones, es la segunda por nimero de hablantes nativos, segun el
estudio. Si tenemos en cuenta el nimero de usuarios potenciales, la cifra
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se elevaria hasta los 567 millones. Segtn el informe, 21 millones de
personas en todo el mundo estudian el espaiiol como lengua extranjera.
Una muestra del interés que suscita nuestro idioma es el hecho de que las
matriculas en los centros del Instituto Cervantes se multiplicaran por 12.

(Adaptado por los autores http://www.cedro.org/blog/articulo/
blog.cedro.org)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

“LUNES VERDES”: PERSONALIDADES FRANCESAS
PIDEN NO COMER NI CARNE NI PESCADO

Medio millar de personalidades francesas se ha comprometido en una
rubrica publicada en Le Monde a renunciar a comer came y pescado un
dia a la semana, en concreto todos los lunes, y llama a sus conciudadanos
a seguir el ejemplo. No es ni una promesa de aflo nuevo mas ni una mera
reaccion a las fiestas mas glotonas del afio. El compromiso de celebrar lunes
verde tiene un trasfondo ecoldgico y ético, ademas de saludable, afirman. Y
forma parte de una camparia nacional que comenzara la semana proxima,
el lunes, por supuesto. “Hoy hay razones para disminuir de forma colectiva
nuestro consumo de came animal en Francia”, escriben los signatarios del
manifiesto por los lunes verdes. “Pensamos que cada persona puede dar un
paso significativo en ese sentido por uno u otro de los motivos siguientes: para
salvaguardar el planeta, por la salud de las personas, por respeto ala vidade los
animales”, agrega la columna, firmada también por personalidades como el
matematico y diputado Cédric Villani, el exministro de Educacion Luc Ferry,
la presidenta de WWEF, Isabelle Autissier, el director general de Greenpeace
Francia, Jean-Francois Julliard, asi como filosofos, nutricionistas, periodistas,
la disefiadora de moda Lolita Lempicka y varios youtubers. Todos ellos
se comprometen a titulo personal, a reemplazar la came y el pescado cada
lunes”. Entre las razones ecologicas, se recuerda que la produccion de came
“es una de las actividades humanas que tienen las consecuencias mas nefastas
para el medioambiente”. Entre otros, recuerdan, la ganaderia es una de las
“causas principales de deforestacion y de pérdida de biodiversidad”, ademas
de consumir una gran cantidad de agua potable y contribuir “al 14,5% de las
emisiones totales de gas de efecto invernadero”.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/sociedad)
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Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al
dictado de su compariero del ucraniano al espaiiol.

1. 1106 ycminHo eKcrnopTyBaT TOBapH, Tpebda 3HATH OCHOBHI
IpaBa Ta 3a3/1aJ]erib BUBYUTH NOTPiOHI pUHKH.

2. Orpumatu moTpiOHY i1HGOpPMAIlI0O MOXKHA, BIJIBIIYIOUH
CHeliajli30BaHl BUCTABKH, SpMapKH, CEMIHAPH TOILIO.

3. VY pa3i notpebu y rpomax, MokHa 3BEpHYTHUCS 10 OaHKY
a00 1HIMUX (iHAHCOBUX YCTAHOB, OO B3SATH KPEIUT.

4. ®opManbHOCTI ISl peecTpariii NeBHOTO TUIY MiJIpPUEM-
CTBa JJOCUTbH MPOCTI.

5. HeoOxinxHO HOTapianbsHO 0POpMHUTH aKT y ToproBensHOMY
Peectpi, 4iTKO BecTH KOMEPIiifHI Ta OyXTranTepchbki KHUTH 1 CIuIa-
YyBaTH BiJMOBI/IHI MTOJATKH.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la
interpretacion bilateral del didlogo.

El comprador mayorista; la planta; mocriiiHuii KITi€HT; las ex-
plicaciones pertinentes; la oficina administrativa; el departamento
de ventas; la contabilidad; la mercadotecnia; el departamento de
personal; las mercancias; la mayor demanda; las existencias; las
ventas directas; los precios franco fabrica; minum; los mayoristas; el
sistema de descuentos; el taller; Bupobuuui mporecu; la fabrica-
cion; el almacenamiento; la calidad; nectannapTae o0OnaHaHHS;
el saber-hacer patentado; la capacitacion técnico-profesional.

VISITANDO UNA PLANTA

El serior Jaime Castillo, hombre de negocios hondurenio se
encuentra con Diego Ramirez, el Director Técnico de la empresa
espaiiola “Campeon”, con motivo de ver las instalaciones de
produccion.
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Secretaria: Buenos dias, sefior Ramirez. Hoy, a las diez de
la mafiana Usted tiene la entrevista con el sefor Castillo, nuestro
comprador mayorista de Honduras. Le gustaria examinara perso-
nalmente nuestra planta.

Diego Ramirez: [1axyro, Kapmen, s nam’staro. Cenpop Kac-
TIJILO HAII MOCTIMHUMA KITIEHT, 1 51 000B’I3KOBO 3 HUM 3yCTPIHYCh,
SIK TOMOBJISIITHICSL.

Secretaria (dentro de 15 minutos): El sefor Castillo ya esta
aqui. (Quiza le acompaiie yo?

Diego Ramirez: No, gracias. Mejor que voy a hacerlo yo mismo.

Jaime Castillo: Jlo6poro nus1, cenbop Pamipes, nyxxe paauii
6auntu Bac ocobucro.

Diego Ramirez: Muy buenos, sefior Castillo, el gusto es mio.
LEn qué puedo servirle? Nuestra empresa, ;podria mostrarsela y
dar explicaciones pertinentes? Mire, es nuestra oficina administra-
tiva. Aqui se encuentran el departamento de ventas, el de conta-
bilidad y de mercadotecnia y, ademas, departamento de personal.

Jaime Castillo: A mo e 3a OyaiBias HaBIpoTH Barmoi?

Diego Ramirez: Son nuestros almacenes donde se encuentran
mercancias de mayor demanda. Siempre disponemos de grandes
existencias de bienes para poder realizar las ventas directas de pre-
cios franco fabrica.

Jaime Castillo: 1{inu Ha TOBapH 3aJUIIAIOTHCA HE3MIHHUMH,
Yy He Tak?

Diego Ramirez: Para los mayoristas, si. Usted conoce muy bien
que no tenemos ningun sistema de descuentos porque los precios
que aparecen en la lista son minimos y de fabrica. Pasemos a los
talleres de fabricacion. Por aqui, por favor,

Jaime Castillo: A sixa notyxHicte Bamoro BupoOHumrsa?
Amxe s Oauy myke Majio TpariBHUKIB. MaOyTh, OUIBIIICTh BHU-
POOHMYMX IPOLECIB MEXAHI30BAHO Ta aBTOMATHU30BaHO?

Diego Ramirez: Exactamente. Producimos 70.000 unidades
de mercancia al afio, es un indice muy bueno, ;jno? Casi toda la
fabricacion estd automatizada incluso almacenamiento. Con esta
logistica se hace todo muy rapido.

Jaime Castillo: 11e momMiTHO, 0COOJIMBO SKIIO TOPIBHIOBATH 3
iHIMMYU BUpoOHuKaMu. O! Slke MmoTy»HE OCBITJICHHS, @ YMCTOTa
1 30BciM HerimoBipHa!!! 3maeTbes, 110 s MOTpanuB B onepariiyy!

104



Diego Ramirez: Cuéanto me alegra oirlo! Tratamos de man-
tenerlo en estas condiciones que influyen tanto en la calidad de
trabajo.

Jaime Castillo: Cenvop Pamipes, Ha Bamomy BUpOOHUITBI 5
0auy HecTaHAAapTHE 00JIaJHAHHS, 1€ IIIOCh 0cOOIUBE?

Diego Ramirez: Si, es nuestro propio saber-hacer patentado,
que nos permite aumentar considerablemente los volumenes de la
produccion. Opera esta maquinaria el personal calificado que ha pa-
sado su capacitacion técnico-profesional.

Jaime Castillo: 51 BpaxxeHHil 1 IUIKOM 33J0BOJICHUI TUM, 110
no0auuB. Benbmu JsKy10 3a mpuIiIeHy yBary.

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espariol al
ucraniano y determine su tipo.

Muy Sr/Sra nuestro/a:

Elpasado 10 de febrero recibimos de suempresa un presupuesto
para el suministro de 4.000 litros de detergente y desinfectante
industrial para la limpieza de sanitarios. Por entonces nos fue
imposible aceptar su oferta ya que disponiamos de suficientes
existencias restantes de nuestro pedido anterior, efectuado a fines
del afio pasado. Ahora nos gustaria informarnos si los precios
vigentes en aquellas fechas son todavia validos para este producto.
Si usted puede confirmarnos, sin dejar lugar a dudas, que esto es
asi, sirvase considerar esta carta como un pedido de 10.000 litros
mas. Si ha habido subida de precios, tenga a bien enviarnos los
precios por fax y asi poder proceder y llegar a un acuerdo sobre el
precio en su debido momento.

Reciba atentos saludos.

F. Redondo,

Jefe de Compras

Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. IllanoBHUI NaHE !
Byny panuit 6aunt Bac Ha BIAKpUTTI MO€T IepcOHaIbHOT BU-
ctaBku. Bona BigOyneThes . Ha Hiit OyayTh npeacrasie-
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HI pe3ynbTaTH MO€i piuHOI TBOpUOi AisibHOCTI. JlymMKa mpo BH-
CTaBKU Ta BPaKEHHS TaKOTO0 BUCOKOKBaIi(hiKOBAHOTO cIiemiaiic-
Ta, sik Bu, 17151 MeHe ay»ke BaxumBi. Matro Hajito, 1m0 B 1iei yac Bu
OyzeTe BUTBHI BiJ] CIIPaB 1 3HAMIETE MOXKIIUBICTh O3HAHOMHUTHUCS 3
MOIMH POOOTaMH.

3 HalKpaluMH MoOaKaHHAMHU,

2. lllanoBHU# naHe !

[upo AsKyro 3a 3ampoIlleHHs Ha BiIKpUTTS Bamoi mepco-
HaJIbHOI BUCTaBKH, sIka IMpUCBsueHa piuHuii Bamoi TBopuoi ai-
SUTBHOCTI.

Uya0BO poO3yMito, SIKOK BaXKIMBOIO Ui Bac € mst momist i
panito pa3zom i3 Bamu. Bipro, 110 BucTaBka MaTUMe HEaOMSKHIA
ycnix, a Bamr po6otu Oy1yTh TiHO OILIHEH] IMaHyBaJIbHUKAMH 1
B1/IBIlyBa4amH.

3 HallKpauMu No0aKaHHSIMH,

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE TRANSPORTE DE BIENES
CLAUSULAS

PRIMERA: ,,EL TRANSPORTISTA” se obliga a realizar por
su propia cuenta y riesgo y con su propio medio de comunicacion,
el transporte de materiales de construccion (piedra, arena,

cemento, etc.), desde , Estado , hasta
el de este Estado.

SEGUNDA: El precio del transporte es de el metro
cubico de material transportado hasta la de este Estado.

De alli en adelante, las partes contratantes acordaran un nuevo
precio en la oportunidad que hubiere lugar a ello.

TERCERA: Todos los gastos correspondientes a repuestos
de automoviles, camiones, seguros, dafios a terceros, etc., seran
unicamente por cuenta y riesgo del ,,TRANSPORTISTA”, asi
como también el pago de sus trabajadores.

CUARTA: ,EL CONTRATISTA” se obliga a pagar al
,»IRANSPORTISTA” semanalmente, el precio del transporte
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ejecutado durante la semana, y de cuyo monto se deducira el pagode
las cuotas que adeuda del pago del camion; conforme a documento
de venta efectuado el dia de de .

QUINTA: ,,EL TRANSPORTISTA” ejecutard su actividad
libremente, pero de acuerdo con los horarios de trabajo vigente en
la empresa del ,,CONTRATISTA”.

SEXTA: La duracion de este contrato es de
pudiéndose prorrogar su duracion o celebrar un nuevo contrato si
las partes asi lo considerasen conveniente.

SEPTIMA: Las partes convienen que a los fines de una
mejor instrumentacion para la ejecucion de este contrato, ,,EL
TRANSPORTISTA” se obliga a dejar estacionado en la empresa
del ,,CONTRATISTA”, todas las tardes, el camion o vehiculos
que utilice para realizar el transporte.

, de de

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
ol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JOT'OBIP KYHIBJII-ITPOJAKY HOY-XAY

M. L 20 p.

(Ha3Ba oprasizaiii, MiOPUEMCTBA), U0 ATl Ha3U-
BaeThes ,,[IpomaBents”, B 0co0i (mocasa, mpi3BHIIE, 1M,
1o 0aThKOBI), 10 JIi€ Ha ITiICTaBl (cTatyTy, NOBIpEHOCTI,
MIOJIO’KEHHS TOIIO), 3 OJIHIET CTOPOHHM, Ta (Ha3Ba oprai-
3altii, MAMPUEMCTBA), 110 Hajalll Ha3UBA€EThCH ,, I [oKyTels”, B 0co-
01 (mocasa, mpi3BUILE, iM’s1, MO 0aTHKOBI), IO /i€ Ha
ITiJICTaBI , 3 1HIIIOT CTOPOHU, Aani noiMmeHoBaHo CTOpPOHH,
yKJIai 1iei JIoroBip rpo HaBe[eHe HUXKYE.

b. 3BMICT HOY-XAY I TEXHIYHA JOKYMEHTANIA

2.1. OcHOBHHIA 3MICT HOY-Xay PO3KPHUTO y TEXHOJIOTTYHIN Ta 1H-
I JOKYMEHTAIlli, 0 HaBEJCHE y J0MaTKy 2 10 1mporo JloroBopy,
sKa Ma€ OyTH BUKJIaZieHa _ MOBOIO 13 JOTPUMAHHSIM YCIX BUMOT, 1110
3BUYANHO CTaBJIATHCS JI0 MOAIOHOT TOKyMeHTalii (HaJanl IMeHyeThCs
,,JJOKyMEHTaIIis ).
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2.2. IIponaseup nepenae Ilokynuesi Bci HanexHi [Iponas-
1IeBl BUKJIFOYHI IpaBa Ha HOY-Xay, 30KpeMa (aje He 0OMEeKyo-
YKCh) BUKJIIOUHE MPABO HAa BUKOPHCTAHHS HOY-Xay, BUKIIOYHE
MIPaBO J03BOJIATH HOTO BUKOPHUCTAHHS IHIIMM 0co0am, a TaKOX
BUKJIIOYHE NIPABO MEPELIKOKATH HEITPABOMIPHOMY PO3TOJIOLIECH-
HIO Ta (200) IHIIOMY BUKOPHCTAHHIO IbOTO HOY-Xay, & TAKOXK BHU-
KITIOYHE TIPaBO PO3IMOPSKATHCS Ha CBId pO3CYJ BH3HAYCHUMU
BUIIIE IIPaBaMHU.

2.3. 3 MOMEHTY NIlepelaHHs BUKIIOYHUX mpaB Bia IIponaBis
no Tlokymms Oyae-ski npaBa [IpoxaBiisg Ha HOy-xay Ta Oyab-sKi
IpaBa, MOB’s3aH1 13 HOy-Xay (30Kpema MpaBO Ha BUPOOHUIITBO
MIPOAYKIIiT), TPUITUHSIIOTHCS.
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LECCION 3

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion f) Integracion

1. Ahora nosotros tenemos que quitar la revolucion de nuestras
cabezas porque se acabd.
PeBouttontis 3aBepuimiack. 3apas npo Hei Tpeda 3a0yTu.

2. Por lo menos durante dos semanas hay que dejar el estado a
solas con el nuevo presidente.

Kpainy HeoOXiIHO 3aJIUIITUTH TET-a-TET 3 ii HOBUM MIPE3UICH-
TOM SKHaMMEHIIIE Ha Ba THKHI.

3. El Parlamento ha expresado tal generosidad que nadie lo

podia esperar.
HixTo 1 04ikyBaTH HE MIr TaKoi MEAPOCTi BLL HapJIaMEHTY.

4. A largo andar, tendremos éxito en establecer balance en el
estado de estos asuntos.

3ro71I0M HaM BCE K TaKH BJIACThCS YPIBHOBAXKUTHU TIEpeOir mo-
T IOI0 IUX CITPaB.

5. Yo peinso que el destino de la situacidon econdémica en el
territorio oriental de Israel no se hara peor.

JIoJ1s1 EKOHOMIYHOTO CTaHOBHIIA Ha CXiAHIN TepuTopii [3pai-
JII0, Ha MOIO IYMKY, HE IOTIPIINUTHCS.

Ejercicio 2. Indique las transformaciones lexico-semanticas
en las oraciones siguientes prestando atencion a los elementos
subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion antonima  d) Compensacion f) Traduccion
metonimica
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1. Los representantes de América Latina se encuentran de
nuevo para discutir los problemas mas graves del continente.

[IpencraBunku kpain [liBneHHOT AMEPHKH 3HOBY 30MPAIOTHCS
JUTSt OOTOBOPEHHS [TUTAHb, SIKi € HEBUPIIIEHNMH HA KOHTHHEHTI JI0
I[LOTO Yacy.

2. El Presidente empez6 su habla felicitando a los
parlamentarios por su inauguracion a nuevo cargo y dijo que los
ciudadanos han depositado un inmenso caudal de confianza.

[pesunent Icnanii po3rnoyaB MPOMOBY 3 NMPHUBITAHHS YWICHIB
MapJaMeHTy y 3B’sI3Ky 3 Oro HOBOIO Tocaio0. BiH moBigoMuB
PO BEIMYE3HY J0BipYy 3 OOKY rpoMasH.

3. Los paises de Europa tienen muchas ganas de construir los
aviones que puedan volar sin pilotos y ampliaran la base militar de
los Ministerios de Defensa.

€Bporeiicbki KpaiHu MparHyTh B3STHCS 32 CTBOPEHHs Oe3Mi-
JIOTHUX JITaKiB, SIKI TIOTIOBHATH BIHCHKOBY TeXHIKY MiHICTEpPCTB
000pOHH.

4. Ellos discutieron las posibilidades de entablar relaciones de
negocios con ¢l Oriente.

Bonu 00roBopwid mUTaHHS MO0 BCTAHOBIICHHS LITOBHX
BiiHOCHH 3 Kpainamu Cxony.

5. ,,Volksvagen” — una de las mdas grandes corporaciones
del mundo llegd a acuerdo de estabilizar los precios de nuevos
automoviles.

OpuH 3 HaOITBIIMX Y CBITI KOHIIEPHIB ,,Volksvagen™ moro-
JIUBCS Ha cTaOLII3aLiio 1[iH Ha HOB1 aBTOMOO1JII.

Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1. Yuopa npe3unent €L1b 3as1BuB, 1110 y IbOMY MicCsIll KpaiHU
€BPO30HU CHOCTEPIraTUMYTh OUIBII BUCOKI PIBHI €KOHOMIYHOI'O
PO3BUTKY — IpUOIN3HO 110 33% plYHUX.
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2. HecrabinbHe perytoBaHHS TOBAPHOTO PUHKY MOYKE CTaTH 3a-
coOoM nocaadJIeHHss MOHOITIOMNIT KOMITaHiM, 3HM)KEHHS LIiH Ta JaTh
MOYJIMBICTB MTPALlIBHUKAM O/IEPXKYBaTH JIICHO OLIbIIY IJIaTy.

3. Ane B pe3ysbTarti iHIII TaTy3i IPOMHUCIOBOCTI, HAPHUKIIA] Ta-
Ty3b BITHOBJICHHSI €HEPTii, BCE 3K TaKu O/IepKaTh 3HAYHI IepeBaru.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los
siguientes esldoganes y titulos periodisticos. Seiiale el método
de la traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva f) Calco
absoluto

1. Los gigantes industriales ecuatorianos suben bajando.
Po3Burok BenmmuezHnx koMmmnaniidi ExBamopy BogHOYac morip-
mye ix pemyTariro.

2. (Quién se vera culpado en la averia del metro? Nadie...
2Komnoro BianoBiaabHOTO 3a aBapito B MeTpo?!

3. La temporada de subida. El tiempo de caida.
Yac 371€TiB 1 HaliHb.

4. Huelga en las salas de cine descuelga.
Crpaiik y 3aii KiHOTearTpy.

5. Plan Colombia: mas social, menos fondos.
VY KoxymO0ii Bce miist ro/iel 3a HalMEHII BUTPATH.

6. América Latina y los Caribes se encuentran a las puertas de
nueva etapa de conversacion.

[IpeacraBuuku kpain I[liBnennoi Amepuxu ta Kapu6iB 3HO-
BY Ha [IEPEroBOpax.

7. El Presidente del Gobierno se compromete a convertir el
Congreso y el Senado en “ojo central de la vida politica”.
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Cnpoba npem’ep-MmiHicTpa neperBoputd Konrpec ta Cenar B
,»PYIIIHHI CUJT TIOJIITUYHOTO KUTTS .

8. Todos los espafioles se retinen en huelga contra el desem-
pleo.
VYce nacenenns Icnanii Ha cTpaiiky npoTH 6e3po0ITTS.

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. Clasicismo y actualidad, minimalismo y exuberancia,
nostalgia y modernismo.

2.Menos,,viceministros” de trabajo y bienestar, mas “utilidad”
al estado y ciudad.

3. El Rector de futbol mundial de FIFA soporta a los ,,leones
indomitos”.

4. El pueblo ve la inquietud de los ,,altos” con sus propios
0jos.

5. Bush — jEl presidente desencaden¢ la guerra!

6. Movistar — Hablar, Ver, Sentir...

7. Reduce el tamafo, aumenta la emocion...

8. En el baul de la melancolia...

9. Con el carino de Bimbo vas a comer en Comercial
Mexicano.

10. BMW ;Te gusta conducir?

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

CUMBRE PARA SALVAR LA NATURALEZA

Casi todos los paises han firmado acuerdos medioambientales
mternacionales encaminados a acabar con la crisis de biodiversidad,
asi como con el peligroso cambio climatico. Los acuerdos también
pretenden alcanzar los objetivos mundiales de desarrollo sostenible.
En la Cumbre de la Biodiversidad que tendra lugar en la ciudad
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egipcia de Sharm El Sheikh, los 196 paises firmantes del Convenio
sobre la Biodiversidad trabajaran con los cientificos para desarrollar
un plan estratégico de conservacion. Es una oportunidad tinica para
que todas las naciones reconozcan que los espacios naturales estan
desapareciendo y para exigir su conservacion. Preservar el 100% de los
espacios naturales que quedan es posible, aunque requeriria evitar que
actividades industriales como la mineria, la explotacion forestal y la
pesca se expandieran a nuevas zonas. Pero si los paises se comprometen
expresamente con este objetivo, a los gobiernos y a las organizaciones
no gubernamentales les seria mas facil obtener financiacion y aplicar
las medidas pertinentes en los paises en vias de desarrollo.

De forma similar, las funciones de los espacios salvajes a la hora
de protegernos del cambio climatico, como, por ejemplo, almacenar
enormes cantidades de carbono, también se podrian documentar
debidamente en la Convencion en el marco de las Naciones Unidas
sobre el Cambio Climatico, cuya conferencia anual tendra lugar a
primeros de diciembre en Polonia. Esto incentivaria a los paises a
centrar sus estrategias en la proteccion de los espacios naturales.

Nuestro planeta no solo se enfrenta a una crisis por la extincion de
especies, sino también por la desaparicion de los espacios naturales.
Una vez se hayan perdido, nunca volveran.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/elpais)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espaiiol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

ICHAHIAKUHYJAKYPUTUYT'POMA JICBKUXMICIAX

B Icnmanii moanst Bijg XBOpoO, MOB’A3aHUX 13 KypIHHIM, BMH-
pae 160 mronmeii. Y it kpaiHi HaOpaJid YMHHOCTI HAM>KOPCTKIIII
B €Bporii 00MeXeHHS Ha KypiHHS B TPOMaAChKHX Micusax. Ha an-
TUTIOTIOHOBOMY 3aKOHOJIABCTBI HAMOJIATAN MEJIUKH 1 TPOMAJIChK1
aKTUBICTH. 3a00pPOHY HAKJIAJICHO HA KYypPIHHS B YCiX 3aKPUTHUX I'PO-
MaJICBKHX TMPHMIIICHHAX, OOMEKEHHSI CTOCYIOTBCS TaKOX IIUTOL
HU3KH BIIKPUTUX MICIh TPOMAJICBKOTO KOPHCTYBaHHS. 3 1 CivHA B
Icnanii 3a00pOHSAETHCS KypUTH B YCIX MICLSX TPOMAJICBKOTO Xap-
YyBaHHS, OCOOJIMBO B THX, III0 3HAXOATHCS MPOCTO Heba. 3abopo-
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HEHO MaJIUTH OLIs JIIKapeHb, KL, Y TUTAYUX apKaxX Ta Ha CIIOPT-
MaigaHurkax. CriBpoOITHUKH IIMX YCTAHOB aKTUBHO MIATPUMAIIN
HOBMI 3aKOH, aJpKe OIS KypLIB J10CI CTPasKAaliu Ti, XTO HE NAJIUTh,
1 J1iTH, SIKI TIEpeTBOPIOBAIMCS HA MAaCUBHUX KypuiB. Kpim Toro,
JIFO/IM 3 LIUrapKaMM BiATENep He MOBHHHI 3 SBIATHCS Y TEJEBI3ii-
HUX Nepeaavax.

Taxkum unnowm, Icnanisa ctaia OgHIEIO 13 HAMOIIBII ,,aHTHUHI-
KOTHHOBUX Kpain €Bponu. OxHak 6arato BIACHHUKIB pECTOPaHIB
1 0apiB yHeBHEHI, 1110 LI} 3aKOH 3alIKOIUTh iXHbOMY Oi3Hecy.

(Adaptado por los autores https://www.bbc.com/ukrainian/news)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

EL FUTURO DEL 70% DE LOS ESPACIOS ViBGENES
DEL PLANETA DEPENDE DE CINCO PAISES

Aun podemos salvar la naturaleza, pero dependera de los pasos
que den o no Canadd, Australia, EE UU y Brasil para asegurar el
futuro de la Tierra.

Segun el nuevo mapa mundial de la naturaleza que acabamos
de publicar en Nature, el 94% de los espacios naturales que quedan
se encuentra en tan solo 20 paises, sin incluir la Antartida. Hace un
siglo, los espacios naturales se extendian por casi todo el planeta.
Hoy en dia, solo un 23% de la superficie y un 13% de los océanos
estan exentos de los efectos perjudiciales de la actividad humana.

Mas del 70% de los espacios naturales se encuentran en tan solo
cinco paises: Australia, Rusia, Canada, Estados Unidos (Alaska) y
Brasil. Aln podemos salvar la naturaleza. Pero dependera de los
pasos que den o no estos paises supernaturales para asegurar el
futuro de los ltimos espacios virgenes de la Tierra.

Los espacios naturales son vastas extensiones de tierra y mar
indomitas e inalteradas. Estén donde estén, desde la selva de las
tierras bajas de Paptia Nueva Guinea, los altos bosques de la taiga
del Artico Ruso o los vastos desiertos del interior de Australia,
hasta areas del Pacifico, el Antartico y el Indico, estas zonas son
las ultimas fortalezas para las especies en peligro de extincion y
ejercen funciones vitales para el planeta, como almacenar carbono,
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minimizando los efectos del cambio climatico. En muchos espacios
naturales, los indigenas, que son a menudo los mas marginados
politica y econdmicamente, dependen de ellos por sus modos de
vida y sus culturas.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/elpais)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

POR QUE ESPANA ES UNO DE LOS PAISES MAS
SEGUROS DEL MUNDO

menor tasa de homicidios del mundo. Los atracos callejeros
se han reducido mas del 40% en la ultima década. Sin embargo,
la evolucidon de muertes violentas de mujeres se mantiene estable
desde los 80.

Un hombre dispara a su ex-pareja cuando recogia a su hijo
del colegio. Es la imagen de la violencia més extrema que pre-
sencio Elda el pasado 8 de noviembre. Por estremecedor, un
suceso asi no pasa desapercibido y se suma a los episodios de
terror que conocemos cada dia. La agresion va calando en la
mente de forma casi constante como un titular: ;Somos cada vez
mas violentos? Aunque la percepcion lo sugiera, la estadistica
dice que no. En Espafia mueren por homicidio o asesinato cerca
de 300 personas al afio, un 30% menos que hace 30 afios. Que el
nuestro sea un pais cada vez menos violento forma parte de una
tendencia global “bastante acusada”, segun el psicologo Luis
de la Corte, que habla en representacion del Consejo General
de Psicologos de Espaiia: “La violencia se ha reducido mucho
mas de lo que el sentido comun sugiere”, asegura. Aunque “esta
evolucion es mas clara en los paises con mayores niveles de de-
sarrollo”, matiza. Precisamente Espafia es uno de los paises con
tasas de asesinato mas bajas no solo de la Union Europea, sino
del mundo, por debajo de Alemania, Francia o Portugal. Por esta
causa, muere 1 de cada 100.000, habitantes, lejos de la media
mundial que asciende a 5. Sélo Irlanda, Holanda, Austria, Sin-
gapur tienen una tasa menor.

(Adaptado por los autores https://www.elmundo.es/papel)
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Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al
dictado de su compaiiero del ucraniano al espaiiol.

1. Konu y nignpueMis BUHUKAIOTh (PiHAHCOBI Ipo0OJieMH, BIH
MO>KE 3BEPHYTHCS 10 OAHKY Ta B3SATH KPEIUT Ha IEBHUN TEPMIiH.

2. BapricTh TOBapy 3aBXIM 3aJ€KHUTh BiJl MOTO SIKOCTI Ta
MapKH.

3. OpeHza 3 MOXKIIMBICTIO BUKYITY — JIy>K€ 3py4YHHIA CIIOCi0 Ipu-
TOAHHS HEPYXOMOCTI.

4. KokeH akIliOHEep Ma€ CBOIO YaCTKy y 3arajJbHOMYy KarmiTa-
i, TOOTO CBOIO MAHOBY YacTKy, BiJ] SIKOT 3aJICKUTh PO3MIp JHBI-
JIeH[IB.

5. Kineup poky — 11e mepioJi po3mpoiaxy Ta 3HUKOK, OCKLITb-
KM TIANPUEMIIT HAMAraloThCsl SIKOMOTa IIBUIIE MO30yTHCS TO-
pIITHIX TOBApIB.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la
interpretacion bilateral del didlogo.

La sucursal; la ejecucion de un pedido; BurimHi yMOBH; yKiIac-
TH Yrojy; MOCTadyaJIbHUKHU; TPaHCIIOpTyBaHHs; confirmar la pro-
forma; la ejecucion; orpumaru 3amomieHHs; cumplir el pedido
urgente con prioridad; qoctaButu TOBap; MuTHHILS; el contrato de
mutuo acuerdo entr6é en vigor; cumplir con sus obligaciones; la
fuerza mayor; la cldusula penal; el valor total; el suministro; mo-
cBix poOoTH; ainoBa pemyTallis; la demora; dipMa-mocepeHuK;
indemnizar las pérdidas.

PROBLEMAS CON LA EJECUCION DE PEDIDO

Roberto Pérez Valdés, el Director Ejecutivo de la empresa
,,Comercial Soler, S.A.” discute con Fernando Martin Ruiz, el Di-
rector de la sucursal, los problemas de la ejecucion de un pedido.
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Roberto Pérez Valdés: Buenos dias, sefior Fernando, pase,
por favor, siéntese, le escucho atentamente. ;Qué pas6? jInfor-
me!

Fernando Martin Ruiz: Micsub TOMy Ha Ty)K€ BUTITHHX
yMOBaxX MU YKIJaJdd Yroay 3 HOBUMH IMOCTaYaJIbHHUKAMHU KOMII-
nekTyrounx — ¢ipmoro “Mynbrumiekc ” 3 ExkBamopy. Ale Buopa
BOHU 3aTesIe()OHYBAJIM 1 TIOBIAOMMIIN, IO BUHUKIIU JIEAKI TPYII-
HOIIlI 3 TPAHCIIOPTYBAHHSM, TOMY BOHU TPOXH 3aTPUMYIOTH IO-
CTaBKY.

Roberto Pérez Valdés: jPero es imposible! Confirmamos
la pro-forma a tiempo y nuestro pedido estuvo aceptado para la
ejecucion.

Fernando Martin Ruiz: e niiicao Tak. J[o TOro * M more-
penIIH, IO ISl HaC JyXKe BaKIMBO BYACHO OTPUMATH BCi KOMII-
JIEKTYIOUl.

Roberto Pérez Valdés: ;Y qué? ;Cuando ellos prometen cum-
plir el pedido? Nuestro caso es urgente, ellos deberian atenderselo
con prioridad.

Fernando Martin Ruiz: Bonu o0iIsiIi JOCTaBUTH TOBap 0e3-
MOCepeIHHO HAa MUTHUINIO HE Mi3HilIe HIX Yepe3 1Bl 100U, TOOTO
y cepeny, 21 ceprns.

Roberto Pérez Valdés: El contrato de mutuo acuerdo entro
en vigor hace un mes por eso ellos deben cumplir con sus obliga-
ciones. Si es un caso de fuerza mayor, esta “Multipex” no tendra
problemas gracias a la clausula penal del contrato. Pero nosotros
si, los tendremos. Podemos perder 10% del valor total de suminis-
tro por cada dia de demora.

Fernando Martin Ruiz: YecHo Kaxy4H, 1€ TEpUIMA TOII-
OHuil Bunagok. “MynpTumiekc” — BiloMa ¢ipMa, 13 COJIIHUM
JIOCBIZTIOM POOOTH Ha JIATHHOAMEPHKAHCHKOMY pUHKY. KepiBHU-
IITBO KOMIIaHIi 100pe yCBIIOMITIOE HEOE3MEKY BTPATH JIIJIOBOI pe-
nyTanii. ko Beck ToBap Oy/ie Ha MUTHUII JABAIISTH IIEPILOTO,
MU BCTUTHEMO 3pOOUTH BCE BYACHO.

Roberto Pérez Valdés: jEspero que sea asi! ;Explican ellos
las causas de su demora?

Fernando Martin Ruiz: 3BuuaiiHo, 1ie MOB’S3aHO 3 TpaH-
CIOPTHOIO (hipMOIO-TIOCEPEAHUKOM, ane “‘MynbTHIIIeKC ” Hac 3a-
BipHB, III0 pOOUTH BCE MOKIIMBE JJIsl TIOKPAIAHHS CUTYAITil.
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Roberto Pérez Valdés: (Ellos lo denominan solo “mejora-
miento de la situacion”? jDios mio, estoy fuera de mi! ;En este
contrato estan indicados los plazos del suministro, es decir, tienen
ellos en cuenta que es un pedido especial?

Fernando Martin Ruiz: Tepminu BKka3aHi, ajne 34a€TbCs, 110
PO CIICI[3aMOBIICHHSI BOHHM HE 3HAIOTh. Miil 3acTyIHUK 3apa3 1ie-
peBipsie BCi JaHi.

Roberto Pérez Valdés: [Podemos entablar demanda de
indemnizar las pérdidas si ellos van a retrasar los plazos de
entrega?

Fernando Martin Ruiz: Tak, 1ie BianoBigae yMoBaM, 3a3Ha-
YEHUM y KOHTPAKTi. AJie CIIOAIBAaIOCh, 110 JI0 I[LOTO CIIpaBa HE Mi-
Hae 1 MU 3MOKeMO BUPIIIUTH 10 MPOOIEMY MUPHHUM LUISIXOM 1
BYACHO.

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espaiiol al
ucraniano y determine su tipo.

Estimado Sr Caminero:

Le agradezco su carta en la que pide informacion sobre la em-
presa Deniza y Hecho, con la cual llevamos varios afios trabajan-
do en la promocion de nuestros productos. Dicha empresa nos ha
representado eficazmente en Europa Central y del Este, y como
resultado las ventas de nuestros productos en esas areas han sido
de demanda intensiva. El Sr Méaximo Lagato, director en Barce-
lona, le serd muy Ttil, y estoy segura que estara muy interesado
en cooperar con Usted. Si contacta con ¢l, podra mencionarle mi
nombre con toda confianza.

Le saluda atentamente

Maria Fachada

Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. [HanoBHi Koseru!

[Inpo asikytro 3a 3ampoIIeHHS B3STH y4acTh Y poOOTi KoH(pe-
penitii. Meni OyJo 1y>ke IpHEMHO Ji3HATUCS, 0 Bu 1iHyeTe miit
JIOCBIJ] 1 XOTUIM O MOYYTH MOI MIpKyBaHHS 3 IPUBOAY JESKUX BH-
HECEHUX Ha OOrOBOPEHHS MMUTaHb.
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Opnak, Ha Kallb, S HEe 3MOXY OyTH BaM KOPUCHUM, OCKIJIBKH
caMme Ha IIei 4ac y MEHE 3alUIaHOBaHO (na-
3Ba 3aX011y).

MeHi nye MIKOJa, CIOJiBalOCh, IO B MaliOyTHROMY y Hac
I1Ie HEOJIHOPA30BO BUIMAJE HAroAa 3 SBUTHUCS Ta OOMIHSATHCS J10-
CBIJIOM 1 JyMKaMH.

baxaro ycmixis

2. lllanoBHa maHi !

HpI/II/IMlTB HaIll HAaWIMpiNI BiTaHHS 3 Haroau Barmioro roBi-
ner0. Mu paji, 1110 y HaloMy JpyKHOMY KOJIEKTHBI MTpalo€ Taka
JyecHa 1 HaaiiiHa moauHa. KojkeH 3 Hac He pa3 3BepraBcs 10 Bac
3a MOPaJ0K0 YU MiATPUMKOI0, 3HAIOUH, 10 Bu 3aBxkau paai 1o-
noMorTH. 3HaemMo Bac He nuie sk 4yiiny, z[o6py, }KI/ITTepa,I[iCHy
JIOJMHY, IPEKPACHOTO, JIOCBIIYEHOTO CIHeliallicTa, ajne i sK JIo-
Ons9y Matip 1 APYKUHY.

VY ueit mpuemnuii 11 Bac Ta Bcix Hac neHb Oakaemo Bam
acTs, PajocCTi, 3A0POB’ S, yCHiXiB, yCUIsIKux rapas3zaiB! | Hexai
Bama npans i Hazaiai poOUTh XKUTTS IPEKpacHUM !

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE ARRENDAMIENTO

En............. LA . de......... de............

REUNIDOS
DE UNA PARTE: D...., mayor de edad, con domicilio en ...,y
DNIn. ...............
DE OTRA PARTE: D..., mayor de edad, con domicilioen ....y
DNIn. ...............

Compareciendo ambas partes en su propio nombre y derecho

y reconociéndose mutuamente la capacidad suficiente para otorgar
el presente contrato.

EXPONEN

I. Que D/Dxia....., en adelante ,,la arrendadora” es propietario/a
de la siguiente vivienda: .........
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II. Que D/Dna....... , en adelante ,la arrendataria”, esta
interesado/a en el arrendamiento de dicha vivienda para que
sustituya su domicilio permanente.

III. Que las partes convienen en celebrar el presente contrato
de arrendamiento de vivienda, que se regird por la Ley 29/1994.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
fiol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JOT'OBIP KYIIIBJII-ITPOJAXKY HOY-XAY
3.IIEPEJABAHHS BUKJ/IIOYHUX ITPAB HA HOY-XAY

3.1. BuxmouHi nmpaBa Ha HOy-xay mepenaroThes Bia [Ipogas-
us [okymnuesi uepes IiCJIst TOTO, sIK Lel Jlorosip Ha-
OpaB YMHHOCTI.

3.2. IlepenaBaHHs BUKIIOUHUX IpaB Ha HOY-Xay Bix [Iponas-
s [lokyniuto odopMITIOETBCS aKTOM NepeaBaHHA-IPUNHHSITTS
HOY-Xay, KM 0(pOpPMITIOETBCS BIAMOBIIHO O YHHHOTO 3aKOHO-
JaBcTBa YKpaiHi Ta 3TiHO 31 CTAHAAPTHUMU BUMOTaMH.

3.3. BukirouHi npaBa Ha HOY-Xay BBaXKalOThCs NEpEIaHUMHU
[Toxymuesi 3 MOMEHTY HajiekHOTO oopmiieHHs1 CTOpOHAMH aKTa
nepelaBaHHsA-IPUMHATTS HOY-Xay.

3.4. Y moment opopmienns CTOpoHaMHU akTa NnepeaaBaHHs-
npuiHATTA HOy-Xay IIponasens nepenae [lokyniro nokymeHTa-
1110, 3a3HaYeHy y LiboMy JloroBopi, npo 1o 000B’A3K0BO HIEThCsA
y 3a3HaYEHOMY aKTI.

4. YMOBMU IIVIATEXY TA PO3PAXYHKHU

4.1. 3a nepenaBaHHs BUKIIOYHUX IIPAaB HA HOY-Xay Ta BUKO-
HaHHs [IponaBuem 060B’s13kiB, nepeniyeHux y n. 1.5 nporo [o-
roBopy, llokymens 3000B’s3yeThes crutatutu [IponaBio Taky
BHUHAroOpoOJIy:

4.2. Onnara 3/11HCHIOETbCS:

— IIPOTATOM 3 1Hs1, Koau [loroBip HaOpaB YUMHHOCTI y
po3Mipi (aBaHCOBUH TIIATIK);
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— MPOTATOM 3 s mignucands CTOpoHAMU akTa
nepeaaBaHHSA-IPUAHATTSA HOY-Xay y po3Mipi (ocHo-
BHHM TITATIXK).

4.3. Po3paxyHku 3a 1M J[OrOBOpOM 3HIMCHIOIOTHCS depes
0aHKIBCbKY YCTAHOBY IIIJISIXOM Ie€peKa3y BiJIMOBITHUX I'POLIOBUX
KOIITIB HA PO3PaXyHKOBHM paxyHOK [IpoaaBiis 3rigHo 3 mpaBuia-
MU, TiepeA0aueHUMH YHHHAM 3aKOHOJaBCTBOM Y KpaiHu Jijist 6e3-
TOTIBKOBHX PO3PaxXyHKIB.
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LECCION 4

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion f) Integracion

1. La esclavitud medieval era muy diferente de los estandares de
la Declaracion de los derechos humanos y nuestras ideas morales.

CepenHpoBiuHe PaOCTBO Jy:Ke BIIPISHANOCS BiJl CTAHIAPTIB
Jlexnapaiiii OpaB JIFOJIMHY 1 HAIIUX MOPAIbHUX YSIBICHb.

2. ,,Durante mucho tiempo estaba en busca de una
persona que seria especialista en los principios de arqueologia
informal”.

“SI my»ke IOBro IIyKaB JIOJUHY, sika O 3HAIAcs HA YOPHIN ap-
X€OJIoTii”.

3. En la Cuba postguerra aparecieron las traducciones de las
peliculas americanas con la famosa ,,El valle de sol” entre ellas.

[Micnsa pepostomnii Ha Ky0i movyanu nepekaagaTd aMepuKaH-
ChbKi1 KIHOCTPIUKH, Ce€pela SKUX BCiM Bimomui ¢iaeM ,,CepeHana
COHSYHOI JOJIUHHU.”

4. Ellos dicen que es necesario reformar la situacion cultural
en todo el mundo, especialmente la situacion interna del pais.

Moga i#ine npo HeoOXinHICTh TpaHchopmailii BCi€i cBITOBOT
KyJIbTYpHOI CUTYyaIii 1 0cOOJIMBO BHYTPIIIHBOI KYJIBTYPHOI CUTY-
arfii B kpaii.

5. Pero los periodistas prestaron su atencion a la apariencia
del Presidente cuando el proclamaba su opinién sobre las eleccio-
nes anticipadas.

[IpencraBuuku 3MI 3BepHYIM yBary Ha 30BHIIIHIM BUIJIST
MPE3HIeHTa Y MOMEHT HOT0 BUCTYITY, MIPUCBSIYEHOMY JOCTPOKO-
BUM BHOOpaMm.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones lexico-semanticas
en las oraciones siguientes prestando atencion a los elementos
subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion d) Compensacion  f) Traduccion
antonima metonimica

1. El Presidente no acepté la propuesta de renovar las
relaciones politicas con el oeste.

[Ipe3uneHT BIAMOBUBCS BiJl MPOIO3UIIii BiTHOBJICHHS BiIHO-
CHUH 3 KpaiHaMU 3aXO0.y.

2. El Presidente del Gobierno estd muy asustado de perder el
apoyo de parte de sus compafieros.

l'onoBa Ypsay Heabusik 00ITbes BTPATUTH MIATPUMKY 3 OOKY
CBOIX.

3. Los analistas y banqueros tenian éxito en obstaculizar una
probable reforma del sistema bancario espafiol.

IcriaHChKi aHATITHKY Ta OaHKIPH JIOCSTIIN 3HAYHMX YCIIXIB Y CITPO-
01 IepeIIKOANTH MOXKINBIH peopMi OaHKIBCBKOI cuctemu Icmanii.

4. Una vez preparados para entrar en una colaboracion estre-
cha con nosotros, ellos puedan contar con las relaciones economi-
cas mas favorables y el suministro de las energias en su pais.

SIKI10 BOHM OYAYTh TOTOBI TICHO CIIBPOOITHUYATH 3 HAMH,
BOHH 3MOXYTh PO3PaXOBYBATH HA MPHBLUICHOBAHI €KOHOMIYHI
BITHOCHHU Ta Ha MOCTayaHHs razy ta HaQTu 10 iXHBOT KpaiHwu.

5. El fue recibido con aplausos en el Congreso durante la
inauguracion.
Horo remno 3ycTpinu B 3a1i KoHrpecy mij yac iHaBrypaiii.

Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1. Buxoauts, mo 111 ¢aktu Oyiau miATBEPIKEHI JOCIHIKEH-
HSIMH, K1 TTpoBeJIa KommaHis ,,Hiaton”.
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2. Cy‘laCHOMy CBlTl J€ TaK OaraTo HI,Z[HpI/I€MCTB CHprO6lT-
HHMYAIOTh Ha OCHOBI HOBlpI/I Tl XTO HpOI[aIOTB IIOBUHHI HpI/II/IHSI-
THU CUCTEMY OILIAaTH 3 MOJKJIMBICTIO Bl}ICTpOLIeHHfL

3. OpHuM 13 OCHOBHUX NPHHIUIIIB MiIPHEMHULITBA € T€, 1110
HE CIIi/I WTH BXXE MPOKJIAJCHUM [IUIIXOM 3 METOI0 CTBOPEHHS CBO-
'O BJIACHOTO.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seriale el método de la
traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva  f) Calco
absoluto

1. La acupunctura frena la tension alta.
AKYIYHKTypa MOX€ 3HU3UTH BUCOKUH THCK.

2. El detenido confesod su culpa: “Me da pena. Mucha pena.
Muchisima pena”.
3i3HaHHA 3aTpUMaHoro: ,,MeHi ayxe mkozga! lyxe!”

3. En busca de la tumba del Gltimo inca...
[Touryku rpoOHUII OCTAHHBOTO 3 1HKIB...

4. Penélope Cruz: Porque ellano vale... sus pestaiias postizas...
[Tenenona Kpy3 He 3aciayroBye Ha MpeMito uepe3 HeCIpaBkKH1
Bil...

5. La mujer ha sufrido la muerte de su hija y destino.
JKinka BTpaTuiia He JIMlIe TOHBKY, a 1 10J0.

6. Venezuela: ,,discriminacion politica”.
VY Bewnecyeni ,,ToITHYHA TUCKPUMIHAITIS .

7. Banquero como emperador mero.
bankip — cripaB)HUI1 TpaBUTENb.
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Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. Es mas pesado que una vaca en brazos.

2. Lanieve blanca cubri6 el mundo estadounidense al pasar la
nevada extrema.

3. Detergente blanco ACE. ACE lo hace blanco.

4. Para los que quieren mas OXXO... ;Sabes que en 0XXO...?

(Sabes que es Internet en Infinitum — OXXO?

5. Con KETAL no hay que preguntar ;qué tal?

6. Todo tiempo Toyota.

7. Por ti, miles de nosotros.

8. Cruz Roja — Prevenir es vivir.

9. Chantelle — Paris viste a las mujeres con estilo.

10. ,,Tout Man” — Mi fragancia, so6lo mia...

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

DIGITALIZAR LA ESCUELA, Si, ;PERO PARA QUE?

La Comisién Europea lanza una herramienta para ayudar a los
colegios a conocer cudl es su nivel de uso de las TIC (Las Tecnologias
de la Informacion y las Comunicaciones) y apoyarles en el disefio de sus
estrategias de digitalizacion. En el instituto Klementyna Hoffmanowa,
un centro de secundaria en Varsovia, todas las clases tienen ordenadores,
una pizarra interactiva y un proyector. En las aulas y en los pasillos, sus
alumnos disfrutan de conexion WiFi gratuita. La necesitan para manejar la
multitud de aplicaciones y herramientas digitales que les acompanan en su
dia a dia: toman libros prestados a través de una plataforma que les conecta
con la Biblioteca Nacional polaca, se baten en duelos de preguntas con la
app Kahoot para probar sus conocimientos en Historia y, los que aspiran a
ser periodistas, han creado una television que retransmite YouTube.

La tecnologia se ha colado en las aulas de este centro, al igual que
intenta abrirse paso en colegios de todo el mundo. La digitalizacion de
la escuela esté en el centro de todos los debates sobre como debe ser la
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educacion del siglo XXI, pero el reto es enorme. La falta de recursos
y la necesidad de formar a los docentes en estas herramientas son
dos de las principales barreras con las que se encuentran los centros
educativos a la hora de transformar digitalmente sus aulas, segtn la
macroencuesta de la Unioén Europea Las TIC en la Educacion.

A esos dos obstaculos se une un tercer interrogante, quizas menos
obvio, pero que preocupaporigual alos centros: ; paraqué digitalizamos?
La ausencia de objetivos claros es obvia y las dificultades de directores
y profesores a la hora de identificar cuéles son los beneficios de utilizar
la tecnologia con sus alumnos entorpecen esta encuesta.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/economia)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espaiiol siguiendo las
normas de la traduccion y preste su atencion a los elementos subrayados.

BTPAYEHI HIEAEBPU JIEOHAPJO JA BIHYI

Jleonapzo na Bindi 3amuims 1o co6i Harpovy,1 Majio MaTepiaib-
HUX CBITYEHB CBOTO TeHisl. HallOuThImM JpKeperioM JUTst TOCTIIKEHHS
HOro TBOPUOCTI € MaMOHKHU Ta ecki3u. 11lo BoHM po3moBinaroTh mpo
HABIIOMIIIIOr0 MUTIISL, JJOCTITHUKA 1 JTFOIMHY BinpopkeHHs?

KoneH #oro ckyabOTypHHIA a00 apXITEKTypHHUI POEKT TaK 1 He
OyJ10 BTUICHO, a O€3J11Y TPAKTaTiB 3 MUCTEIITBA, AaHATOMII Ta MEXaHIKH
3TAIIMIIACS HE3aBEPILICHUMHU. JIMBOBI)KHA YHIBEPCATIHHICTD TSHIS J1a
Binui BizioMa Ham HacamIiepe;] 3aBISIKK HOro MaroHKaMm. [lyxe paHo
BiH JIMIIIOB TyMKH, 1110 YKUBOIIKC IO CYTi € HAYKOBHM JOCTIPKEHHSIM 1
TOMY TIOBHHEH IPYHTYBATHCS HA 00’ €KTUBHHX, PalllOHATIbHUX 3aKOHAX
MPUPOIH... TOIl SK HOr0 HAyKOBI PO3BIIKM MAOTh Jy’KE€ CHJIbHY €c-
TeTnuHy ckiaanoBy. Llle B Momomi poku Jleonapmo micaB aneropuyHi
0aiiki TIpo MpHUTAMaHHE JTIOJCTBY Oa’kaHHs 3HUIIyBaTH caMuX ceOe
»KaTiOHICTIO 1 BiifHaMu. HampyKiHII CBOTO KHTTSI BIH 3aXOIUBCS TyM-
KaMH TIpO MaibKe aroKaTINTHYHI CTUXIHHI JIMXa, sIKi 3HHUIYIOTh BCE,
3QJTHIIAI0YH 110 COO1 JIMIIE MU, BOAY 1 YJIaMKH.

Jleonapno ycBimomitoBaB eheMepHICTh TIOJACHKUX 3YCHIIb,
po3yMitoun Benuye3Hui Bik 3emuti. Bin 3HaB, 1o Bce, MO CTBO-
PIO€ JIOIMHA, 3PEIITOI0 IMePETBOPUTHLCS HA IMHJI, TaK CaMo SIK I
3a Horo *XWTTA movana pyiHyBatucs i oro «Taitna Beueps».
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JlronuHa He Moke omupaTHcs cuiiaM npupoau. [ muboke cMupeH-
HS TIepe]l HUMHU, MOKIIMBO, € OUTBIIIMM JJOKa30M HOTO TeHisl, HIXK
OyIb-sIKUH 13 BTpau€HUX YU HE3aBEPILEHUX HOro TBOpIB.

(Adaptado por los autores: https://www.bbc.com/ukrainian/vert-cul)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

LO QUE NECESITAS SABER DE LA TECNOLOGIA 5G

Este afio por fin comenzard un gran cambio tecnolédgico. Es
una actualizacion de nuestros sistemas inaldmbricos que solo
sucedera una vez en esta década y que los usuarios de celulares
en podran empezar a usar en cuestion de meses. Sin embargo, no
solo se trata de teléfonos mas rapidos. La transicion a las nuevas
redes celulares de quinta generacidon, conocidas como 5G para
abreviar, también impactara a muchos otros tipos de dispositivos,
entre ellos los robots industriales, las camaras de seguridad, los
drones y los autos que se envian datos de trafico entre si.

Esta nueva era ird mas alla de la tecnologia inalambrica actual,
conocida como 4G, y ofrecerd velocidades de internet mévil que
permitiran que la gente descargue peliculas enteras en segundos y
muy probablemente traerd grandes cambios a los videojuegos, los
deportes y las compras. Los funcionarios en consideran que las
redes 5G les daran una ventaja competitiva. Las redes mas veloces
podrian ayudar a expandir el uso de la inteligencia artificial y otras
tecnologias de punta. Seguramente escucharemos mas sobre las
redes 5G en eventos como la gran convencion comercial de aparatos
electronicos de consumo en febrero en Espana. Los fabricantes
de dispositivos estan presentando dispositivos que la integraran.
Samsung hace poco mostrd prototipos de teléfonos inteligentes
5G. Muchos otros fabricantes se apresuran para formar parte de la
tendencia, aunque no se espera que Apple participe en la primera
ola de 5G. Los analistas predicen que los iPhones con la nueva
tecnologia no llegaran sino hasta 2025. Una portavoz de Apple
rechazo hacer comentarios.

(Adaptado por los autores https:/www.nytimes.com/es)
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Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

EL TURISMO ESPACIAL ESTA CERCA

Varias empresas desarrollan capsulas para viajes privados fuera de
la Tierra, con cocteles, disenos futuristas y, claro, wifi. Hacer un viaje de
estos “solo” cuesta 55 millones de dolares. En una era en la que las per-
sonas privilegiadas buscan constantemente experiencias con las cuales
obsesionarse para publicar en sus redes sociales, el espacio si que es la
frontera final; un lujo que solo puede pagar el uno por ciento del uno por
ciento. Brad Pitt y Katy Perry son algunos de los que, seguin reportes, han
desembolsado 250.000 dolares para viajar en una de las naves espaciales
de Virgin Galactic, propiedad de Richard Branson, impavidos ante una
prueba de vuelo, en la que la nave se estrell6 y un piloto murio.

Ahora una empresa llamada Axiom Space les estd dando a los que
tienen monton de dinero y un espiritu aventurero algo nuevo que de-
sear: el prospecto de un viaje de ocho dias al espacio, lleno de lujos,
aunque no totalmente comodo. Hace poco, en su oficina con alfombra
gris, Mike Suffredini, veterano de la NASA, nativo de Houston y direc-
tor ejecutivo de Axiom Space, se detuvo frente a un compartimento de
madera del tamafio de una cabina telefonica. Era un modelo de una ca-
bina que sera parte de una estacion espacial comercial, de las primeras
de su tipo, que Axiom construye: una mezcla de hotel boutique, cam-
pamento espacial para adultos y centro de investigacion de la NASA
diseniado para sobrevolar la Tierra a aproximadamente 400 kilometros.
Sera el primer acercamiento al infinito. El viajero debe sentir que flota
en el universo a través del cuerpo y la mente, ser uno con el cosmos.

(Adaptado por los autores https://www.nytimes.com/es)

Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al dic-
tado de su compaiiero del ucraniano al espaiiol.

1. TIpssmuiil mpoaax ToBapy 3 TOPrOBENBHOI TOUKH — HAWOUTBII
PO3IOBCIO/PKEHNH CTIOCIO TOPTIBII HA CyYacHUX PO3PIOHMX PHHKAX.

2. IIlo6 oTpuMaTH 3HMKKH, HEOOXITHO MpHUI0ATH TOBAp Ha
3Ha4YHYy CyMy.
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3. TopriBns Ha BiacTaHi, a00 BipTyajbHa TOPIiBIs — e TyKe
3pYy4HHH CIIOCciO oTpuMaTH OakaHy pid, HE BUXOJSYU 3 BJIACHOTO
MTOMEIIKaHHSI.

4. OCHOBHI 3MiHH, 1110 B1I0YJIMCS B 1CIAHCHKIH 1piOHOONTOBIN
Mepexi, CTOCYBaJIUCS 30UTbIIEHHS 3arajibHOT KUTBKOCTI TOPTOBHUX
3aKJIaJliB Ta, BIAMNOBIIHO, pOOOYHMX MICIb, KIIBKOCTI TOBapiB CyTO
ICITaHCHKOTO BUPOOHUIITBA, MIOMHUTY HA CIIOKHMBY1 TOBAPU TOLIO.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la
interpretacion bilateral del didlogo.

El pedido; BukonyBaTu 3amoBiIeHHS; la mercancia; el emba-
laje; ckapxuTucs; nakyBat; el seguro; peectpauiiiHuil xKypHai;
3aMOBJICHHS; BiamoBinanbamii; el pedido; TIOkH; BaHTaXHI po-
00TH; pyuyHE BaHTAXXEHHS; MOIIKOKEHHS TOBapy MajoiMOBip-
He; el deterioro; la descarga; po3BaHTa)K€HHS; BiJIIIKOyBaHHS
30uTKiB; involuntariamente; el arreglo; 3’sicyBatu curyarito; la
reclamacion.

RECLAMACION DE UN CLIENTE

Miguel Torres Soria, el Director del Departamento de la Pro-
duccion de la fabrica ,,TEJIDOS E HILADOS, S.A.” esta hablan-
do con Sra Maria Sofia Gutiérrez, la Jefa de Ventas de la planta
., TEXTILES DEL MEDITERRANEO”.

Miguel Torres Soria: Acabamos de recibir el envio de la hila-
tura de algodon, poliéster y lana, correspondiente a nuestro ultimo
pedido nimero 539 de fecha 2 del presente mes.

Maria Sofia Gutiérrez: Mu 3aBX11 HaMaraeMocsi BUKOHYBaTH
BYACHO BCl 3aMOBJICHHsI, TOMY Baill BUIajoK He € BUHATKOM. AJie,
cyasum 3 Baioro ToHy, BUHHKIIH SIKICh TPOOJIEMU, Y1 HE TaK?

Miguel Torres Soria: Exactamente. Con sorpresa y disgusto
hemos comprobado que la mercancia ha llegado hasta nosotros
en pésimas condiciones; el género esta totalmente deteriorado, ya
que jlos embalajes han llegado rotos!
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Maria Sofia Gutiérrez: MeHi Jy)e HEIPUEMHO 1€ UyTH, aJDKE
Bu Hikonmm He ckapxkuircs Ha moaioHe! Bam mo6pe BizoMo, 1110 M 3a-
BYK/IM HAJIITHO TTAKYEMO TOBAp, OCOOJIMBO TaKUM JeTIKaTHHM, sIK Bar!

Miguel Torres Soria: Siempre les depositdbamos a Ustedes
nuestra confianza en cuanto al embalaje, es verdad. Hasta el mo-
mento actual ¢l era muy seguro.

Maria Sofia Gutiérrez: Came Tak, HE MOXY 3PO3YMITH, K 11€
Moruo cratucs. Skmo Bu Tpoxu 3auekaete, 3apas st BCE PETENb-
HO IEPEBIPIO.

Miguel Torres Soria: Claro que espero.

Maria Sofia Gutiérrez: Tak, noguBumock. Och peecTpariiii-
HUH KypHaI. Bamre 3amoBneHHs Homep 539 Big Apyroro JoTO-
ro OyJio BIANpPaBICHO Yepe3 TPH JHI 3TiAHO 3 YMOBAMH HAIIOTO
KOHTpakTy. BignoBiganpaum OyB ceHbop PibOeiipa, 3apa3 s oMy
3atenedoHnyto.

Maria Sofia Gutiérrez: (habla por teléfono) ;Setor Ribeira?
Es Maria Sofia Gutiérrez, si jBuenos dias! Me interesa el pedido
numero 539 de fecha 2 del presente mes. El cliente dice que la
mercancia ha llegado en embalajes rotos.

Serior Ribeira: JloOporo nus, cenbopo Mapie! S noGpe
mam’siTar0 1€ 3aMOBJICHHs: 0aBOBHA, MOiecTep Ta BOBHA, Tak?
CupoBrHa OyJyia po3MOAUICHA Y TIOKH Ta BIAMOBITHO YITaKOBa-
Ha. Yci BaHTa)XXH1 pOOOTH aBTOMATH30BaH1, y TAKMX BHMAAKaX, K
11el, MU HaBITh HE BUKOPUCTOBYEMO PYYHE BAHTAKCHHS. 3aB/ISKH
1[bOMY TOIIKO/PKEHHS TOBapy MallOMMOBIpHE.

Maria Sofia Gutiérrez: Gracias, sefior Ribeira, hasta luego. Pa-
rece que la culpa no es nuestra. El deterioro, lo provoco la descarga,
(no? De todas maneras, y si Ustedes lo estiman conveniente, pode-
mos volver a servirles estos mismos géneros dentro de una semana.

Miguel Torres Soria: JIsxyro, cenpitopo Mapie, 1o a01o-
MOTJIH 3’SICYBAaTH CUTYaIlil0. SIKIIO MOMKOMKEHHS TOBapy 0yJio
CIPUYMHEHO DPO3BaHTAKEHHsM, a 1e cupasa ¢ipmu ,,TPAH-
CKOP”, mu OynemMo Hamaratucs OTPUMATH BiJIIKOJyBaHHS
30UTKIB.

Maria Sofia Gutiérrez: El gusto es nuestro, sefior Soria.
Esperamos un pronto arreglo de la situacion y les pedimos dis-
culpas por las molestias que les hemos causado involuntaria-
mente.
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Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espariol al
ucraniano y determine su tipo.

1. Sefores:

Nos ponemos en contacto con ustedes como cofabricantes de
méquinas herramienta. Ultimamente hemos recibido una solicitud
del Sr Sandro Santana, de Barcelona, en la que nos solicita un pues-
to como ayudante de ingeniero técnico. Dicho sefior nos ha pro-
porcionado el nombre de su empresa para poder pedirle referencias
personales y profesionales del mismo ya que fue empleado suyo.

A juzgar por su curriculum vitae, el Sr Santana parece ser
el candidato idoneo. No obstante, tenemos mucho interés en que
nuestros futuros empleados se ajusten a nuestra fabrica, y nos pre-
ocupa el hecho de que cuando el Sr Santana era veinteafiero fuera
un miembro muy activo de la Organizacion Europea en favor de
la naturaleza. Les agradeceriamos nos hicieran las pertinentes ob-
servaciones acerca de este asunto, ya que tenemos mucho interés
en obtener informacién mas amplia de este candidato.

Les saluda atte.

Carlos Rivera Sanz,

Director de Personal

Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. [llanoBHI !

Bam nmuct 3a Ne BIJI BUKJIMKaB y HAC 3JJUBYBaHHS
3 MPUBOAY MPETEeH311 3a 3aTPUMKY JIOCTaBKH TEXHIYHOI JOKYMEH-
Tarii. Mu po3ymieMo, 110 CUTYyaIlisl BKpail HempueMHa JJIs Hac i
JUIs Bac 1 moTpedye 3’ CyBaHHS.

3rigHo 3 II. HaIoi yroau TEXHIYHY JTOKyMEHTa-
110 HEOOXI1JTHO MepeaaTH MPOTITOM 3 JIHS BIAKPUT-
TS BaMU Ha HAIly KOPUCTHh aKpEeIUTHBA HA CyMy rpu-
BeHb. KiHIIEBUM TEpMIHOM BIJIKPUTTS aKpeAUTHBA OyJ0 BH3HA-
YEHO . OHak BY MOPYIININ 30008’ 13aHHS 1 3aIT13HU-
JIMCS Ha nHiB. ['amaemMo BU po3ymierte, 0 came 11e T0-
PYLICHHS YTOJH 1 3yMOBMJIO 3aTPUMKY Tepeiadi TeXHIYHOI JOKY-
MeHTAalll.
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BpaxoByroun BuIlleBKa3aHE, BBAKA€MO Ballli 3BUHYBAYCHHSI
0e3MiICTABHUMHU 1 TPOCHMO BIiJKJIMKATH TpeTeH3iro. TexHiuHa
JTOKyMEHTAIlls Oyie epeaaHa 10 .

3 nosaroro,

2. IllaHOBHUI NTaHe

["agaro, mo Bu Mmanu MOKXIUBICTh IEPEKOHATUCS Y TOMY, 1110
OJIMH 3 OCHOBHUX MPHUHIIUITIB pOOOTH HAIIOI KOMITaHIi — IiHyBa-
TH CBOiX KJIi€HTIB. Jlo Bac Mu cTaBUMOCS 3 0COOIMBOIO ITOBAroo,
aJpKe BIPOJIOBK POKIB HaIIOTO CITIBPOOITHUIITBA y HAC HE
BUHUKAJIO JKOJTHUX HETIOPO3yMiHb.

Onnak BYOpa Hama OyxranTepis HoBioMuia, mo Bu BuacHO
HE CIIaTUIIU K1IbKa paxyHKiB. Po3ymiemo, 1110 Taka 3aiiHsATa JIt0/1-
Ha, K By, 1HKOIM MOXe 1 He BCTUraTH MIPOCTEXKUTHU 32 BCiMa CIipa-
BaMHU OCOOHCTO, ajie CHOIBAEMOCH, 1110 1 HecIiaTta — JIMIIE I10-
MUJIK, SIKY OyZie BUPABICHO HAHOIMKYMM 4acoM.

[Tpocumo BuOaveHHs 3a Te, 110 3MyIlIeHl noTypOyBatn Bac 3
L[LOTO MTPUBOLY.

3anuiiaemMocst 3 IoBarolo,

P. S. 1106 Bam Oyzo nerie 30pieHTYBaTUCS B CUTYaIlli, HAJI-
CHJIAEMO TAKO>X KOIIii paxyHKIB, TEPMiH OILIATH SIKUX 3aKiHYHUBCS.

(mmimuc)

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE ARRENDAMIENTO
ESTIPULACIONES

PRIMERA. La finca, objeto del presente contrato, se dedicara
a satisfacer la necesidad permanente de vivienda de la arrendataria
y, en su caso, sus familiares directos.

SEGUNDA. El tiempo de duracién de este contrato es de

Pactandose un plazo de duracion inferior a cinco afos,
llegado el dia del vencimiento del contrato, éste se prorrogara
por plazos anuales hasta alcanzar una duracién minima de cinco
anos salvo que la arrendataria manifieste a la arrendadora con
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al menos treinta dias de antelacion a la fecha de terminacion
del contrato o de cualquiera de sus proérrogas, su voluntad de
no renovarlo.

Si, llegada la fecha de vencimiento del contrato una vez
transcurridos como minimo cinco anos de duraciéon del mismo,
ninguna de las partes hubiese notificado a la otra, al menos con un
mes de antelacion a aquella fecha, su voluntad de no renovarlo, el
contrato se prorrogara obligatoriamente por plazos anuales hasta
un maximo de tres afios mas, salvo que la arrendataria manifieste a
la arrendadora con un mes de antelacion a la fecha de terminacion
de cualquiera de las anualidades, su voluntad de no renovarlo.

TERCERA. Larenta serd de ... euros (... €) al ...., pagaderos
por mensualidades anticipadas de ...... euros (.... €) mensuales.

El pago se efectuara dentro de los cinco primeros dias de cada
mes, mediante ..................

En la fecha en que se cumpla cada afio de vigencia del contrato,
la renta pactada sera actualizada por aplicacion de la variacion
experimentada por el Indice General Nacional del Sistema de
[ndices de Precios de Consumo en un periodo de doce meses
inmediatamente anteriores a la fecha de cada actualizacion.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
ol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. TOT'OBIP KYIIIBJII-ITPOJAXKY HOY-XAY
5. BIIMMOBIJAJIBHICTb CTOPIH

5.1. Y Bunasaky nopyieHHs 30008’ 13aHHsI, 3a3HaYE€HOT'0 B I[bO-
My JloroBopi (Hamamni iMeHyeTbes ,,nopyiieHHs Jloroopy’), Cto-
pOHa Hece BIANOBIIANbHICTh, BU3HaUeHY UM JloroBopoM Ta (a0o0)
YHMHHUM 3aKOHOJIaBCTBOM YKpaiHi.

5.1.1. Ilopywmenusm JloroBopy € Horo HeBUKOHaHHS a00 He-
HaJIe)KHE BUKOHAHHSA, TOOTO BUKOHAHHS 3 IOPYIICHHSIM YMOB, BH-
3Ha4YeHUX JloroBopom.

5.1.2. CtopoHa He Hece BiANOBIIaTbHICT 3a opyIieHHs J{o-
TOBOpY, SIKILO BOHO CTaJIoCs HE 3 11 BUHU (YMHUCIYy YU HEOOepex-
HOCTI).
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5.3. Ilokynenp 3a mopymieHHs 000B’ 3Ky, BUBHAYEHOTO Y II.
4.2 mporo JloroBopy, 3a Bumoroto IIponasiist 30008’ s13aHuMi criia-
TUTU OCTAHHBOMY TEHIO y po3Mipi % BIJ IPOCTPOUYEHOI CyMU
3a KOKEH JIEHb [IPOCTPOUYCHHS.

6. BUPILLIEHHS CITIOPIB

6.1. Yci criopu, 1110 BUHHKAIOTh Y 3B 513Ky 3 JloroBopom abo
MIOB’s13aH1 3 HUM, BUPILIYIOTHCS HUIIXOM IeperoBopiB Mixk Cto-
pOHAMH.

Micue3Haxo/KeHHS 1 pEKBI3UTH CTOPIH

[Tponasens/ [okymens [Migmucu (M. I1.)

b. JOT'OBIP IOCTAYAHHS TOBAPY

M. ’ ” 20 p.

ITocTauanbHUK: , B 0c001 , 1[0 Ji€ Ha -
cTaBl , 3 oHi€ei croponw, 1 [IOKYIIELb: ,
B 0c001 , 110 1€ Ha IiJCTaBi , 3 1HIIOI CTO-

poHu, yKianu mei Jlorosip mpo Taxe:
1. IPEJMET AOI'OBOPY

1.1. IlponaBenb 3000B’A3y€ThCS BUTOTOBJISTH Ta CUCTEMa-
THUYHO IOCTAYaTH 1 Iepe/iaBaTH y BIACHICTh (IOBHE FOCHOAPChKE
Bimanns) [lokymiro neBHMiA ToBap, a [lokyners 3000B’ I3y€ThCs
IpuiiMaTy 1eil ToBap Ta CBOE€YACHO 3/1MCHIOBATH MOro OIjIaTy Ha
yMOBax 1poro Jlorosopy.

1.2. Ilpeamerom nocrayaHHs € TaKUA TOBap:

1.2.1.

1.2.2.
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LECCION 5

TRABAJO DE CONTROL 1
Tarea I

Decida qué transformaciones gramaticales han sido
empleadas en los elementos subrayados en el original y su
traduccion. Relacione el numero del elemento subrayado con
la letra que le corresponde. Se puede utilizar las letras mas de
una vezg en cada caso. Un elemento puede implicar mas de una
transformacion.

a) Transposicion ¢) Omision  e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion  f) Integracion

1. Era so6lo Presidente (1) quien conocia (2) este documento

en el corriente (afo) (3).
Y nomounomy (3) poui yeii dokymernm cmae gioomum (2), ane
otc (4) minoxu_Ilepwiii Ocobi (1).

2. India (1) sigue siendo (2) el lider (3) en la atraccion
econdémica mundial.

Jidepom (3) ceimosoi exonomiunoi npusabaueocmi doci (4)
sanuwaemvcs (2) Inois (1).

3. Este articulo (1) describe (2) la subida de los (3) salarios de
diferentes categorias de empleados.

Y yivt cmammi (1) 1i0emvcs (2) npo (4) niosuwenns 3apobim-
HOI naamu pi3HUM Kame2opiam poOimHUKIs.

4. El queria destacar que (1) era necesario (2) implantar
(3) una nueva politica para resolver (4) los (5) problemas mas
agudos.

Bin mas nHa yeasi HeobXxiOHicmb (2) enpoeadacenns (3) Ho-
601 nonimuxu 011 eupiwenus (4) HaubiIbWL BANCIUBUX NPO-
onem.
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5. El articulo (1) informa que hay (2) los principios tedricos y

metodologicos del desarrollo social y de la resolucion de algunos
problemas publicos.

Y _cmammi (1) iioemvca npo HaAsHicmb (2) meopemuxo-
MemoOON02TUHUX NPUHYUNIE COYIATLHO20 DO3BUMKY MA ULIAXIE
(3) supiwenHs okpemux cycniibHux npoo.iem.

Tarea I1

Decida qué transformaciones léxico-semdnticas han sido
empleadas en los elementos subrayados en el original y su tra-
duccion. Relacione el numero del elemento subrayado con la
letra que le corresponde. Se puede utilizar las letras mas de una
vez en cada caso. Un elemento puede implicar mds de una trans-
formacion.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension
logica

b) Traduccion antonima d) Compensacion  f) Traduccion
metonimica

1. {Coémo sera posible caracterizar (1) la politica contempora-
nea exterior de México (2)?

Ane oac ax modicna npoxomenmyesamu (1) cyuacny 306HiwmHIO
NONIMUKY MEKCUKAHCbKO20 Ypaoy (2)?

2. La situaciéon econdémica (1) industrial podria sufrir (2)
debido a los altos impuestos de la extraccion de petrdleo y su
transportacion.

ITiosuwenns nooamxis Ha 6ud0Oyeanus Haghmu ma ii mpaw-
CHOPMYBAHHS MO0 6 He2cAMUBHO BNAUHYMU (2) HA eKOHOMIYHULL

cman (1) npomucnosocmi.

3. Sefior José Aicini dijo (1) que el banco (2) no pronosticaria
mas (3) el crecimiento econdmico de los paises europeos debido a
la situacion debilitada (4) de Espaiia.
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Ilan Xoce Auicini zaseue (1), wo 6ankipu (2) 0608 '513K060
NPUNUHAMb 0A8AMU NPOCHO3U (3) U000 eKOHOMIUHO20 PO3BUMKY
€6pOnelcLKUX Kpain yepes ckpymue cmanosuuie (4) 6 Ienanii.

4. El Presidente (1) estaba enfadado (2) por lo que los
parlamentarios se habian negado a convocar (3) la proxima
sesion (4) en diciembre.

Lonogy deporcasu (1) odoypuno (2) me, wo unenu Ilapramenmy
giomosunucs npogecmu (3) uepeosi 300pu (4) Ha nouamxy epyoHsi.

5. El Congreso (1) ignord (2) la Ley en vigor aprobado (3) por
el Presidente.

Ynenu Konepecy (1) ne 3ameepounu (2) 3axow, nionucanui
(3) IIpe3udenmonm.

Tarea 111

Determine las figuras estilisticas subrayadas en los siguien-
tes titulos periodisticos y esloganes publicitarios. Relacione el
numero del elemento subrayado con la letra que le corresponde
con respecto al método de la traduccion. Comente las transfor-
maciones a nivel estilistico.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva f) Calco
absoluto

1. ;Cémo (1) responder a las amenazas de ETA (2), como (1)?
Xmo (1) 3nae, K MOdCHA 8IONOGICMU HA NO2PO3U_eKCmpe-
micmewkoi opeanizayii ETA (2)? Xmo (1)?

2. Absolutamente imposible (1) que el Gobierno espafiol
mantenga intensa politica.
Ilocunena norimuka — He 0151 icnaHCbKo20 ypsioy!

3. La capital es “la mejor ciudad” (1) para la Olimpiada.
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Cmonuys — natikpawe micmo (1) ons nposedennss Onimniii-

CbKUX 120D.

Q).

4. Nicole Kidman — estrella reconocida (1). Zorra en rodaje

Busuana sipka (1) Hixoav Kioman neped kamepoio, Ky cebe

sooma (2).

5.,,Por las carencias del trabajo, por el farrago de la conclusion”

1.

, Ipayi uyaw (2), sucnosxie minvtion” (3).

6. Terror islamista (1) a Casablanca vuelve (2) esta vez.
Hacnioxu mepopy (1) 3apa3s giouyau i ¢ Kacabranuyi (2).

7. Poderoso caballero es precioso Don Dinero (1).
Ipowii — ye cuna, 2powii — ue enaoa (1).

8. Sin pensar piensa el pensamiento (1).
bacamo caoae, ane nivozo ne snae (1).

Tarea IV

Proponga su variante de la traduccion de los titulos perio-

disticos y esloganes publicitarios. Determine las figuras estilisti-
cas subrayadas.

1. La Corte confirma ,,no es insuficiente garantizar un nuevo

juicio”.
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. Desataran a los encarcelados y a pena capital en Argentina.
. . Te gusta velocidad? Renault — veloz de verdad.

. Precios bajos... siempre...llegue...WalMart.

. Seat — autoemocién... Imagina. Crea. Vive.

. RENFE — Vamos al futuro, ;subes?

. jMarinnaud! Todos los dias pruebas amor.

. iVisa Hop! Lo quieres, lo tienes.
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Tarea V

Elija la variante correcta de la traduccion de las siguientes
oraciones (espaiiol-ucraniano) siguiendo las normas lingiiisti-
cas de la lengua-meta. Relacione el numero de la oracion con la
letra que corresponde a la traduccion adecuada.

1. Los mas graves problemas ambientales se presentan en las
zonas industrialmente desarrolladas donde es evidente el impacto
negativo de las actividades humanas.

a) Haii6inpm cepiio3ni mpo0iiemMu, OB’ s13aHi 3 0OXOPOHOO Ha-
BKOJIMIIIHBOTO CEPEJIOBHUIIA, TIOMITHI Y BEJIHMKHX MPOMUCIOBUX
LEHTpax, JIe HACIIKU JFOACHKOI MiSTIbHOCTI € OYEBUIHUMHU.

b) Haiibinbm cepito3Hi mpooemMu, 1MoB’si3aHi 3 HABKOJUIITHIM
CepeIOBUINEM, MOYKHA CTIOCTEPIraTH B 30HAX BEJIMKOT IPOMHUCIIO-
BOCTI, B SIKHX JIFOJCHhKA IIsUTbHICTE 3QJIMIINIIA OUEBHUIHI HETaTUBHI
HACJTIIKH.

2. El maltrato a los nifios se considera ser un problema
universal que ha existido desde los tiempos remotos.

a) llle 3 maBHiX yaciB icHyBaJia MpobIeMa MOraHoro CTaBJICH-
Hs JI0 JIiTeH. 3apa3 BOHA JOCATIIA CBITOBUX MacIITa0iB.

b) BaxkaeTncs, o npobdieMa MmoraHoro BiAHOMICHHS JI0 Ji-
TeH € CBITOBOIO 1 I1J0 BOHA ICHYE I1I€ 3 IaBHIX-[aBEH.

3. La discriminacion y las condiciones desfavorables de los
pacientes sidosos afectan, sobre todo, a los nifios.

a) JluckpumiHallisi Ta HEBUTIAHI YMOBH KHUTTS AJIs JItoJeH 13
3axBoproBaHHsAM Ha CHIJI — 1e, mepir 3a Bce, Te, 110 HETaTUBHO
MMO3HAYAETHCS HA JITAX.

b) [Tepmu 3a Bce, came ITH CTPAXXIAIOTh BiJl AMCKpUMIHALI Ta
HEpIBHUX YMOB XXUTTS JUIs moae, xsopux Ha CHI/I.

4. En los ultimos anios el numero de nifios adoptados ha creci-
do en vez y media mds, mientras que los extranjeros se interesan
menos por ninos ucranianos.
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a) 3a OCTaHHI POKHU KIJBbKICTh YCHHOBJIEHUX JiTeH 3pocia B
MBTOpa pasa, Xoua 3apa3 iHO3eMIIi BJKE HE TaK 3alliKaBJICHI B YCH-
HOBJICHHI YKPaiHCHbKUX MAJIIOKIB.

b) 3a ocTaHHI POKM KUTBKICTh YCHHOBJICHUX JAITEH B MIBTOpPA
pasa 3pocia, B TOH 4ac sK 1HO3EeMIII BK€ HE TaK LIKaBISATHCS J10-
JICI0 YKPaTHChKMX MAJIFOKIB.

5. La tasa de desempleo se calcula como el numero de
desempleados dividido por la poblacion activa y se expresa en
forma de porcentaje.

a) PiBeHb 6e3p00ITTS BU3HAYAETHCS BIAMOBIAHO IO KUIBKOC-
Ti HE3aHHATOTO HACEJICHHS, 3 IKOT'0 BUOKPEMITIOIOTh ITpare3aar-
HUX JroAei. Yci aHi NoJalThCs y MPOLEHTHOMY CIiBBIJHO-
LIEHHI.

b) PiBenb 6e3p0o0OITTSI BCTAaHOBIIIOIOTH Y (POpPMI BiJICOTKIB, Ji€
BIJIMOBIHO JIO YMCJIAa HE3aWHSATOTO HACEJICHHS BUIUISIOTH Ipa-
1[e3/1aTHE HACEJICHHS.

Tarea VI

Elija la variante correcta de la traduccion de las oraciones
(ucraniano— espaiiol) siguiendo las normas lingiiisticas de la
lengua-meta. Relacione el niumero de la oracion con la letra que
corresponde a la traduccion adecuada.

1. Bzaemni npasa ma 0608 ’a3xu bamokie oghiyitino ecmyna-
HOMb 8 CULY lUlLe NICTIsL NPOBEOeHH s 0epAaCcA8HOI peecmpayii ghax-
My HAPOOIHCEeHHS. OUMUHU.

a) Al registrar el nacimiento del nifio los padres deben cumplir
debidamente sus derechos y obligaciones.

b) Los derechos y obligaciones parentales surgen al registrar
el nacimiento de su nifio.

2. 'V cnucky csiokie napaxosyemucs maiisce 140 uonosik, saxi
OyIU NPUCYMHI HA 8eYIpKAX HA NPUBAMHIL 8L MIIbUIOHepa nio
Minanom.
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a) Casi 140 personas figuran como testigos que permanecian
durante las tertulias en la villa privada en los alrededores de Milan.

b) Casi 140 testigos figuran como personas que asistian a las
fiestas en la villa privada en las afueras de Milan.

3. V 6acamvox xpainax y 70-mi poxu ineecmuyii cnpamogy-
8AIUCS HA NIONPUEMCINEA OEPHCABHO2O CEKMOPA, AKI He MAU CY-
4ACHO20 MEXHIYHO20 0ONAOHAHHS.

a) Durante los afios 70 en muchos paises las inversiones se
predestinaban para las empresas del sector publico, que carecian
de maquinaria moderna.

b) En los afios 70 en muchos paises las inversiones se pre-
destinaron para las empresas del sector estatal, que carecian de
maquinaria moderna.

4. Obcse supobHUYMBA MOJNCHA 30LILIUUMU WLISAXOM NIO8U-
WeHHs NPOOYKMUBHOCMI NPAYi.

a) Es posible aumentar el volumen de la produccioén por me-
dio de elevar la productividad laboral.

b) Gracias al crecimiento de la productividad del trabajo se
puede subir el volumen de la produccion.

5. B aominicmpamusniti exoHomiyi yeHmpaivHe NiaHy8aHHs,
HanesHo, nompebye 3HAUHO20 KANiMai08KIAOeHHS.

a) Es probable que en la economia de administracion la
planificacioén central necesite considerables inversiones finan-
cieras.

b) Se sabe que en la economia de administracion, la planifica-
cion central necesita considerables inversiones financieras.

Tarea VII

Traduzca el texto al espaiiol siguiendo las peculiaridades
léxico-gramaticales de la traduccion. Preste su atencion a los
elementos subrayados.
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ICTIAHISI HAJACTb CUJIAM HATO
JABI BINCbKOBI BA3U
I ATAKH ITPOTH JIIBIT

Icmanist rorosa mHamatu cunaM HATO 1Bi BIHCHKOBI 0a3u B
Pote (Kanic) i Moponi (CeBinbs) 11 BiliCbKOBOI orepariii mpoTu
JIiBii, 3asBUIa y 1" ATHUILIIO MiHICTp 00oponu Icmanii Kapmen Ya-
KOH. ,,Hara BimoBiqanpHICTh MOJSTAE B TOMY, 11100 OyTH 3 JT1Biii-
CBKHM HApoJOoM”, — 3a3Ha4MjIa MIHICTP.

VY yerBep OOH mnpuiiHsna pe3osrolito, gka nepeadayae 3a-
KPUTTS HOBITPSAHOTO mpocTtopy Haxa JIiBi€o s OpUNMHEHHS
aB1aoOCTPLIIB MOBCTAHCHLKUX CHII 1 3aTM0€eIIl MUPHOI'O HACEJIEHHS.
Pe3omnroriss BBOAUTE 3a00POHY Ha IIOJBOTH JiBIHCHKOI aBiarii,
a TaKoX mependavyae MOKIMBI OOWOBI il 32 BUHITKOM 3aCTO-
CyBaHHS Ha3eMHHUX BIMCHKOBUX CHWJI. Y BiAMoBiab Bnana JIiBii
3asBUJIA, 1110 BUPIMIKIA TPUIHUHUTH BCl OONHOBI Ai1i IpOTH IO-
BcTaHIiB. [Ipo TepMiHM Ta yMOBH OrOJIONMIEHOTO BIAJI0K OJHO-
CTOPOHHBOTO IEpeMUp’ s TOKU He moBigoMisieThes. Kpaina ¢ak-
TUYHO TIOAUTMIIACS Ha 3axia, migkoHTpoiabHuid Kammadi, 1 cxin,
SIKUW YTPUMYIOTH TTOBCTAHIII.

(Adaptado por los autores: http://www.newsmarket.com.ua)

Tarea VIII

Proponga la variante de traduccion de las palabras dadas
abajo en modo bilateral. Después haga la traduccion del
siguiente didlogo.

Manos a la obra; la gestoria; la experiencia; el
funcionamiento; la productividad; encontrar variantes; miaBu-
HIeHHS TpOoayKTUBHOCTI; efectuar la reorganizacion; la reduc-
cion; los gastos; las operaciones productoras; la eficacia; Bu-
poOHmui mponecu; Paxisenp; los beneficios; obtener; remune-
racion financiera; MeHeKep; TUTAaHYBaHHS; la gerencia; J0CBi;
el emprendedor; la imitacion; la investigacion de mercado; el
emprendimiento.
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AUMENTACION DE LA PRODUCTIVIDAD DE
TRABAJO COMO GARANTIA DE EXITO

En el despacho del seiior Bernardo Jiménez Soto, el Director
General de la compaiiia ,,RECALENTO” tiene lugar una reunion
del Departamento de la produccion a que asiste Sr Anselmo Luis
Puello, el Director de la gestoria ,,PUELLO-CONSULTA".

Bernardo Jiménez Soto: jBuenos dias a todos! jManos a la
obra, sefiores! Quisiera presentarles a Ustedes al sefior Anselmo
Luis Puello, el Director de la gestoria ,,PUELLO-CONSULTA”.
Senor Puello, como experto con gran experiencia, puede propo-
nernos unos métodos para mejorar el funcionamiento de nuestra
empresa. Si nosotros tenemos la intencion de analizar la produc-
tividad de la compafiia y encontrar variantes para aumentarla — ¢l
estara a nuestra disposicion.

Bernardo Jiménez Soto: Bcim npucyTHIM 100pe BiZIOMO, 1110
O3HA4Ya€ TOHATTS ,,ITIBUIIEHHS HPOTYKTUBHOCTI”, TOMY KOH-
KpeTHiiie, Oy/Ib JTacka.

Anselmo Luis Puello: Claro que es asi. Concretamente, es ne-
cesario analizar todos los tipos del trabajo realizados por su com-
paiiia, para efectuar la reorganizacion de esa ultima. En la mayoria
de los casos, la reduccion del periodo temporal y la de gastos de
las operaciones productoras resultan una eficacia considerable.

Bernardo Jiménez Soto: SIx i BCiX miqnpueMIliB, Hac, y mep-
my 4epry, I[IKaBUTh 332 PaXyHOK YOTO MU 3MOKEMO y HalKOpOT-
Wnil TepMiH MiABMIMTH MPOAyKTHBHICTS? Hami criiBpoGiTHH-
KU — JTOCBiueHi (axiBili, i OUIBIIICTh BAPOOHUYIHX TPOIIECIB aB-
TOMAaTU30BaHO.

Anselmo Luis Puello: Cualquier trabajador esta interesado en
obtener beneficios de su trabajo. Es recomendable utilizar un sis-
tema de remuneracion financiera, unas primas o algo por el estilo.

Bernardo Jiménez Soto: Beaxato, mo Bu, cenbope Ilyenbo,
HNOPYUIMIN LUTUH psii BaxJiuBUX nuTaHb. Came npo noaioHi peyi
TOBOPUTH HAIll HOBHM MeHekep 3 pekinamu Padaens [lyapre.
BiH 3aBu TOBOPUTH PO KOPIOPATHBHE IIAHYBAHHSI, BUBUCH-
HSl TOCTIOJIAPCHKOI JiSUTBHOCTI, aHAII3 KPUTUYHOTO IIIJISXY 1 Take
iHIIe. . .
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Anselmo Luis Puello: |Es exactamente lo que necesita su
empresa! Pero también hay que hacer algo en la tarea de geren-
cia. Nuestra experiencia demuestra que este aspecto del funciona-
miento de la compafiia es uno de los mas importantes.

Anselmo Luis Puello: 51 ne 30Bcim 3roneH, ane Bu kpaie
3Ha€Te, B AKOMY HamnpsMKy ciif npamoBatu. Hlono inteHcudi-
Karlii peKiIaMHoi KaMIaHii, TO TyT MU MOYXEMO TTOPEKOMEH TyBa-
TH Bam 3BepHyTHCS 10 apreHTUHCHKO1 pipMmu ,,ExcrionieHTp”, sika
Mae HeaOusKuii JOCBiA y Lil cdepi 1 € BigoMoro y 6aratbox Kpai-
Hax JlaTuHChKOT AMEpHUKH Ta 3a 11 MEXKaMHU.

Bernardo Jiménez Soto: Perfecto. Ademas, conozco a muchos
emprendedores exitosos que empiezan con una idea sencilla que
ha sido aprobada ya y esta dirigida a un mercado pequefio. A decir
verdad, la imitacion ahorra el costo de la investigacion de mercado.
Y es probable que un emprendimiento como vuestro, que entra en
un mercado pequefio, no tenga que enfrentar a las firmas grandes.

Anselmo Luis Puello: besymoHo, Bu mpagi. CriofiBaiocs,
10 BCl 3allJJaHOBaHI 3aXO0JIU CIPAIIOIOTh 1 MU JIOCSITHEMO Oaxa-
HOTO yCIIXY.

Tarea IX

Traduzca la siguiente carta comercial al ucraniano y determine
su tipo.

1. Estimado/a Sr/Sra:

Llevamos unos seis meses manteniendo correspondencia
con su empresa, y durante ese tiempo hemos recibido diversas
cotizaciones para diferentes modelos de maquinas fotocopiadoras
laser, tipo industrial, fabricadas por su empresa. Hemos acordado
que la mas apropiada a nuestros requisitos es la PR 30. Deseamos
comprar veinte impresoras de este determinado modelo y, por lo
tanto, nos gustaria saber cual seria el descuento en un pedido de
esta magnitud.

Nos gustaria saber, asimismo, la fecha de entrega de dicho
equipo. Si hubiera posibilidad de entregar las impresoras en dos
partidas distintas de diez envios en cada una, necesitariamos
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la primera dentro de tres meses, y la segunda unos dos meses
después, cuando esté terminada nuestra nueva oficina ubicada en
Santiago de Compostela, Espafia.

Le saluda cordialmente.

Luchano Moreno,

Director de Ventas

Tarea X

Traduzca la siguiente carta comercial al espaiiol y determi-
ne su tipo.

[ITanoBHwMi1 mane IBanos,

BBaxxaemo cBoiM 000B’si3KkOM 1€ pa3 Haragatd Bam mpo
Oopr, TepMiH CIUTATH SIKOTO 3aKiHYMBCS 1€ TIKICHb ToMy. Jloci
MU TOYHO BUKOHYBAJIM CBOi 3000B’s13aHHs, IiepedaueHi yrooxo.
OpHak, 3 OIJISITy Ha CUTYAIli10, 3MYIICH] BXKUTH PIITyIUX 3aXO0/IiB.
Hyxe mkoxaa, aje MU HE JIMIIE HE MOXXEMO NMpUHHATH BiJ Bac
HOBI1 3aMOBJICHHSI, aJie i THMYACOBO MPUIMHAEMO BUKOHAHHS 0-
nepeaHix. Ae sIKIo OpoTsIroM Tprox 1i0 Bu mikBimgyete 3a60p-
TOBaHICTh, yci Bari 3aMoBieHHs Oy/1yTh BUKOHAHI BYaCHO, a MU 1
HaJaJll CHiBpOOITHUYATUMEMO Ha MONEPEIHIX YMOBAX.

Hawm ny>xe mkona, ane 3apa3 Mu He 0a4MMO 1HIIOTO BUXOY 3
1€l cuTyari.

YekaeMo Ha BaIly BiJIIMOBIb.

3 moBaroto, ronoBHui Oyxrairep [lerpenko P.JI.

Tarea XI

Traduzca un extracto contractual al ucraniano prestando
atencion a las peculiaridades lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE ARRENDAMIENTO
ESTIPULACIONES

QUINTA. La arrendadora esta obligada a realizar, sin derecho
a elevar por ello la renta, todas las reparaciones necesarias para
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conservar la vivienda en condiciones de habitabilidad para servir
al uso convenido, salvo cuando el deterioro de cuya reparacion se
trate sea imputable a la arrendataria. Las pequefias reparaciones
que exija el desgaste por el uso ordinario de la vivienda seran de
cargo de la arrendataria.

SEXTA. La arrendataria no podra realizar, sin consentimiento
escrito de la arrendadora, obras que modifiquen la configuracion
de la vivienda o que provoquen una disminucion en la estabilidad
o seguridad de la misma.

La arrendataria, previa notificacion escrita a la arrendadora,
podré realizar en la vivienda las obras que sean necesarias para
adecuar ésta a su condicion de minusvalido/a o a la de su conyuge
o persona con quien conviva de forma permanente en andloga
relacion de afectividad, o a la de los familiares que con el/ella
convivan; quedando obligado/a, en tal caso, a reponer la vivienda
al estado anterior al término del contrato si asi lo exigiera la
arrendadora.

Tarea XI1

Traduzca unos extractos contractuales al esparfiol prestando
atencion a las peculiaridades lingiiisticas y estilisticas.

JOT'OBIP IOCTAYAHHSA TOBAPY
3. AKICTb TA KOMIIVIEKTAIIIA

3.1. SIKicTh Ta KOMILJIEKTALiSl TOBApY, L0 IOCTAYa€ThCs, 11O~
BunHa Bianosigatu JACTY, 'OCT, TV, ceprudikaty BUpOOHH-
Ka, 3pa3Ky.

3.2. IlinTBepIyKEHHSAM SIKOCTI Ta KOMIUIeKTalii 3 6oky [locra-
yasnbHuka € CEPTU®IKAT AKOCTI (naiimeHyBaHHS 10KyMEH-
Ta PO SIKICTh Ta KOMILJIEKTAI[II0 TOBAPY).

3.3. lonaTkoBi BUPOOU 10 KOMIUIEKTY .

3.4. 3 KOMIUIEKTY TOBapy BWJIyYalOThCsl TaKl BUpOOH, 1110 HE
notpi6Hi [okymio:
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3.5. Y3romxenns Mix CTOpOHaMHU yTOUYHEHHUX XapaKTepHuc-
THK Ta JI0JaTKOBUX BUMOT LIOJIO SIKOCT1 Ta KOMIUIEKTallli, He Te-
pendauenux y m. 4.1, 4.3, 4.4 uporo JloroBopy, 3MIHCHIOETHCS
CropoHamu B OKpEMOMY TOPSAKY.

4. TAPAHTIMHUM TEPMIH

4.1. IlocTauanbHUK TapaHTy€e AKICTb Ta HAJIHHICTH TOBapYy,
110 TIOCTAYaEThCS, NPOTATOM | POKY 3 MOMEHTY MPUHHSATTS TO-
Bapy.

4.2. Ilpu BusiBneHH1 BUpOOHNYMX Je(EeKTIB y TOBapi IpH Horo
npuiiMaHHi, a TAKOX MPH MOHTAXI1, HAJIaro/PKEHH1 Ta eKCIuTyaTa-
1ii y mepioJ rapaHTiiHOro TepMiHY BUKJIMK mpeactraBHuka [lo-
CTayaJIbHUKa 000B’I3KOBUH.

4.3. TepmiH yCyHEHHS HEIOJIIKIB a00 3aMiHM TOBapy (10y-
KOMIIJICKTYBaHHS) BU3HAYA€ETHCSI 3 MOMEHTY BHSBICHHA Je(deK-
TiB.
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LECCION 6

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion ) Integracion

1. El Primer Ministro acentud que el Presidente intentaba
colaborar con los periodistas en el porvenir.

["onoBa ypsay miaKpeciauB HaMip Ipe3ueHTa PO MOJAIbIIe
CHiBPOOITHUITBO 3 TIpeAcTaBHUKaMu 3MI.

2. Las compaiiias arabes estan convirtiéndose activamente las
ganancias de petréleo después de que sus directores habian tenido
las negociaciones con algunos paises de la ex-URSS.

ApaOchKi KOMIaHii aKTUBHO KOHBEPTYIOTh Ha)TOBI MpUOYT-
KU M1CJIA NPOBEICHHS NEPETrOBOPIB 3 JEAKMMH KpaiHAMM KOJIMII-
Hboro Coro3sy.

3. Aunque los funcionarios del Ministerio de Hacienda tenian
que admitir que ellos habian fracasado en el plan de engrosar las
reservas del Tesoro.

Hagite MinictepcTBy (hiHaHCIB Tpeba Oysio BU3HATH IpoBall
TUTaHy 11010 nonoBHeHHs KazHu.

4. Esta suma puede impedir el empeoramiento del medio
ambiente del pais. Aunque ésta equivale al 7 % del PIB.

[ls cyma MoOXKe TPU3YNMUHHUTH MOTIPIICHHS CTaHY TOBKILIS
KpaiHu, Xo4a BoHa jopiBHIOE 7% BBII.

5. Sin embargo, los encargados espaioles ya no estdn intere-
sados en las pensiones de los obreros ferroviarios.

OHak icHaHChbKUX YNHOBHUKIB BXKE HE IIKABJIATE ITeHCIT 3a-
JII3HUYHHUKIB.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension
logica
b) Traduccion d) Compensacion f) Traduccion
antonima metonimica

1. Si les hubieran negado a los polacos de entrar en la ONU,
habria surgido la pregunta de cortar el suministro de gas a
Alemania.

Sxmro 6 [oabIni BiAMOBIIIM y BCTYMI 10 OpraHizalii, Mox-
JIMBO MOCTaJI0 O MATAHHS PO OPUIUHEHHS MOCTaYaHHs Ta3y 10
Himeyunnu.

2. Se calcula que so6lo en un afio se realizaron
aproximadamente 1.3 millones de abortos en los paises latino-
americanos.

Jluiie mpoTAroM MUHYJIOTO POKY, 3T1/IHO 3 BKa3aHUMU JaHH-
MH, y Kpainax [liBneHHoi Amepuku O0yJsio 3po0aeHOo OiIbIne HiX
MUIBHOH abOPTIB.

3. Si una empresa grande emplea un numero reducido de
los obreros, eso pueda significar que ella tiene mas capacidad
financiera. No obstante, eso no debe sefalar que tal método es
mas eficaz.

HasBHICTH 3HAYHOTO KamiTally MOXKE€ O3HAauaTH, II0 COJiJHA
¢dipMa BUTpadae MEHIIIe poO0Y0i CHIIH, ajie 30BCIM HE Te, IO Ta-
KMH OLOX1]1 € OUIbII €()EKTUBHUM.

4. La gestion de una compafia pueda costar millones, por eso
hay que guardar un presupuesto fijo de antemano.

Tpeba 3a3manierigp MaTH JOCTAaTHHO 3a0IIA/DKEHb Yepe3 Te,
0 yIPaBIiHHSA KOMITAHIEI0 MOXKE BIJIUTUCS B MUTBHOHHU.

5. Alfinal de los afios noventa muchas industrias de los paises
de Europa tuvieron que invertir mas en elaborar las tecnologias de
informacion para desarrollarse en lo sucesivo.
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Ha nouatky 2000-x pokiB 6arato rajay3eil HpOMHCIOBOCTI y €B-
POTIEHCHKUX KpaiHax MOBHHHI OyJI POOUTH OUIbIIIE BHECKIB Y PO3-
poOKy 1H(pOpMAIIHHUX TEXHOJIOTIH 3 METOIO TIOJAIIBIIIOTO PO3BUTKY.

Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1. ITokparmanHs TEXHOJIOT1H MOKe cTaTH (PaKTOPOM, IO MPH-
3BOJMTBH JI0 3MiH HaBITh Y Tajly3sX CUICHKOTO FOCHOJapCTBa.

2.V it nepxkasi hepmepam 103BOISETHCS KYITyBaTH OUTBII
TUTSTHKY 3€MUITi, aJie He 3/1aBaTH iX B OPCHIY.

3. Hanpukinii koxHOTO (IHAHCOBOTO POKY Tpeba roTyBaTH
3arajbHONPUUHITUN 3BITHUH (piHAHCOBUH MaKeT.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes es-
loganes y titulos periodisticos. Sernale el método de la traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion f) Calco
absoluto descriptiva

1. Prohibido presentar flores a los pacientes en hospital Popular.
V nikapHi ,,[lomynap” 3a00poHEHO AapyBaTH KBITH XBOPHUM.

2. El calentamiento global matara al globo.
['moGanpHe moTerTinHsg — riao6anbHa mpobaema.

3. La sala de conferencias aplaudio al representante japonés.
Tennuit npuitom kojeru 3 SmoHii.

4. Cannes de nuevo acoge a los stars.
MicTo 31pOK KiHO 3HOBY 3yCTpidua€e TOCTEH.

5. Oscar, el gato que prevé la muerte. No es posible saber lo
que le espera.
Ockap — kit Big 6ora! 3 HUM MOKHA 3HATH, HA 110 YeKaTH!
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6. Los alquileres sumergidos suman sumas de rascacielos.
Openpaa — mxepeno (paHTaCTUYHUX MPUOYTKIB.

7. Labandera mas larga del mundo. La bandera de comunidad.
Haii6inpmmit mpanop y cBiti. HaiiGinbmmii y CriibHOTI.

8. ,,.La Macarena” lleg6 a su apogeo por ser la cancion latina
mas cargante.

JlatuHoamepukaHcbKka TicHS ,,MakapeHa” — HaiBijgomilra
ICHS Yepe3 3HaYHY KUIbKICTh CKauyBaHb.

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. No viajamos so6lo nosotros: los virus, enfermedades y
bacterias viajan con nosotros.

2. Los virus como las ratas infestadas a bordo de buque.

3. Administracion Clinton rechaza participacion.

4. Famosa porque funciona. ;Por qué? — porque Clinica ,,Vida”.

5. La sopa es vida, la sopa es Knorr.

6. Un Movicom es un Movicom.

7. Thierry Mugler — Un perfume, una estrella.

8. Turismo de México — Mas de lo que imaginas.

9. Euro 6000 — Nada mas efectivo.

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

IMPULSAR EL DESARROLLO A TRA’VES DEL
TURISMO Y LA TECNOLOGIA

(Qué necesita América Latina para sumarse a la revolucion
digital del turismo y aprovecharla para su desarrollo social y
econdmico? ;Viajo a ver a sus familiares o amigos durante estas
fiestas? Actualmente los viajes de turistas internacionales superaron
los 1.300 millones, segun la Organizacion Mundial de Turismo. Se
estima que este nimero crecera hasta 1.800 millones para 2030.
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Actualmente, el turismo representa mas del 10% del PIB mundial y
uno de cada 10 empleos en el mundo esta relacionado al sector. El gasto
mundial en turismo ascendi6 a 1,3 billones de dolares durante el altimo
afio y tras un crecimiento ininterrumpido durante los ultimos ocho afios,
el turismo internacional se ha convertido no solo en una actividad del
sector privado, sino, seguin el Banco Mundial, en una herramienta para
el desarrollo, especialmente para los jovenes y las mujeres.

Como en casi todas las industrias, el desarrollo digital y, en
especial, las tecnologias disruptivas han cambiado las reglas del
sector. Las aerolineas low-fare y sus pasajes de bajo costo han dado
espacio a un grupo mas diverso de viajeros y a mas viajes. Cada vez
mas familias, grandes y pequenas, parejas e incluso viajeros solteros
podrian estar menos atraidos por hoteles de alta gama y mas interesados
en experiencias unicas y personalizadas. En el mundo hiperconectado
en el que vivimos, los avances digitales brindan nuevas herramientas,
pero también exigen una nueva forma de pensar. ;Qué se necesita? En
todo el mundo, 330 millones de trabajos estan relacionados al turismo.
Y con plataformas digitales como Airbnb o Tripadvisor este niimero se
incrementara en los proéximos afios, en especial, trabajos para mujeres
y jovenes. Todos estos datos y contenidos son un recurso valioso para
la industria del turismo, pero necesitan de un elemento clave — internet.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/internacional)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espariol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

HNUO®POBITAHTCTEPU KPAAYTH
HAII HAC 1 YBATI'Y. JK IX HOBEPHYTH?

Mo30K cy4acHOI JIOMHHU, TPAIOI0YN HA BUCOKUX O0OepTax,
MOCTIHO TEPEeMMKAETHCS 3 OJHOTO 3aBJaHHS Ha iHmie. Maibke
YBEPTh ONMUTAHUX OPUTAHIIB PO3MOBIIH, IO 3 HUMHU TPAILUISABCS
HEIaCHUI BHUIIAJ0K Yepe3 HEYBaXHICTh Ha BYJIMIN. 3JIAETHCS, Y
Hac cepro3Ha Kpu3a nedinuTy yBaru. AJie YU € <JIIKW» BIJ He-
yBaskHOCTI? | XTO Kpajie Hally CIIPOMOXKHICTh 30CEPEKYBaTHCh?

«BUIBIIICT 13 HAC HE YCBIIOMITIOIOTb, 1110 B1IOYBAETHCS, — Kake be-
ninya [Tapmap, y munymomy — IT-niponarasicTka, a HUHI — KEpPIBHULIS
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BiiacHoi komriadii The Empathy Business. Bona Bezie akTBHY KammaHito
npoTy 3anexHocTI B [T, ska moraHo BIUIMBaE Ha TICUXIYHE 370POB’S
mrorielt. ABTop OecTcernepiB 1 ekcrnepT 3 oBemiHKH crioxkuBaviB Hip Esn
TMPOTIOHYE IUIaH BiZICI4i TEXHOJIOTISIM, 11O CKJIA/IAETHCS 3 YOTHPHOX KPOKIB.
Kpoxk 1 — B3sTH 1t KOHTPOJIb BHYTpIlIHI Tpurepy. Po3cisHHs
yBary — I1€ 3a3BH4aii Crocio yHUKHYTH YOI OCh HE3PYYHOT 0. 3 SICYHTe,
10 caMe BaM MYJIsi€, 1 KOHTpottoiTe 1e. Kpok 2 — BUILIUTH OKpe-
MU 9ac Iy HEYBaKHOCTI. TakuM YMHOM BH YCyHETE BiTUYTTS 3a-
rapOHUIIBKOTO BTpY4YaHHs. BIuUIITh y MiaH JHA OKpeMy TOAMHY
«Ha corMepexi». Kpok 3 — ycyHyTH 30BHIIIHI TpUrepy. BUMKHITH
CIIOBILLIEHHS Ta 1HIII CUTHAJIH, 10 3MYUIYIOTh BiJBOdIKaTucsa. Kpok
4 — 3anmo0iraTu HEYBaYKHOCTI. BCTaHOBITH MOOLTBHUI TOIATOK, SIKHIA
00MeXye€ KUIbKICTh 4acy, sIKMi BU IPOBOJUTE 3 TeJIE(HOHOM y pyKax.
KimrowoBuii pakrop — camocBinomicTs. [1{oliHO BU ycBimomure, 1110
TenedoH UM TUIaHIIIeT 3aBaXKal0Th, BU IIOYHETE 1X YHUKATH.
(Adaptado por los autores https://www.bbc.com/ukrainian)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

EL HAMBRE - ARMA DE DESTRUCCION MASIVA

Afirman que seis de cada 10 personas que no comen lo suficiente
viven en paises afectados por un conflicto. Cuesta pensar en un saco
de arroz como un elemento mortifero. O en bidones de agua como
granadas esperando ser activadas. La guerra, sin embargo, tiene mucho
que ver con la comida. O, mejor dicho, con la falta de ella. El hambre
es causa y consecuencia de enfrentamientos y, en suma, provoca
una inseparable espiral de desnutricion y violencia. El afio pasado el
numero de hambrientos crecia por primera vez desde los principios
de los afios 2000: 815 millones de personas no comen lo suficiente.
Y entre ellas, seis de cada 10 estan en paises afectados por conflictos.
De los 155 millones de nifios y nifias desnutridos, 122 millones sufren
los impactos de la guerra. Los datos, publicados el mes pasado por
la Agencia de la ONU para la Alimentacion y la Agricultura, han
sido la base de una reflexion impulsada por la Organizaciéon no
gebernamental Accion contra el Hambre, con motivo del proximo
Dia Mundial de la Alimentacion, el 16 de octubre. “EIl hambre es un
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arma de guerra silenciosa, muy barata y que podria considerarse de
destruccion masiva”, apuntaba Manuel Sanchez Montero, director de
Incidencias y Relaciones Internacionales de la ONG.

El orden habitual del circulo vicioso comienza por la violencia, que
provoca el desplazamiento de la poblacion. Después llega la destruccion de
cosechas y de mercados u otras vias de comunicacion. Hasta que miles de
personas quedan aisladas de la comida. Se calcula, ademas, que una guerra
reduce el Producto Interior Bruto de una comunidad hasta un 17% cada afio.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/elpais)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

TURISMO IDIOMATICO EN ESPANA

El turismo idiomatico, modalidad turistica enmarcada dentro de
la tipologia de turismo cultural, se consolida como potencial nicho de
mercado en Espafia. Destinos como Madrid, Salamanca o Malaga
cuentan con una demanda considerable de turistas idiomaticos. Hoy nos
adentramos en la relacion entre la ensefianza de la lengua de Cervantes y
el turismo en Espana: para empezar, os planteamos la siguiente pregunta:
(Es el espafiol un recurso turistico? Las cifras que os exponemos a
continuacion nos ayudaran a responder a la pregunta formulada.

Centrandonos en el estudio del espafiol, este afio 22 millones de
alumnos estudiaban el espafiol como lengua extranjera, tal y como expone
el Instituto Cervantes. Las actividades que realizan las personas durante
sus viajes y estancias en lugares distintos al de su entorno natural por un
periodo de tiempo inferior a un afio, con el fin de hacer una inmersion
lingtiistica en un idioma distinto al de su entorno natural”. Asimismo, en
Espana se contabilizaron 500.000 turistas idiomaticos el afio pasado. Los
destinos més demandados son Salamanca, Malaga, Granada, Sevilla,
Madrid, Cadiz, Barcelona y Valencia y en relacion a los paises emisores,
Alemania, Estados Unidos y Francia conforman el pédium. El turismo
idiomatico esta ligado a la realizacion de actividades culturales tanto en
el destino elegido como en otros destinos turisticos cercanos. Por ello, es
un grupo potencial para empresas de realizacion de itinerarios culturales,
visitas guiadas o teatralizadas, museos, centros de exposiciones o de
interpretacion, entre otras empresas de &mbito cultural.
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Lo expuesto anteriormente certifica la importancia del espafiol
en el mundo y es un recurso turistico que, complementdndose
con otros recursos culturales y de ocio, asi como con las virtudes
propias del turismo en Espafia, configura una modalidad que da
respuesta a las necesidades del potencial nicho de mercado de
turistas idiomaticos.

(Adaptado por los autores https://www.visionesdelturismo.es)

Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al dic-
tado de su compaiiero del ucraniano al espaiiol.

1. SIk110 mpoTSAroM TEpMiHy rapaHTii 00JaIHaHHS BUSBUTHCS
nepekTHUM abo He Oyae BIINOBIIATH YMOBAaM KOHTPAKTY,
MpoJiaBellb 3000B’s13aHUI 0€3 3BOJIIKAHHS YCYHYTH Jedextu abo
3aMIHHUTH ITOIIKOKEHe 00JIagHaHHs Ha HOBE, BIAIIOBIIHOT IKOCTI.

2. Ha aykuioni Mo>xHa npua0atu Oyib-sKi peui, aje 1iHa 3a-
3BHUYall Ty’Ke BUCOKA.

3. B okpemux BumaaKax nmpoaaBelb rapaHTye JOCTaBKY TOBa-
py y mpu3Ha4YeHe Miciie a00 MEBH1 3HUKKHU.

4. Konumniit npe3unent Koncrurtyuiiitnoro cyny B Kapiicpye
Xanc-lOpren Ilamiep (Hans-Juergen Papier) 3asBuB, 110 pinieHHs
ypsiAy HE3aKOHHE.

5. Terepan miaATpyUMaB HapOJHI BUCTYIH, LIO BiI0yBarOTh-
Csl OCTaHHI J1Ba MiCsI y psJii KpaiH apaOChKOTO CBITY 1 3aKIIMKaB
BJaJly IIUX KpaiH ,,IPUCITyXaTUCS 1 B3ATH O YBaru CIpaBeJIuBi
BUMOTH HapOJIHUX Mac’.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la in-
terpretacion bilateral del didlogo.

El fundador; la compaiiia; el despacho; cropripus; correr un pe-
ligro; 3arpo3a; la muerte fulminante; la accion; acaparar; iHpopma-
1ist; testar; Ha3Ba (ipMmu; TpuUBaIMiA Tporiec; la tontina; verdadera
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tiburona; vender; la proposicion lucrativa; 3aBaauTH; IpuUBaTHE Mif-
MIPUEMCTBO; akIioHep; estar comiendo de trampas; »xeOpakyBaTH;
el préstamo bancario; hacer mal de ojo; 3araibHa BapTiCTb.

BAJO LA AMENAZA DE PERDER EL PAQUETE
DE CONTROL DE ACCIONES

Dos fundadores de la compama LENIGMA” — el serior
Santiago Terrada Lopez y el seiior Angel Elizondo Requena estdn
discutiendo una cuestion en el despacho.

Santiago Terrada Lopez: jHola, amigo mio, hace un siglo
que no nos vemos! ;Qué tal tu descanso en los EEUU‘7

Angel Elizondo Requena: Tlpusit, crapuii 1pyxe, Kyxe pa-
vt Tebe OaunT! Y MEHe BCe MPOCTO YyJIOBO, JKUTTS TPHUBAE 1
MIPUHOCUTH HaM JIMIIIE TIPUEMHI CIOPIIPHU3H, X10a Hi?

Santiago Terrada Lopez: En la mayoria los casos — si, sigues
siendo optimista como siempre, pero hoy no estoy de buen humor.
Tengo novedades malisimas — nos corre un peligro muy serio.

Angel Elizondo Requena: I1po mio ta kaxem? fka 3arposa? lle
nBa JiHi ToMy Bee Oyio y nopsinky! Hy i xkaptu y Tebe, npusreno!

Santiago Terrada Lopez: [Qué bromas, Angel? ;Parezco a
un payaso? El peligro se refiere a la muerte fulminante de Don
César. Sabes bien a quien pertenecen las acciones de nuestra com-
pafia. Pero este zorro viejo César acaparaba nuestras acciones lo
que resulto que ¢l las tenfa dos mil.

Angel Elizondo Requena: 1lvoro ne Moxe 6ytn! 3Bigku T
nizHaBcs? Lle mepesipena iHdopmartis?

Santiago Terrada Lopez: jTranquilo, sin nervios! La infor-
maciodn es exacta. Don César testaba todo, incluso las acciones, a
su joven mujercita Carmen, ;puedes imaginarlo?

Angel Elizondo Requena: Marnenbxiit KapMeHcm‘? i1 TyneHbKii
bap0i, sika BBakae, mo ,,IIpano” me HazBa Bimomoi ¢ipmu? HareBHo,
BOHA He Oy/ie TIPO/JaBaTH AKIIil, a MU, 31 CBOTO OOKY, 0OOB’SI3KOBO pO3-
TIOBIMO iH, SIKHHA 11€ CKJIa[THUI, TPUBAIMI 1 aOCOTIOTHO HYTHUI npouec!

Santiago Terrada Lopez: ;| Estipida Barbi? jPobrecito Angel!
Ella era ,,pequena chiquita” para Don César y una tontina para
todos hasta el momento actual. jEs una verdadera tiburona, te lo
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digo yo! Ella me ha dicho que quiere vender todas sus acciones
después de recibir una proposicion muy lucrativa.

Angel Elizondo Requena: Ane 1poMy JOCHTb JIETKO 3aBa-
qutu! Y Hac MpUBaTHE IMiJIPUEMCTBO, 1 BOHA HE MOXKE MPOJATH
CBOI aKIlii, He 3alPONOHYBABILIY iX CHOYATKY aKI[IOHEpaM HaIlol
KOMITaHii. | MU MOBHMHHI 3pOOUTH Tak, 100 BOHA Mpojaa ix Ham!

Santiago Terrada Lopez: ;Vaya, que idea! Pero ahora no ten-
go suficiente dinero para realizar este plan. Después de mi descan-
so fabuloso estoy comiendo de trampas.

Angel Elizondo Requena: Yomy s ue 3auBoBanuit? SIKuo i
HaJaJll TH dKUTUMEIL TaK CaMO — HEOAMIHHO MiJell )keOpaKyBaTH.

Santiago Terrada Lépez: iEh, hombre, no me hagas mal de
ojo! Si no tienes bastante dinero, podremos tomar un préstamo
bancario y comprar estas acciones, /te parece?

Angel Elizondo Requena: JTaBaii iomipkyeMo. . . 3arajibHa BapTicTh
aKIIii Hamol KomriaHii oriHyeTsest y 100 Trcsa €Bpo. SIKIo My IOBUHHI
Kyruty 6m3bko 1000 axiiit, Ham MOTPIOHO. . . IeCh 25 THCSY €BPO.

Santiago Terrada Lopez: El banco debe prestarnoslo. Este
problema voy a discutirlo con el sefior Sanchiz, el Gerente del
Banco Santander.

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espaiiol al
ucraniano y determine su tipo.

Estimado Sr Bazo:

Acusamos recibo de su carta referente a la empresa
Casellachi S.A. con la que ha estado tratando de la distribucion de
sus productos de usted en el mercado italiano. Casellachi es una
empresa de muy buena reputacion, pero nos preocupa que, tal vez,
se hayan sobrepasado con la venta de nuestros productos en Italia;
opinamos que si aceptan su gama de productos probablemente tengan
que contratar a otro director y quizas a unos cuantos vendedores
regionales mas para cubrir debidamente el mercado italiano.

Confiamos en que esta informacion sea suficiente, pero en
caso de no ser asi, tengan la bien ponerse en contacto con nosotros.

Cordialmente le saluda,

Gerardo Blanco,

Director de Ventas.
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Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. IllanoBHI maHose!

Bucnopno mupy MOAsSKY 3a MPOMO3UINI0 MPAIIOBATH 3
BaMU HaJ . 5 yBa)KHO BUBUYUB 3anpon0HOBaHI/II71 BaMH
TPOCKT KOHTPAKTY 1 BUPIIIMB ToroauTUcs Ha Baii ymoBu. Llle pa3
JISIKYIO 1 CTIOIIBAIOCS, 1110 HAIlle CIIBPOOITHUILITBO Oy/1€ TUTITHUM.

3 Halikpamumu noOaxaHHIMH,

2. llTanoBH1 nanose!

[upo asKyro BaM 3a 3alpOIICHHS MPAIFOBATH Y CKJIaIi PO-
00401 rpynu . Baiie BU3HaHHS AyKe BaXKIIUBE IS
MeHe, OJIHaK, Ha jKajib, 00CTaBUHU CKJIAJAI0ThCA TaK, L0 5 3MY-
meHu# BiAMOBHUTHCS. By, MaOyTh, 3Ha€TE, 10 3apa3 s 3alMarocs
JIOCITIJDKEHHSM 32 KOPJIOHOM, 1 1151 poOoTa nmotpedye 6araro vacy,
TOMY s He 3MOKy OyTH BaM KopucHUM. CrioziBarocs, MOst BiIMO-
Ba HE 0Opa3uTh Bac, i B MAHOYTHHOMY MH III€ MAaTHMEMO Haroy
cniBpoOiTHHYaTH. Ille pa3 naxyro 3a BUSBIECHY MEHI YECTbh.

3 mUpoIO MOBAroxo,

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE EDICION

De una parte, D. Fernando Luis Pérez Poza, mayor de edad,
de nacionalidad espafiola, con DNI 35.256.773-G, en su calidad
de Apoderado/Administrador de POETA S.L. de Pontevedra, Es-
pana, con N.ILF B94014867, con domicilio fiscal en CL Joaquin
Costa, 2 — ENTREPLANTA — OFICINA D, CP 36001, que en lo
sucesivo sera denominado EDITOR.

Y de la otra, , mayor de edad, de nacionalidad espa-
fiola, con DNI , con domicilio en CL ,CP
de . queen losucesivo sera denominado el AUTOR.

Ambos se reconocen mutuamente capacidad legal para establecer el
siguiente CONTRATO DE EDICION que se regira por las siguientes:
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CLAUSULAS

1. E1 AUTOR, que afirma ser titular de todos los derechos de
explotacion necesarios para suscribir el presente contrato, cede al
EDITOR, en régimen de coedicién, mediante una compensacion
economica el derecho de reproducir y distribuir en edicion de pa-
pel y en formato electronico la obra: ,, “, objeto del
presente contrato, en las condiciones pactadas y de acuerdo con
lo dispuesto por la ley espaiiola y los convenios internacionales
aplicables.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
fiol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JJOTOBIP KYIIBJI-IPOJAKY 3EMEJbLHOI
OLISTHKHA

1. lIpeamer JloroBopy
1.1. IlponaBens mpoxaas, a [Tokymers KynuB 3eMeIbHY JTUISH-

Ky IUTomero  ra (m?).
1.2. Micue po3TanryBaHHS 3eMeNbHOI IUISTHKH (ClLIbpaja,
rOCIIOIaPCTBO, HACEJIEHUN MTyHKT TOIIIO)
1.3.1linpoBe Mpu3HAYCHHS 3eMETbHOI TIISTHKA

2. llina /loroBopy i yMOBH IJIATEXKY

2.1.  TIlpomaxx  3emenbHOI  JUITHKA  3JIHCHIOETHCS

3a (cyma, rpH).
2.2. llokynuem Ha po3paxyHKoBUM paxyHOK IIponasus B
(pexBi3uTH OAHKY), TIEpPEePaxOBaHO (cyma B
IPUBHSIX), (Ha3Ba IUIATHKHOTO JOKYMEHTA Ta JjaTa OIUIaTH).

3. O00B’A3KH CTOPIH
3.1. Ilponaseup mpomar, a Ilokymenp KymuB 3TiTHO 3 UM
JloroBopoMm 3eMenbHY JUISHKY, BUIBHY BiJ Oy/Ib-SIKMX MaifHOBUX
IpaB 1 MpeTeH3iii TpeTiX 0cid, Mpo AKUX B MOMEHT YKJIaJaHHS J10-
roBopy IIpoxasens un [Tokymnerp He MOTTIM HE 3HATH.
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B. JOT'OBIP KYIIBJI-TPOJAXKY 3EMEJBHOI
JAUIAHKHA

4. ApOiTpax
4.1. Yci criopu, sKi MOKYTh BUHUKHYTH 3a IIUM JloroBopoM,
BHPIIITYIOTHCS IIUISIXOM MeperoBopiB Mi>xk CTOpoHaMH, a y pasi He-
MOKITUBOCTI — y CYJIOBOMY TIOPSIIIKY, 3T1THO 3 YHHHUM 3aKOHO-
JTABCTBOM Y KpaiHH.

5. Inmi ymoBH

5.1. HeBix’emHoO0 yacTuHOMO [loroBopy €:

— IJIaH 3€MEeJIbHOT AUISTHKY 3 BU3HAYEHHSAM PO3MIpiB Y BUIIAI-
Ky 11 IpoAaKy MICIIEBOIO PaJIOIo;

— JIep’KaBHHUM aKT Ha MPaBO MPUBATHOI BIACHOCTI Ha 3eMJIIO Y
BHITAJIKY MPOJIAXKy 3eMEeIbHOI JUISHKH TPOMAISTHIHOM; — JIOB1IKa
PO BU3HAYCHHS T'POIIOBOI OIIHKU 3€MEJIbHOI MIJISTHKH, KA BH-
JlaHa opraHaMu /lepxkomsemy YKpaiHu;

— pilIeHHsI BIAMOBIIHOI MICIIEBOI pajd PO MPOJAX 3eMeb-
HOT JIJITHKY y BHITAJIKaX, KOJU BOHA BUCTYTIAE MTPOIABIIEM.

5.2. Leit [loroBip i JOKYMEHT IO OIUIATy BapTOCTI 3eMIIi €
MiJICTaBOIO 7Sl BUAAul BIACHUKY (HOBOMY BIIACHHKY) JEP>KaBHO-
ro aKTa Ha MPaBo MPUBATHOI BJACHOCTI HA 3€MJIIO.

[Tignmucu cTopiH:

[Iponasenn [Toxyneup
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LECCION 7

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion J) Integracion

1. Ante todo, la gestlon de una empresa supone las decisiones

tomadas para maximizar el beneficio.
VYmpasninHa 6i3HecoM, HacamIiepes, nepeadadae OpUUHATTS

pIIIEHBb 3 METOO IMJIBUIIICHHS TPUOYTKIB.

2. El robo de las colecciones del arte estatales y privadas en
museos No €s una sorpresa ya.

CKO€HHSL KpaJikKOK JepKaBHUX Ta NMPUBATHUX KOJIEKIIH B
My3esX BKE HaBITh HE JINBYE.

3. El Gobierno afirma que el objetivo primordial por hoy es
proveer el aumento de las reservas en el Fondo de Pension.

VYpsin cTBepUKYeE, MO 3a0€3MEUYCHHS JIOJIATKOBUMH HAJIXO-
JokeHHIME 110 [lenciiiHoro poHTy — I1e TOJOBHE MUTAHHS Ha ChO-
COJIHINIHIN JICHb.

4. Ya es hora de anunciar que una organizacion especial ha
producido las armas secretas.

HacTtaB dyac ONpWIIOJHUTH JaHI PO CTBOPCHHS TAE€MHOI
30poi creriaabHOK OpraHi3ali€ero.

5. Latrata de esclavos habia desarrollado en el territorio de los
paises de Asia antes de que se formaron las civilizaciones.

PaGoToprins po3BUHYIAacs Ha TEPUTOPii a3iaTCHKUX KpaiH
nie 10 GopMyBaHHS TUBLTI3AIIIN.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion antéonima  d) Compensacion f) Traduccion
metonimica

1. Dariush Mazévich, el Profesor del Instituto de Arte de Var-
sovia asertd: ,,Los representantes de la cultura de Polonia se han
encontrado en una situacion pesada”.

I IpeICTaBHUKH TIOJIbCHKOT KYJIbTYPH OIMMHUIUCS Y CKPYTHO-
My CTaHOBMILI", — CTBEPJUKYE Npodecop BapiiaBcbkoro iHCTUTY-
Ty mucteuts Jlapiym Ma3zeBuu.

2. Sélo un verdadero experto que siempre anda mano a mano
con su trabajo puede ir al paso con el logro cientifico y técnico. Se
sabe que las tecnologias se reforman tan rapido.

TexHOJIOrII TaK IMBUIKO 3MIHIOIOTHCS, IO TIIBKH CHEIIATICT,
SIKUH IOCTIMHO 3aiiMA€EThes CBOEIO POOOTOTO, B 3MO31 HE BiJICTaBa-
TH BiJl OCTAaHHIX JOCSATHEHb HAYKH Ta TEXHIKH.

3. Este sitio ha sido creado para los que estan interesados por
el terrorismo.

[eit [aTEepHET-CAMT CTBOPEHUH AJIA BCI1X, KOTO IIKABUTh TEMa
MDKHAPOIHOTO TEPOPU3MY.

4. En los ultimos afios los paises europeos han visto unos
considerables cambios en la infraestructura.
3a ocTaHHI POKM B €BPOMEHCHKUX KpaiHaX BIIOYJIWCS 3HAYHI

3MiHU Y cepi HaJIaHHS TIOCTYT.

5. El Nuevo Gobierno no expresa deseo de confirmar una
nueva reforma de la secretaria del Estado.

HoBuii ypsa BUCTYIIa€ MPOTU IPUHHATTSI HOBOT pehopMmu, sika
3ampoIOHOBaHA JIEPIKCEKPETaAPEM.
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Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1. Sxuro ypsia Oyje cTaBUTH MEHIIIE 0OMEKEHb Ta CIIPOCTUTH
cucreMy Tapu(iB, MIKHApOJHA TOPTIBIIS MOXKE PO3BUBATUCS
OLIBII MIBUJIKUMU TEMIIAMH.

2. Ane 3BUYaHUN Marmip Jay’Ke JETKO BiAPI3HUTH BiJl ANepy,
3 IKOT'O POOJISITH IPOIIIL.

3. BamoTHa 6ip>ka HiMeubkoro 6aHky ,,Komeproank” mia-
Hy€ BIPOBAJUTH MIiACTaBU AJI BU3HAYEHHS KypCy €BpO OO
BAJIIOT 1HIIUX KpaiH Mepej TUM, K XTOCh IHIIUN crpoOye 1e
3poOuTH.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seriale el método de la
traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva  f) Calco
absoluto

1. Ferrari recibira nuevo titulo de los despachos de venta.
LlenTpu mpoaaxxiB aBTOMOOLTIB Mapku ,,Deppapi” oTpuma-
FOTh HOBHM CTaTyC.

2. (Tomar farmacos con alimentos permitiria reducir la
dosis?
Xi0a BKUBaHHS JIKIB MiJ 9ac 1’Ki 3MEHIITUTh 1X KITbKIiCTh?!

3. Contras para contrariar al cambio climatico.
KniMaTuuHuM 3MiHaM — 4epBOHE CBITIIO.

4. Llegara la temporada de huracanes en el Atlantico, busca-
ran el nombre para cada tormenta.

Sky Ha3By OyJe MaTu HaCTYNHUU yparaH B 30HI ATJIaHTHY-
HOTO OKeaHy?
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5. En Paris detenido ,,hombre-arana”.
,,JIFOJIMHA-TIaByK” HEHAJIOBTo 3aTpumaacs y [lapwxi.

6. Cuba dispuesta a hablar con Espafia, Espana rechaza la
propuesta de Cuba.
Kyb6a no Icnanii, Icnanis Big Kyou.

7. Aceptan que tengan que hacer que paguen.
Cepiio3Hi HAMIPH 3MYCHUTH TUIATUTH.

8. El Banco Interamericano de Desarrollo quiere sacar
provecho al respiro.
MixaMepruKaHCbKUI OaHK PO3BUTKY IMPALIOE 1 BHOYI.

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

. El buen comportamiento de los precios.

. Toda Espafia se volcé con la Seleccion.

. En el baul de la melancolia.

. jPero qué simpatica es esta novedad!

. Contra pecho y espalda, toma las pastillas Valda.

. Turismo de Jaén... Jaén, paraiso interior...

. BP Ultimate — Mas rendimiento, menos contaminacion.

. Master Card — Hay cosas que el dinero no puede comprar.
Para todo lo demas, Master Card.

COIN LN W —

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

EL TABACO: GRAN ENEMIGO DE LA SALUD

El habito de fumar cigarrillos ha sido el método mas popular de
consumodenicotinadesde comienzosdelsiglo X X. SegunlaOrganizacion
Mundial de la Salud, el tabaco causa la muerte de siete millones de
personas anualmente, de las cuales seis millones por consumo de tabaco
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y un milloén por exposicion al humo ajeno o tabaquismo secundario. Casi
el 80 por ciento de los fumadores vive en la actualidad en paises en vias
de desarrollo. El humo ambiental del tabaco contiene aproximadamente
4.700 componentes quimicos, de los cuales al menos 43 se han demostrado
toxicos y carcinogénicos. La poblacion no fumadora esta expuesta a estos
componentes toxicos que se emiten en el humo del tabaco de las personas
fumadoras. El humo de un cigarrillo contiene principalmente nicotina,
alquitran y una docena de gases sobre todo mondxido de carbono. La
nicotina es extremadamente adictiva. Actiia como estimulante y sedante
del sistema nervioso central. Su ingestion tiene como resultado un
estimulo casi inmediato lo que causa la liberacion repentina de glucosa
que va seguido de depresion y fatiga, situacion que lleva al fumador a
buscar mas nicotina. La nicotina se absorbe con facilidad del humo del
tabaco en los pulmones y no importa si éste humo procede de cigarrillos
o de puros. También se absorbe facilmente cuando se masca el tabaco.
Por lo tanto, las personas que fuman cigarrillos a diario estan expuestos a
los efectos de la nicotina 24 horas al dia. La nicotina absorbida al fumar
cigarrillos o puros tarda solo segundos en llegar al cerebro, pero tiene un
efecto directo en el cuerpo hasta por 30 minutos.

(Adaptado por los autores https://medicina21.com/Articulos/V23)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espariol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

O BIABYBAETBHCSA Y CEKTOPIT'A3A?

CoTHi pakeT Ta MOBITPsIHI i apTHIIEPIChKI 00CTPLIN, JECATKU
3aru0JIMX IHUBUTBHUX — OCh SIK BUTJISIIATO YE€ProBE 3aroCTPEHHS
KoH(IIKTY Mix [3painem ta nanecTuHIsIMU y cexTopi ['a3a mumu
BUXIIHUMHA. Y HOHEIIIOK IMAJE€CTUHCHKI OOHOBHKM 3asiBHIIH, IO
JIOMOBHIIUCS TIPO IPUITMHEHHS BOTHIO 3 apMiero [3paito.

Binomo 1ipo 1moHalMeHIIe YOTUPhOX 3ariOiiX 13palTbTsHAH 1 23
TMAJICCTHHIIIB. [3paiib MOKH 10 HE ITiITBEP/IMB IIEPEMUP 51, OJTHAK, 32 0~
BinomneHasMu 3MI, Ha/13BUYAHI 3aX0/1 HA MIB/IHI KPaiHU CKaCcyBaTHL.

3riiHO 3 TOBIIOMJICHHSIM, YTOJH MPO MPUITMHEHHS BOTHIO BIa-
JI0CSL TOCATTH TpH ocepenHuIrTi €runty 3a miarpumka OOH 1 Ka-
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tapy. Cunu 060poHu [3painto He miATBEPUIN TaKe epeMup’st. Aje
Bunanas Times of Israel moBsigomiisie, 1110 0OMEKEHHSI, HaKJIaAeH]1 Ha
JKHUTEITIB TiBIHS [3paiiito 3 MOMEHTY MOYaTKy O6CTle'IlB CKacyBaJIH,
B TOMY YHCJIi BiIHOBMJIM HABYAHHS B IIKOJAX. Y HIY MPOTH HEALT
minep XAMACYy Icmain Xanis 3asiBUB, IO «TIOBEPHEHHS JI0 CTaHy
CIOKOI0 MOYKIIUBE», SIKIIO [3paiib CXWIbHUIA A0 «IOBHOTO MPHITU-
HEHHS BOTHIO». Ha 1moyaTKy KBITHS 32 TIOCEpEeTHHUIITBA CTHIITY CTO-
POHU IOMOBHJIMCH TIPO TipUTHHEHHS BOTHIO, alie XAMAC 1 coro3Hi
00110B1 'PyNH 3r0JI0M 3BUHYBATWIH [3pailib y HOpyIIeHHI 10ro yMoB.

(Adaptado por los autores https://www.bbc.com/ukrainian/news)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

(ES LA RISA LA MEJOR MEDICINA?

Algunos expertos afirman que reirse mejora nuestra salud. Siem-
pre hemos querido creer que reir es bueno para la salud, aunque en
realidad esta afirmacion tiene poca base cientifica. En cualquier caso,
una buena carcajada no hace dafio a nadie, ;0 si? Segtin algunos estu-
dios, se han registrado casos en los que la risa ha provocado ataques
de asma o derrames cerebrales e incluso un investigador cree que es-
tar rodeado de personas que rien por cosas poco apropiadas o politi-
camente incorrectas aumenta el estrés. Otros no piensan lo mismo.
“Reir libera endorfinas en el cerebro”, afirma Michael Miller, de la
Universidad de Maryland. «La mejor risa es la que hace que se nos
salten las lagrimasy, afirma. Su recomendacion: al menos 30 minutos
de ejercicio tres veces a la semana y 15 minutos diarios de risa.

No es facil buscar financiacion para estudiar la risa y el humor. Cuan-
do Mary Bennett, directora de la escuela de enfermeria de la Universidad
de Western Kentucky, quiso investigar los efectos de la risa en el sistema
inmunitario, tuvo que pedir los equipos a otros investigadores y labora-
torios. “Es muy dificil que te tomen en serio cuando dices que quieres
estudiar la risa”, afirma. Otro estudio, realizado en Japon, descubrié que
la risa mejora los factores antiinflamatorios de la sangre en personas con
artritis. Sin embargo, la mayoria de las investigaciones sobre risa y salud
dependen de estudios subjetivos y no tienen base cientifica, y ademas
algunos son contradictorios. Sin duda, las comedias, los chistes pueden
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parecernos de efecto terapéutico, pero cuando preguntan si la risa puede
curar o prevenir enfermedades, la respuesta es “no”.
(Adaptado por los autores https://www.nationalgeographic.es/ciencia)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

TRES MUERTOS POR UNA EXPLOSION
EN EL CENTRO DE PARIS

El suceso, que ha dejado también decenas de heridos, ha sido
aparentemente motivado por una fuga de gas. Al menos tres personas,
dos bomberos y una ciudadana espafiola han muerto y decenas
han resultado heridas por una fuerte explosion este sdbado en una
panaderia en el centro de Paris, informaron en la Policia y fuentes
del Ministerio espafiol de Exteriores. La causa probable del suceso
es una fuga de gas, seglin las autoridades. Fuentes del Ministerio de
Exteriores sefialaron que una espaiola ha muerto por la explosion.

El consul adjunto esta acompafiando al viudo en estos momentos,
agregaron. Entre los 37 heridos se encuentra otro espafiol, cuyo estado,
segiin Exteriores, no reviste gravedad. La fallecida estaba en uno de
los hoteles cerca de la panaderia. Mas de 200 bomberos trabajan en
las tareas de rescate. La explosion, que ha dejado cristales rotos y
coches destrozados, ha ocurrido el mismo dia en que la policia y los
bomberos estaban movilizados para una nueva manifestacion de los
chalecos amarillos, la revuelta social contra el presidente.

Los hechos sucedieron poco antes de las nueve de la mafiana
en la calle de Treviso, en el distrito 9 de la capital francesa,
cerca de la zona comercial y turistica de los Grandes Bulevares.
Un fuerte olor a gas alertd a los vecinos, que llamaron a los
bomberos, segliin explicé una testigo a la cadena FM-TV. Una
vez los bomberos llegaron se produjo la explosion y se declard
el incendio. “Estallaron todas las ventanas, todas las puertas que
estaban abiertas se salieron del quicio, para salir de mi habitacion
tuve que caminar por encima de la puerta, los nifios sentian
panico”, dijo a la agencia France Presse Claire, una vecina que
vivia en el edificio de la panaderia y fue evacuada.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/internacional)
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Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al dic-
tado de su compaiiero del ucraniano al espariol.

1. Ha mouaTkoBOMy eTari TOProBoi AiSUIBHOCTI PEKOMEHIY-
€TbCS 3A1HCHUTH MPOOHUI MPOJIAXK TOBApy I TOTO, 00 3HATH
nepeBary Ta HeJJOJIKH.

2. I'enepanbuuii cexperap HATO ob6rosopus y TypeuuunHi
MUTaHHS BilicbKOBO1 onepartii B JIiBii.

3. Tomora JIJIIT moBimomMuB, 110 mepen THUM, SIK TPUAHS-
TH OCTATOYHE PIIIEHHS PO (OpMH CHIBPOOITHULITBA 3 YPSIIOM,
BiH 30MpaeThCs BUCITYXaTH TyMKH ekc-tipeM’epiB Tociki Kaiidy i
JI3toHbiTipo Koigzymi.

4. Jlo chepu mismbHOCTI AJBSHCY TaKOX BXOJHWTH HaJaHHS
JIOTIOMOTH Y BWITAJIKy TYMaHITapHOI KPU3U 1 CTPUMAHHS HeJe-
rajbHOI IMMITpariii.

5. B iHmMX BUMaakax, pa3oM 3 XMOHUM MaKpOEKOHOMIiY-
HUM YTPaBJIiHHAM, 30BHIIIHI MO3UKU (iHAHCYBaIU BiAIIUB
KamiTany.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la in-
terpretacion bilateral del didlogo.

Lanzar un producto; BUTpatTu Ha 1ock; viaje de comision;
3aMOBJICHHS; S€ra por ver; MOTeHIIWHUN mapTHep; solicitud;
neperasHyTH mock; electrodomésticos; CTOCOBHO 4YOTOCH;
moneda nacional; Bunpasaatu cnojiBanHs; dar luz verde a
algo/alguien; koukypentu; crédito documentario irrevocable
confirmado; ycranoButu o6OnagHaHHs; capacidad de
produccién; OyTu y po3mopsiikKeHHI KOTo-HeOy1b; 3MINCHUTH
3aKyMIBIIIO; gerentes; 3BepHYTHUCS 10 ycTaHOBU; departamento
de planificacion; 3Hu3uTH HiHy; intensificar el trabajo; mepe-
KYCHUTH y Kade.
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APARICION EN UN MERCADO IMPORTANTE

En el siguiente dialogo Daniel Herndndez, el gerente
de una fabrica esparniola y su director seiior Gabriel Sanchez
discuten la posibilidad de lanzar su maquinaria al mercado
latinoamericano.

Daniel Herndndez: [Ud queria verme, Sefior Sdnchez? Estoy
aqui a sus servicios.

Serior Gabriel Sanchez: Tak, [laniemo. S moiHo neperis-
HYB YCl BUTpaTH CTOCOBHO TBO€i moiopoxi 10 byeHnoc-Alipeca.
Bona He BumpaBniana Hammx croAiBanb. Mu il 1oci He oTpUMa-
JIM 3aMOBJICHB BiJl HAIIMX MOTEHIIHUX MapTHEPIB 3 APreHTHHH.

Daniel Herndndez: jPero acabo de regresar, sefior! Ademas,
ha pasado s6lo un rato. No pienso que mi viaje de comision a
Argentina sea completamente inutil para nuestra empresa. Sera
por ver.

Serior Gabriel Sanchez: Tw 1314B y BiIpsAHKEHHS 10 ApreH-
THUHU B JIIOTOMY, a 3apa3 KBIT€Hb, MUHYJIO JIBa MICSLIl, 1 y Hac He-
Ma€ BiJl HUX 0JHOi iH(popMarliii. Ynm Tu Tam 3aiimaBcsa? Tu 1o,
Ha BIAMOYMHOK y BIMYCTKY MoixaB?!

Daniel Herndandez: Me parece que las cosas ya estan avanzando
poco a poco. Acabo de recibir la solicitud en la que exponen el deseo
de hacer un enorme pedido de nuestra maquinaria para instalarla en
dos féabricas lideres en la esfera de electrodomésticos.

Serior Gabriel Sanchez: Ane MeHe 1IKaBUTh, YU € HACTIPAB/II
MOJKJIMBICTh OTPHMATH TaKe BEIMKE 3aMOBJICHHS, TIPO SIKE TH T'O-
BopuIl? AJle K L€ JIMILIE 3aIUT, Y4 HE TaK?

Daniel Herndndez: {Anda, sefior! No. Es algo mas importante.
Ya les hemos enviado la especificacion y sus gerentes intentan
acudir al Banco Nacional para pedir moneda extranjera a realizar
la compra. Pero nos piden que bajemos el precio, Ud ya sabe que
tenemos competidores serios. El precio deberd cubrir el coste,
seguro y flete hasta Buenos Aires.

Serior Gabriel Sanchez: Kaxel... BapTiCTh, CTpaxyBaHHS
ta ¢paxt 10 Byenoc- AHpeca T00TO 32 ymoBamu CIF? I'oBo-
puiL, 110 3anikaBuiIKcs 1Bi BennyesHi padpuxu? o x, 1e Bxe
HETOTaHO.
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Daniel Herndndez: Si, jefe. Este realmente seria el pedido
mas grande. jUn negocio gigantesco! La capacidad de produccion
nos permite realizar el pedido. Seguro que este pedido va a dar luz
verde a otros del mismo volumen. Aqui tiene la carta, por favor.

Seiior Gabriel Sanchez: Aprentunui npuisasare 10 Maapu-
11a... BOHM OyJ1i O BJISTYHI, SKIO O MU 3a0pOHIOBAIM HOMED B TOTEII. ..
TaKOX paJil BIB1IATH HaITy (paOpuKy Ta 03HAHOMUTHUCS 3 001 JHaH-
HsM. € nesiki ,,0co0muBi Bumorn”. Lo TyT MaeThcst Ha yBasi?

Daniel Herndndez: No lo sé, sefior, ni idea. Es lo Gnico que
se queda secreto. Sobre estos ,,requisitos espesificos” se trata
también en su primera carta de solicitud.

Seitor Gabriel Sanchez: 11locy MeH1 He yKe 1€ TOA00A€Th-
cs1! CrioztiBarocsi, MU CKOPO BCe 3’CyeMO. A SIK BOHH OyAyTh ILIa-
TUTH 32 TOBAp?

Daniel Herndndez: Nosotros insistimos en crédito
documentario irrevocable confirmado por el Banco de Espana.
Hemos indicado los precios en moneda nacional. Creo que podemos
realizarlo todo a tiempo. Es cierto que habra que intensificar el
trabajo del departamento de planificacion.

Serior Gabriel Sanchez: 1o x, Tu rapHo nonparoas. Ma-
OyTb, 51 TeOe HeooLIHIOBAaB. Mouosielb, rapHa podora. 3apa3 me-
PEKYCHUMO TPOXH, Ta JIO CIIpaBH!

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espaiiol al
ucraniano y determine su tipo.

Sefiores:

Les damos las gracias por su catdlogo y lista de precios que
estudiamos con interés.

Basandonos en sus precios actuales, procedemos a hacerles el
siguiente pedido: 50 taladradoras eléctricas, modelo 1456/CB y
50 sierras de cadena, modelo 1865/CH.

La entrega ha de efectuarse para el 3.11.2011, y las mercan-
cias deberan ser depositadas en nuestro almacén en Barcelona, Es-
pana. Segun acuerdo, el pago debera efectuarse por giro.

Sin otro particular, les saluda atentamente

Guillermo Brocaz,

Departamento de Compras.
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Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. IllanoBHI !
[Tocunarouuck Ha MEPEroBOpU 3 BALIUM MPEACTABHUKOM
, IPOCHUMO BHUCJATH HAaM KOHKPETHY MPOIMO3HUIIII0

10/10 MOCTaYaHHs KOMIUIEKTYIOUYUX J0 KOMIT IOTEPiB. Y MpOIo-
31T TPOCUMO BKa3aTH KOHKPETHI JIaH1 KOXKHOI TO3HUIIIT CTIeIU-
¢ikamii, a TaKo)X MOXJIMBUNA TEPMiH 1 3arajlbHUI 00CST mocTa-
YaHHS.

3a3HauTe TakoX, Oynb Jlacka, TOUHY JaTy HaJCHJIAHHS HaMm
BalIOl IPOIO3HUILIi.

3 mosaroro,

2. lllanoBHuit aboHenre!

3BepTaemocs 10 Bac 13 1ikaBoio 1 KOPUCHOIO 1H(OPMAITIETO,
ska MorJia 6 cripusaTy Bamriii BiamycTiii Ta Hamii poboTi y JiTHIH
nepiof. 1106 He mepepuBaTH BIACHUN BIAMOYMHOK 1 320IIATUTH
yac, mo0 He TypOyBaTHCsS MpO HECIIaTy 3a MOCIyTH KaOeJIbHO-
ro TenedayeHHs, yHUKHYTH 3a00proBaHOCTI MPOTSITOM JiTa Ta Mo-
BTOPHOTO TUIATHOTO MiTKIIOYeHHS, Bu MoxkeTe o)opMuUTH TOTIE-
penHio aboHIUIaTy, BKa3aBIlIk MOXKIMBY i1 Bac cymy (3a 2, 3 abo
4 micsi) y paaky ,,CriiadeHo iHIy cymy’.

baxxaemo Bam uy10BOro BiiMOYNHKY!

3 moBaror Ta CIOAIBaHHSAM Ha IUTiAHE CHIBPOOITHHUIITBO, —
AnmiHicTparis.

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE EDICION

1. La presente cesion de derechos no tiene caracter de exclusi-
va, por lo que el AUTOR esté facultando para difundir y reprodu-
cir la obra por los sistemas que crea mas adecuados.

2. La obra objeto del presente contrato podra ser explotada en
cualquier lengua y especialmente, en todas y cada una de las len-
guas del Estado espafiol. Las traducciones que se hagan de la obra
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seran revisadas por el AUTOR, que dara el visto bueno, salvo que
las mencionadas traducciones sean, objetivamente demostrables,
de mala calidad.

3. El presente contrato comprende la edicion de 100 ejemplares
o un periodo de CINCO ANOS, por el sistema de impresion bajo
demanda o en edicion electronica, en cuyo numero no se incluyen
los destinados a promocién. No obstante, si no se manifiesta lo con-
trario antes del vencimiento, por alguna de las partes, el contrato
quedara automaticamente prorrogado por otros 100 ejemplares u
otro periodo de CINCO ANOS, y asi sucesivamente. El EDITOR
debera comunicar periodicamente y, en su defecto, semestralmente,
el nimero de ejemplares de la obra que vaya editando.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
itol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JOT'OBIP KYHIBJII-ITPOJAXKY

Kwuis “ ” 20 p.

Croponu: Ilpoaasens (moBHa Ha3Ba IOpI/II[I/IlIHOl qu [1Ib i-
3U4HOI 0CO0M) B 0c001 , SKHWH 7€ Ha MiIcTaBl , 3 OfI-
Hi€i ctoponw, Ta [Tokynerns , B 0c001 , AKAH i€ Ha
Ii/ICTaB1 , 3 IHIIIOT CTOPOHH, yKjanu neu Jlorosip mpo
TaKe:

1. lIpeamer orosopy
1.1. IIponaBens 3000B’A3y€ThCs MEpeAATH HANEKHUM HoMy
ToBap y BiacHicTh [lokyniesi, a [Tokymers 30008’ 43y€ThCs IPHiA-
HSTH TOBAp Ta OIJIATUTH MOro BapTicTh Ha ymMoBax Jlorosopy.

2. BinomocTi nmpo ToBap

2.1. HailimenyBaHHs TOBapy

2.2. OauHULA BUMIPY KUTBKOCTI TOBapy

2.2.1.3aranpHa KiJIbKICTh TOBApy

2.3. AcopTuMeHT

2.4. Skicte TOBapy, O nepenaerbes lIpomaBiemM MoBHHHA

BI/JIIIOBIJaTH (cepTudikar BUTIOTOBJIECHHS/TEXHIUHI
YMOBH/3pPa30K).
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Hl,[lTBepI[)KeHHHMSIKOCTlTOBapye

2.5. l'apanTiiiHuil TepMiH ekciuryaTauii (IpuIaTHOCTI, 36ep1—
raHHs) 3 MOMEHTY BUTOTOBJIEHHSI (OTpUMaHHS/EKCILUIyaTamii To-
Bapy MOKYIIIEM) CTAaHOBUTh .

2.6. KommuekTHicTh TOBapy, o mnepenaerbes [lokym-
110 , BU3HAUa€ThCS HA __ (TEXHIYHI YMOBH Ta iH.).

2.7. Tapa Ta ynakyBaHHs.

2.7.1. ToBap noBuHeH Oyt ynakoBanuil [IponaBuemM Takum
YMHOM, 1100 BUKJIFOUYUTH HOTO NICYyBaHHS a00 3HUILEHHS Ha Mepi-
0]l BiJ IlepejaBaHHs 10 npuiiManHs ToBapy lokynuem.

b. IOT'OBIP KYHIBJII-ITPOJAXKY
3. llopsinok nepegaBaHHs TOBapy

3.1. [IponaBenb 30008’ A3aHUIA:

— mepexatu ToBap llokyniro y moBHOMY 00cs3i mpo-
TATOM __ JHIB 3 MOMeHTy omuiath (ykiaaanus Jlorosopy
(Mmicrie mepeaBaHHs TOBapY).

— 3a0€3MeYNTH MOKYIIS TAKUMH JOKYMEHTaMH II0JI0 TOBa-

Py

3.2. Ilepexin npaBa BIaCHOCTI BiI0OYBA€ThCSI B MOMEHT Iepe/ia-
BaHHS TOBapy/OIUIaTH, 0 0(hOPMITIOETHCS HAKIIATHOKO/aKTOM TIPH-
MaHHS-3/IaBaHHSI.

4. llina Ta yMOBH IIATEKY
4.1. Ilina 3a OJIMHUIIIO TOBAPY
4.2. 3arasipHa 11iHa TOBapY, 110 IPOJAETHCS 3TiHO 3 JIOFOBO-
poM , y Tomy uucii 3 [1/IB.

4.3. Tlonepenns omnara B po3Mipi % BiJx LiHH, BKa3a-
Hoi B JloroBopi, mae Oytu nepepaxosana IIpoaasuro nporsrom
3 MOMEHTY . OcTtatoyHuii TEpMiH OILIATH

CKJIaJae 3 MOMEHTY
4.4. HOKyHeLIB3,HII/ICHIO€0HJ'IaTy'HayMOBaX
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LECCION 8

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion ) Integracion

1. El opina que, finalmente, tal decision tendra una influencia
mas grave en vender los bonos a corto plazo en vez de los del tipo
contrario.

Ane BiH BBaXKae, 110 B PE3YJIbTATI TaKe PIIICHHS, MOKIIUBO,
CUJIBHIIIE BIUIMHE HA MPOJIaYK KOPOTKOCTPOKOBUX OOJIIraliii, a He
Ha TIPO/IaXK JJOBFOCTPOKOBHX.

2. Sin embargo, sigue siendo misterioso lo que se refiere a la
interpretacion correcta del término ,,el trabajo pragmatico”.

Opnnak, sik Tpeba IHTEPIPETYBATH TEPMIH ,,[IparMaTU4Ha PO-
60Ta” 1 ZOC1 3aJIMIIAETHCS TAEMHUIICIO.

3. Es deseable que retornemos a nuestros pacificadores de Irak
cuanto antes.

Hawm GakaHo moBepHYTH HAIIMX MUPOTBOPLIB 3 Ipaky sikHaii-
IIBH/IIIIE.

4. Ademas, es necesaria la resoluciéon de numerosos problemas
formales y agudos de verdad.

Kpim Toro, Tpeba me BupimuTu 0e3:i4 Sk hopManbHUX, Tak 1
TICHO Ba)KJIMBUX IHATAaHb.

5. El Presidente afirmé que gracias a un nivel alto de la
produccion podremos ver los factores favorables del desarrollo
econdmico.

»3ABJISIKU IJIBUIICHHIO PIBHS BHPOOHUIITBA MU 3MOXKEMO

CIIOCTEpIraTi MO3UTUBHUN PO3BUTOK E€KOHOMIKM~, — 3ayBa)KUB
IPE3UICHT.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion antonima  d) Compensacion f) Traduccion
metonimica

1. Estas negociaciones puedan pasar exitosamente, si no
consideramos solo la maestria de los diplomados, sino también el respeto
del pueblo argentino hacia el Presidente. Son las cosas interdependientes.

Ycenix ux meperoBopiB MOXKE 3ajJeKaTH HE JIUIIE BiI TOTO,
SIK BJIAJIO 1X IPOBEAYTh JUIJIOMATH, ajie i Bijl TOTO, SIKE CTaBJICH-
H JI0 TIPE3UJICHTa Ma€ ApreHTHHA.

2. El pais sigue estando en necesidad de gran apoyo para
resolver un caudal de los asuntos importantes.

Jl51s BUKOHAHHS 0araThbOX BaYXJIMBUX CIIPaB KpaiHa 1 10Ci 1mo-
TpeOy€e TePMIHOBOT JIOTIOMOTH.

3. Me atrevo a decir que no es nuestra intencion a subir los
precios de los bienes de consumo que fueran mas altos que la
inflacién interior.

BinBaxxycs 3a4BHTH, 1110 MU HE TUTAHY€EMO ITiTHIMATH I[IHA Ha
CIOKMBY1 TOBapH, 5IKi O TIepeBUILLyBaIU PiBEeHb 1HGIIALI Y KpaiHi.

4. ;Nunca sea posible que los desmerecedores de su estado
hagan el mundo girar, jamas!
,»1a o0 cnalKi T Iep:KaBu KepyBalu CBITOM, Hikomu!”

5. Durante la Cumbre que tendra lugar la proxima semana en Estocolmo,
la cuestion de reformar la economia europea debe tener un serio ,.empujon”.

Exonomiuna pedopma y €Bponi mae OyTH pyIIidHOO ,,CH-
J010”’ Ha caMiTi, 110 BiA0yAeThCs HACTYMHOTO TXKHS y LIBeri].

Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espaiiol analizando las transformaciones empleadas.

1. Y upoMy porli IUBIACHAM aKI[IOHEPIB MOBHWHHI OyTH BU-
[IMMHE Yepe3 Te, 0 MPUOYTKH caMoi KOMIAHI1 TEX I ABUIIUIHICH.
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2. I1i cUbHUM THCKOM OLTBII BUCOKHMX CTaHIAPTIB JKUTTA ypsis Ic-
TaHii 3MYILEeHHI IPUCKOPUTH TEMITH €KOHOMIYHOTO 3pOCTaHHS B KpaiHi.

3. PoGiTHrKY Ta poOOTOAABII OyiM 3MyIIEH] MiAMUCATH YOy
3 METOI0 YHUKHEHHS HU3bKOI IIPOyKTUBHOCTI Ta MAJIUX JIOXO/IIB.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seriale el método de la traduccion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial  e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion f) Calco
absoluto descriptiva

1. Microbios sin fronteras, enfermedades eternas.
MikpoOu He 3HAIOTh KOPJIOHIB.

2. Los paises pobres estan peor.
binnuMm kpainam mie ripire!

3. Desconocen las causas del siniestro conocido.
[TpuunaM BigoMoi katacTpodu i A0Ci HE BiAOM.

4. Finlandia descubre un ,,chicle de 5.000 afios™.
VYV Oinngsali ,,FyMKU™ )KyBajIH 1€ 5 TUCSY POKIB TOMY.

5. Pasion y arte. Odio y deformacion.
[Tpuctpacts Ta MucTenTBO. HeHaBUCTH Ta AUCTapMOHISI.

6. ;Quién es Arturo Pérez-Reverte?
Uu xTock He 3Hae, XTo Takuil Aptypo Ilepec Pesepre?

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. Perros vestidos de satén, gatos vestidos de tutu en la semana
de la moda canina.
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2. Mas fuerza, mas energia es Machambi que las elegia.

3. De pronto le encantaran los atascos. Solo con Banq &
Olufsen.

4. ;Ser o no ser? — pregunta que tiraniza al Gobierno.

5. Siéntase el sentido suave de su seduccion, de Sierra.

6. La Belleza por definicion, tierra de diversidad, los mejores
precios de Iberia.

7. El Ejército, el dividido por destitucion.

8. La culpa, la de Japon.

9. Graba perfectamente. Regraba perfectamente. SONY.

10. j;Beberémos Heineken!

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

EL VATICANO CREA SU PRIMER EQUIPO DE
ATLETISMO CON SACERDOTES Y MONJAS

La asociacion deportiva, llamada Atletica Vaticana, podra parti-
cipar en las competiciones europeas y se estrenara en una carrera el 20
de enero por las calles de Roma. Sacerdotes y monjas, asi como otros
empleados del Vaticano corriendo, literalmente, juntos para alcanzar
el cielo. Es el espiritu de la primera asociacion deportiva del Vatica-
no, la llamada Atletica Vaticana, un equipo de atletismo formado por
toda la variedad de trabajadores de la Casa Santa, que quiere demos-
trar que el deporte puede ser un instrumento de solidaridad. No es el
unico grupo deportivo del Vaticano, que ya cuenta con un equipo de
futbol y otro de criquet, pero si es el primero con proyeccion fuera
de los muros del antiguo Estado pontificio. Nacio en septiembre de
la unidn espontanea de un conjunto de trabajadores y este jueves ha
dado un salto y ha pasado a ser una asociacion oficial, afiliada en la
Federacion Italiana de Atletismo. La asociacion, que cuenta con unos
60 socios y atletas de ¢lite, ha firmado también un acuerdo de colabo-
racion con el Comité Olimpico Italiano.

El objetivo, segin explico en una rueda de prensa el espafiol Mel-
chor José Sanchez, subsecretario del Consejo Pontificio para la Cultura
y presidente de Atletica Vaticana es “divertirse y correr”. Y también par-
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ticipar en todo tipo de eventos, también internacionales. Gracias al pacto
la asociacion podra participar en las competiciones de Italia y del resto de
Europa, y participara en su primera carrera el 20 de enero por las calles
de Roma. Esta prueba tiene ademéas un significado simbolico. Correran
juntos sacerdotes, guardias, monjas, y diversos empleados de las oficinas
vaticanas, desde carpinteros a agricultores, pasando por bomberos, perio-
distas, farmacéuticos o trabajadores de los museos Vaticanos.
(Adaptado por los autores https://elpais.com/internacional)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espariol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

HEKOM®OPTHI HEPCIIEKTUBU NPOITOHYIOTH
YKPAIHI CAMIU BIIKPUTHU ABEPI 10 €C

Bbproccens roToBwmii 1 nani po3BuBaTH BiTHOCHUHU 3 KueBoMm,
ajie He xoue OpaTtu Ha ceOe opuanYHi 3000B’A3aHHS 1100 TIep-
crieKTHB WwieHcTBa YKpainu B €C. Takum OyB TOJOBHUN MECHIK
3acigannsa Paau €BporneichbKoro coro3y i3 3arajbHUX MHUTaHb Ta
30BHIIIHIX BITHOCHH, Ha sIKOMY OyJIO yXBaJIeHO pillIEeHHS HaJaH-
Hs MaHJaTa Ha MEeperoBopu 3 YKpaiHOKW MpOo HOBY HOTIUOJICHY

YIroay.

Sk BimOMO, yKpaiHChKa IMIIIOMATis poOmiia CTaBKy Ha BKITIO-
YeHHsI B TEKCT HOBOI yroJu MEpPCHEKTUBU YJICHCTBA YKpaiHU B

TiK M iHmiA ¢popmi. Ciijx 3a3Ha4UTH, 110 YacTHHA kpaid €C mpo-
MOHYBAJIA TIOJITUYHO 3aJIeKJIaPYBAaTH €BPONEHCHKI IEPCIEKTUBU
VYkpainu, iH1I1a 9yacTuHA — 0OMEXHUTHCS BUKOHAHHAM IUIAHY JIiH.
OCKiJIbKM 3 IIbOTO NMHUTAaHHS KOHCEHCYCY He OYJ0 JIOCATHYTO,
TO B CHUIBHIN 3asdBi €BpONEHCHKHUI COI03 BU3HAB €BPOICHCHKI
aMOimii YkpaiHnu 1 OpuBITaB MOCTyM, 3JA1MCHEHUN YKpaiHOWO y
KOHCONiAyBaHHI jaemokparii. ,,€C mparae moOymyBatu aena-
71 6NMXK4Yl BIZHOCHMHU 3 YKpaiHOIO, COPSIMOBaHI Ha MOCTYIIOBY
€KOHOMIYHY 1HTerpaIlifo Ta Ha MOTJIUOJICHHS MOJITHYHOTO CITiB-

poOiTHHITBA”, — HarosouryeTbes y 3asB1 Paau. Xoda B upomy
JOKYMEHTI HeMa€ >KOJHOT0 HATSIKy Ha MEepPCHEKTUBY WICHCTBA
VYkpainu B €C.

(Adaptado por los autores https://day.kyiv.ua/uk/article/den-planeti)
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Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

ASPIRAR A LA PROSPERIDAD ES CLAVE

La prosperidad no es tan sélo la riqueza econdmica, ya que la acu-
mulacion de dinero por si sola no resuelve el problema de fondo. Hay
que gozar de buena salud para disfrutarla y para lograr que contintie pro-
duciendo mas riqueza. Es la prosperidad la que trae consigo el dinero.
Es comiin encontrar a personas adineradas que actiian como si fueran
pobres, y a personas pobres que se comportan como si fuesen ricas. La
prosperidad es un estado interior. El acumular dinero también puede ser
una experiencia de crecimiento interior, ya que puede permitir entender
las sutilezas de la vida y conocer aspectos escondidos de uno mismo. La
meta es lograr un desarrollo armonicamente centrado en el “ser”, y no
solamente en el “tener”. El tener debe estar al servicio del ser.

Pero, a pesar de todo lo dicho, recordemos que el tema principal
de este consejo es doble: como acumular dinero, por esa misma razon
era necesario tener claridad sobre los riesgos que encierra el dinero, y
codmo obtener de éste beneficios reales, para desarrollarnos como indi-
viduos. El deseo de ser rico, entendiéndose como el deseo de tener una
vida més abundante y plena, es normal, y no tiene nada de condenable.
Es fundamental que sepamos qué es lo que deseamos en la vida, para
poder fijar las metas. Desarrollamos nuestra vida en tres planos: el pla-
no fisico, el plano intelectual, y el plano emocional. De los tres planos
anteriores se genera un cuarto, el plano espiritual. Ninguno de éstos es
mejor o mas noble que el otro, son todos importantes. Ninguno de éstos
puede desarrollarse plenamente, si los otros no estan en plena expresion
de vida. Es necesario llegar al balance perfecto de estos aspectos de la
vida para lograr una buena armonia.

(Adaptado por los autores http://tu-dinero.blogspot.com)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

NEGOCIO NO ES OCIO

Hablaremos de los emprendedores con mayusculas, aquellos
que, con un minimo de capital o a veces sin ¢l, con formacién
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escasa, al menos en lo necesario para ser empresario, se lanzan
por motivaciones diferentes a la arena del mundo empresarial. Las
motivaciones podriamos clasificarlas en : voluntarias, como el caso
de alguien que pudiendo trabajar por cuenta ajena, decide ser su
propio jefe; y forzosas, cuando esta via aparece como la Uinica salida
posible tras, por ejemplo, un despido. Emprender no es tarea facil y
cometer errores es lo mas normal en esos primeros momentos en los
que un cuaderno y un boligrafo, o un ordenador personal seran las
herramientas mas adecuadas para desarrollar los esquemas generales
del proyecto, las fases de ejecucion y los aspectos a tener en cuenta.

Cuando uno tiene una idea de negocio y la desarrolla pasa
por un estado de optimismo y excitacion, gracias al cual acumula
la energia necesaria para empezar con los tramites y gestiones
previos a la iniciacion de la actividad. En la fase de gestacion
de la idea nuestra mente debe ser positiva con el proyecto que
vamos a realizar pues de otra manera no empezariamos; nadie
monta una empresa queriendo arruinarse. En esos momentos
nuestro optimismo es contagioso y estamos en condicion de poder
convencer a cualquier inversor como familiares o amigos.

Por tanto, antes de emprender necesitamos saber que ademas
de la creatividad necesaria para parir y desarrollar una idea de
negocio, necesitamos ser totalmente conscientes de que debemos
prever, ademas de las fortalezas, oportunidades y ventajas, los
inconvenientes, los problemas, las debilidades y amenazas que
tenemos o podemos tener.

(Adaptado por los autores https://www.creaciondempresas.es)

Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al
dictado de su compaiiero del ucraniano al espaiiol.

1. 3a cmoBaMu TOJIOBHOTO ONEPYNOBHOBAXEHOTO 1HCIIEKTOPA
JlenmapramenTty kapHoro po3iryky MBC Ykpainu, coctepira€rb-
CsI TEHIIEHIMS 10 ITOCTIHHOTO 3HMKEHHS KUIBKOCTI TaAKUX 3JI0YH-
HIB.

2. Ilpesunent Ipany Maxmyn Axmaninexan 3akiukaB ['e-
HepanbHoro Cekperapss OOH Ilan I't MyHa BXUTH 3aX0JliB 17151
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NPUIIMHEHHS] BTPYYaHHS 330BHI B noAii Ha bausskomy Cxoni i B
[TiBHiuHIN Adpur.

3. daxiBeup 3a3HAYMB, 110 OUIBIIICTh 3JIOYHHIB, CKOECHHMX
MPOTH 1HO3EMIIIB, MAIOTh 3araJbHOKPUMIHATILHUN XapakTep.

4. Ykpaina 1aBHO cHiBpOOITHUYAE 3 AJIBSIHCOM 1 LILOT'O POKY
MaJla MOKJIMBICTh mpueaHatucs no Ilmany niit momo HaOyTTs
wieHcTBa B HATO.

5. Ik Bi1OMO, IPOTH BCTYIy HAIIOI KpaiHU JI0 IIbOTO BIHCHKO-
BO-TIOJIITUYHOTO OJIOKY aKTUBHO BUCTYTIAE iHINIA KpaiHa, BAKOPHC-
TOBYIOUH Pi3HI MTOJITHYHI 1 eKOHOMIUHI Baxkedi, o0 Kuis Bigmo-
BUBCSI BiJI ITi€T 171€1.

Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la in-
terpretacion bilateral del didlogo.

3aitmaTucs yuMock; politica de la empresa; goporo KomTy-
BatH; indispensable; ckopouyBatu BuTpaTH; costar ojo de la cara;
Ha MeXi 0aHKpyTCTBa; contratar/emplear a alguien; BHecTH MeBHi
npono3ulii; companias transportistas; paga aupektopis; rendir
los servicios; BkJamaTu rpoiii; hacer descuentos; nepeBi3HUK;
minuciosamente; OyaiBHUIITBO; transporte disponible; Bigmkoy-
BaTH 30UTKH, transportacion de cargo; amoptuzaiis; alquiler de
camiones; IPeICTAaBUTH HOBY i/1€t0; controlar las rutas; argumento
razonable.

PROBLEMAS CON EL TRANSPORTE

En el siguiente dialogo el agente de transportacion de la
empresa Impex, Mario Ortega propone al serior Pedro Moralez
comprar camiones para la empresa con objetivo de reducir gastos.

Mario Ortega: Perdoneme mi molestia, Don Pedro. ;Esta
Usted ocupado?
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Pedro Moralez: Y Bac moch TepmiHoBe? Y MeHE CbOTOJHI
3paHKy po0OoTH sK Hikonu. Bu x 1oOpe 3HaeTe, M0 AUPEKTOP
xoue, o0 Bu 3aliManucs BUHATKOBO MUTAHHSIMU TPAHCIIOPTY.

Mario Ortega: Lo s¢ muy bien. Pero se trata de la politica
de la empresa. Pienso que es indispensable tener nuestro propio
transporte disponible para evitar problemas.

Pedro Mordlez: Mapio, npyxe! Ham aupexTop 1 ciyxatu
Ipo 1Lie He cxoue, Hikouu! ByAiBHUIITBO HAM OOXOAMUTHCS JyXKe
noporo. Ciii CKOpouyBaTH BUTpPATH, OO TaK MH OMMHUMOCS Ha
Mex1 OaHkpyTcTBa! UekaTu Bxke He JOBro, TUM OLIbIIE 3apas.

Mario Ortega: No pienso que el transporte nos cueste ojo de
la cara. Basta de contratar a los transportistas y gastar dinero que
no compensamos tan facilmente.

Pedro Mordlez: Mu MaeMO JOCTaTHhO apryMEHTIB, 1100 HE
KyIyBaTH BIIACHUW TPAHCIIOPT JUIS TIEPEBE3CHHS BaHTaXY. AMOp-
THU3aIlisl HaM 001iiIeThCs BTPHUUl TOPOXKYE.

Mario Ortega: Lo entiendo, pero los servicios que nos rinden
las compaiiias transportistas son inutiles. Trabajamos con ellas
durante afios y deben hacernos descuentos gordos, y (qué? Esto,
entonces, nos cuesta aun mas: petroleo, tarifas generales, repara-
cidn, aparcamientos nocturnos, alquiler de camiones, etc.

Pedro Mordlez: Ane sx6u y Hac Oyiu CBOT BAaHTa)XKIBKH, MU O
MaJIM Ti K caMi IpoOJIeMU 1 Takl K BUTPATH, SK 13apa3, Y1 HE Tak?
Bawm tak He 31a€ThCS?

Mario Ortega: Pues, en nuestro caso, nosotros podriamos
controlar todas las rutas y mantener nuestros camiones en
condiciones perfectas para trabajar bien constantemente.

Pedro Mordlez: Tapazn. S1 crnpoOyro 3amponoHyBaTH
Bamry inero tupekTopoBi. Alie )KOJHUX rapaHTiil HIXTO AaTH HE
Moke. Xoda Oysio 6 HermoraHo, sikio 0 y Hac OyJin BJacHi BaH-
TaXX1BKH.

Mario Ortega: Estoy seguro, Don Pedro que, si lo comunica
bien a su director, €l lo va a considerar positivo y soportar mi idea.
Lo principal es que se ha de argumentarlo razonablemente. (Al
hablar con el Sr Director).

Director: T'anaro, BxKe HAcTaB 4ac NMpUAOATH KiJbKa BIac-
HUX BaHTAXIBOK, 00 OUIbIIe HE MaTH MPOOJIEM 3 TPAHCIIOPTOM.
Tpeba BHeCTH MEBHI MPOIO3HUIIIT MIOA0 HOTO PEeHTAOEIbHOCTI Ha
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HACTYIHOMY 3acCiflaHHI pajy JUPEKTOpiB. Aje  Tpeba BKIacTu
YHUMAJIO TPOLICH.

Mario Ortega: A propos1t0 yo tengo mi permiso de conducir,
que me permite ser camionero, jpara qué pagar mas? Yo podria
ocuparme parcialmente de este oficio, ¢ le parece? A decir verdad,
siempre he sonado con ser conductor.

Pedro Mordlez: 51 3 Bamu noBHICTIO 3roJieH. Ajie MU 3MOXKe-
MO TIOBEPHYTH TPOIIi BXKE 32 MICAIb. | 1 TOTOBUH CIIiIKYBaTH 32
niero podororo. CrnoaiBaemocs, Bu ve npotu?

Director: Al considerarloquemehabéisdichominuciosamente,
os digo si.

Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espaiiol al
ucraniano y determine su tipo.

Estimado Sr Anselmo:

Como continuacion a la visita que nos hizo su representante
Diego Habeso la semana pasada, nos es grato confirmarle nuestro
pedido telefonico de 250 fundas de coche, modelo AS/385/c. El
precio total del pedido, incluido descuento, asciende a 956.000
euros. El pago se efectuara inmediatamente después de la entrega
del mismo. Las fundas deberdn entregarse para el martes dia 3 de
febrero en nuestro almacén ubicado en el Poligono Industrial de
Artiga, en Castilla.

Atentamente.

Daniel Beltran.

Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espaiiol y determine sus tipos.

1. [lanoBHi manoBe!

MixHapoJHUN IIEHTP MEPCHEKTUBHUX JIOCIIHKEHb IparHe
PO3IIMPEHHS] HAUIOrO CHIBPOOITHUITBA, IO OOYMOBJIEHO IpO-
rpamMol0 Ha OTOYHMH piK. SIk Bu 3HaeTe, 1boMy MOXKE CIIPHATH
y4yacTb B €KCIIEPTHUX OOTOBOPEHHSX 1 ceMiHapax, 1110 MPOBOANUTh
Hentp. /g epekTUBHOTO MPOBEICHHS CEMiHAPIB 1 HAUIOBHIIIO-
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IO 33J0BOJICHHS MOTPeO KIIEHTIB HaM MOTPIOHO 3HATH OCHOBHI
chepu Bamux inTepecis.

[Ipononyemo Bam 3anoBHUTH aHKeTY (OJaHK HAa HACTYTIHIM CTO-
PpIHIII) Ta HA/TICIIATH HA BKa3aHy HUWKE ajpecy abo dakcom. 3riaHo 3
Barmoro anketoro mu OyeMo nporoHyBatu Bam ceminapu 3 Bifmo-
BIJIHOI TEMATHUKH.

CnoniBaemocs Ha Banry mBuaKy BiJIOBIIb.

3 nosaroro,

Jupexrop my6mikamiii MiXXHapoJHOTO LIEHTPY AOCIIIKEHb

['ni6 Bunnincekuit

2. lanoBHwuit cenvope bicOans!
Xouemo mpuBiTaTd Bac 1 BUCIOBUTH Hamll HalKpaili noda-
YKaHHS y 3B’ 53Ky 3 MIECTUPIYYsIM (YHKITIOHYBaHHs Bamoi dipmu.
Mpu x0T 6 CKOPUCTATUCS HAJAAHOI MOKJIMBICTIO 1 TOJSKY-
BaTH Bam 3a mutiiHe criBpOOITHUIITBO 3 HAMH MPOTATOM IIUX POKIB.
3 moBaroxo,
Meunemxep
I1. Maptin

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE EDICION
6. CLAUSULAS

6. En concepto de remuneracion, el AUTOR tendra derecho a
una participacion proporcional en los ingresos que devengan de la
venta de la obra por parte del Editor, en cualquiera de las lenguas
espanoles oficiales o en la que se haya publicado, que se fija en el
10% del precio de venta al publico.

Cada seis meses, que empiezan a contar desde la edicion de
la OBRA, el EDITOR haré la oportuna liquidacion al AUTOR
de las ventas realizadas directamente por €1, del contenido de la
cual le rendira cuentas, y abonard mediante cheque la cantidad
correspondiente en concepto de participacion proporcional de los
ingresos que se deriven de la explotacion de la obra.
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No obstante, el AUTOR podra proponer a la editorial la fija-
cion de un precio de venta al publico superior al establecido ini-
cialmente por la editorial para libros de las mismas caracteristicas,
en cuyo caso la diferencia sera aplicada a favor del AUTOR como
descuento anadible al 20% del que se habla en el parrafo anterior.

De la primera liquidacion o de las sucesivas si la primera no
alcanza, se deducira el importe de los siete ejemplares iniciales,
utilizados para la inscripcion en los registros legales y archivos del
Taller del Poeta Fernando Luis Pérez Poza.

7. El 10% correspondiente al AUTOR en concepto de remu-
neracion sobre la venta de cada ejemplar de la obra, serd abonado
en relacion con los ejemplares efectivamente vendidos y cobrados,
con descuento previo y retencion de los impuestos que graven las
utilidades que perciba el AUTOR, y cumpliendo las obligaciones
fiscales que establece la ley. En caso de que la liquidacion a efec-
tuar no supere la cantidad de 30 euros, éstas se podran demorar
hasta alcanzar esa cantidad.

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
fiol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JOT'OBIP KYHIBJII-ITPO LAY

6. BianosiganabHicTh CTOPiH

6.1. Y Bumanky nmopymieHHs CBOiX 3000B’s13aHb CTOpOHU He-
CYTh BIANOBIAaJBHICTh, BU3HAUEHY LIUM J[OrOBOpPOM Ta YMHHUM
3aKOHOJaBCTBOM YkpaiHu. [lopymieHHsM 3000B’s13aHHS € Horo
HEBUKOHaHHS a00 HEHaJIe)KHE BUKOHAHHSA, TOOTO BHUKOHAHHS 3
MOPYIIEHHSM YMOB, BU3BHAYEHUX 3MICTOM 3000B’ I3aHHS.

6.2. CTOpoHM HE HECYTh BIAMOBINAJBHICTH 3a MOPYIIEHHS
CBOiX 3000B’s13aHb 3a UM J[OroBOpOM, SIKIIIO BOHO CTaJOCs He
3 ix BuHU. CTOpOHA BBa)XKAa€ThCsl HEBUHYBATOIO, SIKIIO BOHA J10-
BeJle, 1110 B)KHWIJIA BCIX 3aJIeKHHUX BiJ HEl 3aX0JIB JUISI BUKOHAHHS
3000B’s13aHH.

6.3. XKopana i3 CTopiH HE Hece BIAMOBITAIBHOCTI 32 HEBUKO-
HaHHS YU HEHaJIe)kKHE BUKOHAHHA CBOIX 3000B’s13aHb 3a UM [lo-
rOBOPOM, SIKIIO 1€ HEBUKOHAHHS YW HEHAJIE)KHE BUKOHAHHS 3Y-
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MOBJIEH1 Jli€t0 00cTaBUH HenepeOopHOi cwiin (popc-MakOpHUX
ob6ctaBuH). CTtopoHa, I AKOoi ckiamucs (Gopc-maxopHi oOcTa-
BHUHH, 3000B’s13aHa HE MI3HIIE  KaJleHJapHUX JIHIB 3 1aTH Ha-
CTaHHS TaKUX OOCTaBHMH MOBIIOMHUTHU iHITY CTOPOHY y NMHUCHMO-
Bili opmi.
6.4. Sxmo sxicTe BUpOOy HE BIAMOBITAE yMOBaM, 3a3Haue-
HuM y ., [Iponaseus crutauye [lokymnito mrpad y po3mipi
% BiJ BapTOCTiI HESKICHOTO TOBApy, a TAKOXK 0€30IIaTHO
YCyBa€ HEJOJIKU B -JIGHHUM TePMiH 3 MOMEHTY OTPUMAaHHs
oOrpyHToBaHoi npereHsii Bix [Tokymis.

B. JIOTOBIP HA 3{IMCHEHHSA KPEJUTHO-
PO3PAXYHKOBOT'O OBCJIYI'OBYBAHHA

M. KuiB,, ”’ 20 p.

I'pomansHuH , 10 Jaji Ha3uBaeThes KineHr, B

0co001 , IKUH Jli€ Ha MiACTaBl ____ , 3 OJHIET CTOPOHH, 1

, 1110 J1aJll Ha3uBaeThLCI bank, B 0co0i1 ,

SIKUH Ji€ Ha TICTaBl , 3 IHIIIOT CTOPOHH, YKJIaJN
ueit Jlorosip.

1. lIpeamer xorosopy
1.1. Kiient 3000B’s3yeTbcst 30epiratu CBOi KOMITH Ha
paxyHKy, BIIKpUTOMY Ui HbOro baHkoMm, a
bank 3000B’s3yeThcsi 0€30MJIATHO 3A1MCHIOBATH KPEIUTHO-
po3paxyHKoBe 00ciyroByBaHHs KiieHTa.
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LECCION 9

Ejercicio 1. Determine las transformaciones gramaticales
en los elementos subrayados.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion f) Integracion

1. Cuando todas las dudas se dispersaron, esperar — pudiera
ser insoportable.

Komnu Bxe He OyJ10 )KOIHUX CYMHIBIB, 04iKyBaHHS MOTJIO CTa-
TH HECTEPITHUM.

2. El cambio de dinero puede ser un método de trueque cuando
no hay ciertas formas de la relacion monetaria.

[Ipu BiICYTHOCTI JIedKuX ()OpPM I'POIIOBUX BITHOCHH OOMIH
TpoIIeii MOXKe CTaTh OapTepoM.

3. Hasta el corriente el Gobierno deberd subir los salarios de
los funcionarios publicos porque ahora se observa un nivel alto
de inflacion.

bepyuu 10 yBaru TenepiiHiii BUCOKUH piBeHb 1HOIALIL, ypsiT
Oyze 3MyILIEeHUH MiTHIMATH 3apO0ITHY TUIATy AEP>KaBHUM CIIYXK-
OOBISIM BIKE JIO ITOYATKY IMOTOYHOTO POKY.

4. ,El Presidente” es la denominacion del puesto del director
de cualquier compafia espafiola o internacional.

B Icnanii Ta B ychOMy CBITI TTOCaa TUPEKTOpa KOMIaH1i yac-
TO MOK€ MaTH Ha3BY ,,[IPE3UICHT .

5. Debido a una fuerte imposicion fiscal, el Gobierno debe
redestribuir las ganancias interiores entre los ricos y los que se
consideran pobres.

Yepes nporpecyroue onoiaTKyBaHHs ypsi TOBHHEH Mepepo3-
MOAUTSATH HAIIIOHAJILHUIA PUOYTOK cepent baratux 1 O11HMX.
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Ejercicio 2. Indique las transformaciones léxico-semdnticas
en los elementos subrayados.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension logica
b) Traduccion d) Compensacion ) Traduccion
antonima metonimica

1. En corriente (afio) se observaba una importante subida de
las tazas de interés en las operaciones bancarias por todo el planeta.

Y moToYHOMY POIIi CKPi3b CIIOCTEPIranocs 3HaUHe ITiIBUIICH-
HS IPOIIEHTHUX CTaBOK Y OaHKIBCHKHUX OTEpaIlisiX.

2. En el siglo XX discutian las memorias sobre la descripcion
brillante de la vida cultural de los paises latinoamericanos.

Hanpukiam XX-ro cTOTITTS 3’ IBUIKCS MEMyapH Mpo OJrc-
KY4YUl ONMC KYJIBTYPHOTO JKUTTs JIaTHHCBKOT AMEPHKHU.

3. El Instituto de Artes de Virburg durante centenarios se
quedaba controlado por la capital.

[TpoTsirom ctonith IHCTUTYT MucTenTB BipOypra 3Haxonuscs
[1JT KOHTPOJIEM CTOJIHLI.

4. La inflacién puede surgir cuando hay un inmenso capital
cuyo coste se ha bajado debido a su volumen.

SIKo icHye BenMKa KUIBKICTb TpoIeH, IX BapTICTh 3HUXKY-
€ThC 1 1I€ IPU3BOJANATE J10 1H(IAII].

5. Es necesario invertir mucho en el desarrollo de la com-
pafiia porque ¢l predetermina los indicios de mejoramiento de
bienes y algunos procesos de produccion desde el punto de vista
técnico.

HeoOxiaHo poOUTH HajdeKHI BHECKH Y PO3BUTOK IiIITPHEM-
CTBa, OCKIJIBKH BiJl IOT'O 3aJI€XKATh MOKA3HUKU MOKPAIIAHHS TO-
Bapy Ta BUPOOHUYMX MPOLIECIB 3 TEXHIYHOT TOUKHU 30DYy.
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Ejercicio 3. Traduzca las siguientes oraciones del ucraniano
al espariol analizando las transformaciones empleadas.

1. baHK MOBHMHEH AISTH SIK IOCEPEIHUK MK KIII€EHTaMH, K1
OTPUMYIOTH BiJICOTKH BiJ] CBOiX 3a0IIa/IKEHb, Ta TUMH, XTO Oepe
rpoui y 60pr Ta 1me i ogepxxye npuOyTOK.

2. Yepes noripiieHHs cuTyalli Ha HaQTOBOMY PUHKY BK€ T0-
MITHI HETaTUBHI HACIJIKK B €eKOHOMIYHIi cepi.

3. Munyno Maitke 13 pokiB 3 MOMEHTY HOTO OCTAaHHBOTO TIe-
peOyBaHHS 32 KOPJIOHOM.

Ejercicio 4. Indique las figuras estilisticas en los siguientes
esloganes y titulos periodisticos. Seinale el método de la traduc-
cion.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion descriptiva  f) Calco
absoluto

1. jAbramos las puertas de nuestros corazones para que entren
las voces del pueblo!

BinkpuiiMo qBepi HaIIMX cepaelb Ta MOYyHMO IroJI0CH HAIlo-
ro Hapoxy!

2. ;Qué hace el Gobierno ingobernable?
KonTpomns ypsiny, 10 caM He KOHTPOIIIOETHCS.

3. Millones mueren en Brasil por disparo de negligencia militar.
Cwmeptb MuTbiiOHA xuTeNIB bpasuiii yepe3 MOMIIKY BIHCHKOBHX.

4. El PSOE pone en relieve relaciones con la OTAN.
3aroctpenns BimHocuH Mibk HATO Ta CorianicTH4HOO map-
Tiero Icnamii.

5. Los diez paises de la OTAN acumulan fuerzas aeronavales,
superficiales, submarinas y aéreas para afrontar la amenaza.
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Kpainu — wienn HATO 06’ eaHyt0Th BCl 3yCHIUIS I IPOTH-
CTOSIHHSI 3arpo3i.

6. Comienza la legislatura ,,apasionante y amenazante”,
comienza enigma misteriosa.

[Towatok ,,0ypxauBoro Ta HeOe3neuyHoro” npaiiHHs. [Tova-
TOK 3araJIkOBOi TA€MHHIII.

Ejercicio 5. Proponga su variante de la traduccion de los
titulos o esloganes. Analice su traduccion desde el punto de vista
estilistico y de transformaciones.

1. El Cambio climatico crece constantemente en Amazonia
debido a deforestacion.

2. En Bilbao una concentracion pide la Independencia de Euskadi.

3. Coca Cola — la chispa de la vida.

4. Alta potencia. Alta calidad. Alta tecnologia. (CTI Movil).

5. Voll-Damm — Doble malta. Doble premio. (beer)

6. Su auto va a andar como un avion y contaminar como una
bicicleta. Nauftas.

7. Soy totalmente palacio. Palacio de Hierro.

8. El mejor ahora es atin mejor — IMATIO.

9. Cordoba tiene un nuevo rio. Banco Rio.

10. Vestir calidad no es vestir caro. FABRIZZI.

Ejercicio 6. Traduzca el texto del espaiiol al ucraniano
prestando atencion a las peculiaridades léxico-gramaticales y
elementos estilisticamente marcados si hay algunos.

UN PAYASO DE MCDONALD’S CRUCIFICADO
COMO SI FUERA JESUCRISTO DESATA LA
POLEMICA EN ISRAEL

Laobrade arte, de un artista finlandés, se expone desde el pasado
agosto en el Museo de Arte de Haifa, a cuyo edificio trataron de
acceder ayer cientos de cristianos para destruir la imagen. Cientos
de personas trataron ayer de asaltar el Museo de Arte de Haifa,
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en el norte de Israel, segun ha informado el diario. Lo hicieron a
pedradas, que causaron heridas a tres policias que defendian la
entrada al edificio, donde una obra de arte titulada Mclesus, del
artista finlandés Jani Leinonen, habia desatado la polémica entre
los cristianos de la ciudad. Un payaso de McDonald’s caracterizado
como Jesucristo crucificado que forma parte de una exhibicion en el
museo israeli desde el pasado 4 de agosto ha motivado las protestas.

La Iglesia Catolica en Tierra Santa ha pedido la retirada de
esta y otras obras que consideran “ofensivas”, como una Barbie
Virgen Maria y su compainero Ken crucificado. “Entendemos
que la exposicion tiene como objetivo criticar a la sociedad de
consumo, estamos con esas criticas. Sin embargo, el uso abusivo
de los hechos mas importantes de nuestra religion cristiana es
inaceptable para muchos cristianos y no cristianos”, declard
la Asamblea Catdlicos de Tierra Santa en un comunicado.
«jDeploramos este comportamiento hacia el mayor simbolo del
cristianismo de una institucion que pretende servir a todos los
ciudadanos!», denuncian en la nota.

Los representantes catolicos responsabilizaron a la
municipalidad de Haifa y a su alcaldesa, de la exposicion
y demandaron reaccion para “destacar la importancia de la
convivencia entre componentes nacionales, étnicos y religiosos de
la ciudad”, de demografia mixta con mayoria de cristianos entre
los arabes israelies. “Estamos haciendo esfuerzos para encontrar
una solucion que garantice el respeto por los simbolos religiosos”,
concluye el comunicado.

(Adaptado por los autores https://elpais.com/cultura)

Ejercicio 7. Traduzca el texto del ucraniano al espaiiol
siguiendo las normas de la traduccion y preste su atencion a los
elementos subrayados.

4YOMY CTPUMYBATH CBOI MOUYYTTS HA POBOTI
- IIKIAJIMBO JJISA 310POB’A

Ha p060Ti YacTile HbK OyIb-71e MU TPUXOBY€EMO CBOI CIIpaB)KHi 110~
YyTTs M1 MACKOIO BBIYIMBOL yCM1H_IKI/I Brim, 10CTiTHIKY 3a3HAaYat0Th,
I1I0 ICMOHCTPALIisl HEIIMPUX EMOLIH BKpaid IIIKiUTHBA JUIS 3710POB L.
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TepmiH «poboTa Ha/l EMOLISIMID 3aIPOIOHYBAJIa COLIONOT Apii
loykmrina. Bin o3Ha4ae CTpUMaHICTh Y CHUTYAITSIX, KOJM HaM HEO00-
X1JTHO «MaTH T1THHUN 1 JOOPO3UWIMBUIN BUTIIS Ha poOoTi». [TpocTime
Ka)Ky4H, MU TIOCUJICHO JIEMOHCTPYEMO T, YOTO HACTIPaB/Ii HE BLAUY-
BaeMo. BriaeMo no3uTuBHMIA HACTPIH 1 BOAHOYAC IPUTHIYYEMO BIIACHI
HEraTHUBHI eMOITii. 3’ICyBaocs, 0 MPUOOPKYBaHHS BIIACHUX E€MOLIIN
I1J1 Yac B3aEMOIi 3 JIFOJAbMH Ha poOOTI PUCKOPIOE TpodeciiiHe BU-
ropanss. B yceoMy CBiTI Bin Jroziel 6aratbox mpodeciii 0dikyroTh
MIOKa30BOi JIEMOHCTpaLlii MEBHUX €MOLIiH, SKi TUKTye KOpHOpaTHBHA
KyJIbTypa. ABXKEX, Ha poOOTI IepeTyciM BaXIIMBHIA TIpodecioHaTi3M.
A po0ora 31 CKJIaHUMU KJTIEHTaMU 1 KOJIeramMu JUisi 0araTbox € CITy K-
60BUM 000B’s13k0M. OJTHAK OYEBHIHO, IO YSIBUTH ceOe Ha MICIIl OT0-
HEHTa i cripoOyBaTH HOro 3p03yMITH 3HAUHO KOPUCHILIIE [UTs BIACHO-
T'0 JIyIIEBHOTO CIIOKOFO, HXK HEIMpO miraKyBary. JIromu i opraiza-
i1 MOXKYTh BXKUTH 3aXOJIiB, 100 3aro0irty BUropanHio. Jljisi mporo
MOTPIOHO OOMEKHTH Yac MOHATHOPMOBOI pOOOTH, PETYJISIPHO BiIIO-
YMBATH 1 3a71aro/DKyBaTH KOHMIIIKTHU 3 KOJIEraMu, IITPUMYBATH CBOE
(biznuHe 310pOB’sI T KUTHU TOBHOLIIHHUM KUTTSIM, HE 3aLMKIIFOI0UNCh
Ha Kap’epl. «ATMocdepa ImpocTi» Ha poOOTI KOpUCHA /IS BCIX.

(Adaptado por los autores https://www.bbc.com/ukrainian)

Ejercicio 8. Haga la interpretacion a la vista del siguiente
texto. Formule 10 preguntas segun lo leido.

COMO PONER EN MARCHA UN EMPRENDIMIENTO
EXITOSO

Si usted quiere lanzar un negocio exitoso, aprenda estos secretos
probados de los emprendedores exitosos. No pase demasiado tiempo
planeando. La mayoria de los emprendimientos exitosos terminan haciendo
cosas que son diferentes de lo que habian anticipado. Por esa razon es que
no vale la pena gastar demasiado tiempo y dinero planificando. Esto es,
invierta un tiempo razonable en pensar y planear. Imaginese cudles pueden
ser los grandes problemas que va a enfrentar, y planee las formas de
resolverlos. Luego, empiece. El que sabe adaptarse, gana.

No gaste demasiado dinero. La gran mayoria de los nuevos
negocios que han tenido éxito lo hicieron sobre la base de un
presupuesto limitado. Las personas que desarrollan negocios
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contando con pocos fondos tienen que pensar mas, trabajar mas
y (lo mas importante) vender mas. Su esfuerzo inicial consiste en
hacer entrar dinero a la caja. Hay una cosa que seguramente va a
frenar el crecimiento de cualquier negocio, y es la falta de dinero.
Sea rapido. La razén mas comun del fracaso de un nuevo

producto o proyecto es el tiempo que se pierde hasta «estar
listos». Muchos emprendedores exitosos empiezan con una idea
sencilla que ya ha sido probada, dirigida a un mercado pequeio.
La imitacion ahorra el costo de la investigacion de mercado. Y es
probable que un pequefio emprendimiento que entra a un mercado
también pequefio no tenga que enfrentar a las grandes firmas.

Olvidese de las «estrellas»; usted es la «estrellay. Los
emprendedores exitosos no contratan expertos para lanzar sus
negocios. Lo hacen por si mismos. Cuando tenga que hacer
funcionar su nuevo proyecto, confie en usted mas que en cualquier
otra persona. Puede ser desgastante, y llevarle mucho tiempo, pero
a la larga valdra la pena. Usted va a entender el negocio de un
modo intimo y extremadamente valioso.

(Adaptado por los autores https://agustingrau.com/claves-
crear-negocios)

Ejercicio 9. Haga la traduccion-resumen del siguiente texto
segun el plan.

CAMINOS PARA FORMAR UN CAPITAL

Por donde comenzar para ahorrar, es sin duda la pregunta que
primero se nos viene a la mente, cuando uno desea formar un capital. La
relacion con el dinero suele no ser facil. La educacion que recibimos, la
sociedad en que nos desenvolvemos, y nuestro propio acondicionamiento
intelectual, nos inclinan a creer que la riqueza y la buena vida son sélo
para los demas, o que s6lo pueden lograrse por predestinacion. De todas
las formas que existen para acumular dinero, tales como: asaltar un
banco, estafar a otras personas, explotar el trabajo de otros pagando
sueldos bajos, traficar drogas, contraer matrimonio con una persona
rica, recibir una herencia, ganarse la loteria, o trabajar y ahorrar; solo
la ultima es una opcion que esté al alcance de todos, porque depende
con plena seguridad de nosotros mismos. La tinica fuente legitima de
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que dispone un individuo es su capacidad de trabajo, y en funcion de éste, su
capacidad de ahorro. La capacidad de generar ingresos mediante el trabajo
es una condicion propia de las personas, y es el vehiculo de su realizacion.
El tener trabajo es una de las cosas mas grandes que puede ocurrirle a un
individuo. Mas atin, el trabajar en lo que le guste, jes lo mejor que puede
a alguien sucederle! El trabajo es el esfuerzo aplicado, es aquello a lo cual
consagramos nuestras energias para lograr algo ttil. En este sentido, el trabajo
no es tan sélo la tarea con la cual nos ganamos el sustento, sino aquello que
hacemos de nuestra vida. Por supuesto, uno podria “hacerse rico” robando o
estafando el dinero de otros, con lo cual se lograria el objetivo de acumular
dinero. El consejo mas sabio es estudiar, ya que en algunos casos permite
acceder a empleos mejor remunerados. El estudio, el trabajo y el ahorro estan
al alcance de todos. Lo que se requiere es perseverar.

(Adaptado por los autores http://www.economicas.unsa.edu.
ar/afinan/informacion)

Ejercicio 10. Practique la interpretacion consecutiva al dic-
tado de su compaiiero del ucraniano al espaiiol.

1. Ilpesunent nmpubyB 10 Pumy choroiHi 3 KOPOTKUM BI3UTOM
1 uepe3 AeKiIbKa TOANH MOKUHE 1TaliiChKY CTOIHIIIO.

2.,,Jlo 11 6epe3ns HalIa MOJIITHKA MOJISTaIa B YAHCHH] TUCKY
Ha ypsia CKpi3b, 1€ TUIBKH MOXHA, — BU3HAB BiH, — aJie MicJs Ta-
KHX TparidyHux Mojii MU HEe MOXKEMO ii MPOAOBKYBaTH .

3. Sk noBinomiisie AHaTOJIIICbKe areHTCTBO, Ha 3yCTpii 3 Ty-
peubkuM mpem’ep-minictpom Taitinom Epporanom odrosoproBaiu
IIMPOKE KOJIO MUTaHb, OB’ s13aHuX 3 aissmMu cuil HATO B JliBii.

4. Neneramito €C Ha neperoBopax 3 YKpaiHOI OYOJIIOBAB M-
peKTop €BPOIEHCHKOI CITY>KOM 30BHIIMIHBOI MISTIBHOCTI 3 THTaHb
CxigHoro cyciacTBa Ta 3axinHux bankas.

5. Takox €C y3sB Ha cebe odiriiiHi 30008’ s13aHHS Ha/laBaTH
(iHaHCOBY JJONIOMOTY JIJISI 06J1aIJJTyBaHH51 MICIIb THMYACOBOTO TIe-
peOyBaHHS TaKUX TPOMAISH 1, MOXKJIMBO, AJS 1X TTOBEpHEHHS J10
TUX KpaiH, 3BiKH BOHU an6me.
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Ejercicio 11. Proponga la variante de la traduccion de las
siguientes palabras y expresiones en modo bilateral. Haga la in-
terpretacion bilateral del didlogo.

Junta Directiva; akmioHepHe ToBapucTBo (S.A.); cambios
considerables; mpamiHHs, agMiHicTpauisi; ocupar el puesto de;
npuiiMatu pimenHs; Sesion de la Junta; akmionep; aprovechar la
ocasion de; BigmoBinanbHICTH; a favor de alguien; ckmactu cra-
TYT mianpuemcrtBa; gerente de distribucion; mopsimok IEHHHIA;
persona apoderada; psia BaxIMBHUX nuTaHb; fuente de ingresos; go-
carTh 3roawm, realizar previsiones; 3adikcyBaTd B MPOTOKOJI; por
unanimidad; BukonyBaTH 000B’si3ku; aplicar esfuerzos; turimHa
nparlst; presupuesto; GpiHaHCOBHIA 3BIT.

NUEVOS MIEMBROS EN LA JUNTA DIRECTIVA
DE POLIDEN S.A.

En el siguiente dialogo los socios de la empresa Polidén S.A.
eligen a un socio nuevo para su Junta General y discuten otras
cuestiones administrativas.

Andrés Ramirez: Buenos dias, Juan. Quisiera hablar contigo
sobre los planes para el futuro. Nos esperan cambios considerables
en la administracion de nuestra compaiiia. Es que quiero proponerte
puesto en la Junta Directiva.

Juan Pérez Aguilar: 3Haem, s crio/iBaBcs Ha Te, IO TH 3a-
MIPOIIOHYENI CBOIM KOJIeTaM MOIO KaHAUJATypy. Y MeHe Oylo Take
BIUYTTA. AJle naHy [HbsIKI HE 3arpoNoHyBaJI MICIIE Y pai, KOJIH
KUTBKICTh HOTO aKIliif 301IbIImIachy?

Andrés Ramirez: Todo eso vamos a discutirlo mafiana
durante la sesion de la Junta. Entonces aprovecharé la ocasion de
proponerles tu candidatura. Nuestro socio debe fijar sus posiciones
firmemente por si el director intenta tomar la decision a su favor.

Juan Pérez Aguilar: Xi6a g Toro, mo6 cTaTH OJAHUM 13 JH-
peKTopiB, MeH1 Tpeba OyTH akiioHepom, 4u He Tak? [{o Toro x 1e
BEJIMKA BIAIIOBIAAILHICTD, aJIe TH K MEeHE 3Hacl!

Andrés Ramirez: Si, eso es. Pero en el Estatuto compuesto por
el director y su amigo se dice que el numero de acciones no debe ser
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grande. Dos acciones ya son suficientes. Es muy sencillo. Yo tam-
bién las tengo dos, y mi socio tiene 84. A ver qué podemos hacer.

Director: Tak, kojeru, sSskuii y Hac HaCTYIHUH MyHKT y IO-
psAKy AeHHOMY? M cbOro/iHi TOBUHHI OOrOBOPUTH HU3KY BaX-
JIMBHUX TTUTaHb.

Andrés Ramirez: Quisiera proponer que nuestro companero
Juan Pérez, nuestro gerente de distribucion, fuera elegido como
apoderado de la Junta General. Durante el tiempo que €l trabajaba
en nuestra empresa el volumen de ventas ha aumentado significa-
tivamente y eso ha sido, sinceramente dicho, la fuente de nuestros
ingresos. Pienso que si le ofrecemos este puesto, sus recomenda-
ciones en la toma de decisiones seran de gran utilidad para todos.

Director: Hy 1110 5k, Moe i Tak. Sl Te He X0dy HOro BTpayaTy.
CroroyiHi 6araTo KOMIaHil TOTOB1 3aIIPONIOHYBATH HOMY MICIIE Y
pani qupexTopiB. OCKUIBKY paja y Hac 3MIHIOETHCS PAJUKAIBHO,
MO>KJIMBO, 3apa3 HaWOUIbII BiAMIOBIAHUN MOMEHT JJIsl IPUHHSTTS
Takoro pimenHs. Tak. S BigBepTO 3asBIsIO, 1O 5 3rOJCH. A BH,
KoJieru?

Otro socio: Estamos de acuerdo por unanimidad. Es la opinion
que merece respeto porque ¢l es una persona muy responsable
e inteligente. Opino que tal hombre en la Junta se apreciard
muchisimo y nadie podra sustituirle a €l.

Director: Aunpec, 3adikcyiite y nNpoTokosii HEOOXIiAHY 1H-
dbopmMmartiro 1moao 1i€ei nmpomosuiii, rapa3a? Jskyroo Bam ycim 3a
OJIHOCTaliHEe pillleHHs. 3apa3 Halll CeKpeTap Harajaae o00OB’S3KU
naHa XyaHa Ha HOBIU mocai.

Secretario: Las funciones de Senor Juan Pérez Aguilar se
extienden a realizacion de las previsiones en cuanto a ingresos y
gastos posibles del Departamento de Ventas.

Director: Bitaemo Bac, Xyane. baxkaemo miigHo1 mpari.
3maeThes, MO0 Ha IIeH Yac Bce CTajo Ha cBOi micis. Tpeba e
3’ICyBaTH MUTAHHS 110710 OI0JKETY Ha HACTYIHHH piK Ta piHaH-
COBOTO 3BITY (ipMH 32 MUHYJIHI KBapTan. A 3apa3 Hexail XyaH
CKa)Ke JeKUIbKa CJIIB.

Juan Pérez Aguilar: Quiero expresar mi plena gratitud a
todos Ustedes. Estoy feliz de trabajar en esta célida y amistosa
atmosfera. Aplicaré todos mis esfuerzos para hacer la cosa bien.
Se lo prometo. Gracias a todos.
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Ejercicio 12. Traduzca la carta comercial del espariol al
ucraniano y determine su tipo

Estimado Sr Rodriguez:

Le damos las gracias por el pedido que firmado entregd a
nuestro asesor con el fin de que se le hiciera una cama especial
segun sus requisitos. Nos complace comunicarle que dicho pedido
se enviara a nuestro Departamento de Disefio junto con la especi-
ficacion personal que usted nos ha proporcionado. La entrega sera
aproximadamente dentro de siete semanas, aunque le notificare-
mos la fecha exacta a su debido tiempo.

Una vez mas le agradecemos el pedido y nos despedimos de
usted muy atentamente.

Juana Cabrera,

Directora de Relaciones Publicas.

Ejercicio 13. Traduzca las siguientes cartas comerciales del
ucraniano al espariiol y determine sus tipos.

1. [lanoBHI1 !

HpOTHFOM 7 pOKiB Hallla KOMITIAHIs CIeIialli3yeThCsl Ha PO3-
poO1i 1 BUIYCKY MEAWYHOro oOnagHaHHA. SIK BaM, MOXIIUBO,
BXKE B1JIOMO, MU CIELiaIi3yeMOCh Ha BI/Ip06HI/II_[TB1 1
YCHILIHO 33/I0BOJIBHSEMO IOTPEOU BITIH3HSIHHX JTIKYBATbHHX 38~
KJIa/1iB Ta EKCIIOPTYEMO HAIIy npo;[yKuuo y JeCATKH KpaiH CBITY.
Hama mpoayxkuis HEOJIHOPA30BO BiJ[3Hayanacs Ha BITYN3HIHUX Ta
MDKHApOJHHMX BUCTAaBKaX 1 KOHKYpCax, BOHA KOPUCTY€EThCS CTiM-
KM TIOITUTOM.

J103BOJIbTE 3ampoOIOHYBAaTH BaM Hallll pPeKJIaMHI MPOCIEKTH
(y TppOX MpHUMIpHHUKAX) Ta KaTaJOrH (JBa NPUMIPHUKH), B SKUX
MIpeACTaBICH] HAWHOBIIII 3pa3ku MeauYHOro objagHaHHs. BBa-
’KaeMo, IO JIeSKi 3 HUX MMPUBEPHYTH Ballly yBary. SIKIIo B 3aX0-
yere OUIBIN JAETANbHO 03HAHOMUTHCA 13 3alIPONOHOBAHUMU ara-
patamu, My OyIeMO pajii Ha/liClIaTu 3pa3okK.

CrnopiBaeMocs, 110 Halll HOBOBBeACHHS Bac 3allikaBIIsTh,
1 pO3paxoBy€EMO Ha BCTAHOBJICHHS B3a€MOBHTITHOTO MapTHEP-
CTBA.

3 rmoBaroixo,
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2. [llaHOBHI !

HermonaBHo My oTpuMalv TMCTA, SIKUH, BIIBEPTO KaxKydH, He-
MIPUEMHO BPA3MB 1 po34apyBaB Hac. BiH mianucanuii KepiBHUKOM
TPYIU CTYJEHTIB, SIKI TH)KICHb TOMY MPHOYJIH 10 Bac VIS IPOXO-
JOKEHHS] BAPOOHUYOT MPAKTHKKM HA YMOBAX, Mepe10aueHUX HAIIOK0
yromoro N Bim

VY aucri (H ) CTyI[GHTI/I CKap)KaThCs Ha HE33JI0BUIBHI
YMOBH MPOKUBAHHS Ta MEAMYHOTO OOCITyTOBYBaHHS, [0 30BCIM HE
BIIMOBIJIa€ THM, sIKi Mepeadayeni m.  Hamioi yroau. Ham myxe
MIPHUKPO, IO MU 3MYIIIEHI TypOyBaTH Bac, ajie, K BH PO3yMi€Te, MU
BIZITIOBIZIA€EMO 32 CBOIX IMPAIIBHUKIB 1 CTYJCHTIB 1 MA€EMO CTEKHUTH
3a IXHIMH TOOYTOBUMHU YMOBaMH Ta MEAWYHUM OOCITyTOBYBAaHHSM Y
BiApsKeHHl. OCh YOMYy MU 3BEpTa€EMOCS JI0 BaC 3 BUMOTOKO TIOJIT-
IIMTU BUIIE3TaJIaHi YMOBH JI0 PiBHS, MepeadayeHoro M. Hamoi
YTOJTH.

[TpocuMo BXUTH BCiX HEOOXimHMX 3axofiB. CroaiBaeMocs,
10 BU HE 3aTpUMAETECS 3 BIAMOBIIIIO.

3 moBaroxo,

Ejercicio 14. Traduzca un elemento contractual al ucrania-
no prestando atencion a las normas lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE EDICION
CLAUSULAS

11. En todos y cada uno de los ejemplares de todas y cada
una de las ediciones que el EDITOR publique de la obra, se hara
constar el nombre del AUTOR.

12. Por lo que respecta a la modalidad o modalidades de edicion
electronica y al sistema de reproduccion y publicacion de la obra en
este formato, el EDITOR tendra plena iniciativa y libertad de accion.

13. El precio de venta al publico sera fijado por el EDITOR,
pudiendo variarlo y aplicar descuentos en funcion de la situacion
del mercado.

14. El EDITOR reproducira la obra del presente contrato, sin
introducir ningln tipo de alteracion, modificacion, adicion o su-
presion que el AUTOR no hubiera autorizado.
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15. En cualquier momento, cualquiera de las dos partes puede
revocar este acuerdo. No obstante se mantendra el derecho del EDI-
TOR a editar y distribuir el nimero de ejemplares hasta completar el
tramo de 100 establecido en la clausula 4.

16. Para todas las dudas e incidencias que puedan surgir de la
interpretacion y la aplicacion del presente contrato, seran compe-
tentes los JUZGADOS y los TRIBUNALES de Pontevedra (Espa-
fia), con renuncia expresa a cualquier otro fuero que corresponda
por privilegiado que éste sea.

Como prueba de conformidad, ambas partes firman el presen-
te contrato, a......... de...coouennnn. de 20 .

EL EDITOR EL AUTOR

Ejercicio 15. Traduzca los elementos contractuales al espa-
fiol siguiendo las normas lingiiisticas y estilisticas.

A. JIOTOBIP HA 3JIIMCHEHHS KPEJIUTHO-
PO3PAXYHKOBOI'O OBCJYI'OBYBAHHA

2. OBOB’A3KH CTOPIH

2.1. KiieHT 3000B’SI3y€ThCSI:

—y 10-gennuit TepmiH BiA AHA NignmUcaHHs 1bOro JloroBopy
3aKpUTH CBOI PO3PAXyHKOBI PaxyHKH B IHIINX OaHKax KpaiHu Ta
HepeKas3aTy 3aJMIIKU MPOLIOBUX KOILUTIB HA PaxyHOK, BIIKPUTHN
I HHOTo bankowm;

— HajaBaTy baHKy 3acBigdeHi Kortii JOKyMEHTIB, 110 TiATBEPIUKY-
I0Th NepepaxyBaHHs KilieHTOM IIEBHUX KOIITIB Y OaHKIBCbKY YCTaHOBY;

— [0 3aKiHYEHH] MICSIIIB 3 JHS IIIIMHCaHHS 1[b0or0 Jlo-
roBopy 30epiratv Ha paxyHKy B baHKy 3aJIMIIIOK KOIITIB HE MEH-
mie 50 tuc. rpy;

— JOTPUMYBATHUCS HOPMAaTUBHUX akTiB HalioHambHOro OaHKy
VYkpainu Ta baHky, 110 perynoTh HOPsI0K 311HCHEHHS po3pa-
XYHKOBHUX 1 KPEIUTHHUX OTNepariil.

2.2. bank 3000B’13y€ThCS:

— 37iiiCHIOBaTH pO3paxyHKoBe oOciayroByBaHHs KiienTta
3TiIHO 3 YUHHUMU NpaBUIIaMU;
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— BUJIaBaTH TOTIBKY Y po3Mipax, HeoOxiHux KiieHty Ha rocriofap-
CBbKI BUTpATH i oruiaty mpaiii criBpoOiTHHKIB KitieHTa, 3 ypaxyBaHHIM
MOXJIMBOCTEN baHKy Ta faHuX 1po 31aBaHHst KitieHTOM roTiBKy;

—y pa3i HeoOXiaHOCTI 3a BUMoror Kiienta bank moxe B mipi-
OpPUTETHOMY HOpPsAKY Haaatu KiieHTOBI MIaTiKHUN KpeAUT Ha
OIUTaTy HEBIAKJIAJHUX MMOTPEO 3 MAKCUMAJILHUM BiJICOTKOM 32 KO-
PUCTYBAaHHS KPEIUTOM, YCTaHOBJIEHUM 32 3101010 CTOpIH.

B. JIOTOBIP HA 3AIHCHEHHS KPEJAUTHO-
PO3PAXYHKOBOI'O OBCJOYTIOBYBAHHSI

3. Tepmin [lorosopy, NopsiioK ioro 3MiHM Ta po3ipBaHHsA

3.1. Leii [lorosip BCTyIae B CHIIy 3 MOMEHTY HOT0 MiIHCaH-
HS 1 JIl€ IPOTATOM HEBU3HAYCHOT'O TEPMIiHY.

3.2. 3MiHU Ta AOMOBHEHHS /10 UHOr0 J{0roBOpy BHOCSTHCS 3a
3roj010 CTopiH.

3.3. Koxna 13 CTopin Mae npaBo po3ipsartu [lorosip, nomnepe-
TUBINY TIpo 11e iHmy CTOpOHY 3a TPH MICSIl, B pa3i MOPYIICHHS
1o CtopoHoto 11 3000B’s13aHb 3a UM J{oroBopom.

3.4. Y nBOTIXHEBHUH TepMiH micis po3zipBanHs JloroBopy
bank 3000B’A3y€Thcs MepeKa3aTH 3aJIMIIOK KOIUTIB, IO 3HAXO-
IAThes Ha paxyHKy KitieHTa, Ha po3paxyHKOBHUI paxyHOK, 1110 I10-
nepeaHbo mosigomiaeHui Kiienrom.

4. Inmi ymoBun
4.1. VYci cynepedku 3a 1muM J[oroBopom po3B’S3yHOThCS B
YCTaHOBJIEHOMY 3aKOHOM IOPSJIKY .
4.2.Y BcbOMy 1HIIIOMY, IO HE niepeadadenHe 1M JloroBopom,
CTOpoHH KEpYIOThCSI YUHHUM 3aKOHOJABCTBOM.

5. FOpuaunusxi agpecu Ctopin
5.1. Kiient
5.2. bank
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LECCION 10

TRABAJO DE CONTROL 11
Tarea I

Decida qué transformaciones gramaticales han sido empleadas
en los elementos subrayados en el original y su traduccion. Relacione
el numero del elemento subrayado con la letra que le corresponde. Se
puede utilizar las letras mas de una vez en cada caso. Un elemento
puede implicar mds de una transformacion.

a) Transposicion ¢) Omision e) Fragmentacion
b) Sustitucion d) Adicion ) Integracion

1. El afio que viene (1) serd el afio de numerosos (2) problemas
para las PYME (3).

Y nacmynuomy poui (1) mani ma cepeoni nionpuemcmea (3)
3IMKHYmMbCs 3 bazambvma (2) npodremamu.

2. Son los precios que (1) controlan la produccién y el consumo
en la economia de mercado (2).

Came yinu pe2ynioroms CHONCUBAHHS MA BUPOOHUYMEO Y PUH-
K08l exoHomiyi (2).

3. Es muy poco probable (1) que los quimicos e ingenieros (2)
estén dispuestos a inventar (3) un nuevo tipo (4) de combustible
para automoviles.

Ximixu ma inscenepu (2) nHaspso yu 6voyme sunaxooumu (3)
HO61 6udu (4) nanvro2o 051 aBMoMoDINIs.

4. La revision (1) de los datos sobre los recursos naturales
(2) nos posibilitard crear un fundamento para implementar (3) el
proyecto nacional de la proteccion del medio ambiente.

3a oonomocor ananizy (1) oanux w000 cmany npupooOHuUx
pecypcis (2) e0acmvbcs cmeopumu ymosu 0Jisi 6npPo8addicents (3)
HAYiOHAILHO20 NPOEKMY CIMOCOBHO 3AXUCTY OOBKIILIA.
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5. Al lograr los objetivos (1) en mejorar (2) el ciclo de la
produccion, almacenamiento y transportacion, los productores
han empezado a suministrar los bienes de superior calidad (3).

Taxi Oocsienenns (1), sk nokpawanua (2) yuxiy eupoOHu-
Ymea, CKNadye8anHs ma mpaHcnopmyeanHs, 0aioms 3Mo2y 6Upoo-
HUKAM ROCMaiamu 8UCOKOSKICHI (3) mosapu.

Tarea I1

Decida qué transformaciones léxico-semdnticas han sido
empleadas en los elementos subrayados en el original y su tra-
duccion. Relacione el numero del elemento subrayado con la
letra que le corresponde. Se puede utilizar las letras mas de una
vez en cada caso. Un elemento puede implicar mds de una trans-
formacion.

a) Concretizacion ¢) Generalizacion e) Extension
logica
b) Traduccion d) Compensacion f) Traduccion
antonima metonimica

1. Las tecnologias de los paises del oeste (1) que puedan intro-
ducir (2) los programas sociales y controlarlos — es un enigma (3)
para los empleados de la esfera social (4).

3axioni mexnonoeii (1), ski Moxcyms donomoemu po3poons-

mu (2) coyianvhi npocpamu ma HUMuU Kepysamu — ye me, npo uo
He 3Haromb (3) couianvhi pooimuurku (4).

2. Los productos domésticos (1) debian tener el apoyo directo
de parte del Gobierno, por fas o por nefas (2).

VYpso y 6yov-saxuii cnocid (2) nosunen 6y6 niompumamu Ha-
UioHanbLHUX 8UpPOOHUKIE (1).

3. El Gobierno debe facilitar el sistema de pago de impuestos
(1) por los productores medianos (2).

Ypsao mae cnpocmumu nodamxosi sumoau (1) ona opeanisa-
Yitl, SIKI 88aANCAIOMbCS cePeOHIMU nionpuemcmeanu (2).
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4. La pregunta es, ;debe el Gobierno subir los precios de tales
recursos que son fuera de reciclaje? (1).

Yu nosunen ypso niosuwjysamu yinu Ha mi pecypcu, wo He
npusHaueni 011 nepepooku? (1).

5. Hay que promediar (1) los recursos de produccion para fa-
bricar los bienes y servicios en demanda (2).

Bupobruui pecypcu neobxiono po3nodinisimu HanreldcHum Yu-
HoM (1) Onst mozo, wob mamu MOHCIUGICMb BULOMOBIAMU MOBA-
PU ma Ha0agamu NOCLy2U, KL KOPUCMYIOmMbCsa NONUMOM (2).

Tarea 111

Determine las figuras estilisticas subrayadas en los siguientes
titulos periodisticos y esloganes publicitarios. Relacione el niime-
ro del elemento subrayado con la letra que le corresponde con res-
pecto al método de la traduccion. Comente las transformaciones
a nievel estilistico.

a) Andlogo ¢) Equivalente parcial e) Compensacion
b) Equivalente d) Traduccion p Calco
absoluto descriptiva

1. Si no pagar multas, las autoridades ...
3a yvxunanna 6i0 cnaamu wmpaghis Oyoe...

2. Cucarachas en cama, gente fuera de calma.
Jloou 6d1ce He cnisime y c80iX 0OMIBKAX, 8 HUX NAHYIOMb MAD-
eanu!

3. Los ricos en Espafia matan a los ricos.
B Icnanii mpeba 6ymu bazamuwum 6a2amozo, wob UHCUMU.

4. Don Felipe — el rey orgulloso: ,,Queremos ser los mejores
padres porque a nuestros hijos queremos”.

Topouii koponv [on Denine: ,,Mu npacnemo 6ymu Hatxpa-
wumu bamovKamu, momy wo oimu y Hac Havkpawi!”.
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5. El Presidente — el defensor febril del liberalismo viril.
IIpe3uoenm — 3axuchHux cmitiko2o 1ibepanizmy.

6. El Presidente parece muy poco feliz en la sombra de su
esposa que ha hecho ni pizca a favor de los EEUU.

Ilpe3uoenm He Guensioae waciusum Hasimo HA GoHi ceoe€i
OpPYIHCUHU, SIKA He 3poduna Hivoeo eazomozo o CILIIA.

7. El argumento picado al publico pica.
Likasi oebamu i 2poMaosH UIKABIAMDb.

Tarea IV

Proponga su variante de la traduccion de los titulos perio-
disticos y esléganes publicitarios. Determine las figuras estilisti-
cas subrayadas.

. La Caixa — ;hablemos?

. Caida libre de precios todos los dias. MAKRO.

. Buenas noticias para ti, pésimas para mosquitos.

. Méxima efectividad. Minimo tamafio. BAY GON.
. Max Factor — El maquillaje de los maquilladores.

. Dior — Lo femenino absoluto.

. Carvajal — Las mejores camisas del mundo.

. Ford — Pensados para disfrutar. Hechos para durar.
. Kia, me gusta Kia.

O 001NN B~ WK —

Tarea V

Elija la variante correcta de la traduccion de las oraciones
(espaiiol-ucraniano) siguiendo las normas lingiiisticas de la
lengua-meta. Relacione el niuimero de la oracion con la letra que
corresponde a la traduccion adecuada.

1. En Ucrania la lucha contra la contaminacion del medio
ambiente es un problema muy importante que pueda ser resuelto
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gracias a unas medidas preventivas que impidan las sustancias
toxicas.

a) B Vkpaini npobiema 3a0pyIHEeHHS HAaBKOJHITHBOTO Ce-
pElOBHIIA € OJHIEI0 3 HAWOUIBII aKTyaJIbHUX 1 MOXe OyTH BH-
pillieHa 3 BUKOPUCTAHHSIM 3aMoODKHUX 3aXOMIB JJIsi 3MEHIICHHS
KUTBKOCTI TOKCUYHUX PEUOBHUH.

b) B Vkpaini npobnema 3a0pyJHEHHS TOBKULIS € OJHIEIO 3
HaOLIbII akTyanbHUX. BoHa Moke OyTH BHpillIeHa 3aBJSKU BH-
KOPHCTaHHIO 3aM001KHUX 3aXO0/IiB, CIIPSIMOBAHUX HA 3MEHIICHHS
KUTBKOCTI TOKCUYHUX PEUOBHUH.

2. Es necesario que los ciudadanos se den cuenta de la
gravedad del problema porque el SIDA no es solo una amenaza
para la salud, sino para la propia existencia del pais.

a) CHI/I — ne 3arpo3a He e s 3I0pOB ST OCOOMCTOCTI,
a i g Beiel Harii. Yepes 11e citif sKoMora paHilie yCBiTOMUTH
BAXJIUBICTb LI€T MPOOIEMHU.

b) HeoOxinHo, mo0 TpoMaasiHU pearyBaii Ha MpoOJiemMy
CHIJI sx Ha 3arpo3y He Juiie s 3J0pOB’s 0COOMCTOCTI, a i
JUTSL BCi€T KpaiHU.

3. La crisis de agosto en los mercados fiduciarios — lo primero
que se ocurre es consultar un diccionario financiero de todo lo
que estd aconteciendo en estos dias.

a) [louyBmm cnoBa ,,ceprnHEBa Kpu3a KPEJUTHOTO PUHKY
nepiie, 1o Craaae Ha JyMKY — MEperyisiHyTH (iHAHCOBI HOBHHU
3a 1e mepioz.

b) Kpu3a kpeuTHOTrO pHHKY Y CEepITHI — IIe Ta TOIis, SKa 3MYIIy€e
BIIKpUTH (pIHAHCOBUH CIIOBHHUK 1 {I3HATUCS PO BCE 3a LIEH MEPio.

4. La corrupcion erosiona la reputacion del gobierno, ya que
se desvian los recursos y se venden y se compran los puestos pu-
blicos.

a) Kopymist mepemikopkae MOKINBOCTAM YPSTOBIIIB, OCKLIIb-
KH CTIOCTEPITaEThCS HEMPABUIILHUHN PO3TIOILT PECYPCIB Ta Mpoia-
IOTBCSL UM KYITYIOThCS JAePKaBHI TTOCAIH.

b) Po3kpananus pecypcis, Mpoaax Ta KymiBJIsl Jep>KaBHUX T10-
caJl MPU3BOJISATH JIO KOPYIIIii Ta MPUHWKYIOTh aBTOPUTET YPSY.
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5. La adopcion puede ser el deseo o la necesidad, el proce-
dimiento complicado y modo unico de obtencion de la felicidad
paternal.

a) YCHHOBJICHHSI MOXe OyTH 3a0araHkoro abo morpedoro. Y
BCSAKOMY pasi, 1I€ €IMHA MOXIIUBICTh BIAUYyTH PaJiCTh OaTHKiB-
CTBa, HE3BAKAIOUH HA CKIIAHICTD I[LOTO TIPOIIECY.

b) VYcunoBnenHs moxke OyTu OaxkaHHsIM abo mMoOTpebdoro,
CKJIaTHUM TIPOIIECOM, 100 BiUyTH pajicTh OATHKIBCTBA, HE3BA-
KAO4M Ha TPYIHOIII.

Tarea VI

Elija la variante correcta de la traduccion de las oraciones
(ucraniano—espaiiol) siguiendo las normas lingiiisticas de la
lengua-meta. Relacione el numero de la oracion con la letra que
corresponde a la traduccion adecuada.

1. Cvo200Hi 3 6izumom 00 Amukapu npudye npesuoenm
@Dpanyii, ane eice uepe3 OeKilbKa 200UH 6iH NOKUHE MYPeybKy
CMouYio.

a) Hoy el Presidente francés ha arribado con su visita a Angora,
pero al pasar unas horas €l se ird de la capital.

b) Hoy el Presidente de Francia llegd a Angora con visita
oficial, pero entre unas horas ¢l se ira de la capital turca.

2. €C y3a6 na cebe o@iyitini 30008’3aHHA Hadagamu
Qinancosy donomozcy 05l 0OAAUIMYBAHHA MICYb MUMUACOBO-
20 nepeby6anHs cpOMAOSIH, I, MONCIUBO, 05 iX NOBEPHEHHS 00
KpaiH, 36i0Ku 60HU NPUOYTU.

a) La CE se vi6 obligada a prestar aporte financiero para
acondicionar los lugares de la permanencia temporal de los
ciudadanos y, quiza, se aportara su partida a sus paises de origen.

b) La Comunidad Europea se ha obligado a prestar aporte
financiero para acondicionar los lugares de la permanencia
temporal de los ciudadanos. Asi como, quiza, se aporte su
repatriacion.
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3. Ak 6idomo, npomu 6cmyny Hawioi Kpainu y yeu 8iliCbKo6o-
RONIMUYHUL OIOK AKMUBHO UCIYNAE THULA 0epAHCcABd.

a). Se sabe que es otro pais que manifiesta su contraposicion
respecto a la incorporacion de nuestro pais a esta alianza politico-
militar.

b). Se conoce que otro pais manifiesta su contraposicion en
cuanto a la entrada de nuestro pais a este bloque militar-politico.

4. @axieeyv 3a3Hauus, WO OLILWICMb 310YUHIE NPOMU
iHO3eMYI6 MAOMb 3A2aTbHOKPUMIHANLHUL XAPAKmep.

a) El perito dijo que la mayoria de los crimenes cometidos
contra los extranjeros es de la naturaleza general.

b) El experto dijo que la mayoria de los crimenes hechos
contra los extranjeros son de la naturaleza general.

5. Ak nosioomnse ingpopmayitine acenmcmeo Petimepc, na
3ycmpiui 3 mypeybKum npem ep-minicmpom 002080pI08aI0Ca WiU-
POKe Koo numatdv, nos’azanux 3 oismu cun HATO 6 Jlisii.

a) Segun la agencia Reuters, durante el encuentro con el
primer ministro de Turquia se discutia una serie de las cuestiones
pertinentes a las acciones militares de OTAN en Libia.

b) Como informa la agencia Reuters, durante el encuentro
con el primer ministro de Turquia se discutia montén de las
preguntas relacionadas a las acciones de las fuerzas de OTAN
en Libia.

Tarea VII

Traduzca el texto al espaiiol siguiendo las peculiaridades
léxico-gramaticales de la traduccion. Preste su atencion a los
elementos subrayados.

MAJBMOBA OJIS. AK YEPE3 HEI TUHYTb TBAPHU-
HN

[TaneMoOBa 011t — CHpaBXKHs 30J10TA XKUJIa. 3 OJTHOTO reKTapa
3eMJIl, 3aCaKEHOT0 MajJbMaMU, MOYKHA oTpuMaTu B 5 — 10 pasziB
OinbIie oii, HXK Bix OyIb-AKOi iHIIOI pocnuHu. [TambMoBY od1it0
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4acTO BHUKOPUCTOBYIOTHh 3aMiCTh HA(TOMPOMYKTIB. Alle SIKOIO €
CTpaBXXHS I[iHA OTO BUKOPHCTaHHS?

CrioxuBaHHs MAJIBMOBOI Oi1 y CBITI 3pocTae. 3a OLIHKOIO
arenrctBa Research and Markets, ppuHOK manbMoBO1 od1ii 3pocTae
Ha 5,7% miopoky. Lle 3pocTaHHs MOke MPUCKOPUTUCS BHACTIAOK
TOTO, IO ILOMY MPOAYKTY 3HAXOJIUTHMYTh HOBE BUKOPHCTAHHS.
VY Gepesni BeecBiTHs oprasizanisi 0OXOpOHU 3710pOB’ s 3po0uIia BU-
CHOBOK, III0 B)KMBaHHS MAJIbMOBOI OJIii MPU3BOJAUTH JIO OXKHPIHHS
Ta PO3BUTKY XPOHIYHUX 3aXBOpIOBaHb. Lle Oyna nmepia ogHO3HAY-
Ha pEKOMEH/IAITIS 010 IPOIYKTY BiJ MIXKHAPOIHOT OpraHizaiiii.

85% CBITOBOTO MOMUTY Ha MaJIbMOBY OJIII0 3a0€3MEYyI0Th
1Bl kpaian — Manaiizist ta [agonesis. [lum kpainam momacTumo:
OJIiIHI MaJbMU iJj€albHO POCTYTh B iX KJIiMaTi, a €KCHOPT Ol
MPUHOCHUTH TapHi rpomri. [IpoTe iHAyCTpis MaabsMOBOT 01T TO3HA-
Ya€eThCS HAa HAaBKOJIMITHLOMY CEPEIOBHIII Y IIUX KpaiHax.

(Adaptado por los autores https://www.bbc.com/ukrainian/
features)

Tarea VIII

Proponga la variante de traduccion de las palabras dadas
abajo en modo bilateral. Después haga la traduccion del
siguiente didlogo.

Conceder/permitir/prestar crédito; BIACTpOYUTH BHILIATY;
deudor; mocraBka TOBapy; contabilidad; po3apiOHa TOpPTIBII;
pagar las cuentas; 3a0oproBaHiCTh; comerciante; TpeTs 0co0a;
cobrar la deuda; mpurposutu cygom; advertencia; BTpaTu MoKyI-
us; declararse en quiebra; cipustinusi ymoBy; introducir el sis-
tema; OyTu OUTBII 00AYWIMBUMHM; UNICO requerimiento; OCHOBHUM
okyam; tener ganas de hacer algo; arenTtu 3 npogaxy; empleados;
HITaT MpaliBHUKIB; contable/contador.

EN LA OFICINA DE CONTABILIDAD

En el siguiente dialogo Cristiano Tornero y su colega Aurelia
Gomez tratan de resolver problemas con dinero y discuten salario
de sus trabajadores en la oficina de contabilidad.
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Cristiano Tornero: Buenos dias, Dofia Aurelia. Hoy vamos a tratar
de recibir dinero de nuestros deudores mas desobedientes. Siempre he
pensado que el crédito se presta sdlo para el plazo de 30 dias.

Aurelia Gomez: 1lpaBunbHo. [IpononyeThcsi, 1m0 BUIUIATa
Oyze BiICTpOUYCHA HA MICSIb 3 MOMEHTY MTOCTaBKU TOBapy. AJe...
norysiHb-HO croqu! IliampuemcTBO po3apiOHOI TopriBmi ,,PeH-
na Car” npuabano y Hac KoM 1otepu i odiciB Ha cymy 12.000
€BPO OLIBLI HIK 9 MiCALIB TOMY.

Cristiano Tornero: [Con qué frecuencia Ud les manda cuentas?

Aurelia Gomez: Hanpukinami kokHoro wicsis. Hacmpasni,
Tpeba 3pOOUTH IIOCH BUPIIIAIBHE CTOCOBHO I11€1 3a00pTOBAHOCTI.
BoHu NOBHHHI CIIIATUTH Ty’Ke BEIUKY CyMy rpoiieil. Braxaro,
110 3 [[LOTO MPUBOAY MEHI MOTPIOHO 3BEPHYTHUCS 10 HAILIOTO TOP-
TOBEJIBHOTO MPEJICTABHUKA HA iBJIHI KPaiHU.

Cristiano Tornero: ;Podria Ud enviar a un especialista
apoderado que pueda cobrar la deuda?

Aurelia Géomez: 3BicHO, 116 MOXIJINBO. AJle s IPOTU TAKUX
JIiH, TOKK MU HE CIIpoOyBaJId BC1 CIOCOOM CaMUM TMOBEPHYTH I'PO-
mi. Beectu B 1110 cipaBy TpeTio ocoOy abo crpoOyBaTH MPUTPO-
3UTHU CYJIOM — 1€ TIPSMUH IIJISX IO BTPATH MOKYIIIIS.

Cristiano Tornero: En cuanto lo entiendo yo, esta empresa
recibié unas cartas de nuestra parte donde exponiamos advertencias
serias. Pero no recibimos su respuesta. ;Tal vez la empresa se haya
declarado en quiebra?

Aurelia Gémez: CnioaiBaroch, 10 Hi. S Bianpasmto naxna Po-
npire3a Ha Ty (pipMmy HeraitHo. 3apa3 iiomy 3aTenedonyto.

Discucion de salarios.

Cristiano Tornero: Aurelia, ;Qué novedades tenemos respec-
to a los salarios de nuestros empleados?

Aurelia Gomez: SIk Bu 3HaeTte, Hallll areHTH 3 MIPOJIAXKY J10
[BOTO Yacy OTPUMYBAJIM OCHOBHUM OKJAJ IIIOC KOMICIHHI Bif
npoaaxy ToBapy. HoBa cucrema omuaTé 0a3yeThcsi Ha KBOTax
MIPOJIAHOTO TOBApy 1 uepe3 1e BoHa Oye Bech Yac 3MIHIOBATHUCS.

Cristiano Tornero: La Unica cosa que me interesa es la si-
guiente. ;Van a recibir mas o menos dinero ahora cuando introdu-
cimos nuestro sistema nuevo?

Aurelia Gémez: Jlymaro, 110 17151 HUX 3MiHM OyayTh OLIbII
CHpUATIMBI. MU YBaKHO BHBYMJIM MOJKJIMBOCTI TOPTIBJII B YCIX
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HAIllUX PerioHax, MipaxyBajy MPpUOIU3HUN 00CAT MPOJaxKy TO-
BapiB 1, BIAMOBIIHO, PO3Mip TXHBOI 3apIiiaTy.

Cristiano Tornero: Parece que el unico requerimiento en este caso
es cumplir las cuotas establecidas o, lo que es mejor, tratar de vender
mas que se planifica. Simplemente dicho, ellos pueden esperar recibir
salarios mas grandes. Vamos a introducir tal sistema paso a paso que,
por supuesto, dard mas ganas de trabajar bien a nuestros agentes.

Aurelia Gomez: Tax, 51 3rogHa. A CTOCOBHO O0pry, HEOOXia-
HO MOBIZIOMUTH MOJiLi0. | B moganabioMy Ham ciiiff OyTH OLIbII
00auWIMBHMH, SIKIIIO MU TIPOTIOHY€EMO KPEIUT Ha KYTUICHUH TOBap.

Tarea IX

Traduzca la siguiente carta comercial al ucraniano y
determine su tipo.

Estimado sefior:

Le escribo para informarle que su banco no ha abonado
la cuota, que corresponde al mes de abril, de las 8.373 libras
esterlinas segtn lo acordado, y por lo tanto dicho pago esta ahora
atrasado. Esto ha originado gastos adicionales de intereses y de
administracion que ascienden a 460 libras con 50 peniques.

Le ruego informe a su banco que transfiera 8.833 libras con 50
peniques a nuestro favor con objeto de actualizar su cuenta y asi
poderle eliminar de nuestra lista de atrasos.

Le saluda atentamente

Rosa Valdez,

Depto. de Contabilidad

Tarea X

Traduzca la siguiente carta comercial al espaiiol y determi-
ne su tipo.

[ITanoBHI KOJIETH,
Jlskyemo BaM 3a HajiciaaHy Heplly NapTiio 3aMOBJIEHUX IH-
T4MX irpamok. OJHaK, Ha jKajlb, M HE MO’KEMO BUCIIOBUTH CBO-
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I'0 3aXOIJICHHS, OCKUIBKH 1X 30BHILIHE OhopMIIeHHs (1, 0COOIUBO,
YIaKyBaHHS) MOIVIM OyTH 3HAYHO KPaLUMH.

3MylIeH] 3BEpHYTH Ballly yYBary Ha HE3aJOBUIbHY SIKICTh KO-
pOOOK: BOHM BHT'OTOBJICHI 3 KapTOHY JQyX€ HHU3BKOI SKOCTI, 3a-
HA/ITO BEJIMKIi, He3rpalOHi, HeMPUBAOIMBOIO KOJIHOPY 1 30BCIM HE
MaroTh BUIJIALY JUTAYOrO NOJapyHKa.

OT:xe, MPOCHMO Bac 3aMIHUTH yNAaKyBaHHS W HaJal YiTKile
JOTPUMYBATHUCh YCiX IMYHKTIB Hamioi yrogu Ta BUKOHYBAaTH 3a-
MOBJICHHSI HA HAJIS)KHOMY PIBHI.

3 moBaroro, MeHeKep 3 npoaaxiB Mapkos 1.K.

Tarea X1

Traduzca unos extractos contractuales al ucraniano pres-
tando atencion a las peculiaridades lingiiisticas y estilisticas.

CONTRATO DE COMPRAVENTA DE VIVIENDA

En Burgos a 4 de enero de 20

REUNIDOS

De una parte, DON Andrés Sanchez, y DONA Liticia
Sanchez, mayor de edad, conyuges, siendo su régimen
de econdmico del matrimonio, vecinos de los Lurdes,
con domicilio en la calle Benatira numero 21, con NIF
respectivamente 024511456 y 124562447. Y de la otra,
DON Rogrigo Martes y DONA Maria Martes, mayores
de edad, conyuges, siendo su régimen econdmico del
matrimonio, vecinos de los Mufioz, con domicilio en la calle
La Palma, nimero 7 y con NIF respectivamente 215896554
y 127904546.

Los comparecientes se reconocen mutuamente y entre si con
la capacidad legal suficiente al efecto, libre y espontaneamente.
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Tarea XI1

Traduzca unos extractos contractuales al espaiiol prestando
atencion a las peculiaridades lingiiisticas y estilisticas.

JAOTI'OBIP HA ITIOCEPEJHUIBKI MIOCJHYT'H
M. KuiB ,02” kBiTHI 20 p.

TOB ,,AHKOP” (na3Ba miampreMcTBa, yCTAHOBH, OpPTaHi3aIlii,
KOOTIEpaTUBY), 10 Jajll HA3UBAETHCS ,,3aMOBHHUK’, B 0CO01 TMaHa
Heper’stuka JIJ., (mpi3Buiie, iM’s, mo 0aThKOBI, Mocaja), SIKHiA
nie Ha mijgcTtaBi CTaTyTy, 3 OHIET CTOPOHH, 1 MANPUEMCTBO ,,Cra-
BiTa”, M0 AaJi Ha3uUBaeThes ,,Ilocepennuk”, B 0ocodi mana CseBa
O.[1. (mpizBumie, iM’s1, o OAaTHKOBI), IKMHA i€ Ha mixcTaBi Cray-
Ty, 3 1HILIOT CTOPOHH, yKJIanu 1ei Jlorosip npo take.

1. lIpeamer dorosopy
1.1. 3amoBHuk popyuae, a Ilocepennuk Oepe Ha cebe
000B’s130K (3MiCT MmOcCepeAHUIIBKOT TOCTYTH) Ha YMOBaX,
nependadeHux uum JJorosopom y 30-aeHHUN TEpMiH.

2. O60B’s13xkm CToOpin
2.1. 3amoBHUK 3000B’s13y€ThCs omnatutu mociayru [locepen-
HUKa B PO3MIpi 1 B TEpMiHH, 3a3HaueH1 B IboMy JloroBopi.
2.2. HapaBatu Ilocepennukosi iHpopMaliiro, HEOOX1IHY st
HaJaHHSI IOCIIYT, 3TiTHO 3 JOJaTKOM No
2.3. Posrmsinatu npono3uii [locepennuka y TEpPMiH
3 OHA 1X HagaHHS.
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ANEXO I

1. MODELOS DE LAS CARTAS COMERCIALES

Carta de solicitud de informacion de tipo comercial o industrial

Ejemplo:
Hns. Gonzalez
Poligono 2 Nuevo, Unidad 45
VALENCIA
ESPANA
4 de enero de 20
Asunto: Maquina de fabricacion y envasadora de bombones

Estimado/a Sr/Sra:
Representamos a un importante distribuidor de comestibles y

otras materias relacionadas con esta industria en Peru. Su nom-
bre figuraba en bajo la denominacion de abastecedores de maqui-
naria de fabricacion de bombones. Necesitamos disponer de una
maquina especial de fabricar y envasar bombones. Si Usted es
fabricante de dicha maquinaria, o la abastece, le agradeceriamos
nos enviara lo antes posible presupuesto CIF, precios de esta ma-
quina y material complementario, junto con la fecha de entrega.

Asimismo, sirvase comunicarnos precio de instalacion de la

misma en nuestra fabrica de Talara, en Peru.
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En espera de una pronta contestacion,
le saludamos muy atentamente.

Jesus Mauro,

Director Técnico

Carta de solicitud de un puesto de trabajo

Ejemplo: )
Almacenes EL CORTE INGLES
Alcala de Hendrez, 45

28015 MADRID

ESPANA



4 de diciembre de 20

Seriores:

Me dirijo a Ustedes en relacion con el anuncio publicado en
EL PAIS del dia 3 de diciembre, en el que solicitan empleadas-
vendedoras. Les ofrezco a Ustedes mis servicios para cubrir dicho
puesto, ya que considero que reuno las condiciones exigidas.

En la actualidad tengo 26 arios y una experiencia de cuatro
anos como vendedora en los Almacenes El Sol (Santander), donde
Ustedes pueden dirigirse para recabar informe sobre mis aptitu-
des y comportamiento.

Quedo en espera de sus noticias y les saludo atentamente.

Helena de Pozo

Carta de solicitud de informacion sobre una persona a la que
va a contratar
Ejemplo:
Sra. Luisa Rincon
Dpto. de Seleccion de Personal
DELTA,
S.L.
C/ Unamuno, 123
3798156 SALAMANCA
ESPANA

Distinguida Sefiora Rincon:

En el volante adjunto va el nombre de la persona que nos ha
solicitado un empleo para trabajar en nuestro departamento de
contabilidad. En su solicitud nos pone que trabajo dos aros en su
sucursal de Salamanca.

Le agradeceriamos la gentileza de informarnos sobre el con-
cepto que el solicitante le merecio durante dicho tiempo. Le ase-
guramos una reserva absoluta sobre los informes que nos pueda
enviar.

A la espera de su atencion, le saludamos atentamente.

Pedro Ribéira

Jefe del Departamento de Personal

Anexo: 1 volante
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Carta de presentacion

Ejemplo:
JUAN GARCIA PEREZ
C/ Demostentes, 123
08028 — BARCELONA
Tel. 93- 12345689
Barcelona, 24 de marzo de 20
A la atencion de:
SELECCION, S.A.
C/ Madrid, 365
08562 BARCELONA

Asunto: Ref.: AB/456

Con referencia a su anuncio sobre la oferta que Uds hacen
para un puesto de gestion y tramitacion de pedidos de clientes, les
presento mi propia candidatura.

Con la presente carta les envio mi curriculo y estoy a su dis-
posicion para cualquier informacion posterior.

Atentamente

Juan Garcia

Se adjunta: curriculo.

Carta de reclamacion (de queja)
Ejemplo:
TORRES, S.A.
C/Mayor, 56
38340 TOLEDO — ESPANA

VALDEZ E HIJOS, S.A.
Avda. de Castillo, 39
37052 Oviedo
Espana

Seriores:

Con mucha preocupacion hemos comprobado que tanto la
cantidad como la calidad del vino por Ustedes remitido no coin-
ciden con lo formulado en nuestro pedido Nro. 76 del 15 de mayo.
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En lugar de mandarnos 3800 cajas de vino tinto tipo comun de
mesa nos han enviado 1000 cajas de menos y, en cambio, nos han
remitido 1500 cajas de vino blanco tipo demi-sec que no habiamos
pedido.

Dado que la diferencia ocurrida nos ocasiona trastornos y
molestias considerables, agradeceremos pongan interés en evitar
anomalias analogas, puesto que si se repiten nos veremos obli-
gados a dar por terminadas nuestras apenas iniciadas relaciones
mercantiles con Ustedes.

Veriamos con mucho agrado el pronto envio de las cajas de
vino tinto que faltan, con instrucciones sobre la devolucion de las
que obran en nuestro poder sin haber sido pedidas.

Con nuestros atentos saludos.

David Marengo
Jefe del Dpto de ventas

Carta de acuse
Ejemplo:

METALTRONICA,S. A.
Componentes electronicos y aparatos de alta tecnologia
Meson de Paredes, 80
28888 Madrid (Espana)
Teléfono 12 34 56

AB Elektrodelar 23 de febrero de 20
Sten Sturegatan, 22
S-412 57 - Goteborg (Suecia)
Asunto: diodos Super-X

Estimados Seriores:

Tenemos el agrado de contestar su ultima carta recibida hoy.
Hemos tomado debida nota del pedido hecho por Ustedes y con-
tamos con enviarles el producto dentro de un plazo de diez dias.

Les informamos que en la actualidad la demanda de diodos
Super-X es grande. No obstante, el departamento de produccion
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trabaja intensamente para que nuestra empresa pueda seguir

cumpliendo con los plazos de entrega habituales.
Aprovechamos la ocasion para saludarles muy atentamente.
METALTRONICA, S. A.

Gerente

Julio Iglesias

Anexos:

1 folleto de componentes electronicos,

1 lista de precios de componentes electronicos.

Carta de pedido

Ejemplo 1:
RENASA, S.A.
Avda de Navarra, 32
31003 LOGRONO
INFORMOFICE, S.A.
Paz Novoa, 96
21007 VIGO

Estimados Seriores:

Les acusamos recibo de los muestrarios de paquetes y pro-
ductos informdticos que a nuestro parecer responden a las expec-
tativas de nuestros clientes.

Por lo tanto, les rogamos puedan hacer uso de esta carta y
realizar el envio con la mayor celeridad de los productos que ci-
taremos a continuacion.

1) 50 ratones inalambicos HKA 2.5 pulgadas

ref. 123-567

22,00 € p/u

2) 30 monitores Paunsung 19 pulgadas

ref. 125-222

129 € p/u

Como sistema de pago, continuamos como el mes pasado uti-
lizando el giro postal.

Un saludo cordial

(Firma)
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Ejemplo 2:
LOS CEDROS RESIDENCIAL, S.A.
José Abascal, 6-3°.
37001 ZAMORA
MUROPLAST, S.L.
Carret. de Leon
56063 VALLADOLID

Seriores:

Hace un par de semanas recibimos su catdlogo general
vy nos han interesado los articulos que Ustedes fabrican. Les
adjuntamos nuestra nota de pedido Nro. 318 rogandoles consi-
deren las condiciones estipuladas en la misma.

Como ésta es la primera operacion mercantil que realizamos
con Ustedes, les hacemos saber que pueden pedir informes sobre
nuestra solvencia al Banco de Bilbao y Vizcaya (BBV), de esta
plaza, o al Banco del Sur, sucursal Jaén, con el que ya hemos
operado varias veces.

En espera del cumplimiento de nuestro pedido, aprovecha-
mos la ocasion para saludarles atentamente.

Maria Lopez

Carta de relaciones con la banca
Ejemplo: )
ORDONEZ y Cia.
Mayor, 48
75073 SORIA
BANCO CASTELLANO
General Arranz, 31
72006 SORIA
29 de enero de 20

Seriores:

Nos complacemos en remitirles adjunto el extracto de su cuen-
ta cerrada el 30 de enero. La cuenta arroja un saldo a nuestro
favor de 300.000 € (trescientos mil euros), cosa que suponemos
sera aprobada por Uds. En caso de que vean inconvenientes de
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cualquier especie, les rogamos que tomen contacto con nosotros
para salvar eventuales diferencias de contabilidad.

Como es habitual, hemos dispuesto del saldo mediante giro a
su cargoy a 15 d/v. a la orden del Banco Popular.

Esperamos seguir viéndonos favorecidos con sus pedidos y
les saludamos atentamente.

Fdo. Gerardo Sanchez

Administrador

Anexo: extracto de su cuenta

Carta de relaciones con las compaiiias de seguros
Ejemplo:
Xavier Bardem
Plaza Mayor, 55
58023 Madprid, Esparia

SEGUROS SOCIALES
¢/Princesa, 76
58023 Madrid

Senores:

Con referencia a su carta del 2 corriente en la cual me han
pedido la presentacion de mi poliza n° 6542 para apoyar mi recla-
macion del 12 pasado, les adjunto la misma.

Saludo

Xavier Bardem

Carta de relaciones con los servicios publicos
Ejemplo:
Calvino y Fallengo Hnos.
Avda de Puerro, 53
40065 SEGOVIA

TESORERIA TERRITORIAL
DE LA SEGURIDAD SOCIAL
SEGOVIA
5 de diciembre de 20
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Muy seriores nuestros:

Rogamos a Ustedes que con el fin de acceder a Concursos
Publicos se sirvan extendernos un certificado en el que conste que
estamos al corriente en el pago de las cuotas correspondientes
al Régimen de la Seguridad Social hasta el mes de noviembre de
2011. El certificado ira a favor de la empresa Calvino y Fallengo
Hnos, dedicada a la actividad de Instalaciones mercantiles, domi-
ciliada en esta ciudad, avenida de Puerro, 53.

Les saludamos muy atentamente
Gerente,

Italo Calvino

Carta de publicidad

Ejemplo:

Estimado Serior:

El otorio nos trae el frio y hay que prepararse para recibirlo no
solo con ropa abrigada, sino también con los zapatos adecuados.

Por esta razon, y pensando en su clientela, Hush Puppies pre-
senta su nueva coleccion otorio — invierno en comodos y elegantes
zapatos que Usted podra lucir en cualquier ocasion.

Visitenos, lo esperamos con la mejor atencion

Un cordial saludo

Carta de compraventa

Ejemplo:

Sr. Jefe de ventas:

Con motivo del inicio de las actividades deportivas en nuestro
liceo, necesitamos proveernos de los siguientes articulos:

— Zapatillas deportivas marca NIKE numeros 37 a 40;

— Zapatillas deportivas marca NEW BALANCE numero 36.

Agradeceremos a ustedes, nos envien antes del 20 de mayo,
detalles acerca de precios, fecha aproximada de entrega, condi-
ciones de pago y formas de envio.

Saluda atte.
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Curriculum vitae
Ejemplo 1:

DATOS PERSONALES

Nombre: Juan Francisco Fernandez Salaman

Lugar y fecha de nacimiento: Barcelona, 14 abril de 1972

Nacionalidad: Espaniol

Direccion: Avda. Wences Moreno 27, 5 C. 28080 Madrid Es-
paina

Teléfonos de contacto: 91 531682 - 619 387360

E-Mail: jfsalaman@ctv.es

FORMACION ACADEMICA

— Master en Gestion empresarial. Universidad de Valencia,
Valencia, 1997.

— Graduado Superior en Ciencias Empresariales y Marke-

ting, Especialidad en Gestion de empresas. Universidad Complu-
tense, Madrid. 1995.

FORMACION COMPLEMENTARIA

— El Marketing en las PYMES. Universidad de Salamanca,
Salamanca. 1999.

— El Euro y el Comercio en la Union Europea. Colegio de
Empresarios de Madrid, Madrid, 1998.

— Internet y Marketing. Madrid, 1998.

IDIOMAS

— Inglés: Nivel avanzado (oral y escrito).

— English in Business. University of Pormouth (Reino Unido) 1998.

— Certificado de Aptitud en el Primer Nivel en el Idioma In-
glés. Escuela Oficial de Ildiomas de Madrid, 1996.

— Francés: Nivel elemental (oral y escrito).

— Curso en Accord — Ecole de Langues. Paris, Francia. 1996.

INFORMATICA

Conocimiento a nivel de usuario de Microsoft Office (Word,
Excel, Access, Power Point y Front Page), WordPerfect, Entorno
Windows (95 & 98), MS-DOS, Internet y Redes locales.
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EXPERIENCIA PROFESIONAL

— Junio — diciembre 1999: Responsable del servicio de Re-
laciones Comerciales con el Reino Unido en Carbones Hispanos
S.L. Madrid. )

— Julio — octubre 1998: Responsable del Area de Atencion al
Cliente en REPSOL Butano S.A. Madrid.

OTROS DATOS DE INTERES
— Disponibilidad para viajar.

— Carné de conducir B-1.

— Coche propio.

Ejemplo 2:

DATOS PERSONALES

Nombre: Maria Jesus Lopez Macuerio.

Lugary fecha de nacimiento.: Granada, 27 de febrero de 1975.

Nacionalidad: Espariola.

Direccion: C/ Fermoselle 25-27, 2 A. 41070, Granada, Es-
pana.

Teléfonos de contacto: 958 315472 — 610 176577.

E-Mail: mj_macueco@redestb.es

FORMACION ACADEMICA

— Licenciatura en Filologia Hispanica, Especialidad Literatu-
ra Medieval Espariola. Universidad de Granada, Granada. 1998.

— Curso de Aptitud Pedagogica y Practicas docentes. Univer-
sidad de Granada. 1998.

FORMACION COMPLEMENTARIA

— Curso de Formacion de Profesores de Espaniol Lengua Ex-
tranjera. Universidad de Granada. 1999.

— El Espariol en los Estados Unidos. Columbia University,
Nueva York, Estados Unidos de América. 1998.

IDIOMAS
— Inglés: Nivel avanzado (oral y escrito).
— Proficiency in English Language, Cambridge, 1997.
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— Aleman: Nivel avanzado (oral y escrito).
— ActiLingua Academy. Wien, Austria. Junio-septiembre 1996.
— Italiano: Nivel elemental (oral y escrito).
— Scuola Leonardo Da Vinci, Florencia, Italia. Agosto, 1997.

INFORMATICA
Conocimiento a nivel de usuario de Microsoft Office (Word, Ex-
cel, Access), WordPerfect, Entorno Windows (95 & 98), MS-DOS.

EXPERIENCIA PROFESIONAL
— Septiembre — diciembre 1999: Profesora interina en el Ins-
tituto de Educacion Secundaria Fernando de Rojas. Salamanca.

— Prdcticas docentes en el Instituto Fray Luis de Granada,
Granada. Curso Academico 1997—1998.

OTROS DATOS DE INTERES

— Disponibilidad absoluta para viajar.
— Monitora de Aerobica y natacion.
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2. FRASES ESTEREOTIPADAS UTILES DE LA
CORRESPONDENCIA COMERCIAL

Frases de saludo

— Sefior: Cenvop

— Sefiora: Cenvopa

— Sefiorita: Cenvopima

— Sefores: Cenvbopu

— Don: Jlone

— Dofia: Jlonvo

— Estimado Sefior: [/lanosnuii Cenvope

— Estimada Sefiora: //lanosna Cenvopo

— Estimada Seforita: //lanosna Cenvopimo

— Distinguidos sefiores: [/lanoeni cenvopu

— Apreciable (Apreciado) cliente: [/lanosnuii knicume
— Muy sefior mio (nuestro): //lanosnuii Cenvope

Frases de apertura

— Recibimos su atta. del 12 de mayo, lo que nos motiva a
manifestarle... V 6ionogiob na Baw nucm 6io 12 mpasms mu 3my-
uteni gionosgicmut, wo ...

— En nuestro poder su atta. del 15 de mayo... ¥ ionosios na
Baw nucm 6io 15 mpasns...

— Acusamos recibo de su atta. del 5 de mayo, en la que nos
comunica... ITliomeepoxcyemo ompumanns Bawozo nucma 6io 5
mpagHs,  akomy Bu nam nogioomuseme, wo...

— Enrespuesta (contestacion) a su carta del 16 de abril, senala-
mos a Ud. que... Bionosiono 0o Bawoeo aucma 6io 16 keimus cio
3azHavumu, wo...

— Tenemos el agrado de manifestarle... Ham npuemno 3asna-
yumu, wo...

— Tenemos el placer de poner en su conocimiento que... Hawu
npuemHo nogioomumu Bam, wo...

— Con relacion a su atenta del... Bionogiono oo Bawozo nuc-
ma...
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— Con respecto a su carta del... 32i0no 3 Bawum aucmonm...

— Nos apresuramos en sefialar a Ud. que... [locniwaemo nosi-
oomumu Bac...

— Lamentamos sefialar a Ud. que muy a nuestro pesar nos
vemos obligados a... Mu dyarce wikooyemo, ane smyuieHi nogioo-
MUmMu npo...

— Muy a nuestro pesar nos vemos obligados a comunicarle
que... [lyarce npuxpo, ane mu smyuwieHi nogioomumu Bam npo...

— El motivo de la presente es informarles... Memorw ywvoco
JUCMA E...

— Tengo el agrado de adjuntarles... /o yvoeo aucma dooaro...

— Le escribo para... ITuwy Bam, woo...

— Por la presente hago referencia a... ¥ yvomy nucmi xouy 3po-
OUMuU NOCUNAHHA HA...

— Nos ponemos en contacto con Uds. como... 36epmaemocs
0o Bac sk 0o...

— Representamos... Mu npeszenmyemo...

Frases de enlace

— Agradezco... /[akyro...

— Le agradecemos... /[axyemo Bam...

— De nuevo manifestamos nuestro agrado... Una vez mas les
reiteramos nuestro agradecimiento... Reciban otra vez las gracias
(por)... Il]e pa3z osikyemo (3a)...

— Agradecemos por anticipado... Agradecemos con anterio-
ridad... Reciba anticipadamente nuestro agradecimiento (por)...
Agradecidos de antemano (por)... 3azoaneziov 60auHi 3a...

— Gracias por su cooperacion... Bucrosnoemo e0sunicms 3a
CniBPOOIMHUYMEO....

Frases de lamentacion
— Sinceras excusas... Auténticas disculpas... I[Jupo wxoodye-
Mo...
— Es muy a nuestro pesar... Nos apena mucho... Hau oyorce
wKood...
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— Sentimos extraordinariamente informarles... Lamentamos
mucho comunicarles... Ha npesenuxuii scanv, nogiooMaseEmo
Bawm, wo...

— Lamento informarle... Ha orcans, nosioomusiio, wo...

— Lamento (lamentamos) (que)... [//kooa, wo...

— Lamentamos no poder atenderles... Ha npegenuxuti sicanw,
Mu He 3modxcemo Baw oonomozmu...

Frases de peticion

— Les solicitamos nos comuniquen... Les rogamos nos infor-
men... /Ipocumo nogioomumu Ham...

— Deseariamos nos suministraran informes sobre... Ilpocumo
Haoamu Ham iHgopmayiro npo...

— Les rogamos tengan la bondad de prorrogar el... Les agra-
deceriamos nos concedieran la prorroga del... Jlio6 310 npocumo
Haoamu Ham...

— Les ruego me informen... les agradeceria me comunicaran...
IIpowy nogioomumu meHi...

— Me permito solicitar... 3séepmarocs 0o Bac i3 npoxanusm...

— Notifiqueseme... IIpouty nogioomumu memi...

Frases de placer

— Es un placer comunicarles... I3 3a006801enHam nogioomasce-
Mo....

— Tendré¢ el gusto... tengo el gusto... tengo el agrado... tengo
el placer... me es grato (de)... Meni Oyoice npuemno nogioomumu,
Wo...

— Tendriamos mucho gusto en... Ham 0yaice npuemro nogioo-
MUmu, wo...

— Estariamos satisfechos de tener la posibilidad de... Mu 6yau
O padi mamu Haz2ooy...

Frases de seguro
— Seguros de que recibiremos una contestacion con pronti-
tud... Bnesneni, wo ompumaemo wsuoxKy 6ionosioo...

227



— Confiados en su discrecion (absoluta discrecion sobre)... Se-
guros de su discrecion... Po3paxogyemo na Bawe po3yminns y yvo-
MY RUMAHHL...

— Estoy seguro de... Confio en... Bneguenuii y...

— Estamos seguros de que... Mu enesrneni y momy, wo...

— Confiamos en que atienden tan pronto posible al... Bucros-
JIDEMO 8NEBHEeHICMb, Wo npu Ha2odi Bu 6yoeme 3aumamucsi...

— No obstante de que estamos seguros de... I xoua mu yinkom
6nesHeni, uo...

— Tenga la seguridad... Tenga por seguro... byovme 6nesHei...

Frases de anuncio

— Se pone en su conocimiento... Jogooumo 0o Bawozo 6ioo-
ma...

— Le recordamos... Haeadyemo Bam...

— Nos permitimos poner en su conocimiento... Jozgoabme 0o-
secmu 00 Bawozo iooma...

— Como es de su conocimiento... Ak Bam gioomo...

— Esta por demas decirle... Kpin moeo, nogioomnsiemo...

— Le comunico... [1ogioomnsro...

— Al mismo tiempo quisiéramos recordarles que... ¥ moii orce
yac xominoce Hazadamu Bam, wo...

— Consideramos oportuno (importante) que... Bgaocaemo
8YACHUM (OOpeuHUM), WoO...

— Aprovecho la oportunidad para reiterarles... Kopucmyrocs
Ha200010 3106 niomseepoumu Bam...

Frases de causa y consecuencias

— A causa de esta deplorable situacion... Ha orcansy, y 363Ky 3 yi€to
CUMYAYIETO....

— En caso contrario estaremos obligados a... B inuwomy eunao-
Ky, MU 6y0emo 3MYULeHi...

— Por motivos expuestos... Por las razones citadas... Buacni-
00K BUWE3A3HAYEHUX NPUYUH...

— Por consiguiente... Takum uwunom,... (NOCUNAHHA HA Ne6HI
obcmasumu)
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— Conforme... Bionogiowo oo...

— Con respecto a... V gionowenni oo...

— En referencia a... CmocosHo...

— Teniendo en cuenta lo expuesto arriba... Marwouu na ysasi
suujezasHaveHe...

— En conformidad con el contrato... Bionogiono 0o konmpaxk-

my...

Frases de conclusion

— Les estarémos agradecidos de su respuesta rapida... bydemo
6051UHI 3 WBUOKY BI0N0BI0b...

— Quedamos a su disposicion... 3aruwaemocs y Bawomy pos-
NOPAOIHCEHH ...

— Les aseguramos que adoptaremos medidas urgentes para en-
mendar los errores... 3anesnsaemo, wo 6yoe 8cumo 6cix mepmino-
8UX 3aX00i6, W0O eUNPABUMU NOMUTKU ...

— Esperamos recibir su respuesta lo antes posible... Cnoodigac-
Mocb ompumamu Bauty 6i0no6ios sxomoea weuouie...

— Esperamos que nuestra colaboracion sea fructifera para am-
bas partes... Cnoodisaemocs, wo Haute cnispodimuuymeo Oyoe
NAIOHUM OJist 000X CMOPIH....

— Inmediatamente nos pondremos en contacto con nuestro
agente y... Mu mepmino6o 38 ’acemocs 3 HauumM a2eHmom i...

Frases de despedida

— Saludamos atentamente a Ud... 3 nosazoro...

— Agradecemos la confianza con que nos ha distinguido y sa-
ludamos atte. a Ud... Jakyemo 3a dosipy, sy Bu 0o nac eussunu,
3 N06a2010...

— Agradecemos anticipadamente su atencion y lo saludamos
atte... Jakyemo 3azoanezios 3a ysacy, 3 N08azoio ...

—Reciba nuestro agradecimiento y consideracion, atte... Ilpu-
UMImMb Hauty noOsKYy, 3 NOBAZOI0...

— Agradecemos su atencion y le saludamos cordialmente...
Jaxyemo 3a ygeazy ma npuimime Hauty noOsKY...

— En espera de sus 6rdenes, saluda atte., (cordialmente, since-
ramente)... /[o Bawux nocuye, 3 no8azoio...
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— En espera de su pedido, saludamos atte... Ouikyemo na
Bawe 3amosnenns, 3 noeacoio...

— Rogamos no demoren su cancelacion y saludamos atte...
Mu npocumo Bac ne 3ampumyeamucs 3 piuleHHAM, 3 N08A20I0...

— Agradecemos respondernos sobre el particular y saludamos
atte. a Uds... [axyemo, wo 3natiuiiu modxcaugicms 8i0nogicmu Ham
0cobucmo, 3 N08A2OI0.....

— Atentos a sus gratas o6rdenes, saludamos cordialmente... 3a-
821coOu 00 Bawux nociye, i3 yupor noeazoio...

— Pendiente de sus noticias, saludamos atte... Yexacmo mna
Bawi nosunu, 3 no8azoio ...

— En espera de futuras oportunidades de atenderles...3 nadicro
HA MOJCIUBICIb OYMU KOPUCHUM(U) Y MALLOYMHLOMY ...

— En espera de su pedido... Anticipando su amable pedido... B
OuIKy8aHHi Bawiozo 3amosenenns. ..

— Esperamos que... En espera de que... 3 radicrw ua ...

— Confiando en su pronta entrega... 3 yneguenicmrio y uuoxko-
MY 30IlICHeHHI NOCMABOK. ..

— Aprovechamos la ocasion para... Kopucmyemocs nazoooro,
woo...

— En espera de su pronta respuesta... Quikyemo Bawioi iono-
801 AKHauweuoue...
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3. LISTA DE ABREVIACIONES ADOPTADAS
EN LA CORRESPONDENCIA COMERCIAL

a. 1. area 2. afio /. pation 2. pix

(a) alias ncesoonim

ab., abl. abril xkeimens

abrev. abreviatura abpesiamypa

a.c aflo corriente nomouHo20 poKy

a/c a cuenta Ha paxyHok

ace. accion akyis

acept. aceptacion nputinamms, akyenm

Adj. Adjunto(s) dooamox, dodamxu

admon. administracion adminicmpayis

admor. administrador adminicmpamop, ynpaensouuii

A. en P. asociacidn en participacion cnintbHe nionpuemcmeo
a/f. a favor na kopucmo

afino, afectisimo warnosHu

afto. afecto 3 nosacoro

alm. almacén cxnao, maeazun

a. m. ante meridiano onigoui

am. cta. a mi cuenta Ha miil paxyHox

Anex. anexo(s) dooamok, dodamxu

antor. anterior nonepeowuitl

A.P.. Aceptada para protestas nputinamo i3 3anepeyennamMu
A.S.P. Aceptada sin protestas npiiunamo o6e3 3anepeyens
ap. aparte okpemo

apble. apreciable warnosnuil

apda. apreciada wanosna

aprox. aproximadamente npubausro

Apt., apdo. o aptdo. apartado (correos) giodinenns (nowmose)
art. abo arto, articulo /. cmamms 2. mosap

A/S asunto de servicio cryorcbooge dopyuenns

atmo.(s) atentisimo(s) wanosHutl, wano8Hi

atta.(s) atenta(s) wanosna, wanoeHi

atte. atentamente 3 nosacoro
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atto.(s) atento(s) 3 nogaeoro
Av., Avda. avenida npocnexm
a/T. a vista no npeossnemnHi.

Bb

B/ abo b/ bulto 1. miok 2. micye 3. sanmasic

b/. botella nzswka

barr. abo brl. barrica, barril /. 6ouxa 2. bapens

B. a6o Bco. banco 6aux

Benf. beneficiario 6eneiyiapiii, ompumyesau

B.I.LR.D., BIRD Banco Internacional para la Reconstruccion
y Desarrollo Misicnapoonuii 6anx pexoncmpykyii ma po3eumxy,
MBPP

B/L. Bill of Lading (conocimiento de embarque) xonoca-
MeHm, MPAHCNOPMHA HAKIAOHA

B.O. Boletin Oficial ogiyitinuii 6ronemens (Icnanis)

B.O.E., BOE, B.O. del E. Boletin Oficial del Estado Ogiyii-
Hull ypsioosutl bronemens (Icnanis)

bro. abo Bto. bruto /. 6pymmo 2. sanosuii.

Cc
C. carta muct; ycmas, xapmis
C/.,C,cl., ¢/, c. calle synuys
C, C/, ¢/, c. cargo, cuenta ganmajic; paxyHok (6AHKIBCbKULL);
Hapaxy6aHHs.
C/A cuenta de ahorros owaonuii paxynox
¢/ cajas swuxu, Kopooxu
c/a cuenta abierta giokpumuii paxyHox
CA caja de ahorro owaona xaca
Cap., cap. capital kaniman
Cap., cap., cap.® capitulo po30in
c/c cuenta corriente nomoyHull paxyHox
CC. Cédigo Civil Lusinbruii kodekc
Cd.,Cd,Cdad. ciudad micmo
Cdnes. condiciones ymosu
comp. abo cia. abo Cia. compaiiia komnanis
ca. correo aéreo agianowma
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C.A.E. cobrese al entregar 3 ontamoro npu nocmayaumi

cap. abo capn, capitan kaniman

cc 1. con conocimiento 2. centimetro ctbico (cilindrado) /. 3
KOHOCAMEeHmMOoM 2. KyOiuHull canmumemp

c/cta. cuya cuenta paxyHok sAKoi

CEE, C.E.E. Comunidad Econémica Europea €sponeiicvora
EeKOHOMIUHA CNIBOPYIHCHICMb

cents, ado es. céntimos, centavos ceHmumo, CeHmaeo

Cert, Certif. certificado ceidoymeo, cepmugpixam, dogioka

C.LF. codigo de identificacion fiscal ioenmugpikayivinuii Ho-
mep (05 ropuouynux ocio 6 Icnanii)

cf. abo cfe (anri.) confer (comparese) nopisHsano

cg. centigramo canmuepam

cja. caja Awux

cje. corretaje onama nocepeoOHUYbKUX NOCTY2

ch. abo ch/ cheque uex

cm abo cm. centimetro(s) canmumemp

cm.b. cuya(s) mano(s) beso 3 nosazor

¢/m cuenta a medias natioguii paxyHox

¢/n. cuenta nueva Hogull paxyHoK

c/o. carta orden nucemoge oopyuenns

CO. Certificado de Origen cepmughixam npo noxooaicerHs

Cod. codigo 1. xooexc 2. koo

col, cola. 1.columna 2. colonia I. xonouxa, cmoénuux 2.
KOJIOHIA

com. comision Komicis

comsta. comisionista komimenm

comte. comerciante komepcanm

conf. confirma niomeepoacye

conocimto. conocimiento KoHocameHm

consigan, consignacion KoHcueHayis

consigte. consiguiente HacmynHutl

conste construccion 6y0igHuymeo

cont. contabilidad 6yxearmepis

cop. copia konis

corrpda. correspondencia kopecnonoenyis

corete, abo cte. corriente nomouruil

cs. cantidad suficiente docmammus xinbkicmo
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CT. circular yupxynap

c/v. abo cta de vta. cuenta de venta 36im xomicionepa npo
npooasic mosapy

Cta., cta. cuenta paxyHok

cta/a. cuenta abierta giokpumuii paxyHox

cta/c abo cta/cte. cuenta corriente nomounutl paxyHox

cta. simda. cuenta simulada paxyrox-npoghopma

ctcas. caracteristicas xapaxmepucmuxu

cte. corriente nomounuii

cto. 1. cuarto 2. contrato /. uemsepmuii 2. Konmpaxm

cto. crédito xpeoum; axpeoumue

cts. 1. céntimos 2. cenmago

c/n cada uno o una xoorcHull abo KodxcHa

Dd

D. Don Jlon

D? Dofia /[onwvs

d/. dias onis

deseto, descuento sruorcka

d/fha. a6o d. f. dias fecha ... ouis 6i0 yiei damu

dha., dho, dria, dhos. dicha, dicho, dichas, dichos sxazana,
8Ka3aHul, 6KA3i6Ka

dice, abo diciembre epydens

dir. 1. directoria 2. direccion /. oupexmop 2. kepyearHs

distr. distrito pation

dls. dolares dorapu

D.N.I. documento nacional de identidad enympiwmnii nacnopm

doc. 1. docena 2. documento /. dworcuna 2. doxymenm

docmto. documento doxymenm

Doct a6o Dr. a6o dr. doctor doxmop

domo, domingo nedinz

dpto. departamento 6i00in

dra., dro, dras., dros derecha, derecho, derechas, derechos
npaea, npasuii, npagi

dupdo. duplicado y 06ox exsemniapax

d/v dias vista uepes... Onis nicis npeo ‘sa61eHHs
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Ee

Ff

E. este, oriente cxio

econ. 1. economia 2. economico /. ekoHoMiIKa 2. eKOHOMIUHUL
ed. editor sudaseyw

e.g. (nar.) exempli gratia (por ejemplo) nanpuxnao
ej. ejemplo npuknao

€no. enero civensb

ento. entretanto mum uacom

E.P.M. en propia mano y eracui pyku

esp. espanol icnancoxuii

estda. estimada waroena

etc. etcétera mowo

EXW (anrn.) Ex works (Ex fabrica) ¢pparrozasoo.

fam. familia poouna
F. C. abo fe ferrocarril 3aniznuys, FF.CC. ferrocarriles 3auiz-

HUuyi

Fca. fabrica ¢pabpuxa, 3a600

febo. febrero sromuii

fcha. fecha oama

fol a6o fo. folio aucm

f.o.r. (anrmn.) free on rail (sobre ferrocarril, sin gastos) ¢pan-

KO6Aa2OH

forra, formulario 6zank

fr. francés gpanyysvxuti

fra. factura paxynox

Frt (anrn.) freight (flete) eanmaorc, hpaxm
fund. fundacion gpono.

g. gramo(s) epam(u)

Gen. General cenepanvruii
gen. género mosap

gob. abo gobo. gobierno yps0
gral. general 3aeanvruii
gro(s). géneros mosapu

gts. gastos sumpamu
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Hh
h., hora(s) /. coouna(u) 2. uac
hect hectarea(s) ecekmap(u)
hol holandés(a) conanocokuil, conanocora
hns. hermanos, 6pamu
hta. hasta oo.

1i

ib. (n1at.) Ibidem (aqui mismo) came mam

id. (mat. — idem) — (lo mismo) e came

1.e. (;mat. — id est) — (es decir) moomo

Incl. inclusos 0ooamxu

Incoterms (anrn.) International commercial terms (Términos
comerciales internacionales) Midcrapooni mopzosensii ymosu

It. item supio

IVA impuesto sobre el valor afadido nodamox na oooany
eapmicmo

izqa., 1zqo., izqda., izqdo. izquierda, izquierdo zisa, nisuii.

Kk
kg a6o kg. kilogramo(s) kinoepam(u)
km a6o km. kilometro(s) xizomemp(u)
km/h kilometros por hora xinomempis 3a 2oouny.

Ll

1.1. ley 2. libro 3. litro(s) 1. 3axonu 2. knuea 3. nimp(u)

L/C 1. letra de cambio 2. (anrn.) letter of credit (carta de
crédito) 1. eexcenwv 2. akpeoumus

Ln. linea psook

L.S. (;mart.) locus sigilli micye nevamxu

Ltda. Limitada 3 o6mesrcenoro ionosioanvhicmio (npo mosa-
pucmeo)

lun. lunes nonedinox.

Mm

m. 1. metro(s) 2. minuto(s) 3. mafiana (a.m.) /. memp(u) 2.
XGUAUHA, XBUIUHU 3. PAHOK (00 NiOHs)

m/ mes micsiyb
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T. ato. muy atento 3 nosazoro

mart. martes gi8mopok

mayr.(s) mayor(es) Oinbuiuii, OinbuL

max. maximo MaxKcumManibHuil

m/c mi cargo Mmitl 6aHmMaic

T.C. Mi cuenta miti paxyHox

m/cta mi cuenta mitl paxyHok

m/cc mi cuenta corriente miti nHOMOUHUL PAXYHOK
m/e mi entrega mMoe nocmauanus

m/f mi favor na mor kopucmeo

m. fha. meses fecha micayie 3 momenma

m/g. mi giro miti nepexas

miérc. miéreoles cepeda

milesa. milésima mucsauna

mino, ministro minicmp

m/l mi letra miti excens

m/n. moneda nacional nayionanvua sarioma
m/o. mi orden moe dopyuerHs

m/p. mi pagaré mii gexcenb

m/pl meses plazo micayis nicis npeo ‘s61enns
m/r mi remesa Miti nepexas (2pouiogutl)

ms. as. muchos afios 6npodosoc bacamvox pokie
M.S. a6o M.SS. manuscrito, manuscritos pyxonuc, pykonucu
mtd. mitad norosuna

mMzo. marzo Hepe3eHs.

N. norte nigniu

. noche (p.m.) geuip, Hiu

1/ nuestro, nuestra Hawt, Hawia

N.B. (;at.) Nota bene nomabene

n/c 1. nuestro cargo 2. nuestra cuenta /. raw eanmaoic 2. Haw
PAXYHOK

n/cc nuestra cuenta corriente Haw nOmMoOuHUL pAXyHOK

n/entr. nuestra entrega Hauie NOCMauaHHs

n/f nuestro favor na nawuty kopucmo

n/g nuestro giro Haw nepexiad

n/o nuestra orden naue posnopsodicenms
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No. ab6o mo. abo niim. numero Homep

Nove, noviembre sucmonao

n/r nuestra remesa Haw nepexas (2poulosuti)

nra., ntra., nro., ntro., nras., ntras., nros., ntros. nuestra,
nuestro, nuestras, nuestros nawa, Haut, Hauii

n/ref. nuestra referencia nawie nocunarnus.

Oo
o. 1. orden 2. oficio /. dopyuenns 2. nocada
obte obediente noxipnuti
octe. octubre swcosmens
onz. onza(s) yHyis, yHyii
ord. orden, 6rdenes posnopsadowcenns
org. abo orgl original nouamkosuii
% por ciento, p.c. 8i10cOMOK.

PA. por ausencia, por autorizacion 3a 0opyyeHHIM
pa. para o

pag. abo pags. pagina(s) cmopinka, cmopinku

par. parrafo a6zay

part. partida napmis

p.b. peso bruto saea 6pymmo

p/cta. por cuenta /. 32i0H0 3 paxynkom 2. 3a paxyHOoK
P.D. Postdata nocmckpunmym

p.d. porte debido ranesxcna nocmaska

pdo. pasado murynuii, nonepeoHii

p.€j. por ejemplo (= e.g. exempli gratia) nanpuxiao
pgdo pagado cnrauenuii

p.m. pasado meridiano yseuopi

p-n. peso neto saca nemo

P.O. por orden 3a dopyuenmusam

po. pero aze

priv. privado npusammuii

p.pdo ab6o ppdo. préximo pasado munyaus micsays
pr. por 1o, uepes

pral abo pl principal eonosnuii, ocnosnuii

prol, prélogo ecmyn
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pror. procurador npoxypop

prova. provincia nposinyis, ooiacme
provr. proveedor nocmauanbHux

ps. abo $ pesos neco (sanoma)

ptas. pesetas necemu

pte. parte wacmuna

pXmo. proximo HacmynHuii.

Qq
g. que kompuii
Q.B.S.M. a6o g.b.s.m. que besa su mano 3 nogacorw
qn. quien xmo, KOMpuil.

Rr
R. recibida sixe ompumanu
Rb. Recibi ompumas
ref. referecia nocunanus
respble. respetable wanosnuii
respta. respuesta 8i0nosios.

Ss

$ dolares EUA oonapu CIIIA

S. sur nisdenv

s/ 1. su 2. sobre /. 6aw 2. na

S.A. sociedad andnima akyionepre mosapucmeo

S.A.C.ILF.A. sociedad an6onima comercial, industrial, finan-
ciera, inmobiliaria, automotriz axyionepHne komepyiiine He3anexc-
He hinancose mosapucmeo

SAFI sociedad anonima financiera de inversion oguiopHa
KOMRNAaHIsA

SA.RL. sociedad an6nima de responsabilidad limitada axyio-
HepHe MOBAPUCMBO 3 0OMEHCEHOI0 BIONOBIOANbHICTIO

sab. sabado cyboma

s.c. abo s/c su casa gawa ¢hipma

s/c su cuenta aut paxyHok

$/Cgo su cargo sau 8aHmadic

S/D su despacho sawe mumne ouuwerns

s/e su entrega gauie nOCMavyanHs
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secc. seccion 1) cexyis 2) i0odin 3) i0dinenns

secreta, secretaria cekpemapka

S. C sociedad comandita xomanoumne mosapucmeo

seg. segundo dpyeutl

Sens. semanas mudiCHi

septe. septiembre gepecens

Servo, servicio nocuyea

s/f su favor na éawy xopucme

s/fra. su factura eaw paxynox

s/g su giro saw nepexas (epoutosuii)

sigte. siguiente HacmynHuti

S.L. sociedad limitada mosapucmeo 3 obomesicenorw 6ionosi-
OabHICMIO

s/1 su letra saw sexcenv

s.1.a. sin lugar ni afo 6e3 micysa i damu

s/m sobre mi na mene

Sn. San Cau (nepeod imenem, nazeor)

S.N. servicio nacional nayionanvrna ciyscoa

s/n sobre nosotros npo (ra) Hac

s/o su orden eauue poznopsoicents

soc. sociedad mosapucmeo

Soc. An. sociedad anénima axyionepne mosapucmeo

Soc. Comdta. sociedad comandita komanoumne mosapucmeo

s/p su pagaré eawia po3nucka

spre. siempre 3agacou

S/T su remesa saut nepekas (epoutosuii)

Sr. sefior nan

Sra. sefiora nani

s/ref. su referencia sauie nocunanns

S.R.L. sociedad de responsabilidad limitada mosapucmeo 3
00MedHCeH0I0 8I0N0BIOAILHICIIO

Srta. sefiorita cenvopimo

S.S.S. a6o su S.S. su seguro servidor 3 nosazoro...

Suc. sucursal ¢hinis.

Tt
t tarde (p.m.) seuip, niu
tel. teléfono menegon (Homep)
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tito, titulo 1. doxkymenm 2. yinnui nanip 3. mumy:n
tom. tomo mom

to. tiempo 1. uac 2. nocooa

Transp. transportes mpancnopm

tribl. tribunal cyo

u. ado Ud. Usted Bu.

Uu
Uds. Ustedes su
utt. a6o ulto. ultimo ocmanwni.

2%

V. 1. Usted 2. véase . Bu 2. ousuce...

v/ vista... mepmiHoM...

Vd. Usted Bu

Vds. Ustedes Bu

Vda. viuda yoosa

v.g. abo v.gr. verbigracia nanpukiao

vier. viernes n samuuys

V.B.P. a6o V/B Visto Bueno ,,3200en’’ (pezonroyis)

vol 1. volumen 2. voluntad /. o6cse 2. mom

vols. volumenes o6csieu

V.p. VICi0 propio npuxogaruii oegexm

vra., vro., vras., vros. vuestra, vuestro, vuestras, vuestros
eawia, eaul, 6aull

vta. vuelta sxe nosepnyiu

V.V. Ustedes 6u

vto. Vencimiento 0o 3akinueHHs mepMmiHy.
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ANEXO II

1. EJEMPLARES DE CONTRATOS

I.1. MODELO DE CONTRATO ESPANOL-UCRANIANO

Y por otra parte, agencia de
viajes ,,Ancodes, S.L..”, en
adelante ,,Touroperador”,
representada por Deritguina
E.S., Directora General, con
domicilio en Vila Blanes 60-
2-5, 17310 Lloret de Mar, pro-
vincia de Girona, Espafia, CIF
B17457797

CONTRATO DE JOI'OBIP

COLABORACION EN EL | ITPO CHIBPOBITHHULTBO

AMBITO DE TURISMO BTAJNY3ITYPU3IMY
Ciudad MicTto
Fecha Jlara
REUNIDOS ITPUCYTHI:
Por una parte, agencia de via-{Typuctuune areHCTBO
jes , en ade- , B ocobi ['enepanb-
lante ,,Agente”, representada|HOro naupexTopa R
por ,|JOpUIMYHA  ajpeca ,
Director General, con domi-{IHH HaJa-
cilio en ,| 11— ,,ATeHT”, 3 OJIHI€T CTOPOHU
CIF 1 TypUCTUYHE areHTCTBO ,,An-

codes, S.L”, B oco6i ['enepais-
Horo mupektopa O.C. Jleprori-
HOi, ropuauuHa ajapeca 17310,
p. JIroper ne Mapi, npoBiHITis
Xipona, Icmanis, Bwma bna-
Hec, 60-2-5, UHH B 17457797,
nani — ,, Typomeparop”, 3 iH-
moi CTOPOHH, JIaji MOIMEHOBa-
Hi CTopoHH,
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Ipooosoicennss mabauyi

MANIFIESTAN que

1. Objeto del Contrato y dis-
posiciones generales

1.1. De acuerdo con Ilas
disposiciones  del  presente
Contrato el ,,Touroperador” y el
,Agente” desarrollan colaboracion
en el ambito de turismo.

YKJIAJIU LHIEA JOTOBIP
PO HABEJIEHE HUKYE

1. Ilpeamer aoroBopy i 3a-
raJibHi MOJI0KEHHS

1.1. 3rigHo 3 NOJOKCHHSIMU
uboro Jlorosopy ,,Typomnepa-
Top” 1 ,,ATeHT” 3IIHCHIOIOTH
CHIBpOOITHHUIITBO B Taly3l TYy-
pu3My.

1.2. El ,,Agente” enviarda y
el ,,Touroperador” recibira
a turistas individuales y en
grupos para ofrecerles servicios
turisticos en Espafia y Andorra
en siguientes condiciones:

En el periodo de vigencia del
presente Contrato el ,,Agente’]
ofrece al ,,Touroperador” el
derecho de prestar servicios a
sus clientes en el territorio de
Espafia y Andorra en funcion
de los impresos de encargo del
LAgente”.

Los impresos de encargo del
»Agente” deberan contener datos
personales del turista (turistas), el
periodo de estancia, el listado de
servicios encargados, incluido el
transporte, reservas y alojamiento,
tipo de pension, excursiones y
demas servicios que se efectuaran
por el ,,Touroperador” en funcion
de los fines del viaje y ruta

escogida por el turista (turistas).

1.2. ,,Arent” BiampaBuTh i ,,Ty-
poriepaTop” mpuiiMe 1THIUBITY
IBHUX TYPHUCTIB 1 TPYyNH JUIS
TYpPUCTUYHOTO OOCITyrOBYBaH-
Ha B Icmanii 1 AHIOppI Ha Ta-
KHX YMOBax:

[Ipotsirom Aii 1BOTO OTOBO-
py ,Arentr” Hanae ,,Typonepa-
TOPOBi” MpaBO 0OCIyTOBYBaTH
KITi€EHTIB Ha Teputopii Icmanii
1 Auoppu 3rigHo 3 O6IaHKaMu
3aMOBJICHHS ,,ATeHTa”.

bnank 3amoBieHHS ,,AreHTa’’
Ma€ MICTUTH OCOOMCTI JaHi Ty-
pucTa (TypHCTiB), TEpPMiHHU TYDY,
Mepertik 3aMOBJICHUX TOCHYT, a
caMe: TpaHCIOPT, OpOHIOBAHA
HSl 1 pO3MIILIEHHS, XapuyBaHHS,
€KCKypcii Ta 1HII MOCIYTH, 10
HaJalThCs ,, ypornepaTopom’
3aJIeKHO BiJ] LIeH MOAOPOXKI 1
00paHoOro TYPUCTOM (TypHCTa-

MH) MapIipyTy.
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Ipooosocennsi maduyi

El listado completo de los
servicios que incluye el viaje se
confirma mediante un vaucher
expedido por el ,,Touroperador”

.| pom”

[ToBHUI mepemnik MOCHYT, IO
BXOAATH y Typ, HIATBEPAXKY-
€TbCS BUIAHUM ,, Typoneparo-
TYPUCTCHKAM Bay4€pOM.

2. Condiciones de prestacion
de servicios

2.1. El ,,Touroperador” efectua
los servicios de alojamiento,
programa de  excursiones,
transfer y demas servicios para
todos los clientes del ,,Agente”
segun el impreso de encargo.

2.2. El ,,Touroperador” facilita
documentos de invitacion de
acuerdo con los requisitos del
Consulado del pais de destino
para tramitar los visados
correspondientes.

2.3. Los tipos, la periodicidad y
los precios se entregan al ,,Agente’]
en un disco de presentacion del
,, Touroperador” y se actualizan
anualmente. El,,Agente” dispone
de la totalidad de las tarifas y
del surtido de servicios tipo del
,, Touroperador”.

24. Todos los impresos de
encargo del ,,Agente” para sus
clientes deben ser recibidos por el
,, Touroperador” con una antelacion
minima de 10 dias laborales antes
de la fecha de su entrada.

, y'ClX KJIIEHTIB ,,AFeHTa SFI,Z[HO

2. YMOBH HaJaHHS NOCJIYT

2.1. ,, Typonepatop” 3abe3re-
qy€ IOCIYTH 3 IUTaHb PO3Mi-
LICHHS], EKCKYPCiiiHOI mporpa-
MU, TpaHC(epiB Ta iHII UL

3 MOr'0 3asiBOIO.

2.2.  ,Typomneparop” Hanae
JOKYMEHTH-3aIPOIIEHHST  BiJI-
noBigHO 10 BuUMOTr KOHCYIBA
CTBa KpaiHM mepeOyBaHHS IS
MOJJAJIBIIOT0 0(OPMIIEHHS Bi3H.

2.3. Buan, Heploz[qucTL HaJaH-
HsI TIOCIYT 1 LIHU TEpeNIALOTECS
,»ATEHTOBI”” Ha TPE3eHTAIlIITHOMY
JCKY ,, T'yporniepaTopa” 1 OHOBITIO-
IOTBCS IOPIYHO. ,,ATeHT’ Mae B
PO3IOPSKEHH] TTOBHUIA MPEHCKY-
paHT Tapu}iB 1 aACOPTUMEHT THIIO-
BHX MOCIYT ,, Typoreparopa’.

2.4. Yci 3asaBu ,,AreHra’” Ha 00-
CIIyTOBYBaHHSI HOTO KJIIEHTIB
MaloTh OyTH oTpumaHi ,,Typo-
nepatopom” He mi3Hime 10 po-
0ounx NHIB 10 JaTh mependa-
YEHOT0 MPUI3IY.

244



Ipooosoicennss mabauyi

3. Obligaciones de las Partes

3.1. El ,,Agente” tramita todos
los documentos necesarios para
la obtencion de visados en el
Consulado del pais de destino.

3.2. El ,,Agente” informa al
,, LTouroperador” sobre todos los
cambios en las reservas de ser-
vicios, incluidos los relaciona-
dos con el estado de salud de los
clientes, denegaciones de visa-
dos y demads circunstancias con
antelacion minima de 24 horas.
La anulacion parcial/total de los
servicios se efectua en el orden
establecido por el ,,Touropera-
dor”, aplicando sanciones y pe-
nas en funcion de los periodos
de cancelacion.

3.3. Para una mejor y mas efi-
caz atencion a los clientes del
,»Agente” en el pais de des-
tino, el ,,Agente” informa al
,, Louroperador” sobre todas las
exigencias especificas de sus
clientes para adoptar medidas
correspondientes para mejorar
la calidad de servicios.

3. O6oB’s13xkn CTOpiH

3.1. ,,Arent” odopmIsie BCi He-
00XiJHI JOKYMEHTH AJIsi OTPH-
MaHHs Bi3 kiieHTaM y KoH-
CYJIbCTBI KpaiHU 1epeOyBaHHS.

3.2. ,,Arent” indopmye ,,Ty-
pomeparopa” Mmpo BCl 3MiHU
OpOHIOBAaHHS TOCIYT, Y T. H.
MOB’SI3aHUX 13 370POB’AM KITi
€HTIB, BIJIMOBOIO Y BHa4l BHi3-
HUX BI3 Ta IHIIUMU 00CTaBHHA-
MU HE Mi3HIIIE HIXK 3a 24 TO1U-
HU JI0 3ai3/1y KJII€HTIB.
UacTkoBe/TIOBHE MIPUTTHHEH
HS TIOCITYT POOUTHCS B TOPSIJIH
Ky, BCTaHOBJIEHOMY ,,Typorie-
paropom” 13 3aCTOCYBaHHSIM
mTpadHUX CaHKITIH 1 HEYCTOMOK
3aJIeXKHO BiJl TEPMIHIB.

3.3. lns sikicHOTO Ta e(PeKTHB
HOTO 00CITyTOBYBaHHSI KJIIEHTIB
,AreHta” B KpaiHi nepeOyBaH-
HA ,,AreHT” iH(popmye ,, Typo-
nepaTopa” Tpo BCl crerudivHi
BHUMOTM KIJIIEHTIB JUISI B)KHUBaH-
HS BIAMOBIJIHUX 3aXOJiB 3 ITiJI-
BUIIEHHS SIKOCTI 0OCIYyroBY-
BaHHS.
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3.4. El ,,Agente” informa al
cliente con antelacion sobre
todas las condiciones de anu-
lacién de reservas en base a
la informacion prestada por el
,,Louroperador” sobre cada en-
cargo individual.

3.5. El ,,Touroperador” se res-
ponsabiliza por un cumplimien-
to completo de los programas
de turistas acordados y pagados
a tiempo por el ,,Agente”. En
caso del incumplimiento del
programa por culpa del ,,Touro-
perador”, éste cubre las pérdi-
das originadas comprobadas
documentalmente al ,,Agente”.
El importe de las pérdidas no
puede superar el servicio pa-
gado, pero no prestado o pres-
tado de forma incorrecta por el
,, Touroperador”.

3.6. En caso de necesidad ur-
gente en condiciones de over-
booking el ,,Touroperador’]
tiene derecho a alojar a clientes
del ,,Agente” en otros hoteles,
deferentes de los reservados, de
la misma o mejor categoria, sin
previo aviso al ,,Agente” de los
cambios efectuados.

3.4. ,,AreHT” CBO€YAacHO IiH-
dopMye KiIi€HTa MPO BCl YMO-
B AHYJISIIT 3aMOBIIEHHS T10-
CIIyT Ha MiJICTaBl HAJaHOi ,, Ty
poneparopom’ iHpOpMAaIIii Ipo
aHYJISII0 KOKHOTO 3aMOBJICH-
HS 1HIUBIAYyaIbHO.

3.5. ,,Typomnepatop” Hece Bij-
MOBIJAIBHICT, 33 IIOBHE BH-
KOHAHHS Y3TO/KEHUX 1 BYacC-
HO CIUIAY€HUX ,,ATEHTOM” TIPO-
rpaM npuiioMy TYpHUCTIB. VY]
pa3i HEBUKOHAHHS TPOTpaMu
oOciyroByBanHs ,, Typomnepa-
TOpoM™ BIH BIJIIIKOJOBYE 3a-
HOJISIHI Yy 3B’A3KYy 3 LUM Ma-
TepiayibHI 30UTKH ,,ATEHTOBI”,
MiATBEP/HKEHI  TOKYMEHTaMHU.
Cyma 30WMTKIB HE MOXE Iepe-|
BHILYBAaTH CILIAYeHY ,, [ypome-
paTopoM” MOCIHyTY.

3.6. Y pasi TepMmiHOBOi HEOO0-
X1IHOCTI B YMOBaX OBEpOYKiH-
ra ,,TyponepaTop” Mae mpaBo
PO3MICTHTH KJIEHTIB ,,ATCH-
Ta” B IHIIOMY TOTEI BiJMOBI-
HOi a0o0 MIiABUINEHOI KaTero-
pii, AKUH BiIPI3HIETHCS BiJ 3a-
MOBJICHOTO, HE MTOTIepEHKA0UN
,»AT€HTa” TPO 3MIHU B MPOTPa-
Mi.
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3.7. Las Partes no se responsa-
bilizan por acaecidos no por su
culpa de accidentes, lesiones,
enfermedades, muertes, pér-
didas de bienes y otros dafios
al turista, ni tampoco por las
transgresiones de la legislacion
vigente del pais de destino que
los turistas puedan cometer ni
los dafos ocasionados a terce-
ras personas o viceversa.

3.8. Todas las pretensiones de
clientes del ,,Agente” o del
,,Agente” sobre la calidad de los
servicios prestados deben solu-
cionarse in situ mediante perso-|
nal competente del ,,Touropera-
dor”, con clientes directamente
o0 a través de las personas indi-
cadas del ,,Agente”. Todas las
pretensiones se admiten solo
por escrito en el periodo de 10
dias laborales desde el momen-
to en que surjan las condiciones
para la pretension.

3.9. Las Partes de forma com-
pleta o parcial se libran de sus
obligaciones descritas en el
presente Contrato en caso de
circunstancias de fuerza mayor
(inundaciones, terremotos 'y
otras calamidades, operaciones
bélicas, atentados terroristas,

huelgas, etc.).

3.7. CTopoHHU HE HECyTh BiJIOA
BIIAJIGHOCTI 34 HEIIACHI BUIIAI-
K{, IO CTAIMCS HE 3 1X BHUHHU,
TpaBMH, XBOpPOOH, CMeEpTh,
BTpaTy MaiiHa Ta IHIIUN 30M-
TOK, 3allOJisTHUNA TYPHUCTOBI, a
TaKOX 3a TIOPYIICHHS TYPHCH
TaMWd YWHHOTO 3aKOHOJABCTBA
KpaiHu 1 32 30UTOK, 3aI0/TisTHHMA
TYPUCTOM TpeTiii 0cobi abo 3a-
MOMISTHUA  TYPUCTY TPETHOKO
0c00010.

3.8. VYci mpereHsii KITE€HTIB
,,Arenra” abo ,, AredHra’ 0
SIKOCTI TIOCITYT, 10 HAIal0ThCS,
MOBMHHI BHUPIIIyBaTHCS HA MicCH
Il YMOBHOBaXEHUMH 0c00a-
mu ,,Typomneparopa” Ta Kili€HH
TaMH Oe3nocepeIHbO a0 uepes
YIOBHOBaX€HUX 0Ci0 ,,ATeH-
Ta”. Yci nmpeTeHsii npuiMaroTh-
csl TUIBKM Yy THUCHMOBIHM opmi
y 10-meHHMII TepMiH 3 MOMEHH
Ty BUHHKHEHHS OOCTaBUH IS
MpEeTeH3Ii.

3.9. CropoHH YacTKoBO abo
MOBHICTIO 3BUIBHAIOTHCSA Bl
BUKOHAHHS CBOiX 3000B’s3aHb,
00yMOBJIEHUX Y 1IboMYy Jloro-
BOpi, y pa3l (opc-MakOpHUX
oOctaBuH (TIOBEHI, 3EMIIETPY-
CH, CTUXIHHI JIUXa, BIMCHKOBI
orepariii, TEPOPUCTUYHI aKTH,
CTpaiiku i T. iH.).
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4. Condiciones de pago

4.1. Todos los precios en el
listado de tarifas se indican en
euros.

4.2. Todas las tarifas de ser-
vicios en los hoteles, transfer,
excursiones y demds servicios
se dan al ,,Agente” como pre-
cios ,,netos” y no incluyen la
comision del ,,Agente”. Estas
tarifas figuran en las facturas
que el ,,Touroperador” emite al
,Agente” por fax o por correo
electrénico.

4.3. El importe del producto tu-
ristico para su venta a clientes
se determina por el ,,Agente’]
por su cuenta. La comision del
,Agente” se compone de la di-
ferencia entre el precio de venta
final y las tarifas del ,,Tourope-
rador” aplicadas para las factu-
ras al ,,Agente”.

4.4. El ,,Touroperador” envia
la confirmacion de los servicios
reservados junto con la factura
proforma para el pago.

4.5. El ,,Agente” efectia me-
diante transferencias al ,,Touro-
perador” pagos de importes se-
nalados en las facturas emitidas

por fax o correo electronico.

4. YMOBHM 1mi1aTexy

4.1. Yci 1miHn B Tpaic-TUCTI
BKa3aHi B €BPO.

4.2. Yci Tapudu Ha MOCIYTH B
roreisix, TpaHchepu, EKCKyp-
cii Ta iHIII MOCITyTH, Ha/IaHi ,, [y
porieparopoM” ,,ATeHTOBI” Ha
OCHOBI IIiH ,,HETTO”’, HE BPaXOBY-
I0Th oruiatry ,,Arenra’. L{i Tapu-
¢u BKa3ylOTbCS B paXxyHKax, Ha-
naHux ,, Typoneparopom™, 1 BU-
cunarTbes (hakcoM abo 3a 10
IIOMOI'OK0 €JIEKTPOHHOI IOLITH.

4.3. BaprTicTb TYypHUCTCBHKOTO
MPOIYKTY TIPH peaiizallii Horo
KJIIEHTaM BHU3HAYAETHCS ,,ATCH-
ToM”  camoctiiiHo.  Oriary
,»ATEHTa” CTAaHOBUTH PI3HULIS
MIDX KIHIIEBOIO I[IHOIO MPOIYKTY
1 IHAMHU Ha TOCIIyTH ,, Typorie-
paTopa”, Ha MiJICTaBi SKUX Ha-
JAI0ThCS PaXyHKH ,,ATE€HTOBI”.

4.4. | Typomneparop” HajacCHIIae
MiATBEP/UKCHHST Ha 3aMOBJICHI
MOCIYTH Pa30M 3 PaxyHKOM-
npodopMoro.

4.5 ,,Arenr” nepekasye ,,Ty-
poriepaTopoBi” KOIITH, BKa3a-
HI B paxyHKaxX y O€3roTiBKOBIii

dopmi.
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4.6. El , Agente” efectua el
pago por los servicios reserva-
dos al ,,Touroperador” como
minimo siete dias antes de la
llegada de los turistas-clientes
del ,,Agente”, confirmando la
transferencia mediante compro-
bante por fax.

4.7. En caso de impago de los
servicios por el ,,Agente”, el
,, Louroperador” tiene derecho a
no prestar servicios a los clien-
tes del ,,Agente”.

4.8. Ambas Partes se respon-
sabilizan por el pago de im-
puestos, tasas y demds gastos
previstos por la legislacion en
lugar de registro de cada Parte.

4.9. El Acta Bilateral sobre los
trabajos cumplidos, firmada por
ambas Partes, se redacta a final
de temporada en un periodo
menor de 30 dias, incluye la to-
talidad de servicios prestados y
sirve de base para los calculos
de todos los pagos efectuados
por el ,,Agente” o, en su caso,
devueltos por el ,,Touropera-

99

dor”.

4.6. ,,AreHtr” cmjgadye II0-
cnyru ,, Typoniepatopy” MiHi-
MyM 3a CIM JHIB 10 IpUOyTTH
TYpPHUCTIB-KIIIEHTIB ,,ATeHTa” 1
MiATBEPIKY€E 1O dakcy (akT
nepexasy rpouiei.

4.7. Y pa3i HeclulaTd HOCIYT
,»AreHTOM” ,, LyporiepaTop’]
Mae€ MpaBo HE HAJlaBaTH MOCTYT
KiieHTaMm ,,AreHra”.

4.8. Koxxua CtopoHa Hece Bijl-
MOBIJIAJIFHICTh 32 CIUIATY I10-
JMATKIB, MUT Ta IHIIUX, MEPEI-
0aueHuX 3aKOHOJABCTBOM, BH-
TpaT 3a MiICIIeM peecTparii
KOXHOT 13 CTOpIH.

4.9. JIBOCTOpOHHIM AKT BHKO-
HaHUX poOIT, MIAMUCAHUNA 000+
Ma CTopoHamH, CKJIAJA€Th-
Csl MICHS 3aKIHYCHHS CE30HY Yy
30-neHHUN TEpMiH 1 MICTHUTH
00csT BUKOHAHUX POOIT, IKUH €
OCHOBOIO JIJIsl OOJTIKY BCIX CILIa
YEHUX ,,AT€HTOM” 1, PU HEOO-
X1AHOCTI, TOBEpHEHUX ,, Typo-
nepaTopom’” CyM.
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Durante el afio se componen
tres Actas (entre 1 de octubre
y 28 (29) de febrero — el Acta
se redacta antes del 1 de abril;
entre 1 de marzo y 30 de mayo —
Acta antes del 1 de julio; entre
1 de junio y 30 de septiembre —
Acta antes del 1 de enero de
cada ano).

4.10. Las Partes tienen derecho
a acordar otro sistema de rendir
cuentas conforme al art. 5.3. del
presente Contrato.

IIpotarom poky ckiaaaroThCs
Tpu AKTH (3a mepiox 3 1 >KOB-
THs 710 28(29) nmroToro — AKT J10
1 xBiTHS; 3a TIepion 3 1 6epe3Hs
1o 30 TpaBHs — AKT 10 1 nur-
Hs; 3a miepio 3 1 uepBHa 1o 30
BepecHsI — AKT 10 | CiuHs KOX-
HOTO POKY).

4.10. CropoHu MarTh NpPaBO
JIOMOBHUTHCS TIPO 1HIIY CHCTe-
MY B3a€MHOI 3BITHOCTI 3T1JTHO 3
n. 5.3 poro Jlorosopy.

5. Periodo de vigencia

5.1. El periodo de vigencia del
presente Contrato se estable-
ce desde el dia de la firma del
mismo y hasta el 31 de octubre
de 2011. Cualquier Parte puede
rescindir el Contrato, previo
aviso por escrito con tres me-
ses de antelacion y solo tras el
cumplimiento de obligaciones
en servicios reservados.

5.2. Todos los documentos que
emanan del presente Contrato y
se relacionan con el mismo (el
Contrato, facturas, Actas, etc.)
firmadas por las Partes y entre-
gadas por fax o correo electro-
nico tienen fuerza juridica.

5. Tepmin aii

5.1. Leit JloroBip BCTymae B
CHJIy 3 MOMEHTY HOro ImiJIIu-
canHs oboma CTOopoHaMmHu 1 Aie
10 31 xoBtHs 20 p. Koxna
13 CTopiH Mae npaBo po3ipBaTH
Jlorogip, nomnepenuBIIx PO 1iE
ity CTOpoHY y MNHCHMOBIH
dopmi MiHIMYM 32 TpH MicCsII
1 TIJIBKY MICJII BUKOHAHHS yCiX
IOTOYHUX 3000B’s3aHb LI0J0
3aMOBJICHUX TIOCITYT.

5.2. Yci NOKYMEHTH, IO CTO-
cytoThcs 1poro Jloroeopy (cam
JloroBip, paxyHKH, 1HBOWCH,
AxTtH 1 T. iH.), mignucadi Cto-
poHamH 1 mepenaHi mo (ak-
Cy ab0 eJNeKTPOHHOIO HOUITOIO,
MaroTh FOPUJANIHY CHITY.
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5.3. Cualquier cambio/agre-
gacion al presente Contrato se
efectia por escrito y se firma
por ambas Partes

5.3. Byab-siki 3MiHH/TOTIOBHEHHS
IO IIBOTO I[orOBopy po6J1;1TLc;1 y
MUCHMOBIH ()OPMI 1 MIAMTUCYIOThA
cst oooma CTopoHamMu

6. Jurisdiccion

6.1. Los Juzgados y Tribunales
espafioles seran los tinicos com-
petentes para resolver cualquier
conflicto o controversia deriva-
dos de la interpretacion y cum-
plimiento del presente Contrato,
por razones de posibles juicios
regresivos contra terceras per-
sonas ubicadas en Espafia.

6. ApOiTpax

6.1. €1uHUMU KOMIIETEHTHHU-
MU CyJIaMd MJis BUPIIICHHS
Oyab-KUX KOH(QUIIKTIB ab0 Cy-
MEPEUOK, [0 BUHUKAIOTH IPH
BHKOHaHHI 11boro JloroBopy, €
cynu lcmanii, y ToMy 4ucii ye-
pe3 MOMJIMBOCTI PErpeCUBHUX
MO30BIB MPOTH TPETIX OCIO, 10
3HaxoAThCs B IcmaHii.

7. El presente Contrato se re-
dacta en los idiomas espanol
y ucraniano y se firma por las
Partes en dos ejemplares, cada
uno de los cuales goza de la
misma fuerza juridica.

Y para que asi conste y surtan
los efectos pertinentes, firman
el presente Contrato en la ciu-
dad y fecha ut supra.

Representado por
,»Ancodes, S.L.”

Representado por
Deritguina E.S., Directora Ge-
neral

Domicilio Vila Blanes, 60-2-5,
17310 Lloret de Mar, Girona,

Espana

7. et [lorOBlp CKJIaJICHO Y
J(BOX HpI/IMlpHI/IKaX ICIIAaHCHKOIO
1 yKpaiHCBKOIO MOBaMHU TIO O]I
HOMY TIPUMIPHUKY JUIS KOXKHOI
Croponu. KoxeH mnpuMipHUK
MAa€ OJIHAKOBY IOPUINYHY CHUITY.

I Ha migTBEpIKEHHS MBOTO, 1
JUIIE 3 LI€I0 METOI0 IMiAMHUCYH
I0Th 116 KOHTPAKT Yy MiCTi 1 B
JIEHD, 110 3a3Ha4YeH] BHUIIE.

Bin icmancskoi Ctoponn
wAncodes, S.L.”

B oco6i I'enepanbaoro Jupex-
topa [leprorinoi O.C.

Op. agpeca: 17310 p. JIroper
ne Mapi, Icnanis, Bina brnanec
60-2-5
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1.2. MODELO DE CONTRATO UCRANIANO-ESPANOL

JAOI'OBIP ITPO HAJJAH-
HA IMOCAYT

Ne BH/RM/M001 KUIB, 01
kBiTHA 20  p. ToBapuctso
3 OOMEXKCHOI BiMOBIIab-
uictio ,,CMEPEKA”, 01001,
M. KuiB, Byn. Xpemaruk, 19,
o.1, Ykpaina, nam — ,,Ilopy-
yuTeNnL’, B 0C001 maHa IBaHo-
Ba AHIpis, 3 OJHIET CTOPOHH,
1 xommanis ,ICITAHISI IBE-
PIKA, C. JI.”, Byn. ®unanopc
255, 08208, Bapcenona, Icma-
His, Jam ,,YIIOBHOBaXKCHHIA”,
B 0oco0i mana Xoce Ilepeca, 3
HIIOT CTOPOHHM, Jalli ToiMe-
HoBaHi CTOpPOHH, yKJIamu 1ei
JloroBip mpo Take:

INPEAMET JOI'OBOPY

[IpenmeToM 1BOrO JIOrOBOPY
€ 3IIMCHEHHS ,, YTIOBHOBaXKC-
HUM BiJT IMEHI 1 3a JOPYUYCHHSIM
L LlopyaunTes” IIaTexKiB mocTa-
YaJIbHUKaM TOBapiB, IEPEBI3HU-
KaM, eKCHeIUTOpaM, Iocepel-
HUKaM, JIJIEpaM Ta HIIUM Tpe-
TIM 0c00aM, SIKi MOXKYTh OpaTH
y4acThb B OIEpaisx, Mo 3Iiid-
cHioe ,,Ilopyuurens”, mpu 1p0-
My ,,YTIOBHOBR)KECHHI IOTPH-
MYETBCSI BKa31BOK a00 1HCTPYK-
i ,,[Topyuwnrens’”.

CONTRATO DE MANDATO

Ne BH/RM/M001 KYIV, 01 de
Abril del 20 . Empresa de res-
ponsabilidad limitada ,,SMERE-
KA”, ubicada en de calle Khres-
chatik 19, appt.1, 01001, Kyiv,
Ucrania, en adelante llamada
el ,,Mandante”, en la persona
de Sr. Ivanov Andrey, por una
parte, y Cia. ,,HISPANIA IBE-
RICA, S.L.”, ubicada en la calle
Filadors, 255, 08208 Barcelona,
Espana, en adelante llamada el
,,Mandatario”, en la persona de
Sr. José Pérez, por otra parte, fir-
man el presente Contrato en con-
formidad con lo expuesto abajo:

OBJETO DEL CONTRATO

El objeto del presente Contrato
consiste en que el ,,Mandatario”,
siguiendo las indicaciones o ins-
trucciones razonables del ,,Man-
dante” realice los pagos en nom-
bre y por cuenta del ,,Mandante”
a los proveedores de mercancias,
transportistas, transitarios, inter-
mediarios, comisionistas y otros
terceros que puedan intervenir
en las operaciones que realiza el
,,Mandante”.
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,llopyantens”  3abesrneuye
BIJIMOBI/IHI KOIITH 1 HAJa€e y
PO3IOPSIKEHHS ,, Y TOBHOBA-
KEHOro” BCl JIOKYMEHTH Ta
iHopmariro, HeoOXiaHI I
3A1MCHEHHS HOTO HISUILHOCTI.

El ,,Mandante” aportara la opor-
tuna provision de fondos y pon-
dra a la disposicion del ,,Man-
datario” todos los documentos e
informacion necesarios para que
este pueda ejercer su actividad.

OILVIATA ITOCJYT RETRIBUCION
YIIOBHOBAXEHOTI'O DEL MANDATARIO
Omnara ,,YnoBHoBaxeHoMy | La retribucion del ,,Mandatario”

3a IOCIYTHW, IO HAJAIOThCH,
CKJIafAE...(IPOIUCOM: ...) BT ...

Omnaty mocnyr Oyxae 3mii-
CHEHO 3TiIHO 3 pIlICHHSIM
,» YIIOBHOBQ)KEHOT'0” Bif-
MOBITHO /IO paxyHKIB, sKi
npen’ IBISIOThCS ,, [ lopydunTe-

2

J1I0 .

Po3paxyHKkoBy ormiaTy Moxke
OyTH HamaHo ,,YTIOBHOBaXe-
HOMY” 13 KOIITIB, OTPHMaHHUX
Bin , Ilopyunrens”, mus 3miit-
CHEHHSI MDKHApPOJHHX OIepa-
mid. Oriary J0AaTKOBUX TIO-
CIIYT, SIKI HE € TIPEJMETOM IIhO-
ro JloroBopy, a came BHBYCHHS
PHHKY, TiAOOp MOMJIMBUX IT0-
CTayaJIbHUKIB, CTPaxXyBaHHS BaH-
Ta)KIB, BHKOHAHHS CIIELIIaJIi30-
BaHMX MOCIYT BiJl iM€Hi, 3a J0-
pPYYEHHsIM 1 3a paxyHOK ,,[lo-
pyuurens”’ 1 Take iHuie, Oyze
00yMOBJIEHO Ta O(OPMIICHO
OKpPEMO y KO)KHOMY BUIAJIKY.

por los servicios prestados es
de....(con letra:...) del........

La liquidacion de la retribucion
se efectuara a discrecion del
,,Mandatario” por medio de las
facturas emitidas a nombre del
,,Mandante”.

Dicha liquidacion podra efectuar-
se por el ,,Mandatario” desde los
fondos que se reciben del ,,Man-
dante” para la realizacion de las
operaciones internacionales.

La retribucion por los servicios
adicionales que no son objeto del
presente contrato como los in-
formes del estudio de mercado,
preseleccion de posibles provee-
dores, aseguramiento de las mer-
cancias, contratacion de servicios
especializados en nombre, por
encargo y cuenta del ,,Mandan-
te”, etc., se acordard y se factura-
rd individualmente en cada caso.
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TEPMIH AIi JOTOBOPY

JIoroBip BCTymae B CUITY 3 MO-
MEHTY WOro mianucaHHs o0o-
Ma CTOpoHAMH 1 JIi€ MPOTATOM
OIHOTO  KAaJICHIAPHOTO  POKY.
Hist JloroBopy aBTOMaTU4HO I10-
JIOBXYETBCSI JIO TOTO Yacy, MOKU
omHa abo o06uaBi CTOpoHH HE
BUCIIOBJIATh Oa)XaHHS HOTO
pO3ipBaTH, MONEPEANUBIIH PO
e inary CTOpoHY y MHUCBEMO-
Biil (popMi 3a OJTUH MICSIIIb.

VIGENCIA
DEL CONTRATO

El Contrato entra en vigor desde
el momento de su firma y es va-
lido durante un afio natural, pro-
rrogable automaticamente por el
mismo periodo hasta que una o
ambas partes no manifiesten su
deseo de interrumpirlo comu-
nicandolo por escrito a la parte
contraria con un mes de antela-
ciéon como minimo.

3AT'AJIBHI YMOBHA

,, YIIOBHOBa)KeHNI” 3000B’s-
3aHuii 6e3 3BosiKaHHs iH(Op-
MmyBaTtu ,Ilopyuurens” mpo
3IACHEH] IIIATEXI, HAJAr04u
fiomy komii SWIFT, GankiB-
CbKiI paxyHKH, PO3IMHUCKH, Pa-
XYHKH 3 BIAMITKOIO ,,CTlIave-
HO” a00 OyIp-fKi 1HIII TOKY-
MEHTH, IO MiATBEPKYIOTh
3pobneHi tuiarexi. Yci OaH-
KIBCBKi BUTpaTu Oepe Ha cebe
,llopyunrens”.

Bubip nmocrauyanbHMKIB TOBa-
piB, TPAHCIIOPTHUX Ta EKCIIe-
TUTOPCHKUX (DIPM € BUKIIOY-
HO BIAMOBITANBHICTIO ,,[Topy-
quTens’.

CONDICIONES
GENERALES

El ,,Mandatario” se compromete
a informar sin demora al ,,Man-
dante” sobre los pagos hechos
bajo los ordenes del ,,Mandan-
te” proporciondndole las copias
SWIFT, extractos bancarios,
recibos, facturas con acuse de
cobro o cualquier otra evidencia
que justifique los pagos efectua-
dos. Todos los gastos bancarios
correran por cuenta del ,,Man-
dante”.

La eleccién de los suministrado-
res de mercancias, transportistas
y transitarios sera exclusivamen-
te la responsabilidad del ,,Man-
dante”.
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VYIoBHOBaXeHUM HE  Hece
JKOIIHOI BIAIIOBIJAJILHOCTI Ie-
pen Ilopyuutenem 3a BHUKO-
HaHHsA 3000B’s3aHb [lopyun-
TeJsl TPETIMU CTOPOHAMMU.

Bbynp-sika 3MiHa, JOTOBHEHHS,
PO3IIMPEHHST 200 MOSCHEHHS J10
poro JloroBopy [iicHI JmIme
y THMCBMOBIM (opMi 1 TOBHHHI
OyTH mMiANMCaHI YHOBHOBayKe-
HUMU npezicTaBHIKaMu CTOpIH.

’Komna 13 CtopiH, 1110 yKi1aaae
el Jlorosip, He Mae ipaBa Te-
penaBaTy cBOi 3000B’sI3aHHS 1
IpaBa 3a II€I0 yroA0K TPETii
CTOpOHI 0€3 MUCEMOBOI 3r0]IN
Ha Te iHmoi CTOpOHHU.

Lleit JloroBip CKJIapeHO y JIBOX
NPUMIPHUKAX  ICIIAHCBKOKO 1
YKPAiHCHKOIO MOBaMH IO OJHO-
MY IPUMIPHUKY JU1s KOxkHO1T CTO-
POHH, ITPH ITbOMY ICTIAHCHKHI Ba-
PIaHT KOPUCTYETHCS TIEPEBAroxo.
Yci cniopu 1 po301KHOCTI, TII0 MO-
JKYTb BUHUKHYTH Yy 3B’SI13KY 3 LIUM
JloroBopowm, siki He OyTyTh BUpi-
IICH] IUTIXOM MEPETOBOPIB MK
Hlopyantenem” 1 ,,YTIOBHOBa-
JKEHUM’, TIUISTAl0Th PO3IIISLY
B ApOiTpa)kHOMY Cy/1i 3a MICLIEM
3HAXO/PKEHHS MI031BayYa.

El ,,Mandatario” no podra asu-
mir ninguna responsabilidad
frente al ,,Mandante” por el
cumplimiento de las obligacio-
nes por parte de terceros frente
al ,,Mandante”.

Cualquier cambio, anexo, am-
pliaciéon o aclaracion del pre-
sente contrato sera valido solo si
estd hecho por escrito y debida-
mente firmado por representan-
tes autorizados de las Partes.

Ninguna de las Partes firmantes
del presente Contrato tendra el
derecho de subrogacion de sus
respectivas responsabilidades y
derechos bajo el presente Con-
trato a una tercera parte sin auto-
rizacion expresa de la parte con-
traria realizada por escrito.

El presente Contrato se forma-
liza por duplicado en espaiol y
ucraniano, gozando de la preva-
lencia de la version en espafiol.
Todas las diferencias y des-
acuerdos que se puedan derivar
del presente Contrato y no lo-
gren ser resueltas por medio de
las propias negociaciones entre
el ,,Mandante” y ,,Mandatario”,
quedarén sujetas a resolucion en
los Tribunales de Arbitraje co-
rrespondientes al demandante.
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VYci yroam, neperoBopu i Ko-
PECTIOHJICHITIs, 110 MaJl Mic-
LI 10 JaTu miamnucanHs Joro-
BOpY, BTPayarOTh CUITY.

Toda la correspondencia, negocia-
ciones y acuerdos que hubiese ha-
bido anteriores a la fecha del pre-
sente contrato quedaran sin validez.

IHIITI YMOBHA

[Ilo6 yHuKHYTH Hemnepemoade-
HHUX BUTpAT, SIKi MOXYTh OyTH
CIIPUYMHEH] NpU X MOBEpPHEH-
Hi, OJIOKyBaHHI a00 3aTpUMKax
IpU 3apaxyBaHHI Ha PaxyHKU
1 BIAIIOBIZHO JIO YMHHOrO OaH-
KIBCBKOTO 3aKOHOJIaBCTBa €B-
POTICHCHKOI CITLTBHOTH, BCI KO-
IITH, 110 HAAXOAATH Bif ,,Ilopy-
qutenss” 6e3nocepeaHso abo e-
pe3 TPEeTiX yYacHHKIB Ha paxy-
HOK ,, YIIOBHOBa)KEHOro”’, Ma-
10Th OyTH YITKO PO3MOJLUICH], a
IUIATDKHI TOKYMEHTH TIOBHUHHI
mictutu I1Ib |, Ilopyuunrens” i
nocusIaHHs Ha e Jlorosip.

Ha Bumory 0aHKIBCBKOTO Ke-
piBHUIITBA 200 KOMIIETEHTHUX
opraniB  €C |, Ilopyuutensp”
0e3 3BOJIIKAaHHS MOBUHEH Ha-
JaTu ,» Y TOBHOB)XCHOMY
BCl HEOOXITHI IOKyMEHTH, SIKi
YiTKO BI1JOOpakaroTh peajb-
HUM pyX TOBapiB 1 HaJaHHs
MOCITYT, CIUTAYEHUX 3a JOIO-
MOTOI0 ,, YIIOBHOBQXXEHOT' 0.

IOPUINYHI 1 BAHKIB-
CBbKI PEKBI3UTHU CTOPIH

CLAUSULAS ESPECIFICAS

Con el proposito de evitar gastos
imprevistos que pudieran oca-
sionar posibles devoluciones,
bloqueos de fondos o retrasos en
ingreso en las cuentas y cifién-
dose a la legislacion bancaria vi-
gente de la Comunidad Europea
los fondos que llegan de parte
del ,.Mandante” directamente
o a través de los terceros a las
cuentas del ,,Mandatario” tienen
que estar perfectamente identifi-
cados conteniendo el nombre del
,Mandante” y referencia al pre-
sente contrato.

En casos de requerimiento por par-
te de los autoridades bancarios u
organismos competentes de la CE
el ,,Mandante” sin demora propor-
cionara al ,,Mandatario” todos los
documentos necesarios que de-
muestran sin lugar a dudas los mo-
vimientos reales de las mercancias
y prestaciones de servicios finan-
ciados a través del ,,Mandatario”.

DOMICILIO Y DATOS
BANCARIOS DE LAS PARTES
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